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O Raporcie

Szanowni Panstwo,

w imieniu Polskiej Federacji Szpitali oraz Stowarzyszenia Mtodzi Menedzerowie Medycyny, jak row-
niez naszych Partneréw i Patrondw mamy przyjemnos¢ zaprezentowac¢ Panstwu Il edycje Raportu
,TOP DISRUPTORS IN HEALTHCARE" Raport powstat dzieki pracy i zaangazowaniu zespotu ekspertow,
ktérzy przez ponad pét roku zgtebiali wiedze dotyczaca polskiego sektora medtech i zajmowali sie inwen-
taryzacjg polskich startupow.

Pierwsza edycja Raportu ,Top Disruptors in Healthcare” spotkata sie z niezwykle pozytywnym odzewem
- wziety w niej udziat 74 startupy, ponadto uzyskata ona poparcie kluczowych podmiotéw publicznych, zaj-
mujacych sie wsparciem innowacji. Informacje o Raporcie oraz sam Raportu byty wielokrotnie publikowane
przez najwazniejsze media branzowe i ogdinopolskie.

Az 45% respondentéw ankiety ewaluacyjnej po | edycji Raportu wskazato, ze nawigzato kontakt z part-
nerami biznesowymi dzieki Raportowi, co $wiadczy o tym, jak istotny jest to projekt dla polskiego rynku
startupow medycznych w Polsce. Jest to jedyny Raport inwentaryzujacy polski sektor medtech, bedacy tym
samym cennym zrédfem informacji o innowacyjnych podmiotach medycznych na polskim rynku. Uzyskat
on wsparcie zaréwno przedstawicieli strony publicznej, organizacji branzowych, duzych przedsiebiorcow,
jak i przedstawicieli samych startupdw, ktorzy licznie odpowiedzieli na nasza propozycje zaprezentowania
sie w Raporcie.

Raport ,Top Disruptors in Healthcare” jest inicjatywg realizowang pod patronatem honorowym Ministerstwa
Zdrowia, Ministerstwa Pracy, Rozwoju i Technologii, Rzecznika Praw Pacjenta, Narodowego Centrum Badan
iRozwoju, AgencjiBadan Medycznych, Centrum e-Zdrowia, Narodowego Funduszu Zdrowia, Polskiej Agenciji
Rozwoju Przedsiebiorczosci, Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu, Naczelnej Izby Lekarskiej, Naczelnej Rady
Pielegniarek i Potoznych oraz pod patronatem kilkunastu mediéw branzowych i patronatem trzydziestu
organizacji rzadowych i pozarzadowych.

Szczegodlne podziekowania kierujemy do partneréw komercyjnych, bedacych czotowymi podmiotami
wspierajacymi srodowisko innowacji w sektorze medycznym i wspotpracujacymi ze startupami, czyli do EIT
Health, AstraZeneca, Google for Startups i PZU Zdrowie (partnerzy gtéwni), oraz do Honeywell i Kancelarii
Domanski Zakrzewski Palinka (partnerzy wspierajacy), a takze do wszystkich startupow, ktére nawigzaty
wspotprace z naszym zespotem - bez Paristwa wsparcia ten Raport by nie powstat.

Mamy nadzieje, Zze tegoroczna wersja Raportu przyczyni sie do pomocy w zakresie walki z Covid-19, po-
zwalajac na zidentyfikowanie startupdw, ktére oferujg innowacyjne rozwigzania, majace na celu wsparcie
sektora medycznego. Liczymy takze na to, ze zgromadzenie najbardziej istotnych informacji o startupach
biorgcych udziat w Raporcie wspomoze nawigzywanie owocnej wspodtpracy pomiedzy startupami i pod-
miotami leczniczymi, a takze startupami i inwestorami.

Serdecznie zapraszamy do lektury Il edycji Raportu,Top Disruptors in Healthcare”!

Ligia Kornowska Karolina Kornowska

Dyrektor Zarzadzajaca Koordynator Il edycji Raportu

Polskiej Federacji Szpitali, Top Disruptors in Healthcare’,

Prezes Miodych Menedzeréw Medycyny Project Manager Mtodych Menedzeréw Medycyny
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Agencja Badan
Medycznych

PATRONAT HONOROWY

PREZESA AGENC]JI BADAN MEDYCZNYCH
nad

Raportem ,,Top Disruptors in Healthcare”

Tempo rozwoju technologi medycznych na $wiecie btyskawicznie przyspiesza. Niemal codziennie styszymy
o rewolucyjnych rozwigzaniach, ktére zmieniaja oblicze medycyny. Patrzac na te kwestie szerzej, prawdziwy
wyscig po technologie przysztosci dopiero sie zaczyna.

Stymulowanie innowacyjnosci to dzis jedno z kluczowych zadan na najblizsze lata dla polskiego systemu
ochrony zdrowia. Jak pokazujg dane, ponad 80 procent polskich startupéw z branzy digital health planuje
w przeciggu roku wejs¢ na zagraniczne rynki. Pokazuje to site i dynamike tego $rodowiska.

Jestem przekonany, ze taka inicjatywa jak powstanie Raportu pomoze w opracowaniu lepszej ochrony zdro-
wia, a wiedza na temat dostepnych na polskim rynku startupdw medycznych wptynie na jako$¢ i dostepnosc
oferowanych pacjentowi ustug, prezentujgc nowe technologie medyczne i metody terapeutyczne.

ey

5 AGENCJA
A M) BADAN

§ MEDYCZNYCH A

Radostaw Sierpinski
Prezes Agencji Badan Medycznych
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Polska Agencja Rozwoju

Przedsiebiorczosci

Innowacje i zaawansowane technologie to gtéwne sity napedzajace rozwdj i dobrobyt, ktdre stanowia jedno-
czesnie istotne cechy wysokorozwinietych gospodarek. Zaawansowane technologie komputerowe i algoryt-
my sztucznej inteligencji stwarzajg polskim startupom okazje do tego, by zaistnie¢ na regionalnym, a nawet
globalnym rynku medtech.

Przewiduje sie, ze rynek rozwigzan dla telemedycyny (w skali globalnej) bedzie przez najblizsze piec lat rost
blisko 20 proc. rocznie. A wkrotce osiggnie on niebagatelng wartos¢ 175 mld dolarow. Wydaje sie réwniez, ze
pandemia COVID-19 moze ten trend jeszcze przyspieszyc.

Bariery wejscia startupdw na rynek medyczny sa jednak bardzo wysokie, a czas od opracowania gotowej wersji
rozwigzania do jego komercjalizacji — stosunkowo dtugi. Konieczne sa badania kliniczne, pilotaze i niezbedne
certyfikaty. Do tego dochodzg réznice w architekturze systemodw opieki zdrowotnej poszczegdlnych krajow,
strukturze interesariuszy czy swiadczen objetych refundacja. Niefatwo jest tez znalez¢ inwestoréw gotowych
wytozy¢ kapitat na ryzykowne przedsiewziecie, a jeszcze trudniej — tych oferujgcych smart money.

Mamy jednak w Polsce znakomitych programistow, lekarzy, biotechnologéw, farmaceutéw oraz znawcoéw
rynku medycznego i strategdw, ktorzy wielokrotnie juz pokazali, ze potrafig budowac¢ medtechowe przed-
siewziecia o duzym potencjale rynkowym. Wierze, Zze stwarzajac im coraz lepsze warunki do rozwoju oraz
zapewniajac odpowiednie wsparcie, coraz czesciej bedziemy czyta¢ o polskich startupach w zagranicznej
prasie branzowej.

Od 2017 r. Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci (PARP) na zlecenie Ministerstwa Rozwoju, Pracy
i Technologii organizuje stoiska narodowe promujace branze sprzetu medycznego. W latach 2017-2019 takie
punkty zorganizowano na targach MEDICA w Dusseldorfie, a w roku 2019 réwniez na targach Arab Health
w Dubaju. Z promodji na stoiskach narodowych podczas tych targéw kazdorazowo skorzystato ponad 150
firm. Od 2020 r. PARP realizuje rowniez Branzowy Program Promocji sektora sprzetu medycznego. Dziatania
realizowane w ramach programu maja na celu promocje branzy za granicg i obejmujg przede wszystkim
organizacje stoisk informacyjno-promocyjnych na wybranych miedzynarodowych imprezach targowych. Do
konca 2022 r. zorganizujemy 8 stoisk w Europie, Azji i w Ameryce Potnocnej. Wsparcie dla branzy sprzetu me-
dycznego jest réwniez przewidziane w nowej perspektywie finansowej Unii Europejskiej.

O tym, ze warto wspiera¢ polskich producentow sprzetu medycznego, swiadczg rosnace z roku na rok dane
eksportowe. W ciggu ostatnich pieciu lat wartos¢ krajowego eksportu tej branzy podwoita sie, osiggajac po-
ziom blisko 2,5 mld euro. Cieszy¢ moze tez zauwazalny trend wzrostu sprzedazy do krajow pozaeuropejskich,
w szczegolnosci do Standw Zjednoczonych.

Wierze, ze przy odpowiednim wsparciu, w ciggu najblizszych kilku lat coraz wiekszg role w eksporcie roz-
wigzan dla medycyny beda odgrywac technologie wykorzystujace robotyke, a takze sztuczng i rozszerzona
inteligencje. Buduja one nie tylko inteligentne PKB oraz dobrg marke, lecz przede wszystkim stuza naszemu
zdrowiu.

Matgorzata Oleszczuk
Prezes

Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiebiorczosci
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Polska Federacja

Szpitali

,Ochrona zdrowia jest motorem innowadji” to przestanie jeszcze z czasow przed pandemig COVID-19, ktdre
zostato poddane pozytywnej weryfikacji, gdyz wiasnie dzieki innowacyjnym procedurom medycznym udato
sie nam ostatnio ocali¢ wiele istnier ludzkich. Oczywistym przyktadem sg szczepionki oparte na nowoczesnej
technologii MRNA, wektoréw adenowirusowych, czy tez nanoczasteczek biatkowych. Nalezy podkresli¢ takze
kluczowa role réznych innowacyjnych narzedzi do walki z pandemig, jak np. algorytmy sztucznej inteligendiji,
modelowanie matematyczne, systemy telemedyczne, rozwigzania cyfrowe, komunikacyjne, czy tez zdigitali-
zowane centra zarzadzania strategicznego.

Nasz sektor gospodarki, a szczegdlnie szpitalnictwo, moze pochwali¢ sie licznymi nowoczesnymi rozwigzania-
mi, zarbwno technicznymi, jak i organizacyjnymi. To wiasnie nauki medyczne i nauki o zdrowiu w potaczeniu
z postepowymi technologiami oraz efektywnym zarzadzaniem sg prawdziwg kopalnig innowadji. Inspiracja
oraz lokomotywg postepu w sektorze ochrony zdrowia sg projekty powszechnie znane jako startupy, ktére
w formie spolszczonej mozna okreslac jako tzw. miode biznesy. Wirdd mtodych biznesdw znajduja sie projek-
ty z dyscyplin typowo medycznych ale przede wszystkim — projekty interdyscyplinarne, taczace za pomoca
technik informatycznych rozwigzania organizacyjne, zarzadcze, technologiczne z procedurami diagnostycz-
nymi, leczniczymi czy prognostycznymi.

Polska jest jednym z lideréw regionu Europy Srodkowej w obszarze startupéw medycznych, co ma zwigzek
m.in. z dynamicznym wzrostem gospodarczym, duzym zapotrzebowaniem na nowe projekty, ambitnym i
dobrze wyksztatconym spoteczeristwem oraz owocng wspodtpracg miedzynarodowa. Nasz kraj zawdziecza
pozycje lidera w szczegdlnosci dzieki imponujacej aktywnosci ludzi, przewaznie mtodych, ktérych smiato
mozna nazwac liderami innowacji oraz pionierami postepu w ochronie zdrowia. Ta w sumie niewielka grupa,
tworzaca wspierajace sie sieci networkingowe, takze przy wykorzystaniu nowoczesnych kanatéw komunika-
gji, nie dos¢, ze sama realizuje projekty mtodego biznesu, to takze inicjuje, pomaga oraz promuije inne startupy,
tworzac niejako ekosystem miodego biznesu medycznego na skale krajowa oraz miedzynarodowa.

Raport o polskich startupach medycznych zostat przygotowany przez
wiasnie taka grupe lideréw skupionych wokét zespotu Mtodych Mene-
dzeréw Medycyny (MMM), dziatajacego przy Polskiej Federacji Szpitali
(PFS2), ktéremu przewodniczy Ligia Kornowska, lekarz, laureat Forbes
25under25 i jednoczesnie dyrektor zarzadzajaca PFSz . Zespét ten zrze-
sza dynamicznych ludzi, ktérzy pomimo miodego wieku posiadajg za-
réowno kierunkowe wyksztatcenie (medycyna, zarzadzanie, marketing,

Jarostaw J. Fedorowski

IT, prawo itd.), praktyczng wiedze, jak i doswiadczenie w realizacji od-
waznych projektow spetniajacych definicje startupu. Co najwazniejsze,
jest to grupa, ktérej nie brakuje pomystéw, odwagi i motywadji, a ktérej
obce jest pojecie beznadziejnosci, roszczeniowosci, czy tzw. wypalenia
zawodowego. Raport o polskich startupach medycznych powstat z ini-
Cjatywy liderow zespotu MMM przy PFSz, o ktérych warto przeczytac na
samym koncu Raportu.

Raport Top Disruptors in Healthcare jest drugim juz, kompleksowym

Prof. uniw., MD, PhD, MBA, FACP, FESC

Prezes Polskiej Federacji Szpitali PFSz. Gubernator
i cztonek Prezydium Europejskiej Federacji Szpita-
li i Ochrony Zdrowia HOPE. Przewodniczacy Rady
Programowej i Kolegium Redakcyjnego czasopi-
sma,Menedzer Zdrowia"Wydawnictwa Termedia.
Profesor Collegium Humanum, Uczelni Medycz-
nej im. Marii Sktodowskiej-Curie oraz University

i obszernym opracowaniem tematu po pierwszym, cieszacym sie wiel- of Vermont

kim zainteresowaniem wydaniu Raportu przygotowanym w 2019 roku.

W tym wydaniu Raportu znajduje sie opis 115 arcyciekawych mtodych

biznesdow medycznych, ktére zaprezentowane sg w celu informacyjnym, inwestycyjnym, networkingo-
wym, marketingowym, popularyzacyjnym, edukacyjnym itd., zmierzajac do promocji i wspierania polskich
startupdw sektora ochrony zdrowia na forum krajowym i miedzynarodowym. Pragne dodac, ze wspotpraca
z zespotem MMM, a szczegdlnie z jego liderami, jest dla mnie powodem do osobistej satysfakcji. Patronat
nad zespotem MMM i poparcie mtodych innowatoréw sektora ochrony zdrowia przynosi kolejne owoce, tym
razem w postaci drugiego, rewelacyjnego Raportu o polskich startupach medycznych, do ktérego lektury
mocno Panstwa zachecam. Osobiscie ciesze sie, ze mogtem przyczynic sie do powstania tej waznej dla ochro-
ny zdrowia publikacji i zapraszam do lektury Raportu.
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Instytutu Zarzadzania
w Ochronie Zdrowia
Uczelnia tazarskiego

Obecny, niespotykanie szybki postep naukowy i technologiczny w obszarze life - science, bedacy motorem
rozwoju gospodarki opartej na wiedzy jest napedzany miedzy inny przez dynamiczny rozwdj polskich startu-
péw. Podczas ubiegtorocznej konferencji MEDmeetsTECH z ust obecnego Ministra Zdrowia Adama Niedziel-
skiego padto znamienne stwierdzenie, Ze,...startupy medyczne ratuja system ochrony zdrowia”. Trudno sie z
tym nie zgodzi¢ obserwujac jak z dnia na dziert podczas szczytu | fali pandemii rozwigzania teleinformatyczne
weszty do powszechnego uzytku taczac pacjentdw, lekarzy, placowki medyczne. To dzieki rozwigzaniom med-
-tech system przetrwat zapewniajac opieke na podstawowym poziomie. Stato sie tak miedzy innymi dlatego,
ze dominujacymi obszarami aktywnosci startupowej sg rozwiazania telemedyczne, Al/machine learning oraz
urzadzenia i aplikacje medyczne.

W porédwnaniu z pierwszym Raportem ,Top Disruptors in Healthcare” wyraznie zauwazalne jest, ze pandemia
wplyneta na przyspieszenie rozwoju rozwigzan telemedycznych oraz z obszaru analizy Big Data i machine
learning. Ponad 50% z badanych startupdw oferuje ustugi z szeroko rozumianej telemedycyny, a 45% rozwia-
zania z wykorzystaniem Al. Rozwigzania digital health sg cenione z racji ich wptywu na usprawnianie proceséw
diagnostycznych i rozwoj zdalnej opieki medycznej. Umozliwienie lekarzom podejmowania decyzji terapeu-
tycznych na odlegtos¢ okazuje sie szczegdinie wazne w czasie kryzysu epidemiologicznego. Mogg umozliwi¢
rozpoczecie leczenia, skrdcic jego czas oraz zwiekszyc skutecznos¢, przy jednoczesnym zmniejszeniu pono-
szonych przez system kosztow.

Na swiecie nie brakuje przyktaddw, gdzie szeroko rozumiana ochrona zdrowia oraz tzw. self health-care
wspierane sg najnowoczesniejszymi rozwigzaniami technologicznymi dajac realne szanse na jakosciowo
lepsza opieke nad pacjentem oraz, co rownie istotne redukcje jej kosztéw. W Polsce powstaje coraz wiecejin-
nowacji dedykowanych life-science, a co najwazniejsze, coraz wiecej z nich przechodzi w faze komercjalizacji.
Polska jest jednym z liderow regionu Europy Srodkowej w obszarze startupéw medycznych, co ma zwiagzek
m.in. z duzg grupg ambitnych i dobrze wyksztatconych mtodych ludzi, naukowcédw-wizjoneréw otwartych
na dzielenie sie wiedza, prace w multidyscyplinarnym zespole
oraz wymiane miedzynarodowa. Moim zdaniem polskie startupy
medyczne moga bez jakichkolwiek komplekséw patrze¢ na euro-
pejski czy swiatowy rynek, czyniac z urzadzer telemedycznych,
aplikacji mobilnych czy Al/machine learning ,narodowy towar
eksportowy "

Patrzac na dynamike i kierunki rozwoju branzy digital-health $mia-

Dr Matgorzata Gatazka-Sobotka

fo zaryzykuje stwierdzenie, ze w niedalekiej przysztosci mamy Dziekan Centrum Ksztatcenia Podyplomowego
szanse dofaczy¢ do grona liczacych sie graczy na globalnej scenie. Dyrektor Instytutu Zarzadzania w Ochronie Zdrowia
Warunkiem jest konsekwencja. Dalszy rozwdj startupéw w Polsce, Uczelnia tazarskiego

tworzenie przez nie kreatywnych rozwigzan w zakresie zdrowia cy-

frowego wymagaja multidyscyplinarnej wspotpracy, utrzymania

wsparcia sektora publicznego, wzmocnienia zaangazowania inwestorow prywatnych, jak réwniez rozwoju
nowych modeli biznesowych optymalizujacych kooperacje z rynkiem medycznym — rozumianym jako in-
stytucje rzagdowe i samorzadowe, personel medyczny, srodowisko biznesu.

Gtéwna potrzeba med-techowych startupdw pozostaje niezmienna: to kapitat, ale w ujeciu dtugofalowym
nie projektowym. Kapitat, ktéry pozwoli na zbudowanie trwatego modelu biznesowego, w ramach ktérego
sam produkt bedzie certyfikowany, skalowalny i bedzie spetniat potrzeby pfatnika, gotowego korzysta¢ z jego
waloréw. Na polskim rynku niewatpliwie kréluje finansowanie publiczne m.in. z NCBIR, PFR. Jednoczesnie
w poréwnaniu z ubiegtorocznym Raportem coraz wiecej startupdw deklaruje finansowanie dziatalnosci ze
srodkéw wiasnych. Finansowanie powyzej 10 min zt dotyczy juz 14% startupdw bedacych w tegorocznym
zestawieniu (w poréwnaniu do 11% w 2020 r). Swiadczy to o wzrastajacej dojrzatosci startupdw z branzy
health-tech, co zwieksza szanse na zdobywanie innych niz rodzimy rynkéw.
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Instytut Polska Przysztosci

im. Stanistawa Lema

10

Przysztos¢ medycyny scisle zwigzana jest z rozwojem nowych technologii. Nasz patron, Stanistaw Lem, za-
pewne zgodzitby sie z tg teza. Ale nie byt on optymista. W nowych technologiach czesto widziat zagrozenia
i réznego rodzaju ryzyka, zwracajac uwage na aspekty etyczne, o ktérych dzisiaj w pogoni za rozwojem zdarza
nam sie zapominac. Pisat,technologie maja swietlisty awers, ale zycie dato im rewers — czarng rzeczywistosc”.
Twdrczose Lema mozna traktowac jak swego rodzaju zbidr przestrég pt. ,jak nie korzystac z nowych technolo-
gii” W potgczeniu z niniejszym Raportem moze ona stanowic instrukcje do uwolnienia potencjatu branzy — do
optymalnego wykorzystania nowych technologii w walce o nasze zdrowie i zycie.

Dla mnie rzeczg absolutnie kluczowa, bez ktérej nie bedziemy mogli méwi¢ o dynamicznym rozwoju branzy,
jest kwestia otwierania danych medycznych na potrzeby,szkolenia” algorytmow sztucznej inteligencji. Ciggle
robimy to zbyt wolno, zbyt zachowawczo. Ciggle przedsiebiorcy, startupy, musza korzysta¢ przede wszystkim
z zagranicznych baz danych, majac utrudniony dostep do tych krajowych. Dane sg ropg XXI w. i im szybciej
wszyscy to zrozumiemy, w petni wykorzystujac ich potencjat, tym lepiej — zaréwno dla przedsiebiorcéw, jak
i dla administracji publicznej. A docelowo dla nas wszystkich jako koricowych odbiorcéw produktéw techno-
logicznych, ktore szybciej wykryjg nasze choroby i sprawniej sobie z nimi poradza.

To wazny Raport, ktéry jako Instytut Lema bedziemy promowac i poleca¢ uwadze osobom i podmiotom
majacym mozliwosci likwidowac wskazane tutaj bariery.

dr Maciej Kawecki
Prezes Zarzadu
Instytutu Polska Przysztosci

im. Stanistawa Lema
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Interdyscyplinarne Centrum Modelowania
Matematycznego i Komputerowego
Uniwersytet Warszawski

Startup z obszaru med-tech, szczegdlnie w obszarze Sztucznej Inteligencji, to nie lada wyzwanie! Porusza-
nie sie w tak niezwykle wraZliwej, uregulowanej, a jednoczednie jeszcze nieugruntowanej branzy jakg jest Al
w opiece zdrowotnej i medycynie stawia przed nami wiele wyzwan, ktére nie istniejg w swiecie startupdw
innych branz.

Kiedy w latach 2005-2010 zaczynalismy na Uniwersytecie gtosno méwi¢ o diagnostyce wspomaganej kompu-
terowo juz samo nawigzanie dialogu i znalezienie wspdlnego jezyka pomiedzy matematykami, inzynierami,
a lekarzami stanowito wyzwanie samo w sobie. Dzis ta bariera zostata pokonana — nikt po obu stronach nie
ma watpliwosci, iz cyfryzacja i innowacja rewolucjonizujg juz dzi$ opieke zdrowotng i medycyne w praktyce.
Jednak nadal rozwigzania oparte o uczenie maszynowe, czy szerzej Sztuczng Inteligencje, stoja przed wyzwa-
niem udowodnienia swej roli w praktyce. W praktyce diagnostycznej czy klinicznej, a nie badawczej. Wyzwa-
nie jakie stoi dzi$ przed nami wszystkimi wigze sie ze zbudowaniem wzajemnego zaufania i wspdlnego jezyka
pomiedzy technologig, a lekarzami. Wymaga to zaréwno duzej odpowiedzialnosci i Swiadomosci dziatania
po stronie twoércow — zgodnie z doktrynami, trustworthy Al” czy ,explainable Al’, ale tez checi wspdtdziatania,
otwartosci i swiadomego uzycia narzedzi po stronie praktykdw.

Jednym ze szklanych sufitéw zawieszonych dos¢ nisko nad gtowami startupowcédw segmentu med-tech
sg oczywiscie kwestie regulacyjne. Poczawszy od obowigzujacych juz dzis procedur dotyczacych certyfika-
¢ji wyrobu medycznego, poprzez mozliwosci zgodnego z prawem pozyskiwania danych, az po rodzace sie
obostrzenia legislacyjne dotyczace odpowiedzialnosci producentdw rozwigzan Al. Z jednej strony, w USA
obserwujemy pewng zwiekszong elastycznos¢ ze strony FDA na rozwigzania oparte o Al, z drugiej strony,
w Europie zwiekszono obostrzenia wraz z wprowadzeniem wchodzacego w tym roku w zycie rozporzadzenia
MDR. Szczegdtowe regulacje krajowe s jeszcze przed nami, jednak spodziewamy sie i tu wiekszych obostrzen.

Mysle, ze kluczowym elementem tej uktadanki, ktory powinien by¢ katalizatorem sprawnie dziatajgcego sys-
temu innowadji — od uczelni do rynkowych rozwigzan, jest dobrze funkcjonujgca spotecznosc i instrumenty
wsparcia. Innowatorzy wkraczajacy na ten trudny rynek potrzebujg przede wszystkim wzorcéw, na ktérych
mogga sie oprzed. Potrzebuja dobrego mentoringu ludzi, ktérzy walczyli juz z podobnymi przeszkodami
i moga podzieli¢ sie zdobyta wiedza. Potrzebuja tez adekwatnych srodowisk — zaréwno infrastruktury, danych,
jaki odbiorcéw, gdzie moga testowac i walidowac swoje pomysty i rozwigzania w modelu piaskownicy. Mamy
znakomite talenty na uczelniach. Mamy duzo innowacji we wczesnych fazach B+R. Mamy chetnych, mfo-
dych ludzi, ktérzy chcg budowad startupy. Mamy dobre inkubatory i akceleratory. Mamy na rynku sensowne
modele finansowania. Mamy w koncu, chetnych do innowacji lekarzy i potrzeby pacjentéw i systemu opieki
zdrowotnej. Wspierajmy zatem réwniez rozwdj tej warstwy, ktérej zadaniem jest utatwia¢ stawianie drugiego
kroku, ktéra moze sta¢ sie mostem nad pierwsza i najtrudniejsza do przejscia,doling Smierci”.

Bartosz Borucki

Kierownik zespotu Sztucznej Inteligencji i Analizy Obrazowej w Diagnostyce
Medycznej, Interdyscyplinarne Centrum Modelowania Matematycznego

i Komputerowego, Uniwersytet Warszawski

Wspotzatozyciel, prezes zarzadu, Smarter Diagnostics Sp. z 0.0. (spin-off UW)
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EIT Health

W EIT Health, najwiekszym europejskim partnerstwie publiczno-prywatnym w obszarze innowacyjnej me-
dycyny i opieki zdrowotnej, poszukujemy przede wszystkim przefomowych rozwigzan o duzym potencjale
wdrozeniowym. Badamy nie tylko dojrzatos¢ technologiczng, ale takze czy dane rozwigzanie jest oparte
o realne potrzeby lekarzy i pacjentéw. Poddajemy projekty wnikliwej analizie pod katem wybranego mode-
lu biznesowego tak, aby na rynek trafiaty najlepsze z nich. Polska ma ogromne szanse, aby stac sie miejscem
tworzenia i walidacji innowacji medycznych. Mamy zréznicowang i wyspecjalizowang baze kliniczna, ktéra
jest zdecydowanie nasza przewaga konkurencyjna. W Polsce EIT Health pra-
cuje blisko z partnerami ze swiata przemystu, badan i rozwoju oraz uczelniami
wyzszymi, a takze z instytucjami samorzadowymi i rzgdowymi. Jestesmy je-
dynym tego typu europejskim podmiotem tak aktywnym na rynku polskim.’

Funded by the Mikotaj Gurdata

European Union Manager ds. Innowacji,
EIT Health InnoStars

eit ) Healcth

Wspdtpraca z EIT Health to ogromne mozliwosci rozwoju dla polskich uczelni, instytutéw, firm i startupow.
Z jednej strony to szansa na uczestnictwo w najwazniejszych programach edukacyjnych i akceleracyjnych
w ramach m.in. Horyzontu Europa (2021-2027), jak i partnerstwo w czotowych europejskich konsorcjach ba-
dawczych pracujgcych nad przetomowymi projektami innowacyjnymi z obszaru medycyny i opieki zdrowotne;j.

740 startupow 700+ absolwentow, ktorzy podniesli
otrzymato wsparcie swoje kompetencje w obszarze innowacji

7500+ mieszkaricow i pacjentow,
ktorzy wzieli udziat w inicjatywach EIT Health

55 nowych produktow
iustug na rynku

650+ przeszkolonych managerow, lekarzy
i ekspertow z obszaru innowacji w healthcare j

205 milionéw €
pozyskanych inwestycji J

W Polsce
Globalnie

Wybrane programy EIT Health

®

®

Startup Amplifier — unikatowy program dla startupdw, spin off, zespotéw badawczych przy uczelniach, matych i srednich przedsie-
biorstw dziatajgcych w obszarze medtech, biotech oraz digital health, zainteresowanych wejsciem na inne rynki europejskie i budowa-
niem partnerstw z centrami R&D, szpitalami i innymi organizacjami w ramach networku EIT Health.

Investor Network — to unikatowa sie¢ EIT Health skupiajaca ponad 80 inwestorow z sektora opieki zdrowotnej z 17 krajow europejskich,
ktora pozwala startupom szukajgcym dofinansowania we wczesnej fazie rozwoju na szybkie taczenie z funduszami VC czy sieciami anio-
tow biznesu, ktdrzy chcg zainwestowac w transakcje typu Seed, Bridge lub inwestycje w Serie A o wartosci do 10 min euro. Tylko w ciggu
ostatniego pottora roku sfinalizowalismy transakcje o wartosci 18 min euro z piecioma firmami.

EIT Jumpstarter — pre-akceleracyjny program dla zespotdw rozwijajacych pomysty w obszarze healthcare, agri-food, raw materials, ener-
gy, urban mobility lub manufacturing. Program wspiera naukowcéw i innowatoréw, chcacych wprowadzi¢ efekty swoich projektow
badawczo-naukowych na rynek. Do tej pory ponad 220 zespotéw otrzymato kompleksowe wsparcie biznesowe. EIT Jumpstarter zostat
nagrodzony ,Best Association Training Initiative of the Year” oraz,Young Empowerment Initiatve of the Year”. Jest jednym z programow,
ktory wspiera rowniez regiony w bardziej systemowym podejsciu do aktywizowania zespotéw badawczych, komercjalizacji wiedzy
i tworzenia nowych miejsc pracy.

Wiecej informacji: www.eithealth.eu
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AstraZeneca

W biezgcym roku mija 30 lat od rozpoczecia dziatalnosci firmy AstraZeneca w Polsce. W Warszawie ulo-
kowalismy jeden z naszych globalnych hubow i zatrudniamy ponad 2300 oséb. Nasza innowacyjnos¢
i istotna obecnos¢ powodujg, ze jestesmy katalizatorem rozwoju innowacji life sciences w Polsce. Wy-
zwania stawiane przed nami teraz i te sprzed 30 lat wcigz pozostajg aktualne, a efektem ich przezwy-
ciezania i systematycznego poszukiwania nowych rozwigzan jest ciggte dostarczanie innowacyjnych
terapii do pacjentow. Jednym z filaréw naszej firmy jest dziatalno$¢ badawczo-rozwojowa, kluczowym
obszarem tej dziatalnosci jest budowanie wspotpracy akademickiej oraz zapewnianie mechanizméw
wsparcia startupow. Wierzymy, ze nauka, jaka tworzymy i rozwijamy, aby pomagac pacjentom na ca-
tym swiecie, nie moze powstawac w izolacji. Dlatego tak istotne dla nas jest wzmocnienie partner-
stwa publiczno-prywatnego, jak réwniez partnerstwa z innymi interesariuszami i wdrazanie innowa-
cji stuzacych leczeniu pacjentéw. Waznym krokiem milowym w realizowania naszej strategii rozwoju
i wsparcia ekosystemu ochrony zdrowia w Polsce byto uzyskanie przez AstraZeneca Pharma Poland
w 2020 roku statusu Centrum Badawczo-Rozwojowego nadanego przez Ministra Rozwoju. Status ten
uzyskalismy jako pierwsza globalna innowacyjna firma farmaceutyczna w Polsce - osiggniecie to jest
wyrazem naszego kluczowego zatozenia - ciggtego podazania za nauka. Ponizej przedstawiamy wy-
brane inicjatywy, w ramach ktérych wspieramy rozwijanie i dziatalnos¢ startupéw.

Wierzymy, ze poprzez nasze dziatania i wsparcie inicjatyw takich jak Raport ,Top Disruptors in Heal-
thcare” wyznaczamy droge do wykorzystania petnego potencjatu polskiej nauki i sSrodowiska startup.

®

AstraZeneca

AstraZeneca i PACTT - Wspotpraca z Porozumieniem Akademickich Centréw Transferdw Technologii (PACTT) oraz wspieranie ponad
70-ciu polskich uniwersytetow w dostarczaniu innowacji w ochronie zdrowia, leczeniu pacjentow oraz innych kluczowych obszarach
nauki to wazny kamierr milowy w budowaniu porozumienia prywatno-publicznego oraz przysztych wspélnych naukowych przed-
siewzie¢. To nasz nieustanny wkfad we wspieranie polskiej mysli naukowej i rozwijanie nowoczesnego ekosystemu ochrony zdrowia
w Polsce.

AstraZeneca i Uniwersytet Warszawski - Porozumienie AstraZeneca | Uniwersytetu Warszawskiego otworzyto liczne mozliwosci budo-
wania wspolnej pracy i przysztych projektodw w zakresie unikalnych i innowacyjnych technologii i realizowania idei w celu przeksztat-
cania wiedzy naukowej w innowacyjne terapie dla pacjentow oraz poprawy jakosci ich zycia. JesteSmy dumni, ze mozemy wspierac
polskie talenty i odgrywac istotna role w procesie edukacji nowych pokoleri naukowcéw.

AstraZeneca i Klaster Life Science Krakéw - Sztuczna Inteligencja to nie tylko droga do akceleracji rozwoju nowych lekéw lecz rowniez
kluczowy element medycyny spersonalizowanej. Wspotpraca AstraZeneca i Klaster LifeScience Krakdw pozwolifa stworzy¢ wspdlng plat-
forme do wymiany idei naukowych aby lepiej zrozumie¢ biezace i przyszte potrzeby ekosystemu opieki zdrowotnej w Polsce i stworzy¢
mocny fundament do przeksztatcania innowadji w zoptymalizowane i skuteczne metody leczenia.

AstraZeneca Exchange Mentoring Program - Jestesmy otwarci na dzielenie sie nasza wiedzg i doswiadczeniem aby wspierac roz-
woj talentéw w nauce, biznesie i edukacji i budowac nowe mozliwosci dostarczania rozwigzan terapeutycznych do pacjentéw. Nasi
eksperci z catego swiata sg dostepni jako mentorzy dla uniwersytetow i startupdw w Polsce.

AstraZeneca OPENINNOVATION i platforma CoSOLVE - Razem rozwijamy nowoczesna nauke poprzez tworzenie mozliwosci wspot-
pracy oraz korzystania z naszych bibliotek danych i czastek. Poprzez taczenie réznych doswiadczen i narzedzi mozemy badac hipotezy,
nad ktorymi praca nie byta dotad mozliwa. Dzielenie sie pomystami i umozliwienie innowadji przekraczanie barier pomiedzy uniwer-
sytetami, przemystem, organizacjami rzadowymi i non-profit pomoze nam zamienia¢ innowacyjne pomysty w przetomowe odkrycia

naukowe i rozwija¢ nowe leki jeszcze szybciej i skuteczniej.

R/

Grzegorz Zajac Alina Pszczétkowska
Dyrektor Naukowy Wiceprezes Zarzadu
AstraZeneca Polska AstraZeneca Polska
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Google for Startups

14

Od kilku lat obserwujemy w Polsce dynamiczny rozwdj startupdw z sektora Health/MedTech. Wiele z nich
oferuje innowacyjne technologie i podejscie do tematu ochrony zdrowia, wykazujgc duzy potencjat mie-
dzynarodowy, a co za tym idzie coraz wieksze mozliwosci ekspansji na rynki zagraniczne. Wyniki tegorocz-
nego badania dobitnie potwierdzajg nasze doswiadczenia ze wspdtpracy ze startupami takimi jak: Infer-
medica, Stethome, czy SensDx. Mamy $wietnych naukowcdw, ktérzy coraz lepiej taczg wiedze medyczng
z biznesem. Google for Startups oferuje startupom z sektora HealthTech nie tylko wsparcie w wykorzysta-
niu technologii Google, ale takze najlepsze praktyki w rozwoju produktu, mentoring biznesowy i wsparcie
w analizie rynkéw i ekspansji miedzynarodowe;j.

Google for Startups

Michat Kramarz

Dyrektor Google for Startups

w Europe Srodkowo-Wschodniej,
szef Google for Startups Campus
w Warszawie

Google for Startups:
Misjg Google for Startups jest wyréwnywanie szans w spotecznosci startupowej. Dzieki naszemu wsparciu

startupy maja dostep do wiedzy i srodkow, ktére pomagajg im sie rozwijac.

Robimy to z przekonania, ze startupy sa kluczowym elementem budowy innowacyjnej gospodarki. Prowa-
dzimy programy takie jak Google for Startups Accelerator, Startup School, czy Founders Academy, ktére po-
magaja firmom nie tylko zdobywac wiedze o technologii czy skalowaniu biznesu, ale wspieraja réwniez roz-
woj umiejetnosci przywoddczych, ucza budowania modeli biznesowych czy samego zarzadzania biznesem.

Naszym sukcesem jest sukces startupow, z ktorymi wspotpracujemy. Tylko w 2019 roku startupy w global-
nej sieci Google for Startups stworzyly ponad 33 tys. miejsc pracy i otrzymaty ponad 6 miliardéw dolaréw
finansowania.

Wiecej o spotecznosci Google for Startups na stronie:
www.campus.co/warsaw.
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PZU Zdrowie

PZU Zdrowie jest jednym z lideréw prywatnej opieki medycznej w Polsce. Posiada wiasng sie¢ medyczng,
ktéra liczy juz 130 centrow medycznych, w tym pracownie diagnostyki obrazowej. Dodatkowo wspotpra-
cuje z ponad 2200 placéwek partnerskich w ponad 600 miastach Polski. Blisko 800 z nich $wiadczy ustugi
z zakresu medycyny pracy.

PZU Zdrowie stawia na unikatowy model opieki medycznej, oparty na tzw. patient experience. W tym celu
wdraza innowacje, ktére realnie pomagaja zaréwno pacjentom, jak i personelowi medycznemu. Przykta-
dem takiego podejscia jest najnowsza placéwka — Centrum Medyczne PZU Zdrowie Warszawa Chmielna

wyposazona w sprzet najnowszej generadji i réznego rodzaju innowacje obstugowe.

L G

Nowoczesne urzadzenia

Jednym z najpopularniejszych wsréd pacjentéw urzadzen jest iluminator zyt AccuVein, ktory za po-
moca lasera podswietla zyty, eliminujac praktycznie do zera mozliwos¢ bolesnego wkiucia. W pla-
cowce znajduje sie réwniez elektroniczny stetoskop StethoMe. W pordwnaniu do tradycyjnego ste-
toskopu urzadzenie rozpoznaje i wzmacnia dzwieki ptuc i serca. Po potaczeniu go z tabletem, lekarze
moga korzystac z certyfikowanych medycznie algorytmow sztucznej inteligencji. Do dyspozycji
specjalistow oddano takze przenosne gtowice ultrasonograficzne, ktére podiacza sie bezposrednio
do tabletu. Dzieki nim lekarze wykonujg badanie USG wysokiej jakosci w dowolnym miejscu. Dla
wygody pacjentéw wprowadzono rowniez zgody elektroniczne z podpisem biometrycznym.

Sztuczna inteligencja

W tym roku PZU Zdrowie wdrozyto pilotazowy program do rozpoznawania udaru mézgu w bada-
niach tomografii komputerowej. Rozwigzanie opiera sie na algorytmach sztucznej inteligencji i jako
jedno z pierwszych w Polsce tego typu oprogramowar znalazto zastosowanie w dziatalnosci komer-
cyjnej. Dzieki niemu czas wykonania opisu, w razie wykrycia udaru, zostaje skrécony z kilku godzin do
nawet kilku minut i pozwala na szybkie udzielenie pomocy pacjentowi. Model Al zostat opracowany

PZU Zdrowie korzysta réwniez z Symptom checker dostarczanego przez polska firme medyczno-techno-
logiczng Infermedica. Narzedzie pomaga pacjentom wybrac¢ wiasciwego specjaliste w oparciu o dolegli-
wosci. Na podstawie odpowiedzi na pytania dotyczace objawdw, system szacuje prawdopodobienstwo
jednostek chorobowych, dzieki czemu kieruje uzytkownika do odpowiedniego lekarza i skraca czas posta-
wienia trafnej diagnozy.

PZU Zdrowie chetnie podejmuje wspdtprace z rodzimymi firmami technologicznymi, ktérych rozwia-
zania wspierajg procesy leczenia i obstugi naszych pacjentow. Wierze, Zze inicjatywa taka jak Raport
Top Disruptors in Healthcare” wzmocni synergie polskich startupéw i sektora opieki medyczne;j.

Aktualnosci o PZU Zdrowie dostepne sg na www.pzuzdrowie.pl

oraz LinkedIn (https://www.linkedin.com/company/pzuzdrowie/) [~

vl

R A
i o
Anna Janiczek
Prezes PZU Zdrowie

ZDROWIE
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przez firme BrainScan, w oparciu o dane z 40 tysiecy badari tomografii komputerowej gtowy.
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Dlaczego powstat

Punktem wyijscia do prac nad Raportem byt wniosek wynikajacy z do-
Swiadczen autoréw oraz innych ekspertow branzowych, o istnieniu
poteznej luki informacyjnej w obszarze innowacji w ochronie zdrowia,
w szczegodlnosci na linii startupy — startupy oraz startupy — potencjalni
inwestorzy lub klienci. Luka ta powoduje, iz pozyskanie odpowiedzi na
tak podstawie pytania jak:

a) jakie s3 nowe interesujgce rozwigzania w sektorze medycznym
i jaki jest ich poziom zaawansowania;

kto i w jaki sposdb moze skorzystac z tych rozwigzan;

jaki jest poziom dojrzatosci startupow;

jakie sg potrzeby startupdw i wyzwania przed nimi stojace;

jak wypada dany startup na tle innych inicjatyw,

Lcaoygo

jest niezwykle trudne i czasochtonne. Mamy nadzieje, ze Raport umozli-
wi takze dotarcie do innowacji mogacych pomaoc w walce z pandemia
COVID-19, a inwestorzy i partnerzy biznesowi startupow otrzymajg rze-
telng informacje przed podjeciem wspotpracy.

Celem Raportu jest wspieranie ekosystemu innowacji w ochronie
zdrowia, w tym nawigzywanie efektywnej wspdtpracy miedzy star-
tupami, a innymi podmiotami. Stuzy¢ temu identyfikacja najbardziej
obiecujgcych startupdw na polskim rynku ochrony zdrowia, uzyskanie
kluczowych informadji o tych podmiotach i przedstawienie tych infor-
macji w ustrukturyzowany i spdjny sposéb potencjalnym odbiorcom,
do ktérych nalezg w szczegolnosci:

a) potendjalni inwestorzy, instytucje otoczenia biznesu;

b) podmioty wykonujace dziatalnos¢ lecznicza lub podmioty z bran-
zy farmaceutycznej zainteresowane wdrozeniem rozwigzan ofero-
wanych przez startupy;

c) osoby wykonujace zawody medyczne;

d) przedstawiciele strony publicznej zainteresowani wspieraniem
rozwoju innowacji w zdrowiu jak réwniez wdrazaniem innowacji
w praktyce klinicznej oraz w organizacji udzielania $wiadczer;

e) konsumenci/pacjenci.

Metodyka prac nad Raportem

Jakie startupy prezentujemy w Raporcie

Pojecie startupu jest nieostre. Przyjelismy zatem, ze za start startup

uznawac bedziemy te inicjatywy, ktorych przedstawiciele sami uznajg

sie za startup. Do grona potencjalnych ,Top Disruptors in Healthcare”

opisanych w ramach Raportu zaliczylismy te startupy, ktére planuja

oferowanie lub oferuja:

o ustugi skierowane do podmiotéw wykonujacych dziatalnos¢ lecz-
nicza;

o ustugi wspierajgce procesy medyczne lub administracyjne, a ktére
to procesy wspieraja udzielanie swiadczen;

e ustugi skierowane do pacjentow zwigzane z dziatalnoscig lecznicza;

o ustugi dla firm farmaceutycznych i B+R zwigzane z procesami re-
gulowanymi przepisami prawa farmaceutycznego lub medyczne-
go lub procesami B+R.
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Ankieta

Raport zostat stworzony na podstawie informacji zebranych przy po-

mocy wystandaryzowanego narzedzia ankietowego wypracowanego

przy wspotpracy z ekspertami branzowymi. Zestaw pytar do ankiety
zostat opracowany w taki sposéb, aby mégt zgromadzi¢ najbardziej
istotne informacje o startupach bioracych udziat w raporcie - dotycza-

Cce tworzonego rozwigzania, potrzeb, problemow, zespotu, finansowa-

nia etc. W ankiecie zawarto nastepujace sekcje:

a) Aktualne Potrzeby - informacje jak pandemia wptyneta na star-
tup, jakie czynniki sg kluczowe dla rozwoju startupu.

b) Informacje ogdlne dotyczace Startupu - dane teleadresowe,
forma prawna i stopien dojrzatosci, podstawowe informacje o roz-
wigzaniu i zatozycielach.

c) Informacje o rozwigzaniu - to kluczowa sekcja, w ktérej zapy-
talismy startupy o szczegdtowy opis rozwigzania, informacje czy
to rozwiagzanie wymaga certyfikacji CE jako wyréb medyczny, jak
rowniez zapytalismy o pozycje konkurencyjng startupu na rynku.

d) Finanse — w tej sekcji pytalismy o Zrodta finansowania startupu
oraz o oczekiwania co do pozyskania finansowania, jak réwniez
zapytalismy o podstawowe dane finansowe, pozwalajace z jednej
strony na kierunkowe ustalenie stopnia dojrzatosci prowadzonego
biznesu, jak rowniez sugerujgce mozliwg wycene startupu.

e) Ekspansja zagraniczna - doswiadczenia, zwtaszcza z branzy me-
dycznej, wskazuja ze polski rynek moze by¢ zbyt maty, a elemen-
tem niezbednym do osiggniecia sukcesu i wyskalowanie dzia-
talnosci jest ekspansja zagraniczna, stad w tej sekcji zapytalismy
o planowane i realizowane kierunki ekspansji na rynki zagraniczne.

f) Dane kontaktowe - dane kontaktowe do wiascicieli i zarzadu
startupow.

Cze$¢ pytan i odpowiedzi widoczna jest tylko w rozszerzonej wersji
Raportu przeznaczonej dla Partneréw Raportu, jak np. bezposrednie
dane kontaktowe.

Gromadzenie i obrébka danych do Raportu

Autorzy Raportu na podstawie ogolnie dostepnych Zrddet oraz infor-
macji udostepnionych przez niektérych Partneréw Raportu oraz na
podstawie zgtoszerr samych startupdw zidentyfikowali liste ok 380
polskich podmiotéw. Nastepnie zespot redakcyjny podijat probe kon-
taktu ze startupami w celu wstepnej weryfikacji profilu ich dziatalnosci
i nastepnie po ustaleniu profilu dziatalnosci, zaproszenia startupow
do wspdtpracy. Zainteresowane startupy otrzymaty linka do narzedzia
ankietowego i nastepnie samodzielnie wypetnity ankiete. W razie wat-
pliwosci przy wypetnianiu ankiety, byty one wyjasniane na biezaco po-
przez bezposredni kontakt zespotu redakcyjnego z przedstawicielami
startup’u. Zebranie danych w ramach ankiet odbywato sie pomiedzy
grudniem 2020, a marcem 2021 roku. W dalszej kolejnosci wyniki an-
kiet zostaty poddane przez zespot redakcyjny ocenie i uzupetnieniu (w
porozumieniu z przedstawicielami startupdw) pod katem:

a) kompletnosci;

b) zrozumiatodci uzytych twierdzer;

c) ortograficznym i stylistycznym.
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Zastrzezenie:

Zespotredakeyjny nie dokonywat analizy merytorycznej danych przed-
stawionych przez startupy, w szczegdlnosci nie weryfikowat danych z
danymi dostepnymi publicznie, w tym w rejestrach publicznych, jak
rowniez nie weryfikowat twierdzen, ktérych weryfikacja wymagataby
wiedzy eksperckiej np. w zakresie zasadnosci uzyskania certyfikacji CE
lub otoczenia konkurencyjnego, czy potencjalnych odbiorcow.

Raport w liczbach

Prace nad Raportem:

a) Prawie 400 zidentyfikowanych startupdw, z ktérymi cztonkowie ze-
spotu redakcyjnego podjeli probe kontaktu. Jest to prawie o ¥; wiece),
niz zidentyfikowali tworcy zesztorocznej edycji Raportu

b) Okoto 120 dni - czas pracy nad Raportem

c) 9 - liczba cztonkéw zespotu redakcyjnego (autoréw)

d) 115 - liczba start — upow, ktére wypetnity ankiete i znalazty sie w
Raporcie. Jest to ponad o potowe wiecej niz w zesztorocznej edy-
¢ji Raportu

e) 11 - liczba patronatéw przedstawicieli strony publicznej

f) 6— liczba partneréw komercyjnych — lideréw wspotpracy ze star-
tupami w Polsce

g) 17 -liczba patronatéw medialnych

h) 30 - liczba pozostatych patronatéw

Wybrane statystyki na podstawie
wynikéw uzyskanych z ankiet

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?

‘38/" ‘62%

@«

NIE
J

44 startupy z zesztorocznej edycji Raportu braty udziat rowniez w edy-
Cji tegorocznej, podczas gdy 30 startupdw z zesztorocznej edycji Ra-
portu nie wzieto udziatu w tegorocznej mimo komunikacji wystanej
kilkukrotnie przez zespdt redakcyjny, co stanowi 41% ogotu zeszto-
rocznej proby badanej. Moze Swiadczy¢ to o zaprzestaniu dziatalnosci

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

przez znaczng liczbe przedsiebiorstw, co potwierdza fakt, ze niewielu
startupom branzy medycznej udaje sie odnies¢ rynkowy sukces. Cie-
szy, iz znaczna czes¢ (az 62%) to startupy pojawiajace sie w Raporcie
pierwszy raz - $wiadczyc¢ to moze o wiekszym zainteresowaniu przed-
siebiorczych Polakéw branzg medyczng w czasie pandemii.

Jak pandemia COVID wptyneta na Twdj biznes?

12%

‘ 51%

Znacznie
. Umiarkowanie

.Wcale lub nieznacznie
\

Pandemia COVID od roku zmienia warunki gry praktycznie wszystkich

sektorow gospodarki globalnej. Branza ochrony zdrowia nie jest tu

wyjatkiem. Respondenci ankiety wskazujg na pozytywne dla ich biz-

neséw skutki pandemii, takie jak:

e popularyzacja ustug telemedycznych,

e znaczne zwiekszenie zainteresowania ogétu populacji tematami
zwigzanymi ze zdrowiem,

e istotny wzrost sektora ustug diagnostycznych,

o zwiekszone potrzeby zdrowotne Polakow np. w zakresie zdrowia
psychicznego,

o postepujaca cyfryzacja podmiotdéw prowadzacych dziatalnos¢
lecznicza i wieksza otwarto$¢ na innowadcje,

o przefamanie barier w edukacji medycznej online.

Z drugiej strony startupy medyczne dotykajg réwniez negatywne

skutki pandemii, takie jak:
e zmniejszenie potrzeb zdrowotnych w zakresie medycyny ruchu,
o spadek obrotow podmiotéw leczniczych dziatajgcych w modelu
fee for service skutkujagcy mniejszym budzetem na innowacje,
© przesuniecie zasobdw osobowych i finansowych podmiotow
leczniczych na diagnozowanie i leczenie COVID-19, ze stratg dla
pacjentow cierpigcych na inne choroby,

o utrudnienia w kontakcie z partnerami startupéw prowadzacymi
dziatalnos¢ lecznicza,

e ograniczenia w pozyskiwaniu kapitatu przez brak mozliwosci fi-
zycznego spotkania z inwestorem,

e opdznienia w badaniach klinicznych.
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Wybrane statystyki

Whptyw COVID na biznes znacznie pozytywniej oceniajg startupy opra-
cowujace produkty i ustugi cyfrowe - dla tych firm pandemia okazata
sie by¢ katalizatorem biznesu. Zdecydowanie cierpig natomiast startu-
py tworzgce hardware - utrudniona wspétpraca z podmiotami leczni-
czymi wstrzymuje rozwdj produktéw i utrudnia sprzedaz.

Tym niemniej, wiekszos¢ respondentéw (51%) wskazuje wptyw pan-
demii COVID na ich biznes jako jednoznacznie pozytywny, wedtug
33% badanych pandemia nie wptynefa istotnie negatywnie ani pozy-
tywnie na cele biznesowe ich firmy, jedynie za$ 23% ankietowanych
ocenia wptyw COVID jako jednoznacznie negatywny.

Jaka jest jego forma prawna?

3%

2%

2% 8%
2%
1%

‘ 82%

Spotka komandytowa
Spétka jawna
. Nieformalna grupa robocza
. Inne

‘ Jednoosobowa dziatalno$¢ gospodarcza

. Spotka akcyjna
Spétka z ograniczong odpowiedzialnoscia
_J

Zdecydowana wiekszos¢ badanych startupdw prowadzi dziatalnos¢
gospodarczg jako spoétka z ograniczong odpowiedzialnoscia. Formy
prawne powszechnie stosowane w Polsce celem optymalizacji po-
datkowych takie jak spotka jawna lub spdtka komandytowa nie cie-
szg sie zainteresowaniem startupéw - moze wynikac to z niecheci
inwestoréw do lokowania kapitatu w takie formy prowadzenia dzia-
talnosci lub nad wybor prostoty prowadzenia dziatalnosci gospodar-
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na podstawie wynikow uzyskanych z ankiet.

czej przez zatozycieli startupdw ponad potencjalnymi korzysciami
podatkowymi. Rowniez, jak pokazujg dalsze statystyki, zysk rzadko
jest kluczowa metryka wzrostu dla startupdw, ktére moga ponadto
korzystac z ulg podatkowych dla celéw B+R oraz generowac wyso-
kie koszty dziatalnosci poprzez udziat w programach grantowych,
z czego dodatkowo moze wynikac brak zainteresowania startupow
formami prowadzenia dziatalnosci bardziej korzystnymi podatkowo.
Niewielkim zainteresowaniem cieszg sie réwniez jednoosobowe
dziatalnosci gospodarcze, co wskazywac moze na niechec¢ do pono-
szenia ryzyka przez tworcéw startupéw medycznych lub na rzadkie
prowadzenie projektéw przez pojedynczych zatozycieli.

W zakresie formy prowadzenia dziatalnosci gospodarczej brak istot-

nych zmian wzgledem poprzedniej edycji Raportu.

Wskaz aktualny etap rozwoju:

10%

‘ 23%

MvP
. Growth (expansja)
. Etap komercjalizacji

‘ PoC
.

Badane startupy medyczne charakteryzujg sie wysokim stopniem roz-
woju. Az 909% badanych startupdw ma wartosciowy rynkowo produkt
na poziomie co najmniej MVP. Ponad potowa respondentow (53%)
oferuje swoj produkt komercyjnie na rynku. Prawie ¥ startupdw jest
w fazie wzrostu, osiggnawszy product-market fit. Brak tu rowniez
istotnych zmian wzgledem poziomu rozwoju startupdw badanych
w zesztym roku.
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W jakich obszarach dziata Wasz startup?
(mozesz zaznaczy¢ wiecej niz jedng odpowiedz)

Telemedycyna

I S N E— —

Al/machine learning

I I N R —

Medical devices

I S I N ——

Dane medyczne

I N I . ——

Tool IT - samodzielna aplikacja...

_____-
Edukacja

I S I N ——

Platforma internetowa...

Rehabilitacja

I I N R — —

Badania laboratoryjne

I I I N — —

Biotechnologia

I N N R — —

Udzielanie swiadczen...

I S I N — —

Pharma/Suplementy diety

_____-
Robotyka

Wearables - nie wyroby...

I N I N ——

Ustugi dietetyczne

I I R A — —

Blockchain

Najwiecej respondentdw, poniewaz az 63 startupy (55% badanych)
wskazuje telemedycyne jako jeden z obszaréw dziatan, za ktérg poda-
zajg Al/machine learning (52 startupy, 45% badanych) oraz urzadzenia
medyczne ex aequo z obszarem danych medycznych (43 startupy,
37% ogdtu badanych). Warto zwrdci¢ uwage na zauwazalny przyrost
wzgledem zesztego roku projektédw zwigzanych ze sztuczng inteligen-
Cja i uczeniem maszynowym. W roku 2020 jedynie 22 startupy wskaza-
ty Al/machine learning jako obszar swojej dziatalnosci. Jest to rowniez
dominujacy obszar dziatalnosci startupodw, ktére wskazaty, ze znajduja
sie na etapie komercjalizacji, cho¢ znikoma liczba startupdw z tego ob-
szaru skaluje juz gotowe rozwigzanie (zaledwie 2). Dane te $wiadcza o
dynamicznym wzroscie zainteresowania sztuczng inteligencjg w zdro-
wil - trend, ktérego rozwdj z pewnoscig warto bedzie obserwowac w
przysztosci. Liczymy, Ze z biegiem czasu jeszcze wiecej startupdw z ob-
szaru Al/machine learning bedzie mogto pochwali¢ sie skalowaniem
swojej dziafalnosci z sukcesem.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?

O nie
.Tak

Nie dotyczy / Nie jest wymagany
\

Ze startupdw, ktére wziety udziat w Raporcie 44% (50 startupow)
wskazuje, ze certyfikat CE nie jest wymagany dla ich produktu. 30%
(34 startupy) posiada wymagany certyfikat CE, podczas gdy 27%
(31 startupdw) jeszcze nie posiada wymaganego certyfikatu CE. Za-
den ze startupdw znajdujacych sie na etapie Proof of Concept nie
posiada wymaganego certyfikatu CE, posiada go natomiast 29%
startupodw na etapie MVP, 38% na etapie komercjalizacji oraz 46%
na etapie ekspansji, co pokazuje, ze w prawie potowie przypadkéw
certyfikat CE jest konieczny dla skalowania biznesu medycznego
z sukcesem.

W zakresie tego parametru brak istotnych zmian w poréwnaniu z da-
nymi z poprzedniej edycji Raportu.
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Wybrane statystyki

Czy Wasz produkt moze byc¢ lub jest chroniony patentem?

Nie podlega opatentowaniu
Moze by¢ w przysztosci opatentowany
Tak, jest chroniony patentem

Nie wiem

43 startupy (37%) z grupy badanej wskazuja, ze ich produkt bgdz ustuga
nie podlegaja opatentowaniu. Az 31 startupdw (27%) uzyskato ochrone
patentowa swojej innowacji, o pokazuje, ze tworcy startupow medycz-
nych az w ¥ przypadkdw tworzg innowacje na poziomie wartym obje-
cia ochrong patentowa. 37 startupdw (32%) widzi potencjat opatento-
wania opracowanej innowacji w przysztosci.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?

8%

‘ 92%

Tak

@O

J

Znakomita wiekszo$¢ badanych startupdw ma juz opracowany model
biznesowy - zaledwie 8% (9 startupdw) wskazuje na brak w tym za-
kresie. Tak pozytywne wskazniki w tym zakresie mozemy zawdzieczac
dynamicznym dziataniom $rodowiska otoczenia startupéw (inkuba-
toréw, akceleratoréw), ktére pomagajg poczatkujagcym innowatorom
opracowa¢ model komercjalizacji ich produktu lub ustugi. Ten po-
zytywny trend nie ulegt zmianie od zesztej edycji Raportu, gdzie 7%
startupow wskazywato na brak opracowanego modelu biznesowego.
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na podstawie wynikow uzyskanych z ankiet.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej
wspotpracuje.

1 ! [ [ | [ | |
Inwestorzy

] [ [ [ [ | |
Instytucje Finansujace

Regulatorzy

Instytuty Badawcze

Akceleratory
[ [ [ [ | |

Inkubatory

Szpitale
Uczelnie

Jest zjawiskiem niewatpliwie pozytywnym, ze az 81 startupow (70%)
tworzy rozwigzania we wspétpracy ze szpitalami. Swiadczy to z pew-
noscig o otwartosci szpitali na wdrazanie innowacji i wspotprace z mto-
dymi firmami tworzacymi zaawansowane technologie oraz o potrzebie
weryfikacji rozwigzan proponowanych przez startupy w srodowisku
klinicznym przez ekspertow-praktykdw. Ten pozytywny trend moze
wptynac na szybkos¢ adopdji dalszych innowadji przez szpitale oraz na
poziom gotowosci rynkowej rozwigzan polskich startupdw. Relatywnie
niewielka liczba startupdw (20 startupdw, 17% badanych) wspdtpracu-
je z regulatorami - mimo licznych inicjatyw sektora publicznego daja-
cych pole do rozwoju startupom réwniez w branzy medycznej, wyda-
je sie, ze nadal jest pole do poprawy w zakresie dialogu innowatoréw
w ochronie zdrowia z regulatorami.

Jaki jest obecnie poziom finansowania
Waszego startupu?
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bootstrapping

Najwiecej startupdw medycznych w Polsce pozyskato finansowanie
zewnetrzne na poziomie 1-2 min ztotych. Moze by¢ to spowodowa-
ne popularnoscig programéw grantowych takich jak 01.01.02 POPW
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(wartos¢ dofinansowania do 1 min zfotych) oraz funduszy inwestycyj-
nych BRIdge Alfa, ktorych srodki inwestycyjne wynosza zwykle okoto
1 min ztotych. Procz finansowania zewnetrznego, najwieksza popu-
larnoscia cieszy sie bootstrapping (finansowanie przedsiewziecia ze
srodkéw wiasnych, bez wskazania jego wysokosci), ktére to wybrato
29 startupdéw (25% badanych).

Roéznice wzgledem zesztorocznej grupy badanej nie sg duze - w roku
2020 najczesciej wskazywanym poziomem finansowania réwniez byto
pozyskanie srodkéw zewnetrznych na poziomie 1 - 2 min ztotych, ktéra
to odpowiedz wybrato 19% respondentdw. Wskazuje to, ze zroédia finan-
sowania startupéw medycznych w Polsce od zesztego roku pozostaty bez
istotnych zmian.

Co ciekawe, na etapie ekspansji az 13 respondentéw z 35 naj-
bardziej zaawansowanych startupéw (37% badanych) wskaza-
to, ze finansuje sie ze srodkéw wiasnych - oznacza¢ to moze ze
az ponad % startupdw bedacych w fazie wzrostu posiada na tyle
dochodowy model biznesowy, Zze nie wymaga zewnetrznego fi-
nansowania. W tej kategorii znajdujg sie réwniez projekty, ktére po-
zyskaly najwieksze finansowanie - 9 startupdw, czyli 25% badanych
w tej grupie posiada finansowanie przekraczajgce 10 min ztotych.

Jaki jest obecnie poziom finansowania
Waszego startupu na etapie Growth (expansja)
- pracujemy nad pozyskaniem nowych
klientéw i dalszym rozwojem produktu?
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Posréd mniej rozwinietych startupdw - na etapie komercjalizacji -
przewazajg przedsiewziecia o $rednim poziomie finansowania - re-
spondenci najczesciej wskazywali finansowanie na poziomie 1-5 min
ztotych - takie finansowanie pozyskato 69% startupow znajdujacych
sie na tym etapie rozwoju. Tu finansowanie ze srodkéw wiasnych jest
zdecydowanie mniej popularne - finansuje sie tak zaledwie 15% star-
tupow w fazie komercjalizacji.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu na
etapie komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw?

2 min zt- 5 min zt
1minzt-2min zt
5minzt- 10 min zt
bootstrapping
powyzej 20 min zt
ponizej 500 000 zt
500 000 zt - 1 min zt
10 min zt - 20 min zt

Na etapie MVP najwiecej respondentdw (45%) wskazuje finansowa-
nie na poziomie 500.000 ztotych - 2 min ztotych. 4 respondentéw na
etapie MVP wskazato pozyskanie finansowania na poziomie powyzej
10 mIn ztotych, co pokazuje, ze ambitne projekty medyczne mogga roz-
pali¢ wyobraznie inwestoréw nawet, jesli spotka nie posiada jeszcze
pierwszych ptacacych klientéw.

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu na
etapie MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra
posiada wystarczajaco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania
pierwszych klientéw i zapewnic feedback dla dalszego rozwoju
produktu)?

T1minzi-2 min zt
bootstrapping

5 min zt- 10 min zt
10 min zf - 20 min zt
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Projekty na etapie PoC (Proof of Concept) cieszg sie najmniejszym
poziomem finansowania - pokazuje to, ze inwestorzy w branzy me-
dycznej nie s3 chetni lokowac srodki w projekty, ktdre nie opracowaty
jeszcze pierwszej wersji swojego produktu. Oczywiscie, nie zabrakto
tu wyjatkdw od reguty - jeden z naszych respondentéw w fazie PoC
pozyskat finansowanie na poziomie powyzej 20 min ztotych.

in Healthcare

21



Wybrane statystyki

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu na
etapie PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje
jego wykonalnos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan
klientéw)?

1 min zt - 2 min 2t
powyzej 20 min zt
ponizej 500 000 zt
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bootstrapping

Jakie macie zrédta finansowania? (mozesz wybrac kilka)

Srodki wlasne zalozyciela...

1l | |/ [ [ | |
Granty z funduszy europejskich

1l | | [ [ | |
Wzrost organiczny...

1l | |/ [ [ | |
VC krajowe

1l | | [ [ | |
Prywatni inwestorzy (osoby fizyczne)

1/ | |/ [ [ | |
Programy inkubacyjne

1 /! | |/ [ [ | |
Inni inwestorzy

1 /! | |/ [ [ | |

VC zagraniczne

-/l /! | |/ [ [ | |
Akceleratory

!l /| |/ [ [ | |

Inne

Seedfunds
1/ | |/ [ [ | |
Crowdfunding

Wsrod badanych startupdw medycznych zdecydowanie najbardziej po-
pularna forma finansowanie jest finansowanie ze srodkéw zatozycieli (tzw.
boostrapping), z ktérego to sposobu korzysta az 62% startupdw. Tworcy
Raportu zwracajg uwage na znaczny wzrost udziatu tej kategorii w po-
réwnaniu z danymi z roku 2020, kiedy to jedynie 31% badanych finanso-
wato sie za pomocg srodkdw wiasnych. Pokazuje to z jednej strony duzg
wiare zatozycieli startupdw w tworzone przedsiewziecia, z drugiej strony
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na podstawie wynikow uzyskanych z ankiet.

Swiadczy¢ moze o trudnosci w suplementacji budzetu startup'u srodkami
zewnetrznymi.

Kolejng najbardziej popularng kategorig finansowa s granty - z grantéw
EU korzysta 39 startupdw (34% badanych), z grantéw krajowych 36 re-
spondentdw (31% badanych), z programdw inkubacyjnych zas i akcele-
racyjnych odpowiednio 13% i 9% badanych. Wzrost organiczny jako zré-
dto finansowania wskazuje 30 respondentdw, co jest w ocenie tworcow
Raportu bardzo wysokim wynikiem, biorac pod uwage wysokie koszty
stworzenia produktu dedykowanego branzy medycznej jak tez relatyw-
nie wysokie bariery wejscia w sektor.

Nadal bardzo niewielka liczba polskich startupdw medycznych budzi za-
interesowanie inwestoréw zagranicznych - takie finansowanie pozyskato
jedynie 10 startupow (9% respondentéw). Ze srodkdw osdb prywatnych
(@niotéw biznesu) korzystaja 24 startupy (21% badanych). Niewiele wiecej
przedsiewziec¢ zaprosito na poktad krajowe VC (27 startupdw, 23% bada-
nych). Pokazuije to, relatywnie znaczaca czes¢ oséb prywatnych ma chec
do ponoszenia ryzyka inwestowania w startupy medyczne, co by¢ moze
jest spowodowane checig alokacji kapitatu w ten segment gospodarki o
wysokiej spotecznej uzytecznosci (impact investment).

IPO (wejscie na gietde) jest nadal bardzo rzadko spotykanym posréd pol-
skich startupéw medycznych sposobem pozyskania kapitatu - skorzystato
z niej jedynie 2 badanych. Zaden z respondentow nie skorzystat z crowd-
fundingu, ktéry dynamicznie rozwija sie w innych branzach - przyczyna
jest by¢ moze fakt, ze produkty dedykowane branzy medycznej zwykle s3
niskiej utylitarnosci dla oséb zdrowych, co utrudnia¢ moze prowadzenie
kampanii crowdfundingowej z sukcesem.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

‘ 78%

TAK

[ IV

J

Nieco ponad 3% badanych wskazuje, ze poszukuje obecnie finanso-
wania. Moze by¢ to spowodowane lukg w finansowaniu przedsie-
wzie¢ ze srodkéw publicznych ponad 1 min ztotych, ktore startupy
moga pozyskac z programéw wymienionych wyzej, miernym doste-
pem do inwestoréw zagranicznych oraz niewielkg aktywnoscia kra-
jowych VC w obszarze branzy ochrony zdrowia, ktéra bywa postrze-
gana jako kapitatochtonna i ryzykowna. Bioragc pod uwage raczej
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pozytywny wptyw pandemii na branze medyczng oraz znakomite
niekiedy wyniki finansowe innowacyjnych przedsiebiorstw w branzy
medycznej, twércy Raportu licza na zwiekszenie dostepu do finanso-
wania startupdw medycznych w przysztych latach.

Istnieje korelacja miedzy etapem rozwoju startupu a zapotrzebowa-
niem na finansowanie - tylko 8% projektéw w fazie PoC wskazuje, ze
aktywnie poszukuje inwestora, podczas gdy az 29% projektow w fazie
wzrostu szuka sposobu dokapitalizowania spotki.

Czy generujecie powtarzalny przychéd ze sprzedazy gtéwnego
produktu/ustugi firmy?

TAK

[ IV

Jedynie 40% respondentéw deklaruje, ze generuje powtarzalny przy-
chdéd ze sprzedazy gtdwnego produktu lub ustugi firmy. Pozostaje to
w korelacji ze wskazanymi etapami rozwoju startupow, gdzie 53% re-
spondentéw wskazato, ze startup znajduje sie na etapie wzrostu lub
komercjalizacji - oznacza to, ze 13% respondentdw osiagneto pierwszy
przychéd ze sprzedazy produktu spdtki, nie jest to natomiast jeszcze
przychéd powtarzalny. Raz jeszcze pokazuje to dtuga drogg, jaka startu-
py w branzy medycznej muszg przebyc do wprowadzenia produktu na
rynek i osiggniecia stabilnych miesiecznych przeptywdw pienieznych.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe mierniki
waszego sukcesu? (wybierz najwazniejszy miernik)
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Pozyskanie kapitatu

Przychody
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Metryki sukcesu definiowane przez badane startupy jasno pokazuja
parametry nastawione na wzrost - 37% uczestnikow Raportu wska-
zuje na liczbe uzytkownikédw rozwigzania startupu, 25% na przycho-
dy, 19% na pozyskanie kapitatu, a zaledwie 3% (4 respondentéw)
wskazuje na zysk. Pokazuje to, ze dla startupdw medycznych przed-
stawionych w Raporcie wazniejszy jest wzrost rozumiany jako szero-
ka adopcja ich rozwigzania, podczas gdy wynik finansowy pozostaje
na drugim planie.

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne)
Nie jesteSmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢

Zarejestrowany przychéd z rynku zagranicznego
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Podpisane listy intencyjne

Nieco ponad poftowa badanych (56% startupdw) nie jest jeszcze obec-
na na rynkach zagranicznych, ma natomiast plany internacjonalizacji
biznesu. Ponad 1/3 badanych juz dziata na rynkach zagranicznych po-
przez podpisane listy intencyjne, podpisane umowy komercyjne lub
zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego. Jedynie 3 badane
startupy nie majg w planach internacjonalizacji.

Polskie startupy ewidentnie zdajg sobie sprawe, ze rodzimy rynek
ochrony zdrowia jest zbyt maty, aby odnies¢ liczacy sie sukces. Cieszy
fakt, ze juz 17% ogdtu polskich startupéw medycznych z sukcesem
oferuje swoje produkty komercyjnie zagranica.
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Sieci powiazan
Analiza EIT Health




Sieci powigzan
Analiza EIT Health

Celem opracowania byto pokazanie sieci wspdtpracy w ramach polskiego ekosystemu, ale rowniez stwo-
rzenie rekomendacji dla poszczegdlnych aktoréw rynku. Wizualizacja liczby i znaczenia powigzan moze
pomac zrozumied potencjalne scenariusze rozwoju zardwno startupdw, jak i instytucji otoczenia biznesu.

W analizie uwzgledniono réwniez znaczenie poszczegélnych weztéw i sieci powigzan poprzez

okreslenie dodatkowych wskaznikéw:

o closeness to zdolnos¢ do pozyskiwania nowych kontaktow,

© betweeness 0znaczajgca waznos¢ danego podmiotu jako brokera informacji pomiedzy réznymi czescia-
mi sieci,

o eigen centrality tj. poziom sity oddziatywania, jakg posiadajg partnerzy danej organizacji w sieci,

o density, ktory odpowiada za stosunek posiadanych powigzarn do przysztych potencjalnych relacji,

o transivity, czyli ogdlne prawdopodobienstwo, ze sgsiednie wezly w sieci bedg ze soba potgczone, ujaw-
niajac w ten sposéb istnienie scisle potaczonych spotecznosci (lub klastrow, podgrup, zespotdw).

Pod koniec 2020 EIT Health przeprowadzito analize dotyczacg ekosystemu wspierajgcego startupy
w Polsce. W analizie opartej o ogdélnodostepne dane ze stron internetowych startupdw oraz gtéwnych
interesariuszy systemu ochrony zdrowia', wskazano kluczowe wezty i powigzania, ktére w istotny sposob
stanowig osie rozwoju innowacji medycznych i okotozdrowotnych w kraju. W analizie ujeto powigzania
pomiedzy prawie 550 podmiotami, ktére w ostatnich 5 latach, szczegdlnie aktywnie pracowaty na rzecz
rozwoju przedsiewzie¢ innowacyjnych.

Metodologia — network entrepreneurship?

Metodologie oparto na analizie sieci powigzart zogniskowanych wokot startupdw, ktéry wchodzity
w relacje z innymi podmiotami na rynku, np. inwestorami, szpitalami, jednostkami badawczymi czy agen-
cjami rzadowymi. Liczba powigzan (weztéw) decydowata o pozycji w tzw. page rank, ktory okresla po-
zycje w ekosystemie na bazie ilosci powigzan oraz innych wskaznikdw analizowanych w raporcie. Wsréd
organizacji, ktére miaty najwyzszy wspoétczynnik page rank znalazty sie m.in. Narodowe Centrum Badan
i Rozwoju, Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci i EIT Health. Zatozenia metodologiczne analizy
EIT Health sg oparte o tzw. network entreprenuership. Jest to podejscie, ktére zaktada, ze tworzenie war-
tosci biznesowej we wspdtczesnych spoteczeristwach mozliwe jest tylko wtedy, kiedy podmioty wcho-
dza w réznorodne powiazania i sieci wspotpracy. Tylko takie sieciowe podejscie (network) gwarantuje
efektywny rozwdj biznesu (entreprenuership).

' Dane byty pozyskiwanie wytacznie ze zrédet oficjalnych takich, jak strony internetowe.

?Network entreprenuership opiera sie na narracji opartej na modelu sieciowym, a nie transakcyjnym. Jego podstawowe zasady to:
ustal wspolny i ambitny cel dla catej sieci, przekonaj kluczowych ludzi w sieci, zwiekszaj i agreguj zaufanie w sieci oraz wspodtpracuj
otwarcie i szczodrze. Analiza EIT Health wykorzystata autorskg metode wykorzystujaca algorytm do liczenia ilosci powigzan, bliskosci

poszczegdlnych weztdw czy stopnia ich skomplikowania.
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Wizualizacja ekosystemu wspierajacego startupy healthcare w Polsce
EIT Health 2021

_Fundacja Przedsigbiorczosci
Technologicznej
i [ - \\b

<\

r Narodowe Centrum
Badan i Rozwoju

Startupy w analizie

Analiza uwzglednita dane dotyczace powigzan dla 163 startupow z Polski. Zebrane dane zostaty zapre-
zentowane, podobnie jak cata sie¢, w formie graficznych powigzan. Nalezy zauwazy¢, ze wsrédd anali-
zowanych startupéw ponad 30% posiadato co najmniej 5 istotnych powigzan z innymi organizacjami.
To oczywiscie przekfada sie na wyzsze wartosci wskaznikdw zwigzanych ze zdolnoscig pozyskiwania
nowych kontaktow (closeness). Natomiast tylko 19 startupdw w analizowanej probie miato co najmniej
10 powigzan, co pokazuje, ze poziom network entreprenuership jest wcigz dos¢ niski, a gtowne relacje
startupdw sg zawezone albo do instytucji finansujgcych ich dziatalnos¢ lub skupione regionalnie.

W metodologii network entrepreneurship kluczowe znaczenie dla startupdw ma wykorzystanie sieci do
wzmocnienia $wiadomosci swojej marki. Startup zazwyczaj nie dysponuje duzym budzetem i zasobami
marketingowymi, a w poczatkowej fazie rozwoju firmy niezbedne jest dostarczanie informacji o pro-
dukcie/ustudze do istotnej liczby klientéw (lekarzy, pacjentéw itd.), inwestoréw czy instytucji otoczenia
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biznesu lub regulatoréw. Startup powinien zapewni¢ mozliwie jak najlepsza dyfuzje informacji o swoim
produkcie i ustudze. I dlatego to nie ilos¢ powigzan ani wspodtczynnik betweeness ma kluczowe znaczenie,

ale eigen centrality, poniewaz wyznacza powigzania z interesariuszami o najwiekszym znaczeniu dla eko-
systemu. Innymi stowy, jesli startup w inteligentny sposdb nawigze relacje z kluczowymi organizacjami w

sieci 0 najwyzszym wskazniku eigen centrality, informacja o jego innowacji ma wieksze szanse na dotarcie
do szerszego grona kluczowych interesariuszy.

i

Dr Omnibus
y |

StethoMe —

J

Rysunki ilustrujg poréwnanie dwoéch startupéw: StethoMe i Dr Omnibus. O ile pierwszy ma wieksza
liczbe powigzan 21, to jego wspdtczynnik eigen centrality jest nizszy (0,19) niz Dr Omnibusa: odpowied-
nio 17 pofaczen i 0,23. Z niniejszej analizy moze wynikac, ze startupy te majg inny sposéb budowania
powigzan w ramach sieci.

Instytucje otoczenia biznesu

Do analizy wzieto pod uwage kilkadziesiagt instytucji otoczenia biznesu. Pozyskane dane umozliwity
stworzenie graficznej prezentacji wzajemnych powiazan, klastrow i sieci kontaktéw. Zgodnie z meto-
dologig network entreprenuership organizacje byty analizowane pod katem kluczowych wskaznikéw
tj. closeness, betweeness i eigen centrality. Dodatkowo okreslono dla nich page rank, czyli ogdlng pozycje
w sieci i znaczenie dla jej funkcjonowania. W ponizszej tabeli przedstawiono cztery organizacje, ktére
posiadajg co najmniej 20 powigzan z innymi organizacjami w sieci.

eigen
centrality

Nazwa

organizacji betweeness

closeness

Narodowe Centrum

Badan i Rozwoju 51184.44

0.0396

Polska Agencja

Rozwoju Przedsiebiorczosci 27Ak AU

7222.74

EIT Health

Fundacja Przedsiebiorczosci
Technologicznej

17498.36

in Healthcare
Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

27



28

Najwazniejszym wskaznikiem jest closeness, gdyz odzwierciedla realng mozliwos¢ pozyskiwania nowych

partneréw w sieci. Organizacje zwykle dysponujg ograniczonymi zasobami, ich cele sg okreslone w cza-
sie, aich cele biznesowe muszg by¢ osiggane zgodnie z wewnetrzng strategia. Warto zatem zwrdci¢ uwa-
ge z kim nawigzywane sg kolejne relacje. Do tego konieczne jest wykorzystanie wskaznika betweeness,
ktéry pomoze w podjeciu decyzji z kim warto podja¢ wspdtprace. Ponizej przedstawiono symulacje dla
EIT Health, w ktdérej powigzano podmiot z 15 innymi organizacjami w sieci z najwyzszym wskaznikiem
betweeness.

EIT Health

J

Okazato sie, ze wybor kolejnych powigzan w sieci w oparciu o wskaznik betweeness ma kluczowe znacze-
nie. W trakcie analizy dokonano symulacji, w ktérej EIT Health ,powigzano”z kluczowymi interesariuszami
niebedacymi w dotychczasowej sieci powigzan tej instytucji. W przypadku EIT Health udato sie piecio-
krotnie poprawi¢ znaczenie organizacji w sieci, tj. wzrosta nie tylko liczba powigzan, ale takze wspodtczyn-
nik closeness z 0,30 do 0,44.

Whnioski konncowe

Polski ekosystem network entreprenuership charakteryzuje sie wcigz niskg wewnetrzng dojrzatoscia.
Oznacza to m.in., ze wspotczynnik density jest relatywnie niski. Organizacja EIT Health analizowata réw-
niez w podobnym okresie ekosystem powigzan na Wegrzech i wyniki byty bardzo podobne, na co moze
mie¢ wptyw wiele czynnikdw makroekonomicznych (np. poziom inwestycji w ekosystem), ale tez spo-
tecznych, zwigzanych z np. kulturg wspdtpracy. Dodatkowo, wspétczynnik transitivity w Polsce jest ni-
ski. Ztozone sieci, a zwtaszcza sieci o matych rozmiarach, czesto majg wysokg wartosc transitivity i mata
srednice. Oznacza to, ze przeptyw informacji o istotnym znaczeniu dla catej sieci jest prostszy i efek-
tywniejszy. Sieci szybciej sie rozwijajg w oparciu o wspdlne wartosci i cele. Przyktadowo - brak jednego
ze znaczacych partneréw sieci, np. waznej instytucji odpowiadajacej za finansowanie albo rozwoj/wa-
lidacje biznesu, moze spowodowac znaczace obnizenie wartosci takiego ekosystemu. Dlatego warto
inwestowac¢ w budowanie inicjatyw, ktore dostarczaja wspodlnych celéw i wartosci sprzyjajacych
rozwojowi nowych powigzan. Powodzenie i rozwdj sieci nie zaleza wytacznie od bilateralnych
transakcji pomiedzy osobami i organizacjami, ale musi znaczaco wykracza¢ poza partykularne
interesy czy indywidualne wskazniki sukcesu. Realizacja celéw wynikajacych z metodologii network
entreprenuership poprawia indywidualne wskazniki partneréw sieci, czyli page rank, betweeness, close-
ness i eigen centrallity, ale takze znaczaco wptywa na dojrzatos¢ catego ekosystemu (density i transivity).
Bardziej funkcjonalny ekosystem przyczynia sie do petnego wykorzystania strategii , wygrany-wygrany”
w nawigzywaniu i realizowanych relacjami pomiedzy osobami i organizacjami. Raport,Top Disruptors in
Healthcare” jest jedng z inicjatyw, ktore znaczaco wspierajg startupy w rozwoju swojej sieci powigzan, i
moze miec bezposredni wptyw na poprawe wskaznikow partnerdw sieci.
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Aether Biomedical

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscia.

ww.aetherbiomedical.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Nabralismy wiatru w zagle: certyfikowalismy nasz produkt jako urza-
dzenie medyczne | klasy i uzyskalismy oznakowanie CE, rozpoczelismy
sprzedaz, pozyskalismy zadowolonych klientdw, podpisalismy umowy
dystrybucyjne z centrami protetycznymi z Indii i Portugalii oraz jeste-
smy w trakcie finalizacji umow z dystrybutorami z Hiszpanii, Holandii,
Danii, Wtoch, Nigerii, Sri Lanki i Norwegii.

Udato nam sie (mimo pandemii) zebra¢ seed round w wysokosci 3.3
min PLN od Sunfish Partners — niemiecko-polskiego funduszu venture
capital, a takze indyjskiego funduszu Chiratae Ventures i Joyance Part-
ners z oddziatami w Kalifornii i w Wielkiej Brytanii.

Z sukcesem realizujemy projekt badawczo-rozwojowy nad kolejng, udo-
skonalong wersjg produktu Zeus (bioniczna proteza dla oséb po ampu-
tacji badz z wrodzonym brakiem koriczyn gérnych) pod pieczg NCBR.
Wczesniej znaleZlismy sie w TOP10 startupdw z branzy robotyki i 10T
na TechCrunch Disrupt Berlin oraz w finale polskiej edycji prestizowe-
go konkursu Chivas Venture.

Zeus jest gtownym produktem, nad ktérym obecnie pracujemy i ktéry
bedzie baza do stworzenia w niedalekiej przysztosci innych nowocze-
snych urzadzert medycznych, a takze rozszerzenia dziatalnosci o bran-
ze egzoszkieletow i telemedycyny, gdyz nasza misjg jest stworzenie
skoordynowanego mechanizmu rehabilitacyjnego na ksztatt systemu
operacyjnego dla rehabilitacji (RehabOS).

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
6 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pandemia miafa znaczacy wplyw na dziatanie naszej firmy. Przede
wszystkim opdZnita i niekiedy uniemozliwita dostawy niektérych kom-
ponentow potrzebnych do produkgji, wiec musielismy znaleZ¢ alterna-
tywne rozwigzania. Opoznita sie finalizacja procesu certyfikacji produktu
i jego wejscia do sprzedazy. Sytuacja ta miata takze w pewnych kwe-
stiach pozytywny wptyw, gdyz m.in. z racji koniecznosci przejscia na
prace w metodzie hybrydowej (zdalnej + w siedzibie w celach produk-
cyjnych, z zachowaniem wszelkich form bezpieczerstwa i ostroznosci)
zaczelismy pracowac w Framework Scrum, ktéra zoptymalizowata nasza
prace i pozwolita na znaczne zwiekszenie naszej efektywnosci na kazdej
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ptaszczyznie. A takze Covid-19 nie przeszkodzit nam w zebraniu rundy
finansowania, co uwazamy za niebywaty sukces.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Bioniczna proteza reki Zeus.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jak pokazuja badania osoby po amputacjach, to spotecznos¢, o ktérg
warto powalczy¢. Na swiecie jest okoto 10 miliondw ludzi, ktérzy stra-
cili konczyny gorne, ale tylko 5% z nich ma dostep do protez. Gtéw-
nymi przyczynami takiego stanu rzeczy sa: ich wysoka cena oraz brak
satysfakgji z ich funkcjonalnosci i przydatnosci zyciowej.

Zeus to wielofunkcyjna bioniczna proteza dtoni dla oséb po ampu-
tacji konczyny gérnej o intuicyjnej kontroli i sensorycznej informacji
zwrotnej dla uzytkownika.Charakteryzuje sie duzg sitg chwytu (do
152 N, co sprawia, iZ jest najsilniejsza z obecnie dostepnych na rynku
protez), wysoka wytrzymatoscia (utrzymuje do 35 kg), odpornosciag na
uderzenia i catkowicie konfigurowalng konstrukcja. Kazdy moze zostac
projektantem swojego produktu. Dajac uzytkownikom mozliwos¢ ku-
stomizacji protez chcielismy tchna¢ w nie ich osobowosc¢ i sprawi¢,
zeby poczuli sie w nich pewniej i sprawniej.

Zeus powstat, by wypetni¢ te luke, luke w postaci braku wysoce za-
awansowanej i funkcjonalnej protezy dtoni, ktéra jest finansowo w za-
siegu reki najbardziej potrzebujacych jej osdb. Naszym sekretem jest
stworzenie produktu, ktéry jest tak samo wydajny, a zarazem tanszy
od innych bionicznych protez o 40%. Najwyzsza jakos¢ w przystepnej
cenie to klucz, ktéry otwiera nam drzwi do wielu rynkéw i pozwala
pomadc 95% ludzi po amputacjach i urodzonych bez koriczyny goérnej
na usprawnienie ich codziennego zycia oraz powrét do pracy.
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Aether Biomedical

Spoétka z ograniczong odpowiedzialnoscia,.

Zeus to urzadzenie z oznaczeniem CE, ktére jest sprzedawane w Pol-
sce i Indiach. Obecnie rejestrujemy dystrybutoréw w catej Europie, a
takze koniczymy zatwierdzanie przez FDA wprowadzenia na rynek w
USA na poczatku przysztego roku.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Aether Biomedical dziata jako biznes B2B, sprzedajac proteze Zeus do
centréw protetycznych, ktére nastepnie tworzg lej protetyczny indy-
widualnie (w zaleznosci od poziomu amputacji) i dopasowuja produkt
do pacjentéw oraz zapewniajg szkolenia. Stanowi to prawie 70% ryn-
ku. Pozostate kanaty dystrybucji to organizacje pozarzadowe, progra-
my CSR i jednostki wojskowe.

Rynek protetyki i ortotyki jest dzi$ wyceniany na 7,2 miliarda euro,
bionika zajmuje 10% catego rynku lecz obecnie przy rosngcym o ok.
10% rocznie CAGR ze wzgledu na postep technologiczny w Machine
Learning, Digital Signal Processing i Additive Manufacturing, poprawe
warunkéw refundadji i coraz wiekszym zapotrzebowaniem na funk-
cjonalne protezy dtoni, jest on ogromnie lukratywnym rynkiem, ktory
bedzie tylko stopniowo rést.

Nasza strategia rynkowa rézni sie w zaleznosci od kraju i wspdtpracu-
jemy z wieloma interesariuszami, takimi jak dystrybutorzy, podmioty
zajmujace sie refundacja, jednostki certyfikujace i centra protetyczne,
aby wprowadzi¢ Zeusa na rynek.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Instytuty Badawcze, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, Inni in-
westorzy (np. inwestorzy branzowi), VC krajowe, VC zagraniczne, Ak-
celeratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikdw .

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy, Indie i Bliski Wschaod.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Koniecznos¢ certyfikacji, systemy refundacyjne.
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AIDA Diagnostics

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscia.

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozpoczelismy proces wdrazania naszych rozwiazan do szpitali.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
6 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Sytuacja zwigzana z pandemig uwypuklita problemy zwigzane z do-
stepnoscia krwi i pozwolita doceni¢ wartos¢ systemow, ktére pomaga-
ja odpowiednio zarzadza¢ gospodarkg krwi. Ze wzgledu na Covid-19
szpitale staty sie mniej dostepne co przesuneto terminy planowanych
badan klinicznych, a tym samym zakoriczenie prac nad jednym z na-
szych gtéwnych produktéw czyli CDSS.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Al/machine learning, Medycyna.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Model predykgji zapotrzebowania na skfadniki krwi, CDSS, chat komu-
nikacyjny dla szpitali.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie nie istniejg rozwigzania, ktére oferujemy. Mozemy jedynie
przedstawi¢ efekty zastosowania naszych rozwigzan oraz to, do czego
dazymy. Obserwujemy straty w gospodarce krwi na poziomie nawet do
20% w zaleznosci od parstwa. W przypadku Polski oznacza to nawet
dziesigtki miliondw ztotych kazdego roku, ktére jest szansa zaoszczedzic.
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Diagnostics

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt kupuje szpital, jest proponowany w modelu subskrypcji a
uzytkownikami sg lekarze oraz pracownicy bankéw krwi i wydziatédw
serologii.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytuty Badawcze, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), Prywatni in-
westorzy (osoby prywatne), Programy Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
llos¢ przetoczonych jednostek krwi, poziom zaawansowania syste-
mow obstugujacych szpitale.
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AILIS Breast Cancer

Prediction Technology

W trakcie przeksztatcania ze Sp. z 0.0. na S.A.

ww.ailiscare.com

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
9 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia COVID-19 przyspieszyta digitalizacje ustug medycznych
w tym telemedycyny oraz otwarcie na nowoczesne metody diagno-
styczne. Covid pokazat réwniez jak wazna jest automatyzacja i wyko-
rzystanie Al w medycynie w obliczu coraz mniejszej liczby lekarzy i/lub
ograniczonego dostepu do ustug medycznych w tradycyjnej formie.
Ten duzy krok i digitalizacja w obszarze medycyny sprawia, ze nasze
innowacyjne rozwigzanie bedzie tatwiejsze do wdrozenia i zaadapto-
wania na naszych rynkach docelowych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning, Dane medyczne
Nie jestesmy i nie bedziemy podmiotem leczniczym ale bedziemy re-
alizowac ustugi diagnostyczne - tworzymy system monitoringu stanu
zdrowia piersi, ktéry pozwala na bardzo wczesne wykrywanie zmian
nowotworowych - ma potencjat wykrywania zmian jeszcze zanim po-
jawia sie w innych, wiodgcych metodach badan przesiewowych.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

AILIS stuzy do wczesnego wykrywania zmian nowotworowych pier-
si kobiet. To kompleksowy system monitoringu stanu zdrowia pier-
si, ktéry pozwala wykrywac anomalie w piersiach kobiet na bardzo
wczesnym etapie ich rozwoju, a w przysztosci przewidywac rowniez
prawdopodobienstwo pojawienia sie takich zmian. Na system sktada
sie urzadzenie oparte o metode Parametrycznego Obrazowania Dy-
namicznego (hardware) oraz algorytmy Al, ktére automatyzuja analize

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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wynikow i pozwalajg na stawianie bardzo precyzyjnej diagnozy. Sys-
tem wsparty jest aplikacjg mobilng dla uzytkowniczek oraz platforma
zdalnych konsultacji z lekarzami specjalistami. Nasze rozwigzanie skra-
ca czas diagnozy do 15 minut i oferuje bardzo komfortowe, bezbole-
sne, bezdotykowe i bezpieczne badanie piersi (bez promieniowania).
To przetom nie tylko na poziomie samej metody, ale réwniez podejscia
do kobiet, poszanowania ich potrzeb i poczucia godnosci.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Szybkos¢ diagnozy - w USA na wyniki badania mammograficznego ko-
biety musza czekac do kilku tygodni, u nas wynik otrzymuja w 15 minut.
Automatyzujac proces diagnozy dzieki wykorzystaniu Al odcigzamy tez
w pracy radiologdw, ktérych juz zaczyna brakowac na swiecie.
Skuteczno$¢ w badaniu tzw. gestych piersi - ponad 40% kobiet na
Swiecie ma gesta budowe piersi (w Azji az 70%), ktora jest trudna do
badania w mammografii. U nas gesta budowa piersi nie jest zadnym
ograniczeniem i nie obniza czutosci badania.

Koszty - koszt wykrycia jednego raka piersi uwzgledniajac tylko czas
pracy radiologa w przypadku mammografii w USA wynosi 1 562 USD.
W AILIS obnizamy ten wskaznik do 6 USD.

Komfort - nasze badanie jest w pefni komfortowe i bezpieczne, ba-
dane dotychczas kobiety méwia, ze jest wrecz relaksujace. To duza
przewaga w przeciwienstwie do istniejacych metod badan przesie-
wowych, ktdre sg czesto bolesne lub co najmniej nieprzyjemne. Zmie-
niamy podejscie do badan i potrzeb kobiet oferujac im ustuge, ktéra
dostarczy im pozytywnych doswiadczen i sprawi, ze bedga chciaty ba-
dac sie czesciej.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Ustuga skierowana jest do kobiet (end user). Sprzedaz mozliwa jest
w modelu abonamentowym. Nie wykluczamy réwniez wspotpracy z
towarzystwami ubezpieczeniowymi chcgcymi objac profilaktycznym
monitoringiem swoje klientki.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy.
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AILIS Breast Cancer Prediction Technology

W trakcie przeksztatcania ze Sp. z 0.0. na S.A.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu’
5minzt-10 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels), Prywatni inwestorzy (osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu + uzyskanie niezbednych certyfikatdw.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny, Azja.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Potencjat rynku docelowego.
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AKRIMTECH

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.akrimtech.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
Opodznita zardwno dostawy sprzetu, jak i ograniczyta mozliwos¢ pro-
wadzenia badan laboratoryjnych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Badania laboratoryjne.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Bioreaktor do hodowli komorek macierzystych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Zastosowanie naszego bioreaktora pozwoli na skrécenie czasu i
zwiekszenie wydajnosci przy hodowli mezenchymalnych komorek
macierzystych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Pfatnos¢ jednorazowa za bioreaktor i nastepnie sprzedaz jednorazo-
wych wktadow hodowlanych.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Prywatni inwestorzy (osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Mata konkurencja.
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AnyRobot

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.anyrobot.com

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
9 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

COVID-19 stat sie akceleratorem rozwoju biznesu. Kadra zarzadzajgca
jest sktonna optymalizowa¢ nudne i powtarzalne zadania, aby zmoty-
wowac pracownikdw i pomnozyc¢ ich potencjat.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Robotyka, Al/machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

AnyRobot to fatwe w obstudze, niedrogie narzedzie to automatyzowa-
nia proceséw (RPA). Swietnie sprawdza sie w kazdej branzy — robotyza-
Cja wspiera codzienng prace w opiece zdrowotnej, produkgdji, logistyce
i wielu innych obszarach. Robotyzacja proceséw to wydajne rozwigza-
nie wykorzystujgce mozliwosci uczenia maszynowego (ML) i sztucznej
inteligendji (Al). AnyRobot nie zastepuje ludzi, ale przejmuje nudne za-
dania, ktérych nikt nie lubi. Pozwala to pracownikom kreowac¢ unikal-
ne wartosci i zaja¢ sie zadaniami przynoszacymi obustronne korzysci.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze rozwigzanie zapewnia petng obstuge - od consultingu bizneso-
wego i identyfikacje proceséw, poprzez optymalizacje i automatyza-
Cje procesdw, wsparcie i opieke po procesie wdrozenia. Zapewniamy
rowniez szkolenie kadr i pomoc w zarzadzaniu zmiang (change ma-
nagement).
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownikami sg najczesciej korporacje medyczne i szpitale. Ptatnos¢
- model licencji za robota.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Prywatni inwestorzy (osoby
prywatne), Wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychodd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Kraje Ameryki tacinskiej.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Znajomos¢ rynku i ugruntowana sie¢ kontaktow.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://aurero.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Bardzo dynamiczny rozwdj.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Covid uswiadomit naszym odbiorcom, ze wszelkie wdrozenia czy
szkolenia mozna prowadzi¢ w sposdb zdalny, co przetozyto sie na
optymalizacje kosztéw. W dobie pandemii rozwigzania chmurowe
staty sie pozadanym towarem, a przedpandemiczna obawa przed no-
wym poszia w zapomnienie.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Telemedycyna, Tool IT - samodzielna apli-
kacja IT, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Platforma end-to-end do kompleksowego zarzadzania placdwkami
medycznymi, integrujgca dostawcow specjalistycznych rozwigzan.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jako jedynina rynku mamy tak szerokie portfolio projektow, dzieki cze-
mu nasza grupa docelowa moze zastapi¢ wszystkie swoje dotychcza-
sowe narzedzia jednym, kompleksowym rozwigzaniem Aurero.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Dziatamy w modelu Saa$, koncowym uzytkownikiem sg placéwki me-
dyczne. Staramy sie jednak projektowac nasze rozwigzania z przeko-
naniem, ze to pacjent jest odbiorcg naszych systemow, poniewaz to
on jest (a przynajmniej powinien by¢) w centrum systemu ochrony
zdrowia.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Uczelnie.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels), Inni inwestorzy (np. inwestorzy branzowi).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Specyfika systemu ochrony zdrowia.
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BioCam

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://biocam.ai

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 — wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Opodznienia w dostawach sprzetu elektronicznego i optycznego z
Chin, opdznienia w negocjacjach i formalnosciach ze szpitalem i Ko-
misjg Bioetyczng w kontekscie przeprowadzenia eksperymentu me-
dycznego. Wszystko to przetozyto sie na opdznienia w harmonogra-
mie projektu. Zakazenia i kwarantanny oséb z kluczowego personelu
firmy, w tym CTO. Przymusowe przejscia na prace zdalng, co w przy-
padku pracy nad hardware'em nie zawsze jest w petni mozliwe bez
przestojow w pracy i harmonogramie projektu.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

W ramach BioCam zajmujemy sie endoskopig kapsutkowq i chcieliby-
smy ja spopularyzowac jako nisko inwazyjng przyjazng dla pacjenta
alternatywa dla gastroskopii i kolonoskopii oraz programéw badan
przesiewowych nowotwordéw i schorzen uktadu pokarmowego.
Dostarczamy nowy system endoskopii kapsutkowej do obserwagji
i diagnostyki choréb przewodu pokarmowego. System, ktdry jest
catkowicie bezpieczny i mato inwazyjny ,zdolny do rejestracji catego
przewodu pokarmowego. Moze by¢ tatwo uzywany przez pacjentow
w domu, a lekarze moga monitorowac wyniki w czasie rzeczywistym.
Umozliwiamy zdalne przeprowadzenie badania - pacjenci nie musza
zjawiac sie osobiscie w placowce medycznej i moga przeprowadzi¢
badanie w swoim domu. Zapewnia to zaréwno komfort, jak i bez-
pieczefstwo badania. Tradycyjne zabiegi endoskopowe stanowig
rowniez zwiekszone zagrozenie transmisji SARS-CoV2. Nasze roz-
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wigzanie pozwala na bezpieczng diagnoze w czasie pandemii. Zaden
produkt konkurencji nie umozliwia przeprowadzenia zdalnego
badania kapsutkg endoskopowa.

Tworzymy platforme do agregacji danych - platforma pozwoli zebra¢
i automatycznie przeanalizowac bardzo duze ilosci danych medycz-
nych pochodzacych z badan platformg telemedyczna. Zaden pod-
miot nie podjat sie dotychczas wykonania takiej bazy.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Skracamy czas badania - obecnie czas badania kapsutka endoskopo-
wa wraz z analizg lekarza wynosi nawet od 6 do 12 godzin. Dzie-
ki wykorzystaniu sztucznej inteligencji, mozemy skréci¢ badanie i
jego analize do 20-40 minut, oszczedzajac czas zardwno pacjenta i
lekarza, tym samym odcigzajac system ochrony zdrowia.
Zmniejszamy koszty badania - obecnie koszty samej kapsutki endo-
skopowej to okoto 2500zt. Doliczajac do tego koszty badania, ta kwota
rosnie do 6 tysiecy ztotych. Chcemy, by nasze badanie, byto dostep-
ne dla kazdego pacjenta, ktéry go potrzebuje - dlatego koszt catego
badania nasza kapsutka wyniesie okoto 1000 zt - jest to kwota, ktéra
umozliwi refundacje naszego rozwigzania.

Przewaga sprzetowa: pozycjonowanie 3D, precyzyjny pomiar tempe-
ratury, zatrzymanie w miejscu zmiany chorobowe;j.

Przewaga oprogramowania: mozliwos¢ automatycznej analizy obrazéw
- wykrywanie zmian chorobowych i krwawien w czasie rzeczywistym.
Kluczowe wyrdzniki: Al, obraz HD, Bluetooth, redukcja kosztéw ba-
dania, zatrzymanie w miejscu zmiany, obrazowanie - caty ukfad po-
karmowy, analiza real-time, obrazowanie NBI, pozycjonowanie 3D,
automatyczna analiza obrazéw, pomiar temperatury, innowacyjne
oprogramowanie.

Dodatkowg wyrdzniajgca sie funkcjonalnoscig kapsutki endoskopo-
wej firmy Biocam jest:
precyzyjne pozycjonowanie kapsutki wewnatrz pacjenta — funkcja
ta pozwala na doktadne zaplanowanie miejsca zabiegu chirurgicz-
nego w przypadku wykrycia zmiany,
precyzyjny pomiar temperatury — umozliwia wykrycie potencjal-
nych ognisk zapalnych,
zatrzymanie w miejscu zmiany za pomoca silnego magnesu trwa-
tego przez personel medyczny — umozliwia doktadne wskazanie
miejsca zmiany chirurgowi.

Dodatkowo znaczaco wyrdzniajaca sie funkcjonalnoscig prototypu
oprogramowania firmy Biocam jest:
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Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

automatyczna analiza obrazéw —wykrywanie zmian chorobowych
i krwawien,

duza intuicyjnos¢ interfejsu — powstat on po wielu konsultacjach
z personelem medycznym.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Licencjonowanie technologii partnerom branzowym — korporacjom.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Doprowadzenie technologii do badar na pacjentach, zweryfikowana
dziafajgca technologia w warunkach rzeczywistych, zainteresowanie i
partnerstwa korporacji branzowych, pilotaze wdrozeniowe.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Interesuja nas przede wszystkim kraje wysokorozwiniete, gdzie inno-
wacyjna technologia medyczna ma szanse na najwiekszg skalowal-
nosc¢ i najszybsze przyjecie przez rynek.
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BioMinds Healthcare *

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.biominds.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Nasz system rozwigzuje problemy z dostepnoscig do ustug rehabilita-
cyjnych. Dzieki COVID wzrosto zainteresowanie naszym rozwigzaniem.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Al/machine learning, AR/VR, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Produkt BioMinds XR system zapewniajacy podjecie réwnoczesnej,
indywidualnie dostosowanej terapii ruchowej, dostosowanej terapii
poznawczej, terapii czynnosci zycia codziennego, komunikacji alter-
natywnej (przywracajgcej choremu podmiotowos¢ w sytuacjach spo-
tecznych - od najbardziej podstawowej komorki spotecznej, jaka jest
rodzina, po umozliwienie funkcjonowania w sytuacjach spotecznych
wymagajacych rozmowy) oraz terapii psychologicznej (terapia stresu
pourazowego).

Ta cafosciowa terapia (obejmujgca wymiar ruchowy, poznawczy, psy-
chologiczny i spoteczny), dzieki wykorzystaniu urzadzen o niewielkich
gabarytach (gogle VR/AR), mozliwa jest do odbycia w dowolnym miej-
scu i kazdej pozycji ciata. Jest to istotne u 0séb we wczesnym okresie
zachorowania, kiedy musza przebywac w pozycji lezacej lub potleza-
cej i zazwyczaj nie sg objeci w tym czasie klasyczng rehabilitacjg. W
sporadycznych przypadkach, kiedy ta rehabilitacja jest mozliwa, nie
odbywa sie ona w oczekiwanym wymiarze czasowym (krotkotrwata
stymulacja kilkakrotnie powtarzana w ciggu dnia).

Wykorzystanie realistycznej grafiki — zgodnie z podejsciem Montes-
sori Lifestyle oraz Reformowanego Snoezeelen niezmiennie istotne
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z punktu widzenia emocjonalnego i spotecznego jest dostarczenie
wrazen estetycznych i realistycznych osobie chorej. Realistyczna gra-
fika przybliza chorego do jak najpetniejszego zanurzenia sie w realnej
sytuacji spotecznej.

Innowacyjno$¢ modutu komunikacji wiaze sie z zaawansowanym
wykorzystaniem najnowszych technologii komunikacji AR/XR/VR/
MR - technik, ktére rozszerzaja otaczajaca rzeczywistos¢, sg albo
niedrogie, albo na tyle fatwe w uzyciu (intuicyjne), ze catkowicie
zmieniajg sposéb komunikacji 0séb z trudnosciami jezykowymi po-
wstatymi w efekcie schorzenia neurologicznego, oraz zapewniaja
mozliwo$¢ statego uzytkowania bez komplikacji w szpitalach, do-
mach i w terapii.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Istniejace na rynku rozwigzania wspierajace rehabilitacje neurologicz-
na w sposob nierbwnomierny angazujg terapie poznawcza vs terapie
ruchowa (na rzecz terapii poznawczej przewage maja: C-eye, Afa-sys-
tem; na rzecz terapii ruchowej: FitMi Home Therapy, Rapael Smart Glo-
ve, Healim VR, VR Stroke Rehabilitation, Neuro Rehab VR). W obrebie
zadnego z tych systemdw nie ma mozliwosci wewnetrznej modyfika-
¢ji stopnia zaangazowania odpowiedniej funkcji w obrebie tego same-
go zadania — co zapewnia rozwigzanie BioMinds XR.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Bazujac na danych statystycznych i mozliwych akceptowalnych ce-
nach przez uzytkownikéw: “Cost Effectiveness Model NICE Clinical
Guidelines, No. 162., National Clinical Guideline Centre (UK, London:
Royal College of Physicians (UK); 2013 May 23", "Assumed GDP per ca-
pita in Euro area in 2019 from Eurostat” oraz Sredniej kwocie zwrotu
dla jednego neurologa za jednego pacjenta wynoszace w Europie
$rednio 3600 euro, oraz przyjeciu, ze srednio 2,5% oséb wsrdd lekarzy
jest uznawana za tych, ktérzy pierwsi zainstalujg nowatorskie systemy,
przyjeto, ze gtdwnym strumieniem przychodéw sg odpowiednie wer-
sje systemu BioMinds Healthcare XR.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Regulatorzy, Akceleratory, Inkubatory.
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‘: Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Prywatni inwestorzy (osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Chiny, Japonia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wielkos¢ rynku i ilos¢ klientéw.
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BIOTTS

Spotka akcyjna
ww.biotts.com
E,H Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Otrzymali$my Szybkga Sciezke, pozyskalismy fundusz inwestycyjny, za-
trudnilismy nowych pracownikow.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.
Opdznienia w dostawie surowcow.

Informacje ogodlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Biotechnologia.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Leki, suplementy diety, kosmetyki.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Mozliwo$¢ przenoszenia przez skére kazdych lekow z kazdej grupy
oraz mozliwos¢ przenoszenia kazdej czasteczki przez skore.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Sprzedaz licendji.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
10 mln zt-20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich, Prywatni inwestorzy (osoby prywatne), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu..

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Sprzedaz licendji.
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BrainScan

Spotka z ograniczong odpowiedzialnosciag

ww.brainscan.ai

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
4 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
Brak wiekszego wptywu, ewentualny utrudniony kontakt z szpitalami.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Al/machine learning, analiza badan obrazowych TK mézgu.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Automatyczna analiza badan obrazowych TK mézgu.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Podejscie wertykalne, jesli chodzi o ilos¢ czesci ciafa, a horyzontalne
jesli chodzi o ilos$¢ rozpoznawanych zmian patologicznych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Placacym jest sie¢ tele-radiologiczna lub jednostka medyczna, korzy-
sta z wynikéw automatycznej klasyfikacji lekarz radiolog.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne).

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Posiadane certyfikaty.
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BrainTech

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://braintech.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
4 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Pandemia spowolnifa realizacje projektdw na Uczelniach.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Wearables - nie wyroby medyczne, Edukacja, interfejsy
mdzg-komputer, neuroinformatyka.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

W petni wiasne (IP) sprzet i oprogramowanie systeméw EEG/BCI do

badan przemystowych, naukowych i edukacji:

- Przewodowe i bezprzewodowe wzmacniacze i headset EEG
z oprogramowaniem do eksperymentéw psychofizycznych oraz
interfejsow mozg-komputer,

- Kompletne laboratorium dydaktyczne EEG/BC, ktére mozemy wdro-
zy¢ od podstaw (sprzet, oprogramowanie i materiaty dydaktyczne)
wedtug wymagan Klienta i oczekiwanego profilu studentéw,

- Unikalne w skali swiata urzgdzenie do badania uwagi via SSVEP,

- Polski Interaktywny System Komunikacji Alternatywnej PISAK.org,

- Ustugi wyspecjalizowanego zespotu czynnych neuroinformaty-
kow w zakresie konsultacji projektow badawczych / komercyjnych
oraz wdrozen technologii BCI/ExG.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.
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BrainTech

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jako jedna z bardzo niewielu firm na swiecie posiadamy kompletne
(sprzet i oprogramowanie) rozwigzania EEG i BCl oparte w catoéci o wha-
sne IP, poparte publikacjami w prestizowych czasopismach naukowych,
oraz unikalny i rozpoznawalny w Polsce zespdt neuroinformatykéw,
zdolny do wdrazania rozwigzar badawczych i edukacyjnych, réwniez w
jezyku polskim i doswiadczony w prowadzeniu projektéw B+R.

Nasze produkty sg wérdd najlepszych na swiecie, przy zachowaniu wy-
sokiej konkurencyjnosci cenowej, czesciowo dzieki niskim naktadom
na marketing. Niektére produkty sg w swiecie unikalne (Blinker, nowy
headset).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Sprzet z oprogramowaniem: uczelnie, laboratoria badawcze, entuzja-
$ci BCl (ptatnos¢ jednorazowa).

Ustugi badawcze: firmy prowadzace odp. badania (np. ptatnos¢ za
konsultacje i wynajem sprzetu).

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Uczelnie, Instytuty Badawcze.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich, Wzrost organiczny (finansowanie z przychoddw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.
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BrainTech

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Popularno$¢ w mediach, publikacje naukowe potwierdzajace jakos¢
oferowanych systemow.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Tak, zrealizowana pierwsza sprzedaz detaliczna poza UE.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Przede wszystkim zainteresowanie dystrybutoréw.
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Breast Idea

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig w trakcie formalizacji

ttps://breastidea.com

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Zwiekszony nacisk na telekonsultacje medyczne.

Informacje ogdlne o organizacji

J

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Aplikacja internetowa do pomiaru antropometrycznego piersi.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Cena, tatwa dostepnos¢, zorientowanie kliniczne, oddanie petnej kon-
troli w rece specjalisty.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

B2B. Produkt sprzedawany klinikom lub indywidualnym praktykom
chirurgoéw plastycznych / onkologicznych, w modelu Saa$S (software
as a service). Koncowym uzytkownikiem jest lekarz specjalista.
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Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Prywatni inwestorzy (osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Korea Potudniowa.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Liczba wykonywanych operacji z dziedziny chirurgii plastycznej.
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Breather One

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.breatherone.com

Aktualne potrzeby

cun3a
T}
Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
Doswiadczylismy trudnosci w dostawie podzespotéw.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

System do rehabilitacji oddechowej, umozliwiajacy leczenie m.in. ast-
my i POChP, oparty na grach sterowanych oddechem. System sktada
sie z przenos$nego urzadzenia, ktoére taczy sie mobilnie z telefonem,
komputerem, tabletem.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Na rynku dostepne s3 tylko stacjonarne, duze, mechaniczne urzadzenia
do rehabilitacji oddechowej, a nasz produkt umozliwia wygodng rehabi-
litacje w warunkach domowych, wykorzystujac interaktywne gry.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Urzadzenie kupujg osoby po przejsciu zakazenia SARS Cov-2 oraz oso-
by chore na astme i POChP (ptatnos¢ jednorazowa), wykupujac comie-
sieczna subskrypcje za dostep do gier sterowanych oddechem.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.

Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansu-
jace, Akceleratory, Inkubatory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Przede wszystkim rzetelne dane odnosnie chordb ptuc wérdd spote-
czenstwa.
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CancerCenter

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://cancercenter.ai

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozwinelismy platforme dla histopatologii - https://pathoplatfom.
cancercentereu wraz z modutem dla oceny skali Gleasona w ocenie
gruczotu krokowego (prostaty) oraz narzedzie dla radiologii: radiology.
cancercenter.eu.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid-19 na twdj biznes.
Pandemia wymusita konsultacje zdalne i zwiekszyta zainteresowanie
lekarzy i osrodkow leczniczych naszym rozwigzaniem.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Al/machine learning, Dane medyczne, Edukacja, Dia-
gnostyka onkologiczna.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Narzedzia dla wsparcia diagnostyki onkologicznej w:

1) histopatologii:
Platforma PathoPlatform (https://pathoplatform.cancercenter.eu)
PathoCam (https://micro.cancercenter.ai)

2) radiologii i onkologii (https://radiology.cancercenter.eu):
poprzez webowe narzedzia do analizy, anotacji, udostepniania
preparatow histopatologicznych, zdje¢ dicom (MRI, CT, PET) oraz
algorytmy Al/uczenia maszynowe.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?
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Mamy juz wiele jednostek wspoétpracujacych, gotowa platforme oraz
narzedzie do digitalizacji.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Model subskrypcyjny za dostep do platformy i algorytmow.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Indie.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Potencjat na komercjalizacje oraz kontakty z lekarzami/instytucjami.
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Cardiomatics

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://cardiomatics.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brate$ udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka nastg-
pita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?

W ciggu ostatniego roku pozyskalismy nowych klientéw w Polsce i za
granica. Tym samym powiekszylismy réwniez zespdt Cardiomatics. Stale
rozwijamy nasze oprogramowanie, aby zaspokajac¢ potrzeby rosnacej
liczby uzytkownikdw. Nastapit u nas trzykrotny wzrost uzytkownikow.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Cardiomatics oferuje najnowoczesniejsze, oparte na sztucznej inteli-
gendji, cyfrowe analizy danych z holterowskich EKG. Dzieki Cardioma-
tics pracownicy stuzby zdrowia szybko otrzymuja tatwy do odczytania
raportéw i korzystaja z inteligentniejszych diagnoz i lepszych przepty-
wow pracy. Jednak proces analizy Cardiomatics najczesciej wigze sie z
koniecznoscia przyjscia pacjentow do placéwki medycznej i podtacze-
nia Holtera. Podczas pierwszej fali pandemii znaczna czes¢ przychodni
zostata zamknieta, a ruch analiz EKG zmniejszyt sie o ok. 50%. Na szcze-
$cie nie trwato to dtugo. Pacjenci szybko wracali, a lekarze wznowili
badania EKG. Co wiecej, mimo pandemii obserwujemy lepsze okolicz-
nosci do wdrozenia naszych rozwigzan i prowadzimy znacznie wiecej
analiz niz dotychczas. Pandemia koronawirusa spowodowata szybki
wzrost akceptacji rozwigzan cyfrowych w systemie opieki zdrowotnej
zardwno wsréd pacjentdw, jak i pracownikow stuzby zdrowia. Cardio-
matics to narzedzie automatyzujace proces diagnostyki kardiologicz-
nej, zapewniajace wysoka jakosc analiz, dlatego lekarze coraz czesciej
decyduja sie na wykorzystanie naszego rozwigzania, aby moc prze-
nies¢ zasoby ludzkie tam, gdzie sg najbardziej potrzebne.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machine learning.
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& Cardiomatics

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Cardiomatics to narzedzie oparte na Al, wspierajace diagnostyke kar-
diologiczna. Pracownicy medyczni przez dedykowang platforme online
przesyfaja sygnaty EKG dowolnej dtugosci, ktdre sg analizowane przez
zaawansowane algorytmy. W wyniku tego automatycznie powstaje rze-
telny raport, na ktérym lekarz moze oprze¢ dalszg diagnostyke.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Analiza sygnatu EKG jest automatyczna i bardzo szybka. Uzytkownik
moze przesytac sygnaty z réznych urzadzen, bez koniecznosci instalo-
wania dodatkowego oprogramowania na wtasnym komputerze.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Gtownymi uzytkownikami Cardiomatics sg lekarze, ustuga jest refun-
dowana.

Model biznesowy: model subskrypcyjny (per urzadzenie na miesigc)
oraz pay per use (za kazdy wygenerowany raport).

Wspotpracujemy takze z prestizowymi osrodkami naukowymi (War-
szawski Uniwersytet Medyczny, Uniwersytet w Bazylei), ktére wykorzy-
stuja rozwigzanie Cardiomatics w swoich pracach badawczych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytucje Finansujace.
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Cardiomatics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

3 é Finanse 7

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne -
Business Angels), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Sprzyjajace regulacje prawne zwigzane z wymagang certyfikacja na
poszczegolnych rynkach oraz korzystny dla lekarzy system refunda-
cyjny.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Ww.copernico.group

Copernico Health

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 — wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Covid-19 pozwolit naszemu startupowi na rozszerzenie portfela swo-
ich ustug oraz zdywersyfikowanie dziatart skupiajacych sie przede
wszystkim na wspieraniu prawidtowego rozwoju cztowieka.

Informacje ogodlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Biotechnologia, Wearables - nie wyroby medyczne, Tool IT - samodziel-
na aplikacja IT, Platforma internetowa (marketplace), Al/machine lear-
ning, Dane medyczne, Badania laboratoryjne, Udzielanie $wiadczen
zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczni-
czy, Edukacja, Rehabilitacja, Ginekologia, Zywienie, Genetyka.

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Z uwagi na charakterystyke startupdw, nie mozemy jeszcze okresli¢
wszystkich naszych projektowanych produktéw/ustug. Pod pfaszczem
Copernico Health powstaty juz 3 rézne brandy: Asklepios Cure - skupiaja-
cy sie na problemie leczenia ran, za pomocg plastrow z technologig ASU,
Steriproof - zapewniajacy bezpieczng dezynfekcje powierzchni, narzedzi i
skory cztowieka oraz Lullaby - produkty z linii pediatrycznej, zapewniajace
zrdwnowazony rozwdj niemowlecia juz od pierwszych dni jego zycia.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Najcenniejszg wartoscig grupy technologicznej CH jest jego Zespot
Naukowy. Cechuje nas ogromny szacunek dla dorobku krajowego i
Swiatowego w obszarze medycyny, ktore pozwalamy sobie rozwijac¢
i uzupetia¢ o zaawansowane technologicznie i innowacyjne rozwig-
zania, ktdére w znaczacy sposéb beda przektadac sie na zwiekszenie
zdrowia pacjenta i funkcjonowania placowek medycznych. Jako jedy-
na firma w Europie prowadzaca startup, prowadzimy tak szeroko za-
krojone prace badawczo-rozwojowe, i zrzeszamy tak duzg grupe pla-
cowek naukowych. Na tle konkurencji wyréznia nas przede wszystkim
nasze holistyczne podejscie do problemu opieki zdrowotnej, a nasza
dbatos¢ o detal i zadowolenie pacjenta sg kluczowe. Kamieniem we-
gielnym naszej dziatalnosci ma stac sie przede wszystkim misyjnosc i
ratowanie ludzkiego zycia.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Copernico Health z uwagi na szerokie spektrum budowania swojej
Grupy Technologicznej, w poszczegdlnych segmentach swojej dziatal-
nosci, model i portfel klienta roznig sie od siebie.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Regulatorzy, Akce-
leratory, Inkubatory.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
30% zaangazowania finansowego.

Jakie macie zroédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, VC krajowe, Programy Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.
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Copernico Health

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych * ' ’
komercyjnie? s
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA. K

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Ludnos¢, zapotrzebowanie na poszczegodlne produkty i ustugi.
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Covid Genomics

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://covidgenomics.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes

Pandemia zainicjowata rozwdj naszego startupuy, ktory jest bezposred-
nio zwigzany z COVID-19. Wspdlnie z przyjacielem ze studiéw zatozy-
lismy startup, ktéry pomaga laboratoriom oraz firmom farmaceutycz-
nym konstruowac lepsze testy RT-PCR oraz szczepionki mRNA. Dzieki
naszym modelom Al ktére m.in. przewidujg mutacje wirusa, mozliwa
jest konstrukcja testow oraz szczepionek o wyzszej skutecznosci.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Al/machine learning, Dane medyczne, Badania labo-
ratoryjne.

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym pierwszym produktem jest narzedzie do weryfikacji efektyw-
nosci testu RT-PCR (danego poprzez podanie m.in. primerdw, tempe-
ratury hybrydyzacji). Umozliwia ono sprawdzenie jak mutacje wirusa
wptywajg i jak bedg wptywac na jego efektywnos¢, czutosc i swoistosc.
W niedalekiej przysztosci zamierzamy takze wprowadzi¢ system pro-
ponujacy konkretne zmiany primerdw, aby lepiej dostosowac test do
danego regionu geograficznego. Wirus SARS-CoV-2 mutuje inaczej w
réznych regionach, dlatego najlepszym rozwigzaniem jest dostosowa-
nie danego testu do matego regionu.
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Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Uczenie maszynowe i Al dopiero pojawia sie powoli w branzy medycz-
nej, tym bardziej genetyce. Naszym zdaniem ML i Al zrewolucjonizuje
medycyne XXI wieku, tak jak statystyka zrewolucjonizowata medycy-
ne XX wieku. Nikt obecnie nie rynku nie stosuje tak zaawansowanych
modeli uczenia, a takze nie posiada takiego dostepu do danych, ktore
my mamy. To daje nam znaczng przewage nad innymi firmami. Do-
datkowo, posiadamy Swiatowej klasy mentordw jak np. prof. Krzysztof
Pyr¢, prof. Henryk Michalewski, ktorzy pomagaja nam w najlepszym
zastosowaniu naszych modeli.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Koncowym uzytkownikiem sa firmy farmaceutyczne i laboratoria, kté-
re opracowuja testy RT-PCR. Model jest subskrypcyjny, beda 3 rézne
wersje (réznigce sie funkcjami i ceng). Swiadczymy te ustugi oczywi-
$cie w modelu B2B.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zroédta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels), Wzrost organiczny (finansowanie z przy-
chodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.
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Covid Genomics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych . ' ’
komercyjnie? /
Posiadamy podpisane listy intencyjne. ’
Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? \ !

Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy. »

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Gtownie wielko$¢ rynku.

54 in Healthcare
Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Data Lake

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 — wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Korzystnie - postep cyfryzacji. Wzorst aktywonosci firm w internecie
prowadzi do wzmozonych akcji marketingowych, co wigze sie z ryzy-
kiem compliance, w ktérym nasz produkt moze pomaoc.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Pharma/Suplementy diety, Ustugi dietetyczne, Biotechnologia, Tele-
medycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Dane medyczne, Block-
chain, Badania laboratoryjne, Compliance.

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

System oparty o technologie blockchain umozliwiajgcy w bezpieczny
i transparentny sposob przekazywanie, zarzgdzane i wykorzystywanie
danych wrazliwych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Zastosowanie technologii blockchain, wptywajacej na zdecydowanie
wieksze bezpieczenstwo i transparentnos¢ dziatalnosci. Wspdtpraca z
podmiotami zaufania publicznego, zwiekszajaca zaufanie do catego
systemu (stworzenie zaufanej trzeciej strony zgodnie z wytycznymi
UE). Szerokie spektrum zastosowan - od zgdd marketingowych, przez
dane medyczne pacjentéw, koriczac na zgodnosci z RODO.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownicy: wszystkie podmioty zainteresowane zarzadzaniem
danymi wrazliwymi, przy jednoczesnej redukgcji ryzyka compliance.
Sprzedaz w modelu abonamentowym.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.

Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansu-
jace, Regulatorzy.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Warunki prawne w kwestii zarzgdzania danymi wrazliwymi.
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Diagu.ai

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://diagu.ai

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

W projekcie Diagu uczestniczy wiele podmiotéw medycznych oraz
personelu medycznego. Pandemia COVID-19 miata wptyw na niewiel-
kie opdznienia w kontaktach miedzy partnerami projektu walczacymi
aktywnie na pierwszej linii frontu z Pandemia. Z drugiej strony czes¢
0s6b, Lekarzy przebywajacych na kwarantannach aktywnie wspierata
rozwdj naszego produktu wykorzystujac “wolny” czas do wsparcia na-
szych celéw i rozwoju rozwigzania.

Informacje ogodlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Ustugi dietetyczne, Telemedycyna, Al/ma-
chine learning, Dane medyczne, Badania laboratoryjne, Edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym produktem jest system Diagu udostepniany poprzez Api, ktory
umozliwia wykorzystanie uczenia maszynowego do predykgji diagnozy
lekarskiej. Na podstawie danych laboratoryjnych pacjenta, tworzony jest
raport medyczny dla lekarza, zawierajgcy opisy poszczegdlnych warto-
$ci referencyjnych oraz sugestie choréb lub zalecenia dalszych badan.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Projekt skupia sie na badaniach laboratoryjnych krwi, jednak wraz z
rozwojem platformy, mozliwe jest dotgczenie kolejnych badar, ktore
pozwolg na stworzenie lepszej predykcji. Wykorzystanie sztucznej inte-
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ligencji, pozwala na zaobserwowanie powigzan pomiedzy poszczegol-
nymi badaniami, ktére moga pozostac niezauwazone przez cztowieka.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nasz produkt uzupetnia wyniki badan laboratoryjnych o predykcje
sztucznej inteligencji. Lekarz otrzymuje sugestie ktére skracajg jego
czas na podjecie ostatecznej skutecznej diagnozy.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujgce.

“ Finanse
[ == Y

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrddta finansowania?
VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Skuteczno$¢ predykcji, umowy na sprzedaz rozwigzania, partnerzy
projektu, dziatania miedzynarodowe.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

UK, US, DE, PL, UA - rynki, nad ktérymi pracujemy obecnie i budujemy
sieci kontaktow, partneréw i klientéw.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Ukraina.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Sytuacja sektora medycznego, ilo$¢ potencjalnych klientéw.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



diCELLa

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttp://dicella.com

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
4 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Odczulismy negatywny wptyw pandemii: utrudniony kontakt z klien-
tami, a takze brak checi inwestycji w nowe innowacyjne produkty
wsréd klientow.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Medical devices, Al/machine learning, Dane medycz-
ne, Blockchain, Badania laboratoryjne, Badania kliniczne.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
eCRF diCELLa Clinical Trials - jest to aplikacja webowa stuzaca do two-

rzenia i zarzadzania CRF (case report form) dedykowana jest niekomer-
cyjnym badaniom klinicznym wczesnych faz z duzym udziatem badaczy
na etapie projektowania badania. diCELLa Image Service — jest to plat-
forma do automatycznej analizy zdje¢ w chmurze. Platforma zawiera
dedykowane algorytmy przygotowana pod katem wykorzystania w
laboratorium. Dodatkowo swiadczymy ustugi w zakresie zaawansowa-
nej analizy zdjec i danych wykorzystujacej najnowsze techniki uczenia
maszynowego w celu eksploracji, klasyfikacji i predykcji danych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze rozwigzania webowe zabezpieczone sg blockchainem. Rozwigza-
nia Al osiggaja znacznie lepsze wyniki oraz znacznie lepsza skutecznosc.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

eCRF diCELLa Clinical Trials — ptatnos¢ jednorazowa wraz z pfatno-
$cig za utrzymanie w okresie trwania badania. Uzytkownicy koricowi:
sponsorzy badania, lekarze i badacze.

diCELLa Image Service — mozliwo$¢ subskrypcji przez indywidualnych
uzytkownikéw. Licencjonowanie dla instytucji. Uzytkownicy korcowi:
naukowcy, laboranci.

Ustugi w zakresie Al — wyceniane zaleznie od problemu do rozwiazania.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Uczelnie, Instytuty Badawcze, Akceleratory.

“ Finanse
W[ =2 Y,

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrédta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, VC krajowe, Programy Inkuba-
cyjne, Akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Jestesmy otwarci na dowolne rynki/kraje.
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Doctor.Zone

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Przewidywalismy pandemie, dlatego czes¢ rozwigzan, o ktdrych my-
slelismy, planujemy wprowadzi¢ szybciej w zycie.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu, ktéra posiada wy-
starczajagco funkcjonalnosci, aby spetni¢ oczekiwania pierwszych
klientéw i zapewnic feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace), Al/machine lear-
ning, Dane medyczne, Edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Lekarz wirtualny, konsultacje z lekarzem, wideowizyty, umawianie wi-
zyt online, oprogramowanie dla lekarzy i klinik.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze rozwigzanie jest komplementarne, taczace réwniez inne apli-
kacje medyczne na jednej platformie jako innowacyjny system ope-

racyjny.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem, a kto ptaci.
Zwykly uzytkownik, lekarz, firmy, instytucje.
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Joctor.Zone

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Uczelnie, Instytuty Badawcze.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny, Azja, Afryka, Ameryka
Potudniowa i Péthocna.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Decydujacy jest potencjat danego rynku.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



dr Poket

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscia

ww.drpoket.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
4 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Covid-19 byt dla nas punktem zwrotnym. Ze wzgledu na ograniczenia
w poruszaniu sie i wysoki wspétczynnik zakazen i zgonow w Brazy-
lii, gdzie sprzedawalismy urzgdzenia HealthPoint, zmodyfikowalismy
w niewielkim stopniu ich funkcjonalnosci. Oproécz mozliwosci wyda-
wania lekéw i suplementéw, dostosowalismy nasze rozwigzanie tak,
aby mogfo wydawac maseczki, ptyny do dezynfekcji oraz inne srodki
ochrony osobistej.

Informacje ogodlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, ustugi dietetyczne, telemedycyna, medical
devices, Al/machine learning.

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

dr Poket HealthPoint to mobilne, bezobstugowe apteki, wychodzace
naprzeciw oczekiwaniom wspdtczesnego $wiata. Pozwalajg na wyda-
wanie catych opakowan lub pojedynczych dawek lekdw w sterylnych
kubeczkach medycznych do bezposredniego spozycia. Dodatkowo,
mozliwe jest wydawanie $rodkéw ochrony osobistej oraz innych pro-
duktéw. W tych szczegdlnie trudnych czasach rozszerzylismy nasze
urzagdzenia o funkcjonalnosci wspierajace biezacg komunikacje z miesz-
karicami, mozliwos¢ bezdotykowego pomiaru temperatury pacjenta, a
nawet przeprowadzenia konsultacji telemedycznej z lekarzem.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

dr Poket

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie nie ma na rynku urzadzert pozwalajgcych na wydawanie po-
jedynczych dawek lekdw, w kubeczkach medycznych, do bezposred-
niego przyjecia. Nie wspominajac juz o nowoczesnych, rozbudowanych
urzadzeniach, wykorzystujacych sztuczng inteligencje do diagnozy,
wsparcia informacyjnego pacjentéw, przeprowadzenia konsultacji.
Obecne na rynku rozwigzania, takie jak wioskie pharmashop24, ru-
munskie pilotazowe wdrozenia maszyn wydajacych produkty lecznicze
(o'fresh), to zwykle maszyny vendingowe, nie réznigce sie niczym od
znanych nam automatow na przekaski czy napoje. dr Poket HealthPoint
to nie jest jedynie urzadzenie wydajace/sprzedajace leki. Jest to czes¢
rozbudowanej platformy informujacej o przeciwwskazaniach, niebez-
piecznych interakcjach miedzy lekami, przedstawiajace petng informa-
cje medyczna na temat wydawanych $rodkéw. Urzadzenia przystoso-
wane s3 do pomiaru temperatury, 40 calowy ekran multimedialny moze
petnic¢ funkcje edukacyjne, a dziatajgce samodzielnie urzadzenia, moga
stanowic zdalne punkty pomocy medycznej dla szerokiej populacji lu-
dzi, mieszkajacych z dala od wielkich osrodkéw miejskich.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Potencjalni klienci: organizacje zdrowia publicznego, apteki, produ-
cenci suplementéw, drogerie, firmy farmaceutyczne, szkoty i uniwer-
sytety, biura, hotele.

Model biznesowy: Nasz obecny model biznesowy opiera sie na dzier-
zawie urzadzen i dtugoterminowych subskrypcji obejmujacych wdro-
Zenie systemu, uzupetnianie produktow i konserwacji. Dodatkowo
mozliwa jest sprzedaz interesujacych klienta danych statystycznych
oraz prowadzenie akcji marketingowych za posrednictwem urzadzen.
Ceny zaleza od rynku docelowego, ilosci zamawianych urzadzen i nie-
standardowych funkcji zamowionych przez klienta - z wykorzystaniem
platformy analitycznej, kamery z modutem Al itp. Wkrotce chcemy
udzieli¢ licencji na wytwarzanie urzadzen zewnetrznym producentom
i skupic sie wyfacznie na opracowywaniu wiekszej liczby dodatkowych
ptatnych funkgji oprogramowania, generujac lepsze przychody cy-
kliczne. Obecnie, miesieczny koszt to okoto 250-500 USD miesiecznie
za urzadzenie, w zaleznosci od lokalizacji, wymagan klienta lub liczby
urzadzen.
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dr Poket

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Uczelnie, inkubatory.

\ 7}
“ Finanse
[ ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), granty z funduszy krajo-
wych, granty z funduszy europejskich, VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba partneréw / kontraktow / wydawanych produktéw.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA, Brazylia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Potencjalne zainteresowanie, nawigzane do tej pory kontakty, regula-
cje prawne.

é O in Healthcare
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EasyWound

Towarzystwo Naukowe

ttp://leczenieran.umed.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
0 - wplyw negatywny.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Udzielanie $wiadczen zdrowotnych
(profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy, Edukacja.

@ Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Zaobserwowano duzg potrzebe srodowiska medycznego, w tym pie-
legniarek i lekarzy, a takze studentéw, pacjentow i ich opiekundw w
zakresie popularyzacji wiedzy dotyczacej rozpoznania, diagnostyki i
leczenia ran przewlektych o réznej etiologii. Obecnie brak jest wytycz-
nych, jasnych rekomendacji w zakresie leczenia ran.

Rany przewlekte sg kluczowym problemem starzejacego sie spote-
czenstwa i rozpowszechniania sie chordb cywilizacyjnych, takich jak
cukrzyca wsréd oséb starszych. Wczesna interwencja, pielegnacja
i edukacja w zakresie ran pozwoli na zmniejszenie skali problemu,
wzrost satysfakcji pacjentow i wyeliminowanie kosztow spotecznych
wynikajacych z nakladéw na leczenie ran przewlektych, w tym chirur-
giczne leczenie i amputacje.

Aplikacja mobilna wspierajgca kompleksowe dziatania diagnostycz-
no-terapeutyczne w postepowaniu z rang przewlekta. Krok po kroku,
w zaleznosci od udzielanych odpowiedzi przeprowadza przez etap
rozpoznania, diagnostyki pogtebionej i leczenia ran, zawiera kompo-
nenty edukacji pacjenta. Aplikacja jest dedykowana lekarzom, piele-
gniarkom, studentom, pacjentom i ich opiekunom. Rekomendacje

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

[©)easyWOUND

dotyczace postepowania zostaty opracowane przez zespét ekspertéw
Polskiego Towarzystwa Naukowego Leczenia Ran i Organizacji Opieki.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie nie ma na rynku takiego rozwiazania. Co wiecej, moze byc
skalowane do praktyki medycznej lub na potrzeby dydaktyczne, edu-
kacji pacjentow i opiekunéw do innych krajow.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-

jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

1. Sponsorzy - w poczatkowym okresie planowane pozyskanie spon-
soréw, ktorzy beda lokowali swoje wyroby medyczne w leczeniu i
pielegnadji ran przewlekiych.

2. Premium - przyszly sposéb monetyzacji uwzgledniajacy mozliwosc¢
wykupienia pakietu premium zawierajacego wiecej dostepnych $cie-
zek diagnostyczno-terapeutycznych dla innych jednostek chorobo-
wych lub rozszerzonych pod wzgledem informacji dodatkowych.

3. Sprzedaz aplikacji — na zasadach rynkowych zainteresowanej firmie
na potrzeby lokowania ich produktéw lub utworzenia produktu dla
ich klientéw lub sprzedaz jako modut do istniejgcej juz aplikadji (np.
iWound — opierajacy sie wytacznie na telekonsultacjach) lub sprze-
daz na zasadach rynkowych, np. dla Narodowego Funduszu Zdro-
wia (tworza samodzielnie podobne aplikacje dla pacjentow).

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytucje Finansujace, Regulatorzy.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.
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EasyWound

Towarzystwo Naukowe

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ’
komercyjnie? i '
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢. #

é 2 in Healthcare
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EDU-LEK

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig - Spotka kapitatowa

ttps://start.pozl.pl/

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes
Nie wptynat, poniewaz startup rozpoczat dziatalnos¢ w czasach pandemii.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Al/machine learning, Edukacja.

".@:' Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

POZycja Pierwsza — aplikacja webowa wspierajgca prace lekarza POZ/
NPL w trakcie wizyty pacjenta poprzez przyktadowe schematy poste-
powania w ponad 170 jednostkach chorobowych, gotowe recepty z
nazwg handlowg leku z dostosowanym dawkowaniem, zalecenia dla
pacjenta gotowe do wydruku lub wystania wiadomoscig email, wyszu-
kiwarka choréb po stowach kluczowych i wiele innych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Produkt dostosowany do pracy bezposrednio przy pacjencie, two-
rzony przez lekarzy praktykdw podejmuje kwestie tylko istotne i po-
kazuje sprawdzone rozwigzania oparte o wytyczne oraz publikacje
naukowe.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model opiera sie 0 optate abonamentowa lekarza - 1,3 lub 6 miesiecz-
ny dostep odnawiany za pomoca szybkich ptatnosci.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Obecnie nie wspdtpracujemy z instytucjami.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba aktywnych uzytkownikow.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Liczba lekarzy pierwszego kontaktu.
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Evispine

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.evispine.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia Covid-19 znaczne zmniejszyta ilos¢ kontaktow ze srodowi-
skiem startupowym, ograniczyta mozliwos¢ udziatu w wydarzeniach
startupowych oraz kontakt z potencjalnymi inwestorami.

Informacje ogodlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu, ktéra posiada wy-
starczajaco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klien-
téw i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, robotyka.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Produktem sg innowacyjne implanty kregostupowe o zmiennej funk-
cjonalnosci dostosowane do indywidualnych pacjentéw.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Implanty kregostupowe dostosowane do indywidualnych potrzeb
zwigzanych z konkretnym pacjentem pozwalajgce na znaczne skutecz-
niejsze leczenie przewlektego uporczywego bolu kregostupa, zmniej-
szenie bolu pooperacyjnego i szybszy powrdt do zdrowia po operadji.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?

Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Klienci bezposredni - szpitale, osrodki chirurgiczne na catym swiecie
(zakupy jednorazowe, przetargi), dystrybutorzy medyczni, uzytkowni-
cy - specjalisci chirurgii kregostupa - neurochirurdzy, ortopedzi.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytucje Finansujace, Akceleratory.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 500.000 zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Programy Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Rozwdj technologii.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wielkos¢ rynku.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Farada

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://farada.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
Podczas pandemii nie odbywaty sie konferencje i spotkania firmowe,
Co ograniczyto promowanie naszego rozwigzania.

Informacje ogodlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Robotyka.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Celem naszej firmy jest produkowanie i dostarczanie unikalnego w ska-
li Swiatowej systemu transportu medycznego drogg powietrzng, ktory
pozwala zachowac faricuch chtodniczy. Transportem realizowane sg w
szczegolnosci prébki krwi, worki z krwig, szczepionki, interferon, insulina,
leki anafilaktyczne oraz niewielkie narzady takie jak np. nerka.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze drony jako pierwsze w Polsce przetransportowaty prébki me-
dyczne pomiedzy szpitalami oddalonymi ponad 65 km od siebie.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Nie w petni.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Wykorzystujemy opfate za kilometr przetransportowanych prébek
medycznych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytuty Badawcze.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy europejskich.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Przede wszystkim prawo lotnicze.
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FemiBox

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.femibox.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Zwiekszenie $wiadomosci spotecznej i instytucjonalnej w zakresie
potrzeby rozwijania rozwigzan zapewniajgcych jak najlepsza efektyw-
nos¢ zdalnych konsultacji medycznych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Innowacyjne rozwigzanie FemiBox pozwala lekarzowi na przeprowa-
dzenie zdalnego badania obrazowania ruchomosci ptodu, posiada
system agregujacy dane medyczne, jednoczesnie obejmuje opieka
dziecko i matke. Pakiet sktada sie z nastepujacych elementéw: FemiWEB
- platforma do telemedycyny potozniczej; FemiAPP — spersonalizowana
aplikacja wraz z elektroniczna kartg cigzy; FemiBAND - opaska monito-
rujgca dobrostan kobiety; FemiVISION — domowe urzadzenie USG.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie na rynku nie ma kompleksowego urzadzenia medycznego, ktdre
pozwala lekarzowi na przeprowadzenie zdalnego badania obrazowania ru-
chomosci ptodu, posiada system e-karty cigzy agregujacy dane medyczne
od réznych spedjalistow, jednoczesnie obejmuje opieka dziecko i matke.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-

jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Strategia biznesowa opiera sie na dwdch modelach:

1. Wsptpraca z prywatnymi placéwkami medycznymi oraz indywidual-
nymi praktykami lekarskimi (segment B2B) - leasing pakietu FemiBox.

2. Wspdtpraca z kobietami w cigzy (segment B2C) - sprzedaz opaski
monitorujacej i sprzedaz subskrypcji aplikacji.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytucje Finansujace, Inkubatory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Poziom zaawansowania opieki medycznej dla kobiet w cigzy.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



FindA1r

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.findair.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Opodznienia i trudnosci w realizacji projektéw badawczych oraz kon-
traktow z klientami, ale réwnoczes$nie wieksza otwartosc na telemedy-
cyne zaowocowata w nowymi klientami.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
FindAir ONE.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Umozliwiamy monitoring w czasie rzeczywistym, a nie retrospektywny.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownicy: pacjenci z przewlektymi chorobami ptuc.

Klienci: szpitale, centra badawcze, platformy telemedyczne, sieci przy-
chodni.

Forma ptatnosci: jednorazowa oraz subskrypcja.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, VC krajowe, Wzrost organiczny (finan-
sowanie z przychodow), Programy Inkubacyjne, Akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Kwestie regulacyjne, znajomos¢ struktury rynku medycznego.
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Geneme

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.geneme.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Nastgpit dynamiczny rozwdj firmy poprzez: wprowadzenie nowych od-
powiadajacych na potrzeby rynku produktdw i ustug, zwiekszenie mocy
produkeyjnych, zwiekszenie zatrudnienia, znalezienie wielu nowych
klientow krajowych i zagranicznych, a takze partneréw biznesowych w
kraju i za granica. Znaczaco rowniez zwiekszyty sie obroty firmy.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Profil firmy oraz personel sktadajacy sie gtownie z polskich naukow-
cow w okresie poprzedzajgcym pandemie pozwolit nam szybko i efek-
tywnie odpowiedziec¢ na potrzeby rynku. Firma rozwineta sie w dwdch
kierunkach - diagnostycznym oraz produkcyjnym. Geneme Labs —
dziat odpowiedzialny za diagnostyke preznie rozwinat czes¢ ustugowa
i stat sie jednym z wiekszych laboratoridow diagnostycznych Covid-19
na polskim rynku. Dodatkowo naukowcy pracujacy w GeneMe jako
jedni z pierwszych w kraju opracowali i wprowadzili do obrotu najbar-
dziej doktadne i rekomendowane przez WHO testy diagnostyczne wy-
krywajgce obecnos¢ wirusa SARS-CoV-2 metodg RT-PCR oraz szybkie
testy przesiewowe FRANKD realizowane metoda RT-LAMP. Aktualnie
firma rozwija sie¢ laboratoriéw, réwnoczednie realizujac produkcje i
bedac dostawca testéw diagnostycznych na catym swiecie.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Badania laboratoryjne, Udzielanie swiadczen zdrowot-
nych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.
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3.@:’ Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Zestawy diagnostyczne do wykrywania obecnosci wirusa SARS-CoV-2:
RT-PCR oraz szybki test przesiewowy FRANKD (RT-LAMP).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Geneme jako jedna z niewielu firm na Swiecie, zajmujacych sie dia-
gnostyka, jest samowystarczalna. Dzieki synergii pomiedzy dziatem
R&D, produkcji i diagnostyki nasi naukowcy moga zamienia¢ swoje
pomysty w realne produkty, ktére dzieki mozliwosciom produkcyjnym
jakie rozwinelismy w poprzednim roku mogga by¢ wytwarzane na duzg
skale i sprzedawane na terenie catego swiata. Wszystko, co zostanie
opracowane i wyprodukowane, mozemy takze wprowadzi¢ jako ustu-
ge dzieki posiadaniu sieci laboratoridw.

Produkcja na terenie polski oraz USA.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Pomyst na Geneme, ktéry od samego poczatku przyswiecat jej zatozy-
cielowi Dawidowi Nidzworskiemu, opierat sie na tym, aby zwiekszy¢
dostepnos¢ diagnostyki genetycznej dla kazdego pacjenta niezaleznie
od regionu $wiata w jakim sie znajduje. Aktualnie rozwaj firmy ma pro-
wadzi¢ do tego, aby na terenie kraju nasze laboratoria diagnostyczne
mogty w przystepny sposéb zaoferowac takie badania kazdemu, kto
bedzie ich potrzebowat. Rozwdj gatezi produkcyjnej oraz poszukiwa-
nie dystrybutoréw na catym swiecie daje nam nadzieje na to, ze kiedys
nasze rozwigzania beda fatwo dostepne dla kazdego. Testy diagno-
styczne sg kupowane przez inne laboratoria, dystrybutoréw, a nawet
rzady poszczegdlnych krajéw. Modele sprzedazowe sg odpowiednio
dostosowywane do potrzeb konkretnego kontrahenta.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytuty Badawcze.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Geneme

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

“ Finanse
[ ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
10 mln zt-20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels), Wzrost organiczny (finansowanie z przy-
chodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtéw-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, kraje arabski i Afryka.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Zapotrzebowanie na produkty, regulacje rynkowe, wymogi dopusz-
czenia produktu na rynek.
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Genomtec

Spodtka akcyjna
ww.genomtec.com
E,H Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Wprowadzilismy na rynek pierwsze produkty skierowane do segmen-
tu laboratoridow diagnostycznych, kontynuujgc prace nad kluczowym
rozwigzaniem POCT (Point-of-Care Testing) zblizajac je do procesu ko-
mercjalizacji.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pandemia COVID-19 wywrdcita zycie gospodarcze do goéry nogami.
Wiele branz bardzo ucierpiato w czasie wiosennych lockdowndw,
obecnie réwniez. Sa tez takie podmioty, ktére zyskujg w tych trudnych
czasach. Z naszej perspektywy pandemia koronawirusa wptyneta na
dynamiczny wzrost rynku badan molekularnych. Dodatkowo zaistnia-
ty okolicznosci, ktére sprzyjaty dywersyfikacji naszego biznesu. Dzie-
ki posiadanej wiedzy i mozliwosciom bylismy w stanie opracowac
i wprowadzi¢ do sprzedazy ultraszybkie testy w technologii LAMP.
Wzrosta takze swiadomos¢ spoteczeristwa. Obecnie trwajgca pande-
mia ukazata rosngce zapotrzebowanie na urzadzenia do przeprowa-
dzenia analiz molekularnych. Réwniez w miejscach, gdzie przebywa
jednoczesnie wiele osob, tj. szkotach, zaktadach pracy czy lotniskach
i dworcach. Naszym innowacyjnym rozwigzaniem Genomtec ID jeste-
Smy w stanie to zagwarantowac. Dlatego zainteresowanie nami oraz
naszym flagowym rozwigzaniem zdecydowanie wzrosto.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Medical devices, Badania laboratoryjne.
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3@." Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

System POCT (Point-of-Care Testing) do genetycznej diagnostyki za-
kazen. Oferujemy takze laboratoryjne testy genetyczne w kierunku
SARS-CoV-2.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Technologia SNAAT® (ang. Streamlined Nucleic Acid Amplification Tech-
nology), dzieki odpowiedniemu zaprojektowaniu systemu diagnostycz-
nego, czyli potgczeniu techniki LAMP z technikami mikroprzeptywowymi
oraz systemem bezkontaktowego grzania za pomoca fotondw, umozliwia
przeprowadzenie izolacji, oczyszczania, zageszczania materiatu genetycz-
nego wraz z izotermalng amplifikacjg i detekcjg specyficznych fragmen-
téw DNA lub RNA patogenu w rekordowo krétkim czasie — nawet w 15
minut, przy skutecznosci rownej lub przewyzszajacej obecne techniki
laboratoryjne PCR. To jest wiasnie unikalnos¢ technologii SNAAT®, ktéra
opracowat i dalej rozwija Genomtec.

Dzieki zdolnosci techniki SNAAT® do multipleksowania (detekgji wie-
lu celow diagnostycznych) na karcie mikroprzeptywowej, w jednym
badaniu diagnostycznym, moze zosta¢ wykrytych nawet do pieciu
patogendw jednoczesnie.  Potaczenie etapdw izolacji, oczyszczania
i zageszczania kwaséw nukleinowych przeprowadzanych z wyko-
rzystaniem pasywnej karty mikroprzeptywowej (brak wbudowanych
elementéw elektronicznych, elektrycznych) sprawia, ze technologia
SNAAT® umozliwia znaczace obnizenie limitu detekcji badanego kwasu
nukleinowego przy jednoczesnym obnizeniu kosztow produkgji jed-
norazowych kart reakcyjnych. Znakomite parametry diagnostyczne, jak
czutose, specyficznose i powtarzalnose, osiggane przy zastosowaniu tech-
nologii SNAAT®, s3 pofaczone z odpornoscig procesu reakcji amplifikadji
na inhibitory czesto obecne w prébkach biologicznych np. krew, leki itp.
Dlatego tez SNAAT® jest technologig wyjatkowa, stworzong z mysla o dia-
gnostyce bliskiej pacjentowi (z ang. Point-Of-Care Testing, POCT).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model biznesowy zaktada licencjonowanie technologii badZ przejecie
operacyjne przez partnera branzowego.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Genomtec
Spotka akcyjna

Wskaz instytucje, z ktdrymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Instytucje Finansujace, Regulatorzy.

\ )
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
10 mln zt-20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, Gietda,
VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Poziom gotowosci technologicznej.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne).

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Przede wszystkim kwestie regulacyjne, szacowane poziomy przycho-
dow oraz kwestie ochrony patentowej.
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GlucoActive

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://gluco-active.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Dalszy rozwdj technologii, pozyskanie nowych partneréw branzo-
wych, rozbudowa zespotu o okoto 10 0s6b, realizacja 2 pilotazy kor-
poracyjnych, rozpoczecie i zakonczenie eksperymentu medycznego,
pozyskanie kilku nowych inwestoréw prywatnych oraz funduszu VC.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
1 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Przez kilka miesiecy - brak mozliwosci oczekiwanego zatozenia spotki
- oddziatu w USA. Brak mozliwosci dogrania kolejnej rundy inwestycyj-
nej przez brak mozliwosci fizycznego spotkania i testow, co drastycznie
ogranicza nasze mozliwosci, poniewaz nasz focus komercjalizacyjny to
kraje wysokorozwiniete. Opdznienia w dostawach sprzetu elektronicz-
nego i optycznego. Drastyczne opdznienia w przeprowadzeniu ekspe-
rymentu medycznego, na ktoéry czekato mnostwo wspdtpracujgcych
podmiotéw i przede wszystkim inwestoréw. Przez lockdown i pande-
mie mielisSmy pét roku zastoju w badaniach na pacjentach. Wszystko
to przetozyto sie na opdznienia w harmonogramie projektu. Zakaze-
nia i kwarantanny oséb z kluczowego personelu firmy, w tym CEO i
CTO. Przymusowe przejscia na prace zdalna, co w przypadku pracy
nad hardware’em nie zawsze jest w petni mozliwe bez przestojow w
pracy i harmonogramie projektu.

Informacje ogolne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Wearables - nie wyroby medyczne.
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3@." Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

GlucoActive jest producentem innowacyjnej technologii przeno-
snych, bezinwazyjnych glukometréw wykorzystujgcych nowatorskie
optyczne metody pomiarowe. Nasze urzadzenia sg przeznaczone do
celow diagnostycznych, profilaktycznych, w trakcie leczenia cukrzycy
oraz do zastosowan sportowych. Obecnie dysponujemy dziatajaca
technologia i urzadzeniami w trakcie badan klinicznych. GlucoActive
opracowato technologie bezinwazyjnego pomiaru stezenia glukozy
we krwi.

Urzadzenia w portfolio producenta:

- GlucoStation - urzgdzenie stacjonarne przeznaczone dla B2B, ta-
kich jak placowki medyczne, apteki, szpitale. Pozwala pacjentom
mierzy¢ glikemie jedynie poprzez docisniecie reki do urzadzenia.

- GlucofFit - przenosne urzadzenie w postaci opaski umozliwiajacej
natychmiastowy i ciggty pomiarglukozy.

- GlucoWear - zegarek na reke, ktory szybko, doktadnie i bezbolesnie
mierzy poziom glukozy. Kluczowe cechy produktu to mobilnos¢
urzadzenia, wygoda uzytkowania, bedzie on réwniez mégt petnic¢
funkgcje trackera sportowego, sledzi¢ jakos¢ snu oraz aktywnosci w
ciggu dnia. Nasze rozwigzanie wykonuje pomiar bez koniecznosci
ktucia, bélu czy innych niedogodnosci .Automatyczny pomiar, trwa-
jacy tylko sekunde, w czasie rzeczywistym zapisany na urzadzeniu
oraz w chmurze. Co réwniez pozwala na zdalng kontrole stanu pa-
cjenta przez lekarza oraz w razie potrzeby zaproszenie go na wizyte.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?
Nasze przewagi nad konkurencja:
nieinwazyjny i automatyczny pomiar,
brak potrzeby codziennego naktuwania palcéw, znoszenia bélu
oraz kontaktu z krwig,
znaczne zwiekszenie jakosci zycia ludzi chorujacych na cukrzyce,
jest to rozwigzania telemedyczne, ktére pozwala na ograniczenie
kontaktu pacjenta z lekarzem i zdalng diagnostyke - co jest nie-
zwykle wazne chocby w dobie epidemii COVID-19.

Urzadzenie ma szanse stac sie pierwszym na rynku, gdyz dotychczas
zaden z producentéw nie prowadzit do sprzedazy.

Produkt posiada bardzo duzy potencjat rynkowy, poniewaz: rozwia-
zuje powazny problem spoteczny zwigzany z niskim komfortem zycia
ludzi chorych na cukrzyce .Ze wzgledu na bardzo duza ilos¢ pacjen-
téw chorych na cukrzyce (wedtug WHO jest to 422 miliony pacjentow
na swiecie). Na rynku brakuje rozwiazan bezinwazyjnych - wszystkie
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GlucoActive

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

obecne rozwigzania potrzebuja kontaktu z krwig. Obserwujemy stop-
niowe starzenie sie spoteczeristwa na catym swiecie. Widzimy rosnacg
Swiadomos¢ spoteczna w zakresie profilaktyki zdrowotnej i przeciw-
dziataniu cukrzycy, a takze rosnacg wykrywalnos¢ cukrzycy i wzrost
popularnosci innowacyjnych rozwigzari do monitorowania cukrzycy —
np. nowe, pdtinwazyjne systemy CGM oferowane przez Freestyle Libre
i Dexcom G6.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nasz model biznesowy opieramy zaréwno na licencjonowaniu tech-
nologii. Nasze produkty wprowadzane bedg w wielu krajach jedno-
czesnie, ze wzgledu na wspdtprace z globalnymi partnerami z bran-
7y urzadzen medycznych. Chcemy wykorzysta¢ rozbudowane sieci
sprzedazowe, dystrybucyjne i marketingowe naszych partneréw ko-
mercjalizacyjnych, jednoczesnie umozliwiajac firmie skupienie sie na
dalszym rozwoju produktéw i produkcji masowej urzadzen. Chcemy
mie¢ wielu partneréw komercjalizacyjnych posiadajacych prawa wy-
facznosci sprzedazowej na wybrane regiony, np. UE, USA, Azja.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Akceleratory.

\ "}
‘: Finanse
W ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels), Prywatni inwestorzy (osoby prywatne), VC
krajowe, Akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychdd ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Doktadnos¢ pomiaru urzadzenia.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Mamy podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Nasze produkty wprowadzane bedg w wielu krajach jednoczesnie, ze
wzgledu na wspdtprace z globalnymi partnerami z branzy urzadzen
medycznych. Chcemy wykorzysta¢ rozbudowane sieci sprzedazowe,
dystrybucyjnej i marketingowe naszych partneréw komercjalizacyj-
nych, jednoczesnie umozliwiajac firmie skupienie sie na dalszym roz-
woju produktéw i produkcji masowej urzadzen. Chcemy miec wielu
partneréw komercjalizacyjnych posiadajacych prawa wylgcznosci
sprzedazowej na wybrane regiony, np. UE, USA, Azja.
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GlukanMed

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Przez caty rok realizowalismy projekt, majacy na celu weryfikacje kon-
cepdji plastréw z beta-glukanem. Projekt zakonczyt sie dodatkowo wy-
tworzeniem instalacji, dzieki ktérej bedziemy mogli pozyskiwac beta
glukan z owsa. Opracowalismy réwniez formute stabilnego rozpusz-
czania beta-glukanu z owsa.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pierwszy lock-down byt wyzwaniem pod katem realizacji pierwszej fazy
projektow, réwniez ze wzgledu na to, ze firmy z nami wspdtpracujace zawie-
szaly dziatania, prébujac dostosowac sie do sytuacji zwigzanej z pandemia.

Informacje ogdlne o organizacji

J

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Medycyna estetyczna/kosmetyki.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Jestesmy na etapie weryfikacji pierwotnego pomystu, jego ewaluacji.
Realizacja projektu pozwolita nam dostrzec szanse i zagrozenia do-
tychczasowego planu. Docelowo dazymy do tego, aby wytworzony
produkt wspierat leczenie czerniaka skory.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie nie ma na rynku firmy zajmujacej sie wykorzystaniem beta-
-glukanu pod katem nowotwordw.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?

Tak.
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GlukanMed

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nasz produkt przeznaczony jest dla 0séb w trakcie diagnostyki czer-
niaka skory oraz dla wszystkich oséb z postawionym rozpoznaniem.
Mozna go bedzie zakupic¢ w aptece. llo$¢ zuzytego produktu jest zalez-
na od dtugosci procesu diagnostycznego oraz leczenia.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Instytuty Badawcze, Akceleratory.

\ )
Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Granty z funduszy krajowych.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Aspekty prawne, wskazniki zachorowalnosci oraz $wiadomos¢ spo-
teczna dotyczaca czerniaka skory.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



HealthBot

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.healthbot.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia Covid-19 wzmocnita realizacje biznesu i jego kontekst biz-
nesowy z uwagi na dostosowanie biznesu i funkcjonalnosci rozwigza-
nia do aktualnych potrzeb rynkowych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajaco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machine learning,
Udzielanie $wiadczen zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, lecze-
nie) jako podmiot leczniczy, Edukacja.

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

HealthBot to alternatywa dla niedroznych, telefonicznych kanatéw
komunikacji pacjenta z podmiotem leczniczym, powodujgcych
frustracje pacjentéw i strate przychodu dla podmiotu leczniczego.
HealthBot dostarcza i obstuguje kanaty komunikacji dla podmiotéw
leczniczych takie jak Messenger, WhatsApp, chat przez strone inter-
netowg z petng integracjg z systemem gabinetowym. Rozwigzanie
posiada kilka funkcjonalnosci. Umozliwia uzyskanie przez pacjenta
podstawowych informacji o pracy podmiotu leczniczego — zakresie
ustug, godzinach przyje¢ i grafiku lekarzy, obstuguje rezerwacje na
wizyte, uzyskanie e-recepty oraz przeprowadzenie ankiet satysfakcji
dla pacjentéw. HealthBot to takze zdalna diagnostyka, ktéra umoz-
liwia pacjentowi wskazanie objawow, a lekarzowi podjecie wcze-
$niejszych i sprawniejszych dziatan diagnostyczno-terapeutycznych,

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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medical assistant

a takze wskazanie szybszych terminéw wizyty na podstawie obja-
wow. HealthBot to réwnoczesnie edukacja i wsparcie koordynacji
oraz ciggfosci leczenia dzieki przekazywaniu pacjentowi odpowied-
nich komunikatéw. Potrzeba jego wdrozenia zostata zweryfikowana
poprzez badanie rynku, w tym badanie preferencji pacjentéw do ko-
rzystania z takiego rozwigzania.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie nie ma na rynku takiego rozwiazania, ktére posiada tyle funk-
cjonalnosci przy jednoczesnej integracji z systemami gabinetowymi
i zapewnia wsparcie dla roznych kanatow komunikacji pacjenta z pod-
miotem leczniczym. Rozwigzane moze by¢ skalowalne do innych kra-
jow.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Ustuga bedzie sprzedawana jako Software as a Service w ramach abo-
namentu bezposredniego dla podmiotéw leczniczych za subskrypcje
miesieczng lub roczna. Miesieczne koszty beda wynosity od kilkuset
ztotych miesiecznie, zaleznie od wybranych modutow.

Grupe docelowg okresla liczba 21 665 podmiotéw leczniczych POZ
i AOS w Polsce oraz liczba pacjentéw w Polsce wynoszaca 38 382,6
mln osob, w tym liczba oséb korzystajacych z Internetu — tj. 17 811,58
mln osoéb.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.

Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytucje Finansujace, Akceleratory, In-
kubatory.

\ )
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrédta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).
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Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

A
Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow- . F \
nego produktu/ustugi firmy?

Tak. \
e~
Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe .
mierniki waszego sukcesu?
Innowacyjnos¢ na tle rozwigzan istniejgcych na rynku oraz potwier- ‘

dzona potrzeba rynku.

é% Ekspansja zagraniczna v

#
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych \ \
komercyjnie? I
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Poziom zaawansowania technologicznego innych podmiotéw leczni-
czych i droznos¢ ich kanatéw komunikacji.
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Helfio

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.helfio.com

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Wraz z catym zespotem zmienilismy kierunek rozwoju, skupilismy sie
na opracowaniu rozwigzania, ktére pomoze ludziom minimalizowac
czynnik ryzyka choréb uktadu krazenia poprzez zastosowanie sperso-
nalizowanej terapii.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.
Pandemia tak naprawde utwierdzita nas w przekonaniu, ze kierunek,
w ktorym zmierzamy, jest wiasciwy.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Al/machine learning.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Platforma, ktéra analizujgc dane uzytkownika pod katem modyfiko-
walnych czynnikow ryzyka chordb uktadu krazenia, spersonalizuje
terapie zdrowego stylu zycia pod dang osobe i pomoze wspierac pa-
cjentdw w codziennym zyciu.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy / Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Kompleksowa platforma, ktéra taczy zdrowy styl zycia ze zdrowiem
uzytkownika/pacjenta, personalizuje terapie zdrowego stylu Zycia
w zaleznosci od historii medycznej pacjenta.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Platforma bedzie zarabiata na subskrypcji miesiecznej B2C i wspotpra-
cy biznesowej B2B (placéwki medyczne, zaktady pracy).

Wskaz instytucje, z ktéorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychdd ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Kraje, w ktérych choroby uktadu krazenia to istotny problem spoteczny.
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Addictions.ai (wtasciciel marki)

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://hh24.pl/

Helping Hand.....

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Firma z jednoosobowej dziatalnosci gospodarczej zostata przeksztat-
cona w spdtke Addictions.ai Sp. z 0.0. z planami przeksztatcenia wkrét-
ce w spotke akcyjng oraz wejscia na gietde. Przeszlismy z etapu MVP
do etapu komercjalizacji. Rozszerzylismy zakres pomocy i wsparcia
terapeutycznego o inne obszary/dysfunkcje psychiczne. Poza uzalez-
nieniem od alkoholu, pomagamy réwniez w obszarach: depresji, za-
burzen odzywiania, stanéw lekowych, wsparcia pracownika, wsparcia
dziecka. Dysponujemy zespotem wiasnych terapeutéw, ktérzy przy
wsparciu partneréw zewnetrznych (szpitali psychiatrycznych i jedno-
stek akademickich) opracowuja specjalne programy terapeutyczne
pozwalajace na kompleksowa opieke faczaca psychoterapie online ze
zautomatyzowanymi funkcjonalnosciami wspierajacymi proces tera-
peutyczny oraz edukacja.

Rozwinelismy kompleksowe ustugi dla pracownikéw duzych firm
obejmujace programy terapeutyczne i dedykowane tresci edukacyjne
(teksty, video, webinary, podcasty etc.). Tworzymy programy interwen-
cyjne dla firm i organizacji wdrazajacych masowe zwolnienia.
Wszystkim wdrazanym projektom towarzysza réwnolegle prowadzo-
ne prace nad wykorzystaniem mechanizmdw samouczacych sie (Al).

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
8 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pandemia uwidocznita istniejace od dawna problemy zwigzane z kon-
dycja psychiczna Polakéw oraz spowodowata znaczne ich nasilenie.
Rosnace potrzeby w tym zakresie dotyczg zardwno dorostych, jak
i dzieci. Wsparcia psychologicznego dla swoich pracownikéw poszu-
kuje coraz wiecej firm. Polacy naleza do najbardziej zestresowanych
spoteczenstw. Straty pracodawcédw z powodu coraz wiekszej liczby
zwolnier spowodowanych problemami psychicznymi (w tym nasila-
jacymi sie pod wptywem pandemii) rosna. Zauwazamy rosnace zainte-
resowanie firm pomocga psychologiczng dla swoich pracownikéw. Pod
wptywem COVID-19 nasilaja sie problemy psychiczne wsréd dzieci
i mfodziezy. Te grupy, szczegdlnie potrzebujace wsparcia, zwrdcity na-
sza uwage i zdecydowalismy sie na rozszerzenie naszych obszarow te-
rapeutycznych o Wsparcia pracownika” i, Wsparcia dziecka” Covid-19
spowodowat réwniez otwarcie terapeutdéw na nowa forme prowadze-
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helping hand

PERSONAL DIGITAL THERAPIST

I

nia psychoterapii i zintensyfikowat badania nad skutecznoscia psycho-
terapii online. Wnioski ptynace z tych badan wskazujg na co najmniej
porownywalng skuteczno$¢ tej formy psychoterapii z terapia stacjo-
narna. W przypadku niektérych grup spotecznych, zwtaszcza podle-
gajacych wykluczeniu, terapia online stafa sie jedyna dostepna forma
psychoterapii. Przewidujemy, ze zmiany zainicjowane i przyspieszone
przez pandemie, beda miaty charakter trwaty.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Platforma interne-
towa (marketplace), Al/machine learning, Dane medyczne, Edukacja,
psychoterapia, wsparcie jednostek publicznych i prywatnych w zakre-
sie rozwoju kanatow cyfrowych (telemedycyna).

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Platforma do petnego wsparcia zdrowia psychicznego.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Ustugi $wiadczone przez naszych konkurentéw w praktyce ogranicza-
ja sie do bycia,marketplace”i dopasowywania terapeuty do problemu
pacjenta. Nasza platforma daje pacjentowi kompleksowe wsparcie do-
stosowane do jego potrzeb: psychoterapie online z doswiadczonymi
specjalistami, wsparcie grupowe, narzedzia podtrzymujace motywacje
do zdrowienia, narzedzia do samokontroli podczas terapii oraz materiaty
edukacyjne poszerzajace wiedze o problemie i jego rozwigzaniach.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Helping Hand (marka)
Addictions.ai (wtasciciel marki)

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Business Model 1: B2C - pakiety subskrypcyjne dla uzytkownikéw in-
dywidualnych, ptatne w cyklach miesiecznych.

Business Model 1: B2B2C - pakiety wsparcia psychologicznego dla pra-
cownikow firm, finansowane przez pracodawcow.

Business Model 3: B2C Market Place - prowizja od terapii indywidual-
nych, pobierana po kazdej sesji.

Business Model 4: B2G - programy dedykowane placéwkom zdrowia
publicznego oraz miastom.

Business Model 5: B2B White Label - rozwigzania cyfrowe dla prywat-
nych klinik psychiatrycznych i terapeutycznych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie.

“ Finanse
[ ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Prywatni Inwestorzy (0so-
by fizyczne - Business Angels), Prywatni inwestorzy (osoby prywatne),
Wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Potencjat rynku, dostepnos¢ terapeutow, konkurencja.
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HigoSense

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://higosense.com/pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Jestesmy w przededniu wejscia na rynek.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
6 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.
Telemedycyna stata sie powszechna.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Platforma internetowa (marketplace),
Al/machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Higo to przetomowa ustuga telemedyczna, ktéra wprowadza nowga
definicje, wizyty lekarskiej” Lekarze nie muszg juz przyjmowac pacjen-
téw w gabinecie, bo dzieki Higo pacjenci sami beda zbiera¢ dane me-
dyczne o swoim stanie zdrowia.
Wizyta Higo zamiast zwyktej wizyty, nie tylko podczas pandemii, ale
takze w przypadku powszechnych choréb.
Pacjentjest w stanie w prosty, intuicyjny sposéb pozyskiwac i przesytac
wysokiej jakosci cyfrowe dane medyczne o stanie swojego zdrowia:
Pomiar temperatury za pomocg bezkontaktowego termometru
na podczerwien
Ostuchiwanie ptuc, serca i brzucha (stetoskop cyfrowy)
Obrazowanie gardfa, ucha i skory (kamera medyczna)
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+1 Higo

Nastepnie Higo wysle wyniki do lekarza, ktéry na ich podstawie postawi
rozpoznanie. Pacjent otrzymuje rozpoznanie, informacje na temat dalsze-
go postepowania, e-recepte, e-skierowanie lub e-zwolnienie lekarskie.
Wszystko to w domu, bez koniecznosci bezposredniego kontaktu, bez
ryzyka infekgji.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Higo jest w stanie pobra¢ wiecej badan fizykalnych. Higo dzieki swo-
jej idei dziatania, jakosci wykonywanych badar, intuicyjnosci uzycia,
zdecydowanie skraca czas na postawienie rozpoznania. Wg badan,
lekarzowi zajmuije to srednio ok. 4 minut.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Pracujemy w modelu B2B2C. Ptatnos¢ - subskrypdja.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytucje Finansujace, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich, Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



HigoSense

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Umowy dystrybucyjne w trakcie negocjacji.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Obecnos¢ prywatnych operatoréw medycznych, obecnos¢ firm ubez-
pieczeniowych z zakresu ubezpieczen zdrowotnych; zainteresowanie
instytucji paristwowych z szerszym dostepem do lekarzy GP.
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Holo4Med

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.Holo4Med.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia byta “iskrg’, ktéra przyczynita sie do powstania naszego
startupu. W biatostockiej grupie technologicznej TenderHut powstat
produkt — Holo4Med. Aktualnie jest to juz zarejestrowana spdtka, ktéra
po niespetna pot roku przyniosta pierwsze przychody ze swojej dzia-
talnosciw 2020 .

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Wearables - nie wyroby medyczne, Tool IT - samodziel-
na aplikacja IT, Al/machine learning, AR/VR.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Holo4Med oferuje oprogramowanie o tej samej nazwie, wykorzystu-
jace mozliwosci Mixed Reality w telemedycynie oraz w usprawnieniu
dziatania dydaktyki i pracy jednostek medycznych.

NAJWAZNIEJSZE MOZLIWOSCI OPROGRAMOWANIA:

Wirtualna recepcja i wywiad medyczny

Recepcjonistka przy pomocy gogli wyposazonych w zestaw kamer
i czujnikdw moze zeskanowac¢ dokument tozsamosci, wprowadzajac
w ten sposéb bezdotykowo dane do systemu i przypisujac PESEL do
karty pacjenta. Wywiad przeprowadzony przez personel medyczny tak-
Ze zostanie automatycznie wprowadzony do systemu, a lekarz przyj-
mujacy pacjenta bedzie miat komplet informacji niezbednych do dal-
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Holo4Med

szej terapii. Takie rozwigzania ograniczaja do minimum fizyczny kontakt
Z pacjentem usprawniajac caty proces przyjmowania chorego.

Postepowanie medyczne

Lekarz podczas wizyty pacjenta z pomocg okularéw Mixed Reali-
ty moze skonsultowac przypadek pacjenta, ktéry przebywa u niego
w gabinecie, zdalnie z lekarzem specjalista — na przyktad z dermato-
logiem. Technologia ta pozwoli lekarzowi specjaliscie przeprowadzi¢
szczegodtowy wywiad z pacjentem, zobaczy¢ zmiane skérng i wspdlinie
z lekarzem podja¢ decyzje o dalszym leczeniu. Dodatkowo lekarz ma
dostep do petnej dokumentacji medycznej pacjenta, wiaczajac wyniki
badan in vitro oraz diagnostyki obrazowej. Badania te sg przedstawia-
ne lekarzowi w postaci skumulowanych trendow.

Videokonsultacje na oddziatach szpitalnych wigczajac SOR

Mozliwo$¢ skonsultowania przypadkéw chorobowych z lekarzami
roznych specjalizacji przy pomocy gogli Mixed Reality, wraz z potacze-
niem z nowoczesnymi narzedziami diagnostycznymi, znacznie skraca
czas w podjeciu dalszego postepowania medycznego. Zalecenia leka-
rza sg automatycznie wprowadzane do systemu, a niezbedne dane,
takie jak historia choroby, wyswietl sie lekarzowi przed oczami.

Wymiana danych — projekcja bezposrednio z np. bloku operacyjnego,
dajaca mozliwos¢ transmisji pola widzenia wraz ze zintegrowanymi
danymi medycznymi, zaznaczania obszaréw i nagrania catosci. Poma-
ga w konsultacjach medycznych oraz w procesie edukadiji.

Pomoc dydaktyczna — przygotowanie scenariuszy medycznych
w oparciu o aktualne dane pacjentdw, pomoc w ocenie prawidtowo-
$ci prowadzenia dziatart medycznych.

Pomoc w przygotowaniu zabiegéw z wykorzystaniem integracji za-
awansowanych programéw medycznych wraz z ich wizualizacja.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Rozwigzanie Holo4Med obejmuje szeroki proces zarzadzania danymi
medycznymi na oddziatach szpitalnych. Pomaga przy szybkiej ocenie
stanu klinicznego pacjenta, eliminacji btedéw medycznych, przy za-
rzadzaniu ruchem chorych na oddziatach SOR. Przyczynia sie znacznie
do poprawy bezpieczeristwa personelu medycznego oraz pacjentow.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Holo4Med

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Odbiorcg naszego rozwigzania sa: Szpitale Kliniczne i Specjalistyczne,
Centra Edukacji Medycznej, Oddziaty Medycyny Ratunkowej, sieci
Ambulatoryjne, poradnie o duzym ruchu pacjentéw. Uzytkownikami
korcowymi rozwigzania jest personel medyczny (lekarze, pielegniarki).
Rozwiazanie sprzedawane bedzie w modelu SaaS.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale.

\ 7}
“ Finanse
[ ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny, Skandynawia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Poziom opieki zdrowotnej.
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HomeDoctor

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://homedoctor.pl

Aktualne potrzeby

cun3a
T}
Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Wzrost biznesu 200% i rozwoj portfolio, pozyskanie finansowania w
rundzie A, ekspansja miedzynarodowa.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 — wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pozytywny wptyw na rozwdj biznesu B2B i nowych partnerstw. Nega-
tywny wplyw na realizacje wizyt domowych dla pacjentdw, pozytyw-
ny wptyw na skale realizacji ustug telemedycznych.

Informacje ogdlne o organizacji

J

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Udzielanie $wiadczen
zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Ustugi medyczne w formie telekonsultacji, wizyt domowych oraz wi-
zyt stacjonarnych, realizowane dla pacjentéw wiasnych oraz klientow
firm ubezpieczeniowych, konsultacje lekarskie z dowozem lekéw do
drzwi pacjenta, abonamenty medyczne.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wysoka dostepnosc lekarzy (24/7/365), technologia geolokalizacji,
pozwalajgca na skrocenie czasu dotarcia lekarza do pacjenta, kanaty
dystrybucji, nowatorski model operacyjny, szybkos¢ realizacji ustugi,
operational excellence, oferta end-to-end dla pacjenta.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model biznesowy opiera sie na 2 komplementarnych komponentach:
B2B2C - obstuga klientow firm ubezpieczeniowych i centrow medycz-
nych, kupujacych realizacje ustug medycznych w formie subskrypdji
lub jednorazowej ptatnosci;

B2C - sprzedaz ustug medycznych do klientéw bezposrednich w mo-
delu fee-for-service oraz abonamentowym.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
10 mln zt-20 min zt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), VC zagraniczne, Wzrost or-
ganiczny (inansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychodd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Potencjat strategiczny.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.human-biome.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
1 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Rozwdj biznesu zakfadat uruchomienie sprzedazy do szpitali, placéwek
ochrony zdrowia. W zwigzku z zamrozeniem wszelkiej aktywnosci pro-
sprzedazowej, przetargowej oraz skoncentrowaniu sie placéwek ochrony
zdrowia wytgcznie na leczeniu pacjentéw z COVID znaczaco wyelimino-
wano leczenie wszelkich innych schorzen, nawet potencjalnie zagrazaja-
cych zyciu. Pacjenci byli przesuwani do leczenia ambulatoryjnego i celem
wiekszosci placdwek byto osiggnac dorazne ustapienie objawdw, bez sto-
sowania najskuteczniejszych metod leczenia, jezeli te wymagatyby hospi-
talizacji. Wobec tego planowana sprzedaz, pomimo oczywistego istnienia
zapadalnosci i chorobowosci na poziomie co najmniej ubiegtorocznym,
grupa pacjentow hospitalizowanych znaczaco sie zmniejszyta, a pacjenci
poddawani zostali przewlektym terapiom nastawionym na objawowosc.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Biotechnologia.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Preparaty mikrobioty jelitowej, w przysztosci zywe bioterapeutyki, per-
sonalizowane koktajle probiotyczne, konsorcja bakteryjne (LBP).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wiasne badania naukowe w dziedzinie, zaplanowany plan R&D w zupet-
nie nowej dziedzinie, opartej o wiasne doswiadczenia i wyniki, profesjona-
lizm i rozwoj. Szczegdty po podpisaniu NDA w razie checi inwestowania.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt kupujg podmioty lecznicze, profesjonalisci medyczni, w przysztosci
pacjenci. Koricowym odbiorca jest pacjent - szeroka grupa populacyjna.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujace, Regu-
latorzy.

“ Finanse
W[ =2 )

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Granty z funduszy krajowych, Prywatni inwestorzy (osoby prywatne),
Inni inwestorzy (np. inwestorzy branzowi), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, sam rynek polski jest obiecujgcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Powszechnos¢ mozliwosci zastosowania terapii.
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IC Solutions

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.icsolutions.pl

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
6 - wpltyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Okazato sie, ze w czasie pandemii szczegdlnie wazne jest, zeby elimi-
nowac papier w szpitalach, bo przekazywanie go z rak do rgk moze
sie wigzac z transmisjg wirusa. To sprawito, ze nasze rozwigzanie jest
wdrazane w wielu placéwkach stuzby zdrowia.

Informacje ogdlne o organizacji

J

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Dane medyczne, dokumentacja medyczna.

Informacje o rozwigzaniu

= J
Co jest Waszym produktem/ustuga?
Oferujemy rozwigzanie do prowadzenia wszelkiego rodzaju elektronicz-

nej dokumentacji medycznej, takze tej podpisywanej przez pacjenta, jak
na przyktad zgody pacjenta. Osiggamy to przy pomocy dtugopisdéw cy-
frowych badz tabletéw do wypisywania i podpisywania dokumentacji.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Przede wszystkim oferujemy platforme, dzieki ktérej mozna podpisywac
dokumenty na dowolnym urzadzeniu elektronicznym, ktére to umozli-
wia - laptopy (np. Microsoft Surface), tablety (np. iPad), elektroniczne
urzadzenia do podpisywania (np. Wacom), dtugopisy cyfrowe na pa-
pierze. Nasze ustugi sg zintegrowane z praktycznie wszystkimi autorami
oprogramowania HIS w Polsce (np. CGM, Asseco, Comarch).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?

Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Obecnie poszukujemy lepszego modelu biznesowego, gdyz obecny
nie jest dla nas satysfakcjonujacy. Nasz produkt kupuje szpital w mo-
delu ptatnosci jednorazowym za licencje (i/lub sprzet) oraz ma utrzy-
manie, ktére jest procentem od wartosci licencji.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, prywatni inwestorzy (osoby fizyczne - Busi-
ness Angels), VC krajowe, wzrost organiczny (finansowanie z przychoddw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?

Tak, ale s3 one minimalne w kontekscie wielkosci spétki i przychoddw
z wdrozen.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Decydujacym czynnikiem jest poziom informatyzacji stuzby zdrowia.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



lcare (nalezacy do AICARE)

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.i-care.pl

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Podczas pandemii Covid -19 nastgpit wzrost swiadomosci odnosnie po-
trzeby telemedycyny i innych wspierajacych opieke medyczna narzedzi.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Platforma interneto-
wa (marketplace), Al/machine learning, Dane medyczne, Edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Aplikacja WEB + mobile, wspierajaca opieke koordynowanga nad pa-
cjentami przewlekle chorymi oraz seniorami w ich domach.
Osiagniecie dobrej jakosci opieki zintegrowanej jest uznang trudnoscia w
wielu systemach opieki zdrowotnej na $wiecie. Projekt iCare ma na celu
stworzenie narzedzia usprawniajacego zycie i prace opiekundw oséb palia-
tywnie chorych tak aby w jak najlepszy sposdb zapewni¢ pacjentowi mul-
tidyscyplinarng opieke domowa. Dostep do istotnych danych dotyczacych
zdrowia pacjenta tj. ilos¢ podanych ptyndw i pokarmaow, podane leki, wyko-
nane czynnosci higieniczne czy procedury medyczne oraz koordynowanie
odwiedzin, zakupdw i wydatkdw, moze wesprze¢ osoby zaangazowane w
codzienng opieke nad osoba chorg nawet jesli sprawuija ja na odlegtosc.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze rozwigzanie oprécz standardowych funkgji aplikacji teleme-
dycznych tj. zdalne konsultacje czy elektroniczna dokumentacja me-
dyczna, ma na celu gteboka analize danych zasilajgcych aplikacje i na
tej podstawie tworzenie modeli predykcyjnych, ktére z wyprzedze-
niem beda informowaty o mozliwosci wystapienia pewnych zdarzen

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

krytycznych tj. udary, zawaty czy omdlenia. Predykcja chordb i zdarzen
oraz informowanie opiekunéw z wyprzedzeniem jest wartoscia, ktéra
bezposrednio wplynie na jakos¢ i bezpieczeristwo zycia pacjentéw.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model biznesowy oparty jest na abonamencie korzystania z aplikagcji
(opiekunowie rodzinni zaangazowani w opieke oraz personel medycz-
ny). Zaktadamy réwniez wspoétprace na poziomie instytucjonalnym
(hospicja, domy opieki, szpitale ) oraz rzadowym (NFZ).

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale.

‘: Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europejskich.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Rozwinieta $wiadomos¢ i kultura o opiece senioralnej.
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iCast Medical

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.icast.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Pomimo trudnej sytuacji zwigzanej z pandemia Covid-19, startupowi
udato sie wzmocnic¢ swojg pozycje na rynku medycznym, zdobywajac
nowe punkty dystrybucji detalicznej i rozszerzajac swojg wspdtprace
na publiczne i niepubliczne jednostki opieki zdrowotnej. W poprzed-
nim roku zaangazowalismy sie w projekty edukacyjne kadry medycz-
nej, organizowane przez specjalistyczne stowarzyszenia - szczegélnie
w dziedzinie diabetologii, flebologii, chirurgii i ortopedii. Obecnie bie-
rzemy czynny udziat w Ogdélnopolskim Kursie Leczenia Ran Polskiego
Towarzystwa Leczenia Ran (2021), uczestniczac w czynnej edukacji
personelu medycznego na temat innowacyjnych rozwigzar majacych
znaczacy wptyw na procesy leczenia.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
4 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pandemia Covid-19 wplyneta przede wszystkim na mozliwos¢ wyko-
nywania codziennych czynnosci, jak chociazby personalne wizyty w
jednostkach medycznych. Niemozno$¢ osobistej prezentacji ustugi
czy systemu znaczaco przedtuza czas mozliwosci nawigzania wspot-
pracy i wdrozenia oferty.

Informacje ogdlne o organizacji

J

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Platforma interneto-
wa (marketplace), Edukacja, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Promujemy i wdrazamy koncepcje leczenia oparte na innowacyjnych
alternatywach do usztywnieri gipsowych - #Smartgips. Koncentruje-
my sie przy tym na zapewnieniu pacjentowi maksymalnie bezpiecznej
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iCast;

the best treatment support

drogi powrotu do zdrowia, oferujac sprawdzone na najbardziej wyma-
gajacych rynkach medycznych $wiata produkty i koncepcje wspoma-
gajace proces leczenia. Skupiamy sie na 95% czasu leczenia, w ktorym
pacjent przebywa poza jednostkami medycznymi i rehabilitacyjnymi,
oferujgc poza najwyzszym bezpieczeristwem, maksymalny mozliwy
komfort w tym trudnym dla pacjentéw czasie (HOME CARE). Myslac
kompleksowo o drodze powrotu do zdrowia, udostepniamy pacjen-
tom multimedialne instrukcje i propozycje ¢wiczen rehabilitacyjnych,
ktére pacjent moze wykonywac w warunkach domowych, przyspie-
szajac tym samym aktywny powrdt do petnego zdrowia.

Naszg najnowsza ustuga skierowana do pacjentéw pourazowych i
pooperacyjnych jest niedawno uruchomiony Punkt Przegipsowan
#Smartgips, gdzie oferujemy zamiane tradycyjnego gipsu ortope-
dycznego lub lekkiego na innowacyjne smartgipsy, a takze oferujemy
profesjonalny dobor butéw odcigzeniowych stosowanych w Zespole
Stopy Cukrzycowej (ZSC).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Zgodnie z naszym pierwotnym zatozeniem oferujemy tylko produkty i
ustugi, ktére sg innowacyjne na polskim rynku medycznym, jak np. Punkt
Przegipsowan #Smartgips, gdzie mozna bezpiecznie po przebytej konsul-
tacji, zamieni¢ tradycyjny opatrunek gipsowy na komfortowy i chociaz-
by wodoodporny #smartgips. Jest to catkowicie nowa ustuga, ktéra jest
uzupetnieniem i niejako rozwinieciem dotychczasowej oferty sklepéw
medycznych/ortopedycznych oferujacych sprzedaz/wydawanie ortez i
produktéw medycznych. Oferta ta jest skierowana do pacjentéw komer-
cyjnych, ktérzy chcieliby zamieni¢ swoj tradycyjny, niewygodny opatru-
nek gipsowy na komfortowy i bezpieczny #Smartgips, ktory umozliwia
kazdoczasowy dostep do urazu, czy chociazby rozpoczecie rehabilitadji
duzo wczedniej niz w tradycyjnej drodze leczenia (gips + orteza).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nasz model biznesowy oferuje rézne mozliwosci wspotpracy: od
franczyzowej (Punkt Przegipsowan #Smartgips) do bezposredniego
zaopatrywania specjalistycznych jednostek medycznych, czy klienta
detalicznego - sklep internetowy, punkt stacjonarny.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Kliniki, Prywatna Praktyka Lekarska, Instytuty Badawcze.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



iCast Medical

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

“ Finanse
W[ =2 )

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Jestesmy zainteresowani poznaniem mozliwosci wspdtpracy i dofi-
nansowania naszego start up'u.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba partneréw.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Nie jestesmy obecni, ale nie wykluczamy takiej mozliwosci po uprzed-
nim zbadaniu potrzeb i mozliwosci.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Prawo, tatwos¢ komunikacji i poziom zycia spoteczeristwa danego
kraju.
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Infermedica

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://infermedica.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia COVID-19 mocno wptyneta na rynek ustug medycznych,
przyspieszajgc procesy digitalizacji w ochronie zdrowia, a przez to
zwiekszajac réwniez zapotrzebowanie na rozwigzania z zakresu
sztucznej inteligencji i telemedycyny, takie jak nasze. Z drugiej stro-
ny, catkowicie zmienita sposéb w jaki pracujemy. Wczesniej aktywnie
uczestniczylismy w eventach branzowych spotykajac sie z klientami
na catym $wiecie. Obecnie nie mamy takiej mozliwosci, co zmusza
nas do poszukiwania nowych kanatéw dotarcia. Zmienit sie rowniez
system organizacji pracy wewngatrz firmy, od marca 2020 caty zespot
catkowicie przeszedt w tryb pracy zdalnej.

Ta nowa rzeczywistos¢ stawia przed nami wiele wyzwar, ale pomi-
mo przeciwnosci staramy sie dostrzegac szanse i mozliwosci na dalszy
rozwdj. Tuz przed ogtoszeniem pandemii, jako firma technologiczno-
-medyczna z wieloletnim doswiadczeniem we wdrazaniu rozwigzan
opartych na sztucznej inteligencji do wstepnej diagnozy i triage pa-
cjentdw, postanowilismy pomoc przecigzonym pandemia COVID-19
systemom ochrony zdrowia. W kwietniu 2020 r. wypuscilismy narze-
dzie oceniajace ryzyko zakazenia SARS-CoV-2 na podstawie zgtasza-
nych objawow. Aplikacje COVID-19 Risk Assessment opartg na wytycz-
nych WHO stworzylismy w zaledwie trzy tygodnie, wykorzystujac cate
zasoby firmy. Przez pierwsze miesigce pandemii z pomoca narzedzia,
ktére zostato zaimplementowane przez ponad 450 organizacji, w tym
Ministerstwo Zdrowia w Polsce i na Ukrainie, wykonano ponad 1,5 mi-
liona wywiadow.

Informacje ogolne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw
i dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Al/machine learning, Blockchain.
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".@f Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Oferujemy platforme do wstepnej diagnozy medycznej i do triage,
ktéra umozliwia optymalizacje $ciezki pacjenta poprzez skierowa-
nie go po odpowiednig pomoc, w odpowiednim czasie (pozostanie
w domu, wizyta u specjalisty, konsultacja telemedyczna, czy pilna po-
trzeba zgtoszenia sie na SOR).

Obecnie gléwnym rozwigzaniem Infermedica jest tzw. symptom checker,
ktory umozliwia pacjentom wziecie udziatu we wstepnym wywiadzie me-
dycznym. Sztuczna inteligencja sugeruje najbardziej odpowiednie dziata-
nie, ktére nalezy podja¢ w danym przypadku. W zaleznosci od nasilenia
objawow, zaleceniem moze by¢ wizyta lub wezwanie lekarza, samoopie-
ka lub wizyta na oddziale ratunkowym. Infermedica pomaga pacjentom
w podejmowaniu najodpowiedniejszych decyzji dotyczacych ich obja-
woéw, a jednoczednie pozwala firmom opieki zdrowotnej zaoszczedzi¢
pienigdze, upewniajac sie, ze pacjenci wymagajacy leczenia korzystaja
z odpowiednich ustug.

Do tej pory z naszej platformy skorzystato ponad 7 milionéw uzytkow-
nikdw na catym swiecie; wspdtpracujemy z ponad 70 firmami, w tym
z Allianz Worldwide Partners, Microsoft, Global Excel, Médis, PZU Zdrowie,
Sana Kliniken, czy Everyday Health.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasza platforma dostepna jest w formie API, co umozliwia stworzenie
wiasnego rozwigzania w oparciu o nasz silnik do wstepnej diagnozy.
Dodatkowo, oferujemy 18 wersji jezykowych, co umozliwia pomoc
szerokiemu gronu pacjentow na catym $wiecie.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Dziatamy w obszarze B2B, B2E, B2G i oferujemy nasze produkty w mode-
lu subskrypcyjnym. Nasze rozwigzania kierujemy do systeméw ochrony
zdrowia, sieci szpitali, klinik, firm telemedycznych, oraz ubezpieczycieli
zdrowotnych. Uzytkownikiem koncowym przewaznie jest pacjent.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Systemy ochrony zdrowia, Ubezpieczyciele medyczni, Firmy IT, Szpitale.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Infermedica

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

\ )
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Inni inwestorzy (np. inwestorzy branzowi), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE — w szczegdInosci rejon DACH, oraz USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wielkos¢ i struktura rynku oraz gotowos$¢ do wdrazania innowacyj-
nych rozwigzan z zakresu digital health.
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jakszczepic.pl

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://jakszczepic.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Sprofesjonalizowalismy naszg dziatalno$¢ zaktadajac sp. z 0.0, a takze
rozszerzylismy nasza rozpoznawalnos¢ i liczbe uzytkownikow.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

W czasie epidemii wiele dzieci miato ograniczony dostep do szczepien,
co spowodowato wiele opdznien w procesie szczepien. Fakt, ze wiele
nowych dzieci zaczeto potrzebowac indywidualnych kalendarzy szcze-
pien, sprawit, ze wielu nowych lekarzy skorzystato z naszego narzedzia.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Tool IT - samodzielna aplikacja IT.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Aktualnie miliony dzieci w Europie nie sg poprawnie zaszczepione.
Przyczyng sg czesto btahe sytuacje takie jak zapominalstwo rodzicéw
czy zagraniczne podréze w czasie termindw szczepien. W czasie epi-
demii koronawirusa problem drastycznie wzrdst, poniewaz zamkniecie
przychodni spowodowato opdznienia w szczepieniach u wielu dzieci.
W takiej sytuacji dla dziecka musi by¢ przygotowany indywidualny
terminarz przysztych szczepien, aby zachowac petng skutecznos¢ i
bezpieczenstwo. Niestety jego reczne stworzenie wymaga doswiad-
czonego lekarza, ktéry wezmie pod uwage wiele czynnikéw i bedzie
dysponowat przynajmniej kilkunastoma minutami czasu. Takich leka-
rzy jest niewielu, wiec w efekcie dostep do indywidualnych kalenda-
rzy jest ograniczony w przypadku dzieci spoza duzych miast i z mniej
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jakszczepic.pl

majetnych rodzin. Dlatego tez postanowilismy stworzy¢ aplikacje
jakszczepic.pl, dzieki ktérej kazdy lekarz i pielegniarka moze w niecata
minute wygenerowac indywidualny kalendarz szczepien dla dziecka
zgodny z najnowsza wiedza naukowa.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Od poczatku tworzenia jakszczepic.pl myslelismy o zdobywaniu ryn-
kéw zagranicznych. Dlatego stworzylismy uniwersalne algorytmy,
ktdre tatwo przystosowacd do wytycznych obowigzujacych w innych
panstwach. Aktualnie wprowadzamy nasza aplikacje na rynek USA
(catchvax.com), jestesmy wiec pierwszym tego typu narzedziem na
Swiecie, ktére obstuguje wiecej niz jeden kraj.

W poréwnaniu do tradycyjnego recznego tworzenia terminarzy szcze-
pien nasza gtdwnga przewaga jest dostepnos¢ i prostota uzycia, dzieki
czemu kazdy lekarz i pielegniarka moga zaplanowac optymalne termi-
ny szczepien dla dziecka.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Oferujemy model subskrypcyjny (miesieczny/roczny). Aplikacja dziata
w modelu freemium, gdzie czes¢ opcji jest darmowa, a cze$¢ ptatna.
Uzytkownikiem i kupujacym sa lekarze i pielegniarki. Dodatkowo pla-
nujemy czerpac przychody z zamieszczanych reklam.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Uczelnie, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Programy Inkubacyjne.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



jakszczepic.pl

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wielkos¢ rynku oraz zainteresowanie na rynku tematyka optymalizadji
procesu szczepien.
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Kroton

Osoba fizyczna prowadzaca dziatalnosc

ww.kroton.info

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Realizowalismy mniej zamdwien i otrzymywalismy mniej zapytan o
nasze ustugi.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Edukacja, Symulacja medyczna.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Trenazery do nauki laparoskopii i endoskopii.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze produkty charakteryzujg sie wyzsza jakoscig odzwierciedlenia
ludzkich tkanek i narzgdow.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownikami oraz ptatnikami sg szpitale, centra symulacji medycz-
nej oraz uczelnie medyczne.
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Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Uczelnie.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Zysk.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychodd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Gtoéwnie rynek zbytu na nasze produkty.
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MedApp

Spodtka akcyjna
ttps://medapp.pl
E,H Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Rok 2020 to najlepszy okres w historii naszej spétki. Covid zmusit nas
do przyspieszenia rozwoju naszych aplikacji, zwtaszcza zwigzanych ze
wsparciem pracy lekarzy umozliwiajac im diagnostyke i wsparcie pro-
cesu leczenia w sposéb zdalny, w tym naszej aplikacji Carnalife System
oraz CarnaLife Holo. Pomimo Covidowych ograniczen pozyskalismy ko-
lejne Przychodnie i Szpitale. MedApp wypracowat rekordowe przycho-
dy ze sprzedazy wypracowujac wynik netto wyzszy o 187% wzgledem
2019r. Nasze technologie i ustugi sa odpowiedzig na wyzwania, przed
ktérymi staneta medycyna w obliczu koronawirusa, tj. przede wszystkim
ograniczony dostep do wizyt lekarskich i badar diagnostycznych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw
i dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Medical devices, Tool IT - samodzielna aplikacja IT,
Al/machine learning, AR/VR, Dane medyczne, Edukacja, Analiza Big data,
Holografia 3D.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

MedApp to notowana na NewConnect spétka technologiczna, ktérej in-
nowacje rewolucjonizujg sposob, w jaki mozna leczy¢ i ratowac ludzkie
zycie. Firma oferuje unikalne rozwigzania softwarowe, wspomagajace dia-
gnostyke obrazowa i ustugi medycyny cyfrowej nowej generagji.
Pierwszym produktem wprowadzonym przez spdtke na rynek byt
Carnalife System. Jest to zaawansowana platforma medycyny cyfro-
wej, ktéra umozliwia lekarzowi ocene i monitorowanie stanu zdrowia
pacjentow z réznymi schorzeniami oraz zdalne przeprowadzanie kon-
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TWORZYMY PRZYSZLOSC MEDYCYNY

sultacji o dowolnej porze dnia i w dowolnym miejscu. W zaleznosci
od wskazan medycznych pacjenci bedacy pod opiekg personelu wy-
korzystujacego platforme Carnalife System, mierza poziom glikemii,
ci$nienie tetnicze krwi, wykonujg badanie EKG, pomiar temperatury,
pulsoksymetrig, itp. Platforma umozliwia takze zbieranie danych doty-
czacych samopoczucia oraz innych parametréw zwigzanych z monito-
ringiem objawdw neuropsychiatrycznych.

CarnaLife Holo to innowacyjna technologia trojwymiarowej wizualizacji
obrazowych danych medycznych, wspierajaca planowanie i przeprowa-
dzanie inwazyjnych zabiegéw chirurgicznych. Z pomoca gogli HoloLens
2 firmy Microsoft lekarz widzi w przestrzeni rzeczywistej trojwymiarowy
hologram odzwierciedlajacy strukture obrazowanego obszaru anato-
micznego. Uzytkownik moze wchodzi¢ w interakcje z wyswietlanym ho-
logramem, miedzy innymi obracajac go, skalujac, przemieszczajac, czy tez
wchodzac we wnetrze struktur anatomicznych - przy pomocy gestow i
komend gtosowych, bez utraty sterylnosci i koniecznosci wspdtpracy z
dodatkowym technikiem. Gogle stanowig pomocniczy, interaktywny
ekran dostepny podczas planowania zabiegu oraz w dowolnym miejscu
sali zabiegowej, w kazdym momencie jego trwania. Aplikacja Carnalife
Holo jest miedzy innymi wykorzystywana w obszarze radiologii interwen-
cyjnej, kardiologii, onkologii oraz ortopedii.

MedApp rozwija takze innowacje, ktore wspierajg ksztatcenie personelu
medycznego. Dzieki aplikacji HoloComm wykorzystujacej zasoby chmu-
rowe, analiza wybranych modeli anatomicznych przedstawionych jako
hologramy powoduje, Zze nauka anatomii i patomorfologii jest bardziej
efektywna. Aplikacja umozliwia wyswietlanie réznego kontentu réwno-
cze$nie. Moga to by¢ tréjwymiarowe modele, pliki pdf, ilmy czy nagrania
audio, z ktorymi uzytkownik moze wchodzi¢ w interakcje. HoloComm
jest stworzone do szkolenia i edukadji lekarzy, studentéw medycyny oraz
kierunkow pokrewnych takich jak fizyka medyczna, rehabilitacja czy in-
zynieria biomedyczna oraz wszystkich innych kierunkéw posiadajacych
w programie studiow anatomie, patomorfologie lub zajecia kliniczne.
Obecne funkcjonalnosci, tj: mozliwos¢ zdalnej wspdtpracy z praktycznie
dowolna liczba uczestnikow, wyswietlanie modeli 3D (pliki FBX / STL), ob-
razéw (JPG / PNG), plikéw PDF, filmoéw (MP4) i modeli wolumetrycznych
(DICOM), mozliwos¢ rysowania w przestrzeni 3D i dodawania adnotacji,
przesytanie zdje¢ z kamery HoloLens i komunikacja gtosowa, sprawiaja, ze
aplikacja oprocz przeznaczenia medycznego moze stuzy¢ do sprzedazy,
nauczania, egzaminowania, prezentadji, projektowania.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Oferowane przez MedApp rozwigzania wyrdzniaja sie na tle konkuren-
cji zakresem oferowanych funkcjonalnosci, jak réwniez szybkosci ich
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MedApp

Spotka akcyjna

wdrozenia i mozliwoscig dostosowania do oczekiwan poszczegdlnych
uzytkownikéw (zarowno w kontekscie Carnalife Holi, Carnalife Sys-
tem jak i HoloComm). Aplikacje medyczne posiadajg Certyfikacje CE
llb umozliwiajac ich wykorzystanie w UE, na Bliskim Wschodzie czy
Afryce. Wykorzystywane przez MedApp rozwigzania technologiczne
umozliwig spdtce wspdtprace z liderami rynku z obszaru MedTech,
m.in. Microsoft (MedApp posiada status MRPP Partner oraz Silver Part-
ner), Johnson&Johnson oraz GE HealthCare.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

W przypadku aplikacji medycznych naszym klientem sa szpitale/Cen-
tra medyczne/Przychodnie, a uzytkownikiem systemoéw — personel
medyczny oraz pacjenci. Dla aplikacji dedykowanych edukacji klienta-
mi sg osrodki edukacyjne, Uniwersytety a odbiorcami kadra naukowa
oraz uczestnicy zaje¢ (w tym réwniez studenci).

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytucje Finansujace.

“ Finanse
[ ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Prywatni inwestorzy (osoby prywatne), Gietda, Wzrost organiczny
(finansowanie z przychoddéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne).

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Niemcy, Kraje Zatoki Perskiej.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Posiadany certyfikat CE II B.
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Medbot

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.medbot.pl

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia Sars-CoV2 zwiekszyta zakres $wiadczert medycznych w
ramach telemedycyny. Dotyczyto to przede wszystkim wykorzysta-
nia kanatu telefonicznego. Jednoczesnie mozemy mowi¢ o wzroscie
gotowosci wdrozeniowej placowek opieki medycznej dla systemdw
telemedycznych, a takze oswojenie pacjentow z brakiem fizycznej
obecnosci lekarza podczas Swiadczenia.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Al/machine learning, Dane medyczne, Edukacja.

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Rozwigzania gfosowe, w tym systemy prowadzenia dialogu, w zakresie
obstugi pacjenta (voiceboty, inteligentni asystenci) oraz automatyzagji
proceséw diagnostycznych i podejmowania decyzji.

Inne systemy oparte na technologii przetwarzania jezyka naturalnego
wykorzystywane w opiece medyczne;j.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze rozwigzania charakteryzuje:

- logika biznesowa naszych projektéw oparta jest na unikatowym
potaczeniu wiedzy medycznej, rozumowania klinicznego oraz
optymalizacji doswiadczenia uzytkownika;

- wypracowane rozwigzania sg efektem synergii wiedzy i doswiad-
czenia interdyscyplinarnego zespotu specjalistow z zakresu komu-
nikacji medycznej, w tym lekarzy praktykéw, specjalistow w zakre-
sie NLP i automatyzacji procesow.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model biznesowy zaktada sprzedaz naszych produktéw do placowek
opieki zdrowotnej w formie abonenckiej (SaaS, on premise).

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 500.000 zt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Wskaznikiem sukcesu na aktualnym etapie jest rosngca ilos$¢ pozyska-
nych zbioréw danych, w tym korpuséw tekstowych.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Lingwistyczne.
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Medcases Wirtualny Pacjent

Spodtka jawna

ttps://medcases.pl

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
6 - wpltyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Covid-19 nie miat wiekszego wptywu na nasz biznes. Prawdopodob-
nie zwiekszyfa sie swiadomosc¢ wsréd przedstawicieli Uczelni Medycz-
nych koniecznosci posiadania nowoczesny rozwigzan. W przypadku
naszego startupu innowacja dotyczy dostepnosci do pacjenta i prak-
tykowania medycyny z kazdego miejsca na Ziemi.

Informacje ogdlne o organizacji

J

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Al/machine learning, Edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

= J
Co jest Waszym produktem/ustuga?
Aplikacja wirtualnego pacjenta, dostarczajgca studentom medycyny
i lekarzom bezpieczne Srodowisko do efektywnej nauki medycyny
opartej o problem.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasza aplikacja umozliwia rozmowe z wirtualnym pacjentem, badanie
fizykalne odwzorowujgce ciato cztowieka z mozliwoscig audiowizualiza-
Cji oraz leczenie pacjentow czego nie oferuje zadne dostepne na rynku
rozwigzanie. Dodatkowo nasz system wspieramy rozwigzaniami sztucz-
nej inteligencji, co rdwniez jest innowacjg w tego typu aplikacjach.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?

Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Koricowym uzytkownikiem aplikacji B2C sg studenci medycyny i lekarze,
a model opiera sie zardwno o subskrypcje miesieczne lub roczne, jak i o
ptatnosci jednorazowe. W przypadku aplikacji B2B odbiorca naszej apli-
kacji s3 Uczelnie Medyczne, a modelem sprzedazy jest licencja czasowa.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Uczelnie.

“ Finanse
[ == Y

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Retendja.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychodd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Kanada, Australia, Irlandia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Zwracamy uwage na jezyk urzedowy, poczatkowo skupiamy sie na
krajach anglojezycznych, pdzniej planujemy kolejne jezyki: niemiecki,
hiszpanski, wtoski, francuski.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



medi.com

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.medi.com.pl

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Zamkniecie granic, a takze ograniczenie wydarzer branzowych ogra-
niczyto bezposrednie formy dotarcia do klienta praktycznie do zera.
Spotkania face to face dotychczas byty gtéwng forma pozyskiwania
leadow.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Platforma internetowa (marketplace),
Dane medyczne.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Oprogramowanie dla placowek medycznych w zakresie EDM (Elek-
troniczna Dokumentacja Medyczna), obrazowania oraz zarzadzania
praca placowki, a takze urzadzenie ginekologiczne - Wideokolposkop
VC HD-1000.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Oprogramowanie: funkcja obrazowania z wiekszosci dostepnych urza-
dzen diagnostycznych, ktéra pozwala na nagranie badania i doktadna
analize obrazu klatka po klatce. Szereg narzedzi planimetrycznych do-
stepnych w programie, ktére pozwalaja na oznaczenie niepokojgcych
elementow. Spedjalistyczny modut FC/LS, dedykowany okulistom,
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G medizom

ktéry pozwala na poréwnywanie wykonanych badan i wspomaga dia-
gnoze. Niedtugo dostepny bedzie réwniez modut rejestracji online dla
placowki, dzieki ktéremu pacjenci bedg mogli rejestrowac sie do danej
placoéwki 24/7 oraz polepszy doswiadczenie zwigzane z rejestracja.
Urzadzenie: bardzo dobry stosunek jakosci do ceny, opcja podtaczenia
dodatkowego monitora- mozliwos¢ omdwienia z pacjentkg badania
w trakcie jego trwania; kolorowe filtry, ktére naktadane sg na zywo
na obraz z kamery i pomagajg dostrzec zmiany niewidzialne gotym
okiem. Mozliwos¢ indywidualnego dopasowania urzadzenia do po-
trzeb placéweki.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkty kupujg placéwki medyczne (od prywatnych gabinetow,
przez prywatne centra specjalistyczne, po publiczne szpitale). Ptatnos¢
za licencje jest jednorazowa. Dodatkowo mozna wykupic¢ subskrypcje
roczna na pakiet aktualizacji i wsparcia technicznego. Uzytkownikami
koricowymi naszych rozwiazan sg gtéwnie lekarze specjalisci, ale row-
niez personel medyczny (rejestratorki/-rzy, asystentki/-ci, pielegniar-
ki/-rze oraz potozne).

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 500.000 zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, Wzrost
organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Zysk.
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medi.com

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Dostajemy pojedyncze zamdwienia z zagranicy bezposrednio od
uzytkownikéw koricowych. Posiadamy jednego statego dystrybutora
w Australii.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? ‘
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji? . ' ’
Gtéwnie zblizone standardy, fatwo dostepna lokalizacja, ujednolicone /
prawo w UE.

1 OO in Healthcare
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Medical Cloud

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.medical-cloud.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
COVID-19 pokazat nam ze, przyjety model biznesowy pracy zdalnej
idealnie wpasowuje sie w realia obecnego funkcjonowania biznesu.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace), Al/machine lear-
ning, Dane medyczne.

:@: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Gietda badan radiologicznych - innowacyjna e-ustuga realizowana
przez system informatyczny zbudowany w architekturze tréjwarstwo-
wej; implementacja elektronicznego rynku obrotu pojedynczych

opiséw badan lub kontraktéw na pakiety profesjonalnych konsultacji
badan radiologicznych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie na rynku krajowym (polskim) dziata kilkadziesiat firm, ktore
prowadza zdalny opis badan radiologicznych. Do najbardziej popu-
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larnych zaliczy¢ mozna Voxel, LUXMED Diagnostyka, Tomma czy Eu-
rodiagnostic. Obecnie kazdy z dostawcédw na rynku wymaga zakupu
wiasnego oprogramowania i dziata tylko w jednej okreslonej jedno-
stce i pozwala na dostep do jednej placdwki. Oprogramowanie takie
pozwala na odczyt oraz opis badan. Zaproponowane przez nas roz-
wigzanie nie ogranicza w zaden sposéb liczby osrodkdw i wykonaw-
cow opisujacych badania. Dodatkowo gietda badan bedzie aplikacja
webowa, ktéra nie bedzie wymagata zakupu dodatkowych kompo-
nentéw komputerowych, a zeby ja uruchomi¢, bedzie potrzebny
komputer badZ laptop normalnej klasy. Korzystanie z platformy be-
dzie bezptatne. Optaty bedg ponoszone za zakup opisu danego ba-
dania lub kontraktu na pakiety badan.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Dostep do systemu beda mogty uzyskac dwie grupy. Pierwsza z nich
to placowki medyczne jak szpitale, przychodnie, kliniki oraz prywatne
jednostki, ktore realizujg badania dla pacjentéw i potrzebujg opisow
tych badan. Druga grupa to lekarze radiolodzy lub przedsiebiorstwa
zatrudniajace radiologow.

Dostep do platformy webowej dla placéwek medyczny bedzie bez-
platny i nie bedzie wymagat zakupu licencji. Przychéd bedzie gene-
rowany przez zakup konkretnego opisu zdjecia badania dla pacjenta.
Aby zapewnic¢ elastycznos¢ optat na platformie bedzie dostepnych
kilka form ptatnosci: online, karta kredytowa oraz tradycyjny przelew
optacany na zasadzie proformy/przedpfaty, ktéry umozliwi takze sko-
rzystanie z algorytméw gietdy po zasileniu indywidualnego konta roz-
liczeniowego placowki. Zaktadamy stworzenie systemu pfatnosci, kté-
ry wptaty od podmiotéw leczniczych beda zamieniane na tokeny. Pula
tokendw rozliczana bedzie na poszczegdlne zlecenia do opisanych
badan. Nie bedga one tracity wartosci w czasie, ani nie beda przypisane
na konkretny okres. Kazde z badar bedzie miato przypisang wage to-
kenow, ktéra przy wygenerowaniu zlecenia automatycznie jest pobie-
rana z puli. Z wptat od jednostek medycznych bedzie wydatkowane
wynagrodzenie dla radiologéw opisujacych badania. Platforma bedzie
generowata zysk z marzy naliczanej od zakupu konkretnego badania.
Dokfadne estymacje cenowe dotyczace przychoddw zamierzamy
przygotowac w trakcie dodania wersji demo oraz przy pomocy testow
i ich statystycznych wartosci wydanych przez placéwki medyczne.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytuty Badawcze, Akceleratory, Inkubatory.
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Medical Cloud

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

\ '

8 g Finanse 7

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, Programy Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
tatwosc przeniesienia i komercjalizacji platformy.

1 O 2 in Healthcare
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Medical Inventi

Spodtka akcyjna

ww.medicalinventi.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia wptyneta na nasza dziatalnos¢ kilkutorowo. Ograniczyta
mozliwos¢ zakonczenia w planowanym czasie realizowanych badan
klinicznych, wydtuzajac okres rekrutacji pacjentéw. Niedobory kadro-
we u partneréw biznesowych spowodowaty opdznienia w nabyciu
i uruchomieniu linii technologicznej do produkcji wyrobu w skali prze-
mystowej, a wywotane epidemig ograniczenia w funkcjonowaniu szpi-
tali wymusity odtozenie w czasie planowanej kampanii marketingowej
i masowej sprzedazy wyrobu.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Medical devices.

@ Informacje o rozwiazaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

FlexiOss® to innowacyjny bioaktywny kompozyt kosciozastepczy. Sta-
nowi on oryginalne rozwigzanie w zakresie nowoczesnych preparatow
implantacyjnych Ill generacji pod katem sktadu biozgodnego z tkankg
kostng, bioaktywnosci, wptywu na regeneracje tkanki kostnej i wspoma-
gania procesu rekonstrukcji kosci oraz porecznosci chirurgicznej i spre-
zystosci. Jest innowacjg produktowa w skali rynku Swiatowego, o czym
Swiadczy chociazby miedzynarodowa ochrona patentowa. Pod wzgle-
dem sktadu i wiasciwosci jest podobny do tkanki kostnej, charakteryzuje
sie biozgodnoscia, bioaktywnoscig i nietoksycznoscia. Z powodu wyso-
kiej i zréznicowanej porowatosci moze stanowic rusztowanie dla komo-
rek osteogennych pochodzacych ze scian ubytku kostnego oraz dzieki
wysokiej reaktywnosci jonowej (bioaktywnosci) moze znaczaco wply-
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wac na proces rekonstrukcji kosci. Jest materiatem wchianiajacym ptyny
(m.in. krew, osocze, roztwory lekéw), dzieki czemu moze petnic role no-
$nika substancji biologicznych, a zwtaszcza lekow przeciwbakteryjnych,
co pozwala ograniczac systemowe stosowanie antybiotykdw w okresie
okotozabiegowym. Implant FlexiOss® wykazuje wiasnosci sprezyste,
dobra poreczno$¢ chirurgiczng, w stanie wilgotnym mozna go podczas
zabiegu dopasowywac do pozadanego ksztattu. Jest podatny na indy-
widualne dopasowanie do wymiaréw (ksztattu) uzupetnianego ubytku
w trakcie operacji poprzez ciecie lub zginanie. Dzieki swej spoistosci nie
przemieszcza sie i nie wydziela z miejsca wszczepienia. tatwos¢ jego
stosowania, tj. formowania, ciecia i wypetniania ubytkéw kostnych, daje
duza swobode osobie operujacej, pozwalajac wypetni¢ ubytki duzych
rozmiardw o nieregularnym ksztatcie. Ta porecznos$¢ chirurgiczna oraz
mozliwos¢ nasaczania materiatu roztworami lekéw (np. antybiotykdw)
oraz krwig pacjentéw (dziatanie hemostatyczne) spotkata sie z duzym
zainteresowaniem badanej grupy lekarzy. Dzieki swoim wiasciwosciom
biokompozyt moze ufatwi¢ prace lekarzom prowadzacym niejedno-
krotnie wielogodzinne operacje. Kompozyt nie zawiera skladowych od-
zwierzecych w przeciwieristwie do wielu komercyjnych biomateriatéw
na bazie kolagenu zwierzecego. Dodatkowo preparat moze by¢ nasa-
czany substancjami przeciwbakteryjnymi i/lub sprzyjajacymi wzrostowi
tkanek, stanowigc rusztowanie dla osteoblastow. Z punktu widzenia pa-
cjenta FlexiOss® daje mozliwos¢ prawidtowej odbudowy tkanki kostnej,
matego ryzyka zakazenia i odrzutu gojenia, unikniecia uczuleri i ognisk
zapalnych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Charakteryzuje sie on trzema gtéwnymi wyrdzniajacymi go cechami:
Pierwsza z nich to porecznos¢ chirurgiczna (czyli wygoda dla chi-
rurga ze wzgledu na elastyczno$¢ zapewniajaca mozliwos¢ ksztat-
towania oraz dokfadnego dopasowywania do ksztaftu i rozmia-
row ubytku). Inne preparaty hydroksyapatytowe wykorzystywane
w medycynie aplikowane sg w formie proszkéw, granulek i ksztat-
tek, i s3 nieporeczne chirurgicznie (niewygodne).

Druga cecha jest ogromnie rozwinieta powierzchnia wiasciwa fazy
ceramicznej (charakteryzujaca sie znaczng mikroporowatoscia), kté-
rej konsekwencja jest znaczacy stopient adsorpcji jonéw z ptynéw
otaczajacych wszczep i przyspieszona mineralizacja (tzw. bioaktyw-
nosc), ktéra sprzyja intensyfikacji kostnienia implantu in vivo.
Zminimalizowanie ryzyka zanieczyszczenia wirusowego oraz ryzy-
ka powstawania reakcji immunologicznych dzieki zastosowaniu po-
limeru cukrowego.
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Spotka akcyjna

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Ostatecznym odbiorcg FlexiOss® bedg pacjenci, natomiast potencjal-
nymi klientami beda oddziaty chirurgiczne (szpitale, kliniki) i lecznice
weterynaryjne oraz centra chirurgii stomatologicznej. Implanty ko-
sciozastepcze sg szeroko stosowane w osrodkach szpitalnych oraz
klinikach specjalistycznych. Dziedziny, w ktérych stosuje sie implanty
syntetyczne (do ktérych nalezy kompozyt kosciozastepczy FlexiOss®)
obejmuja chirurgie traumatologiczng, ortopedyczng, neurochirurgie,
chirurgie plastyczng, chirurgie szczekowo-twarzowa i periodontologie.
Model sprzedazy bedzie zalezat od obstugiwanego rynku. Rynek orto-
pedyczny w Polsce Medical Inventi S.A. planuje zaopatrywac bezpo-
srednio poprzez Przedstawicieli Medycznych. Rynek stomatologiczny
bedzie komercjalizowany przez Strategdéw Dystrybucyjnych i bedzie
obstugiwany przez dedykowang osobe w Dziale Sprzedazy.

Sprzedaz zaréwno w zagranicznym rynku ortopedycznym, jak i w ryn-
ku stomatologicznym, bedzie oparta o Dystrybutoréw lokalnych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Regulatorzy.

" Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
10 mln zt-20 min zt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne -
Business Angels), Inni inwestorzy (np. inwestorzy branzowi).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Rosnaca liczba osrodkéw stosujgcych wyréb+pozyskany kapitat na
dalszy rozwdj wyrobu (wkifad wiasny do projektéw grantowych) i
sprzedazy.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, tzw. kraje arabskie.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Mozliwos¢ wykorzystania przewag konkurencyjnych wyrobu, wielko$¢
rynku, aspekt regulacyjny, ochrona patentowa.
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Medicalls

(nalezacy do spotki Tel-Med)

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

wa.medicalls.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
6 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Firma pozyskata inwestora i na jego zlecenie zaprojektowata i zbu-
dowata specjalne, samoczyszczace, bezpieczne obiekty medyczne
przeznaczone do pobierania wymazdw oraz mobilne laboratorium
do analizy probek. Pandemia znaczaco wptyneta na zmiane podejscia
podmiotéw dziatajgcych na rynku ustug medycznych, co spowodo-
wato spore zainteresowanie naszymi rozwigzaniami telemedycznymi.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktow.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, medical devices, robotyka, mobilne obiekty medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Mobilne moduty telemedyczne spetniajgce medyczne warunki sani-
tarne. Moduty mogg by¢ wykorzystywane jako miejsca: obstugi pa-
cjentéw z udziatem personelu medycznego, konsultacji telemedycz-
nej, poboru prébek diagnostycznych oraz do analizy wynikéw badan.
Najnowszym rozwigzaniem jest Box telemedyczny - obiekt wolnosto-
jacy, umozliwiajacy uruchomienie punktu diagnostyki medycznej w
kazdej przestrzeni. Box utatwia przeprowadzenie zdalnej konsultagji
lekarskiej wraz z przeprowadzeniem badan i pomiardw takich para-
metréow jak: masa ciafa, cisnienie, EKG, temperatura, wysycenie krwi
tlenem, a takze umozliwia wykonanie testu na grype czy badania ostu-
chowego.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

medicalls

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Oferujemy unikatowe rozwigzanie na rynku polskim. Tworzymy roz-
wigzania i system dostarczania ustug medycznych poza tradycyjnymi
kanatami dystrybucji z wykorzystaniem najnowoczesniejszych rozwia-
zan technologicznych i informatycznych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

W ramach sektora B2B sprzedajemy nasze moduty do podmioty me-
dycznych, ktére chca poszerzy¢ zakres oferowanych ustug. Pracujemy
rowniez nad propozycja produktéw dla klientéw indywidualnych zdol-
nych do korzystania z zaawansowanych rozwigzan telemedycznych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytucje Finansujace.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 mIn zt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Inni inwestorzy (np. inwe-
storzy branzowi), wzrost organiczny (finansowanie z przychoddw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie jak najwiekszej liczby zamdwien na produkty.
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Medicalls (nalezgcy do spotki Tel-Med)

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

@% Ekspansja zagraniczna
»

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie? \
Podpisane listy intencyjne, dokumenty o wspotpracy, a takze zamo- =
wienia na kilkanascie produktow. p

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? ‘

Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Rosja, Ukraina, kraje z Zatoki
Arabskiej.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji? . ’ ’
Wielkos¢ i zainteresowanie produktem na danym rynku. /

:I_Oé in Healthcare
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medICE

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://medice.app

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
9 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia koronawirusa dobitnie pokazata, jak wazna jest szybkos¢
reakcji oraz wymiana doswiadczenia pomiedzy lekarzami i pracowni-
kami ochrony zdrowia.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Platforma internetowa (marketplace), Al/machine learning, Dane me-
dyczne, Edukacja, Komunikacja pomiedzy przedstawicielami sektora
zdrowia (gtéwnie lekarzami).

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

MedICE to narzedzie do komunikacji wsrod uczestnikdw sektora healthca-
re. Narzedzie umozliwi szybkga konsultacje pacjentow, utatwi zasiegniecie
drugiej opinii i podniesie kompetencje przy jednoczesnym zwiekszeniu
efektywnosci czasowej i kosztowej, wpisujac sie tym samym w koncep-
cje Value Based Healthcare (VBHC). Rozwigzanie to bedzie szczegdlnie
przydatne w rzadkich, trudnych, badzZ nagtych przypadkach. Utatwi de-
mokratyzacje dostepu (zero waste) i stanowic¢ bedzie m.in. odpowiedz na
problem niewystarczajacej infrastruktury w ochronie zdrowia.

MedICE to kompatybilne narzedzie:

- aplikacja do konsultacji miedzy specjalistami (szybka, prosta, wygod-
na, bezpieczna), umozliwiajgca wymiane informacji w wolnej chwili
lekarza (zero waste) za pomocg video, audio, obrazu, pliku, tekstu; na
komputery, smartfony i tablety;

- platforma wiedzy z agregatem kluczowych informacji branzowych,
zawierajgca profesjonalne  materiaty uwzgledniajace preferencje

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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medlCE
-

uzytkownika, zagregowang baze wydarzen i sie¢ kontaktow (faczenie
wspdlnych uczelni itp. wzorem amerykanskiego narzedzia, ktére od-
niosto ogromny sukces wsrdd lekarzy).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Rozwigzanie medICE jest projektem innowacyjnym, wyczerpujacym za-
kres stosowania innowadcji procesowych i produktowych. Na dzieri dzi-
siejszy brakuje na rynku jednolitego na poziomie krajowym podobnego
rozwigzania — natomiast potrzeba konsultacji medycznych w sektorze
ochrony zdrowia jest bardzo duza. Tworzona w ramach projektu inte-
ligentna platforma komunikacji i wiedzy specjalistycznej dla przedsta-
wicieli sektora wykorzystywac bedzie technologie sztucznej inteligencji
(Al) i mechanizmu machine learning (ML) do wsparcia procesu automa-
tyzacji wyszukiwania i wspétdzielenia wiedzy medycznej w narzedziu.
Produkt medICE jest narzedziem z dziedziny med-tech i wykorzystuje
innowacyjne rozwigzania z obszaru sztucznej inteligencji, machine lear-
ning, telekonsultacji i przetwarzania danych.

Zastosowane innowacje maja zasieg krajowy i europejski, a na pewnych
ptaszczyznach - takze swiatowy.

Rozwdj rynku ustug medycznych oraz skali skomplikowania poszczegol-
nych zagadnien diagnostyczno - terapeutycznych powoduje wytwo-
rzenie duzych ilosci informacji. Brakuje na rynku jednolitych formatow
kodyfikowania i gromadzenia danych.

Tym samym pojawia sie potrzeba wdrozenia i zastosowania zdalnych
narzedzi umozliwiajacych komunikacje zawodowa pomiedzy lekarzami
oraz pozostatymi uczestnikami rynku medycznego, umozliwiajacych
sprawng i adekwatng wymiane wiedzy i informacji. Wzrasta potrzeba
dialogu pomiedzy wszystkimi uczestnikami systemu ochrony zdrowia,
ktora nakierowana jest na jego usprawnienie i zwiekszenie efektywnosci.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

B2B (w przysztosci mozliwa wariacja B2B2C. Zakfada sie model fre-
emium (bezpfatny dostep dla lekarzy) oraz zréznicowane strumienie
pochodzace m.in. z modelu subskrypcyjnego, ale tez opartego o do-
step do raportéw, reklame wewnetrzng, marketing ustug.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.

Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Inkubatory.
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medICE

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

\ '

3 9/ Finanse 7

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels), Prywatni inwestorzy (osoby prywatne),
Programy Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢. ®

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? kS
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Partnerstwa i podobna specyfika rynku ochrony zdrowia.

1 O 8 in Healthcare
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Medidesk

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnosciag

ttps://medidesk.pl

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rok 2020 dla Medidesk byt rokiem przetomowym, z globalnego kryzy-
su zwigzanego z pandemig wychodzimy zdecydowanie wzmocnieni i
przygotowani na dalszg ekspansje - zaréwno jesli chodzi o rynek pol-
ski, jak i rynki zagraniczne.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pandemia wptyneta na zycie kazdego z nas. Z perspektywy biznesu,
gtéwna zmiana wynikata z ograniczenia mozliwosci przemieszczania
sie, spotkan. Dlatego tez spotkania z Klientami przeniosty sie gtéwnie
do online. Ale nie tylko - udato sie to, co wczesniej wydawato sie bar-
dzo trudne - a wiec wdrozenie i uruchomienie aplikacji realizowane na
odlegtos¢, szkolenia prowadzone zdalnie, czy webinary edukacyjne dla
grupy docelowej - managerdw, wiascicieli placowek medycznych, oséb
pracujacych na rejestracji i odpowiadajgcych za zarzadzanie rejestracja.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Edukacja, Obstuga
pacjenta.

Informacje o rozwigzaniu

<)

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Medidesk to aplikacja SaaS dedykowana branzy medycznej. Komplekso-
we narzedzie do obstugi oraz analizy zgtoszer pacjentéw naptywajacych
réznymi kanatami kontaktu - telefon, e-mail, formularz kontaktowy na stro-

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

medidesk’

nie www. Pozwala na efektywne zarzadzanie placowka medyczna, moni-
toring wskaznikdw biznesowych i wszystkich kanatdw marketingowych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Aplikacja Medidesk, jako jedyne takie narzedzie webowe na rynku, kom-
pleksowo analizuje ruch przychodzacy i wychodzacy podmiotu leczni-
czego, z kanatéw komunikacji takich jak telefon, e-mail, formularze online.
Narzedzie pozwala monitorowa¢ natezenie ruchu telefonicznego, sku-
tecznos¢ pracy rejestracji medycznej, skutecznos¢ kampanii marketingo-
wych, tematyke spraw z jakimi zgtaszajg sie pacjenci. Wiasciciel podmiotu
medycznego lub manager odpowiedzialny za zarzadzanie praca rejestra-
¢ji moze na biezaco (online) zdowolnego miejsca z dostepem do interne-
tu analizowac wskazniki biznesowe w placowce medyczne.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Aplikacja Medidesk dedykowana jest rejestracji medycznych podmiotow
ochrony zdrowia, szpitalom i placéwkom medycyny estetycznej, stoma-
tologii czy rehabilitacji. Ustuga realizowana jest w modelu abonamen-
towym (uzaleznionego od liczby uzytkownikéw aplikacji oraz wielkosci
rejestracji placowki medycznej). Oprécz samego wdrozenia aplikacji oraz
przeszkolenia personelu placowki, w zakresie funkcjonalnosci aplikacji, re-
alizujemy badania potencjatu pracy dziatu rejestracji oraz szkolimy zespoty
w zakresie skutecznej rejestracji oraz sprawnej obstugi klienta.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Nie.
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Medidesk

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Specyfika rynku placéwek medycznych, potrzeby klientéw, konkuren=
Cja, potencjat danego rynku.
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Mediguard

Spodtka akcyjna
ww.mediguard.pl
E,H Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brate$ udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?

W ciggu ostatniego roku gtéwny produkt spétki zostat mocno rozwi-
niety, a dzieki temu dostepna obecnie i wdrozona w wielu placéwkach
medycznych Platforma Telemedyczna Mediguard bez wprowadzania
istotnych zmian moze by¢ wykorzystana do masowego monitorowa-
nia stanu zdrowia oséb, réwniez w walce z pandemig COVID-19. Za-
projektowana na potrzeby krajowe architektura systemu moze obstu-
zy¢ od 200 tysiecy do kilku miliondw kont uzytkownikéw/pacjentow,
gotowych do dziatania w ciggu tygodnia od uruchomienia projektu.
Catos¢ wdrozenie i szkolenia odbywa sie zdalnie.

W ostatnich miesigcach system zostat wyposazony w wiele dodatko-
wych funkcjonalnosci, ktére udoskonality zdalng diagnostyke, tele-
opieke i monitoring w warunkach szpitalnych lub domowych stanu
zdrowia pacjentow.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Wydarzenia ostatnich miesiecy maja istotny wptyw na funkcjonowanie
Mediguard oraz postrzeganie rozwigzar telemedycznych w srodowisku
medycznym. Majac bezposredni kontakt z lekarzami z niepokojem ob-
serwujemy negatywne jej skutki dla catej gospodarki. Jednoczesnie za-
istniata sytuacja spowodowata duzy wzrost zainteresowania narzedziami
do zdalnego monitorowania pacjentéw wsrdd podmiotdw medycznych.
Masowe wdrozenie zdalnej diagnostyki i telekonsultacji jest obecnie
szansg na kontrolowanie rozwoju epidemii. Bardzo waznym aspektem
jest tez zapewnienie bezpieczerstwa lekarzom poprzez minimalizowanie
bezposredniego kontaktu z osobami zarazonymi wirusem. Rozwigzania
telemedyczne s najbardziej efektywng metoda badan przesiewowych
i automatycznego wskazywania, na podstawie automatycznie groma-
dzonych danych o stanie zdrowia, 0séb wymagajacych interwencji leka-
rza. Mamy bardzo duzo zapytart w zakresie wspodtpracy od podmiotdw,
ktore majg swiadomosé, jak duzym wsparciem oraz oszczednoscia czasu
i srodkéw moze by¢ umiejetne zastosowanie telemedycyny w praktyce.
Musimy sobie uswiadomi¢, Ze telemedycyna to nie tylko zdalna komu-
nikacja miedzy lekarzem, a pacjentem. Zastosowanie telemedycyny daje
mozliwo$¢ wezesnej diagnostyki choréb, umoZliwia skuteczng profilakty-
ke zdrowotnga. Poza tym wptywa na wzrost efektywnosci leczenia dzieki
wiekszej liczbie informacji o stanie zdrowia pacjenta. Dotyczy to nie tylko

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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telemedycyna

ludzi juz chorych, ale réwniez zdrowych, gdzie monitoring stanu zdrowia
moze ratowac zycie ludzi w réznym wieku, szczegdlnie w obecnej sytu-
adji pandemii - szczegdlnie teraz telemedycyna moze mie¢ zastosowanie
we wszystkich obszarach szeroko rozumianej medycyny i potrzebna jest
do ratowania zdrowia i zycia, wykrywania choréb, leczenia i rehabilitadji.
Dodatkowa nasza rolg w obecnej sytuadji jest edukowanie wszystkich
$rodowisk z tego zakresu, aby wdrazanie telemedycyny nie rodzito juz
watpliwosci i oporu przed innowacyjnymi zmianami, ale przynosito jak
najszybciej korzysci w ochronie zdrowia i zycia. Wazne jest to, ze obecnie
Platforma Telemedyczna Mediguard bez wprowadzania istotnych zmian
moze by¢ wykorzystana do masowego monitorowania oséb w walce
z pandemia COVID-19.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Gtownym produktem spotki jest rozwijana od kilku lat Platforma Te-
lemedyczna Mediguard jako uniwersalne narzedzie do zdalnego
monitorowania oraz gromadzenia wielu typéw danych medycznych
pacjentow, ich automatycznej analizy oraz prezentowania w czytelnej
formie personelowi nadzorujgcemu lub medycznemu. W komunikagji
z osobami monitorowanymi/pacjentami wykorzystywane sg aplikacje
mobilne wspdtpracujace $cisle z platforma telemedyczna. Aplikacje
bezptatnie instalowane na indywidualnym smartfonie uzytkownika/
pacjenta, poza podstawowymi funkcjami gromadzenia danych me-
dycznych, umozliwiajag miedzy innymi: prowadzenie wideokonsultacji
lekarz — pacjent, przypominanie o terminach badan/przyjeciu lekow
oraz umawianie wizyt ze specjalista. Caty system platformy teleme-
dycznej bazuje na bezpiecznym i skalowalnym srodowisku Microsoft
Azure - dzieki temu zapewniamy odpowiednig moc obliczeniowa
i wielojezycznos¢ dostosowang do skali danego projektu.

System moze by¢ wykorzystywany wedtug potrzeby i scenariusza za-
stosowania. Ustuga w postaci dostepu do Platformy Telemedycznej,
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Mediguard

Spotka akcyjna

aplikacji mobilnej i zestawu urzgdzen funkcjonuje w podziale na spe-
cjalizacje, tj. rehabilitacja hybrydowa, monitoring kardiologiczny, PO-
CHP, diabetologiczny itp.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie na rynku polskim nie ma podobnego kompleksowego roz-

wigzania, ktore pozwalatoby na kompleksowos¢ rozwigzania teleme-

dycznego.

Mechanizmy udostepniane przez Platforme Telemedyczng Mediguard:

- wplywaja na efektywnosc i jakos¢ pracy personelu medycznego
optymalizujac prace lekarzy;

- pozwalajg uzyskac¢ szybka i kompleksowa informacje na temat
stanu zdrowia przez pacjentow oraz personel medyczny, ktory
w przypadku nieprawidfowosci moze natychmiast reagowac;

- dajg oszczednosci czasu i pieniedzy - szacowane jest, ze zasto-
sowanie systemu Mediguard wyeliminuje od 11% do 30% wizyt
w poradni u specjalistow oraz skrdci czas wizyt lekarskich;

- wplywaja na wzrost zadowolenia pacjentéw co doprowadza do
chetniejszego monitoringu stanu zdrowia przez osoby zdrowe, co
pomoze we wczesnym stadium reagowac oraz motywowac do
zdrowego stylu zycia;

- daja szanse na rehabilitacje (szczegdlnie kardiologiczna/hybry-
dowa) osobom obecnie wykluczonym ze wzgledu na miejsce za-
mieszkania;

- pozwalajg na wiarygodne informowanie oséb bliskich o stanie
zdrowia i historii choroby pacjenta, czego nie oferujg konkurencyj-
ne rozwigzania.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt w postaci ustugi - kompleksowego rozwigzania telemedycz-
nego obecnie nabywany jest przez jednostki medyczne (szpitale,
przychodnie itp). Najbardziej wptywowym interesariuszem z punktu
widzenia podejmowania decyzji przy wdrazaniu nowych rozwigzan
w procesie leczenia jest kierownictwo szpitala oraz lekarze specjalisci.
S3 oni tym samym nabywca tego rozwigzania.

Beneficjentami rozwigzania zdalnego monitoringu i opieki zdrowot-
nej sa zarbwno osoby zdrowe, jak i pacjenci leczacy sie na réznego
rodzaju schorzenia (ktérzy szybciej otrzymujg pomoc), lekarze (ktérzy
moga diagnozowac i leczy¢ wiekszg ilos¢ pacjentdw), osoby $wiad-
czace ustugi okoto medyczne (np.: pielegniarki), jak i wiasciciele oraz
podmioty zarzadzajace placéwkami medycznymi.

Produkt wraz z towarzyszacymi ustugami dostepny jest w modelu
sprzedazy jednorazowej lub opfaty abonamentowe;j.
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Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Granty z funduszy krajowych.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?

Planujemy ekspansje poprzez rozpoczecie wspdtpracy z partnerami
oraz dystrybutorami na rynkach docelowych, szczegdlnie w Europie
Zachodniej. Obecnym rynkiem naszych ustug jest Polska, ze wzgledu
na najlepsza znajomos¢ systemu ochrony zdrowia oraz przeprowa-
dzone wdrozenia oferowanych rozwigzan telemedycznych. Planowa-
na ekspansja na rynki zagraniczne bedzie realizowana poczynajac od
pozyskania potencjalnych partneréw w danym kraju, pozwalajgcych
na dziatalnos¢ w tym kierunku.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Mediprintic

Spodtka z ograniczonag odpowiedzialnosciag

ww.mediprintic.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Firma Mediprintic sp. z 0.0. zostata zatozona w marcu 2020 r. Dzieki
pandemii duzo wydarzen i projektéw byto mozliwe do realizacji onli-
ne, dzieki czemu zespdt mégt wzigé udziat w wielu specjalistycznych
szkoleniach oraz programach akceleracyjnych, ktére pozytywnie
wptynely na rozwdj biznesu.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, dane medyczne, rehabilitacja.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Firma Mediprintic Sp.z 0.0. planuje wprowadzi¢ innowacyjny zestaw
urzadzert medycznych utatwiajacych leczenie urazéw przedramienia.
Na zestaw sktada sie:

NASTAWIACZ - urzadzenie pozwalajace przyspieszyc i udoskonali¢ pro-
ces nastawiania ztamania w sposéb kontrolowany przez lekarza i usta-
wic pozycje do prawidtowego zrostu kostnego przy danym typie urazu;
SKANER MEDYCZNY - skanuje reke i przedramie po urazie, a nastepnie
tworzy wirtualny modelu reki i przedramienia, na podstawie ktérego
zostanie wykonany model ortezy dla pacjenta;

ORTEZA - jej konstrukcja zapewnia odpowiednig sztywnos¢ reki
i przedramienia w celu ich stabilizacji, mozna sie w niej kapac bez
potrzeby zawijania reki w reklaméwke czy folie, azurowa struktura za-
pewnia lekko$¢ opatrunku i zapobiega swedzacej skérze.

Informacje o rozwigzaniu

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Co wyrdznia projekt Mediprintic na tle konkurencji, to wysoki komfort
leczenia realizujacy sie poprzez niespotykang dotad mozliwos¢ utrzy-
mania higieny i szybki powrdt do petnej sprawnosci. A takze lekka,
dopasowana konstrukcja o wysokiej sztywnosci z jednoczesng moz-
liwoscig rehabilitacji.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Podczas procesu inkubacji udato nam sie stworzy¢ strategie komuni-
kacji polegajaca na bezposrednich relacjach z dyrektorami szpitali oraz
ordynatorami oddziatéw ortopedycznych. Nastawiacz ze skanerem
bedzie dostarczany jako zestaw w formie abonamentu lub bezposred-
niego zakupu do oddziatu, orteza bedzie dostarczana do pacjenta,
przychodni lub oddziatu. Zweryfikowano, ze klientem docelowym jest
prywatny oddziat lub gabinet ortopedyczny z pacjentami o wysokim
poziomie dochodu.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.

Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytucje Finansujace, Regulatorzy, Ak-
celeratory, Inkubatory.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zroédta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), granty z funduszy krajo-
wych, prywatni inwestorzy (osoby prywatne), programy inkubacyjne,
akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.
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Mediprintic

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych * ’ ’
komercyjnie? /

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢. '
Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? \ \

Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
System opieki zdrowia oraz zdobyte kontakty.

1 14 in Healthcare
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MediWell

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.mediwell.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?

Produkt spotki tj: Szpitalny Kiosk Telemedyczny MediWell jako sta-
cjonarne urzadzenie diagnostyczne przeznaczone do wykonywania
badan przez pacjentéw samodzielnie lub z asysta personelu medycz-
nego cieszy sie duzym zainteresowaniem. Ostatni rok ze wzgledu na
pandemie oraz ograniczenia w kontaktach z przedstawicielami jedno-
stek medycznych wstrzymat wiekszos¢ aktywnosci. W zwigzku z tym
zespdt MediWell skupiat sie na rozwoju produktu i dostosowywania
catosci rozwigzania do zgtaszanych potrzeb potencjalnych Klientow.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Dziatania zwigzane z gtéwnym produktem spotki tj. Szpitalny Kiosk
Telemedyczny, koncentrowaty sie w ostatnim czasie gtéwnie na pre-
-marketingu. W ostatnich miesigcach aktywnos¢ tg spowolnita panu-
jaca pandemia, ktéra uniemozliwita odbywanie bezposrednich spo-
tkan ze srodowiskiem medycznym (przejscie w 80% na prace zdalng).
W zwigzku z tym pogtebiono gtéwnie nawigzane relacje z potencjal-
nymi odbiorcami kiosku (przychodnie, szpitale). Zdalna wspotpraca
z kadrag medyczng pozwala powoli finalizowac scenariusze funkcjo-
nowania kiosku oraz zakoriczy¢ wiekszos¢ prac nad dostosowaniem
srodowiska informatycznego kiosku telemedycznego do wymagan
placowek medycznych. Obecna sytuacja tj.: wciaz panujaca pandemia
moze by¢ oczywiscie zagrozeniem dla realizacji zatozonych planow,
ale z drugiej strony moze by¢ szansg dla pozyskania nowych Klientéw
otwartych na proponowane przez Spdtke rozwigzanie telemedyczne.

Informacje ogolne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

11 mediwell

".@:' Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Produktem spotki jest Szpitalny Kiosk Telemedyczny MediWell jako sta-
cjonarne urzadzenie diagnostyczne przeznaczone do wykonywania
badan przez Pacjentéw samodzielnie lub z asystg personelu medycz-
nego. Posiada zintegrowang grupe aparatéw medycznych dajacych
spojng, automatyczng informacje zwrotng o stanie zdrowia — urzadze-
nie umozliwia przeprowadzenie jednoczesnie szeregu badan jak np.:
poziom cisnienia, EKG serca, natlenienie organizmu itp.

Wykonanie badan jest bardzo proste, a przewodnikiem procesu bada-
nia jest aplikacja wyswietlana na monitorze wbudowanym w zabudo-
we kiosku. Zainstalowana aplikacja z funkcja automatycznej transmisji
danych z aparatow diagnostycznych, po analizie pobranych danych,
wskazuje odchylenia od przyjetych norm. Za posrednictwem aplikacji
nastepuje predykcja zagrozen zdrowotnych oraz jest mozliwos¢ pozy-
skania wynikow badan w formie raportéw, przesytanych na wskazany
numer telefonu w formie SMS lub adres email.

Dodatkowo integracja MediWell z systemami szpitalnymi umozliwia
lekarzom dostep do wynikéw badan przeprowadzonych w kiosku
przez jego Pacjentdw i na dodatkowa analize.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Obecnie nadal na rynku polskim nie ma podobnego kompleksowego
rozwiazania, ktére pozwalatoby na kompleksowos¢ przeprowadzenia
badan w jednym miejscu, przy uzyciu wbudowanych urzadzen, bez-
obstugowo oraz dawatoby informacje zwrotng w formie Raportu. Po-
dobne projekty pozwalaja jedynie na samodzielne przeprowadzenie
badan, a nastepnie skonsultowanie wynikéw z lekarzem. Urzadzenia
nie sg zintegrowane ani potagczone w ramach kiosku (zestaw oddziel-
nych, indywidualnych aparatéw pomiarowych, za pomoca ktérych pa-
cjent wykonuje badania podczas konsultacji). Ponadto nie posiadaja
systemu gromadzacego wyniki badan.

W MediWell proces badania jest w petni zautomatyzowany z dostepna
aplikacjg mobilng do gromadzenia i analizy danych dzieki transmisji
danych do dedykowanej platformy. W zwigzku z tym, Ze nie jest wy-
magany czynnik ludzki (proces jest w peni automatyczny) nie jest
generowany koszt zmienny procesu badania. Waznym wyréznikiem
jest rowniez integracja MediWell z systemami placowek medycznych,
a dzieki temu lekarz ma dostep do wynikéw badan przeprowadzo-
nych w kiosku przez Pacjentow.
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MediWell

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Odbiorcg (pfatnikiem) sg jednostki medyczne (szpitale, przychodnie,
stacje krwiodawstwa, sanatoria, domy opieki, itp).

Koncowym uzytkownikiem rozwigzania sg zaréwno osoby zdrowe, jak
i Pacjenci leczacy sie na réznego rodzaju schorzenia. Dostep do zgro-
madzonych danych dzieki integracji z systemami jednostek medycz-
nych maja Lekarze, osoby swiadczace ustugi okoto medyczne (np.:
pielegniarki ), jak i wiasciciele oraz podmioty zarzadzajace placdwkami
medycznymi.

Dziatalno$¢ biznesowa oparta jest na sprzedazy placowkom medycz-
nym Kiosku w jednorazowej transakcji z dodatkowg optatg utrzyma-
niowa lub w modelu abonamentu miesiecznego. Badanie wykonywa-
ne przez pacjenta moze by¢ bezptatne lub ptatne. W Kiosku MediWell
moga by¢ umieszczane tresci marketingowe (sprzedaz dodatkowych
ustug prozdrowotnych), ktére moga by¢ dodatkowym zZrédtem do-
chodéw oraz instrumentem do edukowania spoteczeristwa w dbaniu
o zdrowie.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Uczelnie.

\ )
“ Finanse
[ ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Granty z funduszy krajowych.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Zakonczenie prac nad docelowym modelem kiosku - modutowa za-
budowa.

in Healthcare

116

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Zakonczenie prac produkcyjnych oraz zdobycie pierwszych Klientéw.
Obecnym rynkiem naszych ustug jest Polska ze wzgledu na najlepsza
znajomos¢ systemu ochrony zdrowia oraz przeprowadzone pierwsze
wdrozenia. Po zdobyciu pierwszych Klientéw na terenie Polski, plano-
wana ekspansja na rynki zagraniczne bedzie realizowana w krajach,
gdzie uda sie pozyskac Partneréw do ewentualnej wspotpracy.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Mednavi

Twoja Medyczna Nawigacja

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.mednavi.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
0 - wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

W zwigzku z pandemia dziatalnos¢ Mednavi przestata sie rozwija¢ z
powodu braku srodkéw na dalszy rozwoj. Tuz przed Pandemia przy-
gotowalismy Mednavi do pozyskania nowego Inwestora lub sprze-
dazy wiekszemu podmiotowi, ktdry rozwinie portal. Tak sie nie stato.
Chociaz pandemia pokazata, ze Mednavi nie tylko musi by¢ kojarzone
z onkologig- moze dotyczy¢ wszystkich chordb przewlektych, a $ciezki
postepowania -tak wazne dla pacjentéw- mozna rozszerzyc.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Pokazujemy wszystkie dostepne sciezki leczenia i placowki, ktore je oferuja.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wierzymy, ze wiedza obniza stres. Wiedza jest elementem skutecznej
terapii.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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twoja medyczna nawigacja

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Nie mamy opracowanego modelu.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nie mamy modelu biznesowego, na ten moment Mednavi nie zarabia.
Najlepszym rozwigzaniem bytby model reklamowy.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt

Jakie macie zrodta finansowania?
Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?

Kraje, ktore maja system opieki zdrowotnej podobny jak w Polsce.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.medologic.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia utrudnita dostep lub catkowicie uniemozliwita wizyty han-
dlowcéw w szpitalach, przychodniach, gabinetach lekarskich i fizjo-
terapeutycznych. Dlatego widzimy, iz powyzsze jednostki szukajg
eksperckiego doradztwa inzynierskiego i wycen technologii sprzeto-
wych zgodnych z wytycznymi NFZ, Ministerstwa Zdrowia w warun-
kach online. Obecna sytuacja pozytywnie wptywa na rozwdj naszego
przedsiewziecia.

Informacje ogodlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Platforma internetowa (marketplace), Dane medycz-
ne, Edukacja.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Nasz produkt to innowacyjne narzedzie ICT, wspierane przez elementy
sztucznej inteligencji. Platforma bedzie wspiera¢ jednostki medyczne
w zakresie doboru sprzetéw lub kompletnych technologii Med-Tech:
wzgledem wymagan prawnych, ministerialnych oraz dajgc mozliwos¢
zestawienia aparatury medycznej do realizacji dedykowanych proce-
dur medycznych.

System ma petni¢ role wirtualnego wsparcia w zakresie inzynierii me-
dycznej podczas doboru, zakupdw, utrzymaniu, doposazeniu sprze-
téw i technologii medycznych - co pozwoli zoptymalizowac koszty,
ponoszone przez system opieki zdrowotnej.

Informacje o rozwigzaniu
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Medologi

Platforma technologii medycznych

e

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Brak podobnego lub tozsamego rozwigzania na rynku. Spersonalizo-
wane zasoby intelektualne — eksperci, ktérych wiedza i doswiadczenie
jest w stanie rozwija¢ produkt. Bogate doswiadczenie we wspdtpracy
z jednostkami medycznymi, przemystem MedTech i zespotami/insty-
tucjami badawczymi. Optymalizacja kosztow zakupow sprzetowych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Klientem sg jednostki medyczne, tj. prywatne praktyki lekarskie, gru-
powe praktyki lekarskie, prywatne szpitale i kliniki oraz szpitale pu-
bliczne - s3 to klienci w modelu subskrypdiji.

Korcowym uzytkownikiem sg osoby zarzadzajace jednostka medycz-
na lub odpowiedzialne za aparature w danej jednostce.

Dodatkowo, w przypadku jezeli przez nasza platforme zostanie wziety
leasing lub pozyczka, to otrzymujemy % od wartosci, wypfacany przez
bank.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

\ "}
Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 mlIn zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich, Programy Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Medologic.com

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspans;ji?
Wielkos¢ rynku, zamozno$¢ rynku, konkurencyjnos¢, innowacyjnosc.
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Przeglad innowacyjnych startupoéw medycznych w Polsce

119



eWizyta.pl

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttp://ewizyta.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.
Rozwéj COVID - 19 pozwolit branzy technologicznej na rozwdj dziatan
zwigzanych z telemedycyna.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu, ktéra posiada wy-
starczajaco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klien-
téw i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Platforma telemedyczna, zapewniajaca bezpieczne, szyfrowane, wysokiej
jakosci tacze audio/wideo do rozmdéw z pacjentami. Posiada dodatkowe
funkcjonalnosci, takie jak: system zarzadzania wizytami, rozbudowany ter-
minarz i grafik lekarzy, system pfatnosci, spersonalizowana strona gabine-
tu i wiele innych, ktére mozemy zapewnic¢ na zyczenie placowki.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jako jedyna platforma telemedyczna oferujemy ustuge basic - pozwa-
lajgca na bezpftatne prowadzenie konta i konsultacje audio/wideo.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?

Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzgled-
niajac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt skierowany jest do lekarzy oraz placowek medycznych. Model
biznesowy koncentruje sie na ptatnosci miesiecznej za jednego leka-
rza (uzytkownika). Ponadto bedzie mozliwos¢ zakupu licencji rocznej.
Dla placéwek medycznych, wybor ilosci licencji jest dowolny i mozna
je swobodnie modyfikowac.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytucje Finansujace.

Finanse
2

Jakie macie zZrodta finansowania?
Prywatni inwestorzy (osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

&

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Ekspansja zagraniczna

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Rozwdj sektora medycznego w danym kraju oraz uzytkownicy Internetu.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Medtransfer

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.medtransfer.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Pandemia i Covid-19 wptynety na nasz biznes pozytywnie, poniewaz
spowodowaly uruchomienie naszego Startupu.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
9 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Obecna sytuacja pokazata jak bardzo wazne jest bezkontaktowe prze-
sytanie badan. Mozemy pokaza¢, jak bardzo przydatne jest nasze roz-
wigzanie.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu, ktéra posiada wy-
starczajaco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klien-
téw i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Al / machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

= J
Co jest Waszym produktem/ustuga?
Medtransfer to platforma internetowa umozliwiajaca wygodne i bez-

pieczne przesytanie duzych plikéw z wynikami badari obrazowych
(np. rezonansu magnetycznego) za POMOCa 0graniczonego Czasowo,
chronionego hastem linka. Te pliki sg zwykle tak duze, ze nie mozna
przesta¢ ich mailem. To rozwigzanie szczegdlnie istotne dla pacjentow
z ograniczong mobilnoscig czy obnizong odpornoscig, a w czasie pan-
demii COVID-19 i dystansu spotecznego — dla kazdego z nas.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Stabilno$¢ rozwigzania, przegladarka webowa DICOM, Integracja
PACS/HIS.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Pacjent, lekarz i placowki medyczne.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
W[ =2 )

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Rosnaca liczba uzytkownikdw.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Prawo, Regulacje, Konkurencja na rynku.
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MEDtube

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ﬂww.medtube.net

cCO

cuna

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Z powodu COVID-19 duza cze$¢ barier przed edukacjg medyczng onli-
ne zostata przetamana. Poskutkowato to wigkszym zainteresowaniem
nasza platforma.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia przefamata cze$¢ barier przed edukacjg medyczng online,
zachecajgc tym samym do korzystania z innych narzedzi do nauki, w
tym naszej platformy. Odnotowalismy wiecej uzytkownikdw.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Platforma internetowa (marketplace), Edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Spotecznosciowa platforma elLearningowa stuzgca wymianie wiedzy
medycznej. Platforma jest dostepna w 5 jezykach - angielskim, fran-
cuskim, niemieckim, hiszpanskim oraz polskim. Uzytkownicy moga
publikowa¢ tresci wideo, zdjecia, kursy, czy tez udostepnia¢ specjali-
styczne wydarzenia medyczne.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyréznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Na naszej platformie jest ponad ¢wier¢ miliona profesjonalistow me-
dycznych, codziennie dzielgcych sie wiedza, pytajacych oraz dyskutu-
jacych o przypadkach medycznych.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Koncowym uzytkownikiem naszego rozwigzania sg profesjonalisci
medyczni z catego $wiata. Gtéwnym klientem sg firmy, ktére chcg do
nich dotrzec.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Uczelnie.

Finanse
2)

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Finansowanie z przychoddw.

Jakie macie zrodta finansowania?
Wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Posiadamy zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Platforma rozwija sie organicznie i to od uzytkownikéw zalezg kolejne
kraje.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



MIDAS

Medical Image Dataset Annotation Service

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://midas.radiato.ai

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes

Dzieki zajeciom online i pracy z domu, zespot zyskat wiecej czasu na
rozwdj pomystu. Natomiast weryfikacja rozwigzania stata sie bardziej
problematyczna, gdyz mielismy problem z umdéwieniem spotkan z le-
karzami, a takze spotkania byty wielokrotnie przektadane.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Narzedzie do zbierania, zarzagdzania oraz bezpiecznego eksportu da-
nych medycznych, umozliwiajace adnotacje zdje¢ oraz automatyczne
generowanie statystyk.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Kluczowym wyréznikiem jest automatyczne tworzenie statystyk bez
koniecznosci eksportu danych, ktérego brak u konkurencji. Aplikacja
posiada uniwersalny format zapisu oraz pozwala na petng anonimiza-
cje danych w czasie rzeczywistym.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Nie w petni.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt kupuje jednostka badawcza, szpital lub zespdt zajmujacy sie
adnotacjg zdje¢ medycznych. Wykorzystujemy model subskrypcyjny.
Koncowym uzytkownikiem jest lekarz zajmujacy sie adnotacja.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
W[ =2 Y,

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 500.000 zt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
VC zagraniczne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Usystematyzowane prawo ochrony danych medycznych w danym re-
gionie oraz koszt pozyskania danych.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://mnm.bio/pl

MNM Diagnostics

cCO

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
6 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

W czasie pandemii nasz startup rozpoczat realizacje projektdw nauko-
wych, poswieconych poszukiwaniu genéw odpowiedzialnych za ciez-
ki przebieg choroby Covid-19. Drugi etap projektu zaktada odkrycie
gendw, ktére zapewniajg odpornos¢ na zachorowanie. Wspotpraca
z konsorcjum, ktére w skali $wiatowej realizuje badania zaowocowata
publikacja artykutu naukowego w czasopismie Nature. Projekt spotkat
sie zduzym odzewem mieszkancow réznych regiondw Polski. Do pro-
jektu zgtosito sie ponad 2000 oséb. Ponadto, pandemia wptyneta na
lepsza organizacje pracy catego zespotu.

Informacje ogodlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Medical devices, Al/machine learning, Badania labo-
ratoryjne.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Oferujemy Bankowanie i BioBankowanie materiatu biologicznego.
Bankowanie dedykowane jest indywidualnym pacjentom onkolo-
gicznym, a BioBankowanie realizowane jest w ramach projektow
naukowych. Tkanka przechowywana jest w buforze, ktory zabezpie-
cza materiat genetyczny przed degradacja i zapewnia wysokg jakos$¢
wyizolowanego DNA, ktére moze by¢ wykorzystywane do badan ge-
netycznych. Pacjentom onkologicznym oferujemy diagnostyke cato-
genomowa, ktéra przeprowadzana jest z wykorzystaniem sztucznej
inteligencji oraz autorskich narzedzi bioinformatycznych. Diagnostyka
catogenomowa wykonywana jest w oparciu o metode sekwencjono-

Informacje o rozwigzaniu
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wania catego genomu WGS (ang. Whole Genome Sequencing). Bada-
nie pozwala pozna¢ genetyczng przyczyne nowotworu i na tej pod-
stawie wskazac terapie spersonalizowang, ktéra ma najwieksze szanse
na powodzenie w przypadku danego pacjenta.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wiekszos¢ badar genetycznych dostepnych dla pacjentéw onkolo-
gicznych obejmuje niewielki fragment sekwencji DNA (okoto 0,1%).
Jako nieliczni na rynku wykonujemy sekwencjonowanie catego geno-
mu, ktére bada 99,9% DNA. Dzieki zastosowaniu sztucznej inteligencji,
z duzej ilosci danych mozemy wydoby¢ te informacje, ktore sg istotne
klinicznie dla pacjenta i moga wptynac na trafny dobor terapii perso-
nalizowanej. Dzieki funkcjonowaniu w strukturach MNM Diagnostics
Polskiego Centrum BioBankowania zapewniamy kompleksowos¢
ustug zwigzanych z zabezpieczeniem materiatu biologicznego oraz
diagnostyka catogenomowa.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownikiem naszej ustugi sg pacjenci onkologiczni. Aby wykonac
diagnostyke catogenomowa, niezbedne jest wskazanie lekarza. Ptatni-
kiem ustugi jest pacjent.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), VC krajowe, VC
zagraniczne, revenue.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



MNM Diagnostics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtéow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne).

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wielkos¢ rynku.
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Mobilemed &2oc)

Corporate Wellness 25)

Nalezace do spotki Mobile Medical Services Sp. z o.0.

ww.mobilemed.pl

ww.corporate-wellness.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 — wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Wzrost sprzedazy w B2C, spadek sprzedazy w B2B i rozwdj ustug mo-
bilnych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Ustugi dietetyczne, Telemedycyna, Udzielanie Swiadczen zdrowotnych
(profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy, Edukacja,
Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

= J
Co jest Waszym produktem/ustuga?
Ustugi medyczne $wiadczone z dojazdem do pacjenta/firmy oraz on-
line.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jestesmy najwiekszg siecia mobilnych ustug fizjoterapeutycznych
- z dojazdem do domu pacjenta. Posiadamy aplikacje do zarzadzania
mobilnymi wizytami. Dziatamy w 102 miejscowosciach z zespotem
146 fizjoterapeutdw.
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mobilemed (?

' corporatewellness
by mobilemed

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Mobilemed - ptatnos¢ jednorazowa dla klienta indywidualnego.
Corporate - Wellness - ustugi jednorazowe lub abonamentowe.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Obecnie jestesmy gotowi do sprzedazy startupu.

Jakie macie zrodta finansowania?
Wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Czynniki prawne.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Molecule.one

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://molecule.one

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brate$ udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?

Powiekszenie zespotu o 3 0soby, rozpoczecie generowania powtarzal-
nych przychodow.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
6 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Ograniczenie podrézy - mniejszy udziat w konferencjach i poznawanie
nowych potencjalnych klientéw. Wieksze zainteresowanie naszym pro-
duktem w zwigzku z jego profilem, wieksze zaangazowanie ze strony
programistow w projekty okoto Healthcare, celem pomocy walki z Covid.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machine learning,
Badania laboratoryjne.

:.@.: Informacje o rozwiazaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Saas.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Mamy rézne modele. Koricowym uzytkownikiem rozwigzania sg che-
micy pracujacy nad drug discovery.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujace.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
T minzt-2minzt

Jakie macie Zrédta finansowania?
Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), Prywatni in-
westorzy (osoby prywatne), VC zagraniczne, Seedfunds.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne).

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA, Wielka Brytania, Niemcy, Szwajcaria.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?
Leaderzy w drug discovery.
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MSKAID

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttp://mskaid.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Zmiana nie nastapita w zwigzku z raportem.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wpltyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Nasz biznes tworzy oprogramowanie radiologiczne wspomagajace
prace lekarzy. W okresie pandemii znaczenie $wiadczer zdrowotnych
nie stracito na znaczeniu, a wrecz przeciwnie. Dodatkowo pojawity sie
wieksze mozliwosci dla pracy zdalnej.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci, aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Al/machine learning, Dane medyczne, Inne: diagno-
styka medyczna (nie jako podmiot leczniczy).

Informacje o rozwigzaniu

= J
Co jest Waszym produktem/ustuga?
Oprogramowanie radiologiczne optymalizujace prace lekarzy (radio-
logow, ortopeddw), poprzez wykorzystanie metod sztucznej inteli-
gendji w diagnostyce schorzer uktadu ruchu.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Zastosowanie metod sztucznej inteligencji w radiologii uktadu ruchu -
jedynie kilka firm na swiecie oferuje produkty z tego zakresu (gtéwnie
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Muskuloskeletal
Artificial Inteligence
Diagnosis

dotyczace choroby zwyrodnieniowej czy ztaman). Zaplecze nauko-
we. Praca w najwiekszych klinikach ortopedycznych w Polsce, wiedza
i doswiadczenie ortopedyczne. Wspdtpraca z wybitnym specjalista
w zakresie analizy obrazéw (réwniez medycznych).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownikiem sg lekarze, ptaca szpitale oraz placowki medyczne,
w modelu subskrypcyjnym.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Inkubatory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Programy Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Jednorodnos¢ rynku i wielkos¢ rynku.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.nanoimplant.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 -wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Nano-implant Sp.z 0.0. to spotka uniwersytecka typu spin-off, wsrdd za-
fozycieli ktérej s pracownicy Wydziatu Chemii UMK w Toruniu (dr hab.
Aleksandra Radtke, prof. UMK i dr hab. Piotr Piszczek, prof. UMK) oraz
cieszacy sie uznaniem w Polsce i za granica chirurg — prof. dr hab. n.
med. Waldemar Jedrzejczyk — byty pracownik Wydziatu Lekarskiego Col-
legium Medicum UMK. Pozostali wspétudziatowcy to Centrum Transferu
Technologii UMK Sp. z 0.0. oraz osoby specjalizujgce sie w wydruku mo-
deli anatomicznych w technologii 3D. Branza medyczna w momencie
pandemii jest w do$¢ trudnej sytuacji, bowiem $wiat lekarzy jest zde-
terminowany w gtéwnej mierze na walke z istniejgcg epidemia. Nasza
firma nadal poszukuje odbiorcéw ustug (przede wszystkim odbiorcow
modeli anatomicznych przedoperacyjnych oraz odbiorcow wynikow
prac B+R) oraz aktywnie uczestniczy w projektach B+R.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow
i dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Dane medyczne, badania laboratoryjne.

Spotka Nano-implant zostata zatozona w celu uruchomienia linii tech-
nologicznej medycznych implantéw tytanowych nowej generadj,
tzw.,szytych na miare’, w oparciu o indywidualng dokumentacje me-
dyczna pacjenta.

".@.: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Wsréd obecnie istniejacych na rynku implantow medycznych wyrdz-
ni¢ mozna: standardowe implanty, produkowane masowo dla potrzeb

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Nano-implant

implant

dentystyki, ptyty/sruby dla potrzeb chirurgii szczekowo-twarzowej
i ortopedii, ktére wymagajag mechanicznego dopasowania do kon-
kretnego pacjenta oraz implanty personalizowane przez lekarzy przez
operacjg, w oparciu o polimerowe 3D modele anatomiczne.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?

Powtfoki na implanty muszg by¢ zcertyfikowane, moze w oparciu
o badania zosta¢ przygotowana dokumentacja technologiczna, bedaca
podstawa do procesu certyfikacji, dla firmy, ktéra odkupi technologie.
Natomiast w przypadku modeli anatomicznych, przedoperacyjnych —
certyfikat CE nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

W ostatnim czasie na $wiecie i w Polsce pojawily sie przyktady goto-
wych do wszczepienia wytworzonych w technologii 3D spersonalizo-
wanych implantéw. Spdtka Nano-implant idzie jeszcze dalej ze swoim
produktem, bo do personalizacji dokfada kolejny aspekt: innowacyjng
powtoke ktdra nadaje implantowi wysoka biozgodnos¢ oraz przeciw-
zapalny charakter.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Jedli jest zainteresowanie naszymi ustugami, chetnie przedstawimy
model dla firm zainteresowanych wspofpraca.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Inkubatory.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki whasne zatozyciela (bootstrapping), granty z funduszy europej-
skich, programy inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.
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Nano-implant

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy generujecie powtarzalny przychdd ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie? L
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?
Bogata wiedza.

1 SO in Healthcare
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Nestmedic

Spodtka akcyjna

ww.nestmedic.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozwdj produktu, marketingu i zmiany w zespole spotki.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Zwiekszone zapotrzebowanie na telemedyczne rozwigzania, przyczy-
nito sie do wzrostu swiadomosci o mobilnym ktg. Ponadto zwiekszyt
sie popyt na urzgdzenia.

Informacje ogodlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Pregnabit - mobilne KTG.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Posiadamy petng obstuge tj. urzadzenie do badania akgji serca dziecka,
platforme, gdzie wyniki sg zapisywane i opisywane oraz ustuge tj. oce-
ne badan KTG. Urzadzenie jest intuicyjne, mate.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-

jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Mamy dwa modele biznesowe:

1. B2B2C - urzadzenie jest sprzedawane do jednostek medycznych, ga-
binetéw lekarskich i potozniczych, a nastepnie uzyczane pacjentkom.

2. B2C - urzadzenia sg wypozyczane bezposrednio od MCT (spdtka
zalezna od Nestmedic, podmiot leczniczy) dla pacjentek do domu.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy.

“ Finanse
==

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne
- Business Angels), Gietda.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Mamy podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne).

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Liczba urodzen, wspdtczynnik umieralnosci okotoporodowej, poziom
finansowania i model ochrony zdrowia.
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Neurality

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.neurality.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 — wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
COVID-19 napedzit telemedycyne i ,otworzyt oczy ludziom” na mozli-
wosci jakie daje ML/Al oraz SaMD.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Al/machine learning.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Rozwigzanie typu SaMD do automatycznej i obiektywnej diagnozy
niedostuchu poprzez analize stuchowych potencjatdow wywotanych
pnia moézgu.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Zastosowanie algorytméw do klasyfikacji ABR jest na poziomie 97%
doktadnosci, zostato to udowodnione w szeregu prac naukowych,
a aplikacja wdrozona w Klinice WIM.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model subskrypcyjny. Korncowy uzytkownik, technik ABR, audiolog oraz
firmy produkujace sprzet EEG. Z racji na fakt, iz obecnie brakuje audiolo-
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gdw, szpitale moga zakupic¢ nasze rozwigzanie i dotaczy¢ do obecnego
sprzetu. Technik bez audiologa bedzie w stanie otrzymac z naszego roz-
wigzania wyniki - diagnoze. Dodatkowo nasze rozwigzanie umozliwia
automat do badan przesiewowych ABR, moze wspiera¢ audiologow
w diagnozie badan dostarczanych od technikéw, moze dziata¢ w trybie
online oraz offline. Rozwigzanie moze by¢ réwniez prosta aplikacjg dla
0s6b badanych, ktére chcg wykonad tzw.,second opinion” - po prostu
zrobig zdjecie telefonem badania (przebiegu ABR) i otrzymaja diagnoze.
Dodatkowo rozwigzanie moze postuzyc jako archiwizator danych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Technologiczny: MVP oraz certyfikat.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny, Bliski Wschaéd.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Problemy ze stuchem sg juz chorobg cywilizacyjng, w kazdym rozwi-
nietym kraju brakuje audiologéw - to jest gtowny czynnik, plus sytu-
acja finansowa danego ryku, np. Szpitale w Polsce maja ,maty portfel’,
ale juz szpitale w krajach zagranicznych sta¢ na dodatkowy koszt pod-
noszacy jakos¢ ich ustug.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Neuro Device Group

Spotka akcyjna
ww.neurodevice.pl
E,,E Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Covid-19 spowodowat opdznienia w realizowanych projektach. Tworzac
urzadzenia dla branzy healthcare, wspotpracujemy z osrodkami medycz-
nymi, ktére skupiajac sie na walce z pandemia, zamknety wszelkie inne
formy dziatalnosci, uniemozliwiajgc nam prowadzenie badan i przepro-
wadzenie testéw. Lockdown zmusit nasza firme do przeorganizowania
pracy, ktéra przez ostatni rok miata w wiekszosci charakter pracy zdalnej.
Utrudnito to wykonywanie tej czesci zadan, ktéra wymaga dostepu do
zaplecza technicznego, znajdujgcego sie w siedzibie spdtki. Utrudniony
jest rowniez dostep do nowych inwestycji — cze$¢ inwestoréw ze wzgle-
du na niepewnos¢ panujaca na rynku zawiesito swoje programy lub je
opdznito. Korzystnym efektem pandemii Covid-19 jest dynamiczny roz-
woj rozwigzan z obszaru telemedycyny i hospital to home. Trend ten jest
spojny z kierunkiem rozwoju produktéw Neuro Device, wiec cieszy nas
rosnacy popyt na tego typu urzadzenia.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Biotechnologia, Telemedycyna, Medical devices, Wearables - nie wyro-
by medyczne, Platforma internetowa (marketplace), Al/machine lear-
ning, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Kluczowym, aktualnie rozwijanym produktem jest Voic - pionierski sys-
tem do kompleksowej rehabilitacji 0séb cierpigcych na afazje. Zostat

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

NeuroDevice

zaprojektowany z myslg o fatwym uzytkowaniu przez profesjonalistow
w instytucjach medycznych oraz w warunkach domowych przez sa-
mych pacjentéw, dzieki czemu terapia jest fatwiej dostepna i tarisza.
Kluczowym elementem systemu Voic jest elektryczna stymulacja mo-
zgu. To rozwigzanie fgczace terapie logopedyczng z neuromodulacja,
dzieki czemu efekty rehabilitacji pojawiaja sie szybciej. Sama terapia
za$ staje sie dla pacjentdw bardziej dostepna i mniej stresujaca.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

1. Voic jest systemem dedykowanym do terapii konkretnego scho-
rzenia - afazji.

2. Voic zapewnia wyzszg jakos¢ i efektywnosc terapii zaburzern mowy
(afazji).

3. Voic jest kompletnym systemem, sktadajacym sie ze stymulatora
(przezczaszkowa stymulacja elektryczna) oraz dedykowanej plat-
formy z ¢wiczeniami terapeutycznymi (terapia online).

Voic umozliwia monitorowanie postepdw terapii.

5. Voic jest rozwigzaniem hospital to home, jest efektywny kosztowo
i dostepny 24/7.

6. Voic znajduje zastosowanie zaréwno na rynku B2B, jak i B2C.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model biznesowy zakfada w pierwszym kroku wejscie na rynek USA,
a nastepnie na kolejne rynki anglojezyczne (UK, Australia). Planujemy
pobierac jednorazowg opfate za stymulator oraz wprowadzi¢ model
subskrypcyjny z miesiecznymi optatami dla platformy online z ¢wicze-
niami terapeutycznymi. Platnikiem beda osrodki prowadzace terapie
afazji, a w nastepnym kroku klienci indywidualni.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Regulatorzy.

in Healthcare

133



Neuro Device Group
Spotka akcyjna

\ '

3 9/ Finanse 7

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrddta finansowania?
Inni inwestorzy (np. inwestorzy branzowi).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Uzyskanie pozytywnych wynikéw z badan klinicznych, czyli potwier-
dzenie skutecznosci metody terapeutycznej.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Sprzedajemy na rynkach zagranicznych nasz inny produkt - nurostym
tES. Planujemy wejs¢ na rynek zagraniczny z produktem Voic.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wielkos¢ rynku, jezyk urzedowy, dojrzatos¢ rynku w obszarze med-
-tech, dostepnos¢ finansowania.

1 3 4 in Healthcare
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Neuroforma

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.neuroforma.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Gtowne przychody firmy opierajg sie o sprzedaz sprzetu rehabilitacyj-
nego do szpitali i osrodkéw rehabilitacyjnych. Pandemia wptyneta na
to negatywnie, poniewaz inwestycje w taki sprzet zmalaty. Z drugiej
strony znacznie wzrosta akceptacja i otwarto$¢ na rozwigzania teleme-
dyczne, co mamy nadzieje, ze przetozy sie tatwiejsza sprzedaz wiasnie
opracowanych produktéw.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace), Rehabilitacja.

@ Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Neuroforma to system do rehabilitacji hybrydowej, sktadajacy sie z:
Neuroforma dla Placdwek - stanowisko do interaktywnych ¢wiczen rucho-
WO poznawczych w rozszerzonej rzeczywistosci, uzywajacych kamery 3D
(dojrzaty produkt, ponad 200 wdrozer\ i 10 000 ¢wiczacych pacjentéw).
Neuroforma dla Pacjentéw - oprogramowanie do interaktywnych ¢wi-
czen ruchowo-poznawczych, uzywajacych kamery internetowe)j, dzia-
tajace w przegladarce, na dowolnym urzadzeniu (poziom MVP).
Neuroforma dla Specjalistow - panel do zarzadzania telerehabilitacja
swoich pacjentéw, umozliwiajacy ich monitorowanie, sprawdzanie
wynikow, zlecanie dopasowanych ¢wiczen i asynchroniczng komuni-
kacje, dziatajacy w przegladarce (poziom MVP).

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

neuroforma

System ten umozliwia kompleksowg opieke nad pacjentem, zaczy-
najac od pobytu w placéwee rehabilitacyjnej, poprzez indywidualne
zajecia z fizjoterapeutg i wygodng zdalng opieke nawet wiele miesiecy
po opuszczeniu placéwki. Poprzez interaktywne ¢wiczenia i nadzor
specjalisty system wspiera motywacje pacjentéw do systematycznych
¢wiczen, co skutkuje pozytywnym wptywem na zdrowie pacjenta (po-
twierdzone badaniami klinicznymi).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Stworzylismy zweryfikowany klinicznie system hybrydowej rehabi-
litacji, ktory umozliwia prowadzenie rehabilitacji w trybie ciggtym na
olbrzymia skale (do domowych ¢wiczert w przegladarce nie potrzeba
sensoréw - wystarczy komputer lub tablet z kamerg i internetem). Na
system sktada sie rozwigzanie dla placéwek (jestesmy liderem tego
typu rozwigzan w Polsce), dzieki ktéremu pacjenci mogg ¢wiczyc
w osrodku. Po jego opuszczeniu moga kontynuowac analogiczne
interaktywne ¢wiczenia w domu pod zdalnym nadzorem specjalisty.
Uzycie kamery i technologii AR lepiej oddziatywuje na pacjentéw zwz
na uzycie wiasnego wizerunku, a nie avataréw lub modeli.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Placowki rehabilitacyjne kupujg stanowisko (za posrednictwem dys-
trybutoréw sprzetu medycznego) do pracy stacjonarnej (pfatnosc jed-
norazowa + support) i dostep do panelu telerehabilitacji (subskrypcja
roczna). Placéwki ptaca za kazdego pacjenta ktéry korzysta z telereha-
bilitacji lub ¢wiczen domowych bez nadzoru (subskrypcja miesieczna).
Mniejsze placowki, indywidualni terapeudi, firmy $wiadczace ustugi tele-
medyczne, NGO za dostep do panelu telerehabilitacji (subskrypcja mie-
sieczna) i kazdego pacjenta, ktory jest pod ich opieka i korzysta z telereha-
bilitacji (subskrypcja miesieczna). Uzytkownikiem koricowym sg pacjenci.
W przysztosci - indywidualni pacjenci ptaca za dostep do bazy interak-
tywnych ¢wiczen w przegladarce bez nadzoru terapeuty (subskrypcja
miesieczna). Taki dostep moze byc¢ réwniez sponsorowany w ramach
profilaktyki przez NGO lub firmy ubezpieczeniowe;j.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Akceleratory.
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Neuroforma

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

\ )
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, Prywatni inwestorzy (osoby prywat-
ne), Wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Posiadamy zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

W przypadku Neuroformy dla Placéwek - dostepnos¢ lokalnego dys-
trybutora, ktéry jest w stanie zaangazowac sie w promocje i sprzedaz
produktu.

W przypadku telerehabilitacji - gotowos¢ spoteczeristwa, poziom
technologiczny uzywanego sprzetu i dostep do internetu.

1 3 é in Healthcare
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.neuroplay.pl

YOT Maps (produkt: NeuroPlay)

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
6 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia COVID-19 z jednej strony utrudnita nam prace w ramach pro-
wadzonych badan klinicznych, tj. wymusita zmiane sposobu rekrutacji i
ze wzgleddw bezpieczenstwa ograniczyta potencjalng pule pacjentdw.
Z drugiej strony — aktualna sytuacja epidemiczna pokazatfa role rozwia-
zan telemedycznych w opiece nad osobami starszymi: w wielu placéw-
kach opiekunczych wizyty psychologa, psychogeriatry, treningi funkgji
poznawczych i inne aktywnosci ze wzgleddw bezpieczenstwa zostaty
zawieszone lub istotnie ograniczone, co w naturalny sposéb pokazato
realng wieksza potrzebe stosowania nowych technologii w zakresie
przeciwdziatania zaburzeniom poznawczym w tej grupie pacjentow.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Al/machine learning, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Urzadzenie medyczne, wraz z systemem do treningu funkcji poznaw-
czych oséb starszych. Rozwigzanie sktada sie z opaski z sensorami EEG,
tabletu oraz dodatkowego zacisku na tablet.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wyrdzniajg nas:

- Realizacja certyfikacji medyczna.

- Testy na pacjentach - urzgdzenie zostato przetestowane na grupie
blisko 200 pacjentéw.

- Mozliwos¢ obstugi samodzielnej lub przez niewyszkolony w tera-
pii EEG-biofeedback personel: zastosowanie suchych elektrod, in-
tuicyjna, prosta aplikacja na tablecie.

- Protokoty treningowe oraz scenariusze gier dopasowane do potrzeb
grupy 60/65+, (Pierwsze na rynku medyczne urzadzenie EEG-biofeed-
back do treningu funkgji poznawczych oséb powyzej 65 rz).

- Gryiplansze interaktywne zastosowane w treningach opracowa-
ne przez ekspertow i opiniowane przez przedstawicieli grupy 65+.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownikiem jest senior. Platnikiem - w pierwszej fazie wejscia na
rynek: placowki opiekuricze, w kolejnej - dotarcie do klientéw indy-
widualnych (uzytkownik: senior, ptatnik: dziecko seniora w 35-50 2.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

\ V)
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt,

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich, Prywatni inwestorzy (osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.
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YOT Maps (produkt: NeuroPlay)

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu. »

\“
@% Ekspansja zagraniczna \ )/
Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych ‘

komercyjnie?
Mamy podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu? . ' ’
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy. 7

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Przede wszystkim: potrzeba i poziom rozwoju sektora opiekunczego

(domy seniora) na danym rynku, znajomos¢ rynku przez founderow; »

pozyskanie klientéw i partneréw w zakresie dystrybucji na danym ryn- ,
ku zagranicznym.
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NeuroSYS

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

wWw.neurosys.com

ca

cun3a

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Zwiekszenie przychoddw.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machi-
ne learning, badania laboratoryjne.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Produktem jest oprogramowanie, wykorzystujace algorytmy sztucz-
nej inteligencji do rozpoznawania i zliczania kolonii bakteryjnych na
szalkach Peteriego.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wykorzystanie algorytmu pozwala zautomatyzowac badania mikrobio-
logiczne eliminujac potrzebe tradycyjnej identyfikacji probek wykony-
wanej przez specjaliste mikrobiologa, zmniejszajac tym samym koszty
procesu oraz zwiekszajac jego wydajnos¢. Stworzone oprogramowanie
jest gotowe do uzycia w dowolnym laboratorium (jedynym wymogiem
bedzie posiadanie aparatu fotograficznego) lub w potaczeniu z istnieja-
cymi systemami automatyzujacymi analize prébek mikrobiologicznych,
ktorych efektem koricowym jest zdjecie szalki Petriego (np. MicroTech-
nix). Przygotowany algorytm posiada skutecznos¢ >95%.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Z uwagi na charakterystyke rynku wypracowano dwa modele sprze-
dazy licencji na uzytkowanie systemu:

Licencje bezposrednio oferowane przez NeuroSYS uzytkownikom
koricowym systemu - w takim modelu otrzymujemy wynagrodzenie
Z tytutu licendji na uzytkowanie systemu i prac wdrozeniowych (dosto-
sowanie oprogramowania);

Licencje oferowane przez partneréw NeuroSYS, jako uzupetnienie ich
oferty podstawowej - w takim modelu otrzymujemy wynagrodzenie
z tytutu licencji na uzytkowanie systemu. Prace wdrozeniowe wykony-
wane sg przez Partnera.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Uczelnie, Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Srodki whasne zatozyciela (bootstrapping), granty z funduszy europej-
skich, wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Obecnie gtownym miernikiem jest przychdéd.

&

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Ekspansja zagraniczna

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Niemcy, Norwegia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?

Kontakty osobiste.
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Nursility
Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.klgsoluions.com

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Zwiekszone zainteresowanie i popyt w mojej branzy, wiecej innowa-
cji, zwiekszenie Swiadomosci spotecznej potrzeby rozwoju w kierunku
jaki obstuguje mdj produkt.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Telemedycyna, Tool IT - samodzielna apli-
kacja IT, Platforma internetowa (marketplace), Dane medyczne, Block-
chain, Udzielanie $wiadczen zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka,
leczenie) jako podmiot leczniczy, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Platforma/aplikacja.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Z jednej strony kierujemy nasze rozwigzanie do unikalnej grupy me-
dycznej, dostosowujac je specjalnie do ich trybu i formy pracy. Z dru-
giej strony chcemy, aby dostep do domowej opieki zdrowotnej byt
powszechny i fatwiejszy niz jest obecnie. Nasz startup nie skupia sie
tylko na oprogramowaniu, ale dostarcza informacje o tym, kto potrze-
buje jakiej pomocy i jak ustugi réznych specjalistow moga wesprzec
codzienne zycie tych ludzi. W tej chwili zapotrzebowanie na opieke
medyczng skoncentrowang w warunkach domowych gwattownie
wzrasta z powodu wielu czynnikdw, m.in. takich jak obecna sytuacja
pandemiczna, wzrastajaca liczba starzejacego sie spoteczenstwa.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nasz produkt jest kupowany stricte przez pacjenta - to on ptaci za ustu-
gi domowej pomocy medycznej pielegniarce, czy tez opiekunce za
posrednictwem naszego portalu. My natomiast pobieramy za kazda
transakcje minimalng prowizje. Rozwazamy réwniez wprowadzenie
dodatkowego modelu subskrypcyjnego dla kont premium.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

&

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Ekspansja zagraniczna

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Swiadomo$¢ spoteczna i zapotrzebowanie na nasze ustugi, starzejace
sie spoteczenistwo w danym kraju wielkos¢ wydatkéw w danym kraju
na domowa opieke.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Jednoosobowa dziatalnos¢ gospodarcza

oZ2fit Damian Dylnicki

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Coraz wiecej 0séb zgfasza sie do nas z powikfaniami po COVID-19, sku-
piamy sie na dodatkowych dziataniach, ktére mogtyby wspomac roz-
woj naszej firmy, co skutkowatoby wprowadzeniem sprzetu do szpitali
tak, aby pacjenci mogli rozpocza¢ rehabilitacje juz w szpitalu.

Sytuacja zwigzana z pandemia wptyneta na mdj biznes, gdyz zgtasza-
ja sie do nas osoby, ktére przeszty COVID-19 i korzystajg z ustug tle-
noterapii oferowanej przez o2fit. Jak wynika z badari amerykarskich
naukowcow rehabilitacja powinna by¢ wigczona juz we wczesnym
stadium choroby COVID-19. Sprzet ewot wpisuje sie w rehabilitacje
“pocovidowq’, ktdrg mozna zaczac juz w szpitalu, pozwolitoby to na
szybsze opuszczenie szpitala co obecnie jest kluczowe.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Rehabilitacja podczas i po covid 19, tlenoterapia.

@ Informacje o rozwigzaniu
Co jest Waszym produktem/ustuga?
Tlenoterapia metoda e.w.ot. (exercises with oxygen therapy) ¢wicze-

nia potgczone z tlenoterapia podczas ktérej trenujemy np. na rowerku
stacjonarnym, biezni itp.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Tak naprawde nie mamy konkurencji w tym modelu dziafania.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

TLENOTERAPIA METODA EW.O.T
Sprébuj juz dzis!

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Wprowadzenie sprzetu do szpitali i klinik tak, aby wszyscy mogli mie¢
dostep podczas choroby (choroba serca, covid, POChP, rehabilitacja
itp), co przektada sie na szybszy powrdt do zdrowia. Nasze ustugi
kupujg osoby z problemami zdrowotnymi, osoby starsze i sportow-
cy (pfatnos¢ jednorazowa) - koricowym uzytkownikiem sg sanatoria,
kliniki zdrowotne, gabinety lekarskie, szpitale, centra rehabilitacyjne,
osrodki zdrowia, uzytkownik indywidualny itp.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Instytuty Badawcze, Kliniki medyczne i rehabilitacyjne, Sana-
toria, sprzet mogtby by¢ zastosowany w izolatoriach badz na oddzia-
tach covidowych.

\ )
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping, finansowanie z wtasnych srodkdw, staramy sie o dota-
cje z UE/Polski.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki whasne zatozyciela, kredyt bankowy oraz dotacja, o ktérg sie
ubiegamy.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Pozyskanie kapitatu, uswiadamianie spofeczenstwa, przekazywanie
wiedzy o metodzie ewot, spoteczerstwo musi poznac te ustuge oraz
dobroczynne dziatanie tlenu i wykonywanych ¢wiczen, potaczenie
tych rzeczy sprawia, ze rezultaty zdrowotne, fizyczne jak i psychiczne
sg bardzo korzystne dla uzytkownika.
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o2fit Damian Dylnicki

Jednoosobowa dziatalnosc¢ gospodarcza

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie? \
Podpisana umowa dystrybucyjna. e~
Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Na razie skupiamy sie na lokalnym rynku. ‘

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?
Na chwile obecng nie planujemy rozwoju poza Polskg. ’
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oWatch

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.owatch.io

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Covid-19 okazat sie katalizatorem, ktéry przyspieszyt transformacje
technologiczng oraz stworzyt potrzebe utatwienia dostepu do danych
medycznych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Al/machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

oWatch, ktéry ma umozliwi¢ bezpieczne przechowywanie i strukturyzo-
wanie wszystkich danych medycznych w telefonie tak, aby pacjent mogt
udostepnic lekarzowi podczas wizyty/telewizyty dostep do petnej historii
medycznej. W ten sposéb chcemy skroci¢ czas wizyt, zwiekszy¢ skutecz-
nos¢ stawianych diagnoz oraz zredukowac koszty opieki zdrowotnej.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

USP oWatch jest przekazanie pacjentowi petnego dostepu do przecho-
wywania, zarzadzania i udostepniania swoich danych medycznych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

oWatch dziata w modelu B2B2C, oferujac rozwigzanie Saas. Cena dla klien-
téw biznesowych za dostep do danych pacjentéw podczas wizyty to
99,90 zt msc/stanowisko. Klienci B2C majg darmowy dostep do aplikadji.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Ekspansja nie powinna zaczynac sie od matego kraju; zaczniemy od kraju,
ktory jest w zblizonej strefie czasowej; bedziemy brali pod uwage wytgcz-
nie kraje, w ktérym jest wielu przedstawicieli naszej grupy docelowej.
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Pain Assessment

System (PAS)

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.painmonitoring.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Utrudniony kontakt w sprawie czesci oraz utrudniona wspétpraca z
uczelniami wyzszymi w celu usprawnienia sprzetu.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
System oraz urzadzenie do mierzenia bélu pacjentdow w placéwkach
medycznych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

W skiad systemu PAS wchodzi: stacja gtéwna, aplikacja z tabletem, sta-
Cja dokujgca oraz 8 pilotéw. Klienci - placowki medyczne majg mozli-
wos¢ zakupu w modelu ptatnosci jednorazowej. System PAS przezna-
czony jest do uzytkowania przez pacjenta.
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Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale.

“ Finanse
W[ =2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Spotka nie korzysta z finansowania zewnetrznego.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Zysk.

&

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Ekspansja zagraniczna

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Zachowanie norm takich jak w UE.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Panatila

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig
(w trakcie rejestracji w momencie wypetniania ankiety)

ttps://panatila.com

ttps://medif.ai

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia Covid-19 jeszcze bardziej podkreslita istniejace juz niedo-
bory kadrowe medykdéw, czesto przepracowanych lub pracujgcych
ponad sity. Ten czas pokazat jak wazna jest sprawnos¢ dziafania, a tak-
ze globalna komunikacja i kooperacja miedzy specjalistami ochrony
zdrowia dla ratowania zdrowia i zycia pacjentéw. W zwigzku z panuja-
3 sytuacja potrzeba wsparcia stuzby zdrowia rozwigzaniami z zakresu
Al, ktére zyskaty na znaczeniu. Aplikacja Medif.ai to mobilny asystent
medyczny dedykowany lekarzom, ktéry wspiera ich w codziennych
obowigzkach, pozwalajac na lepsza efektywnos¢ podejmowanych
terapii. Covid-19 umocnit podstawowe wartosci, ktorymi kierujg sie
tworcy rozwigzania, mianowicie: szybkie i efektywne zdobywanie po-
trzebnej w danym momencie wiedzy, lepsza diagnostyka i skuteczna
terapia, wiecej czasu poprzez redukcje biurokracji, wsparcie poprzez
dostep europejskiej sieci lekarzy specjalistow, brak barier jezykowych.
Réwnolegle pogtebiona zostata potrzeba podstawowych funkcjo-
nalnosci, jak: transkrypcja gtosowa podczas prowadzonego badania
lekarskiego, bezpieczna autorska sie¢ spotecznosciowa lekarzy, mozli-
wos¢ czatu w czasie rzeczywistym, dostep do bazy przettumaczonych,
wysokiej klasy publikacji medycznych, informacji, wytycznych trans-
parentnos¢ w mozliwosciach doboru terapii lekowych dzieki silnikowi
rekomendadji lekow analiza EKG.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Telemedycyna, Tool IT - samodzielna apli-
kacja IT, Al/machine learning, Dane medyczne, Edukacja.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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@ Informacje o rozwiazaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Naszym produktem jest aplikacja typu SaaS (Software as a Service) Me-
difai - mobilny asystent medyczny. Rozwigzanie oparte na Al ma na celu
dostarczenie unikalnego dostepu do wiedzy i poprawe warunkdw pra-
cy personelu medycznego. Gtéwnymi funkcjonalnosciami aplikacji sa:
mozliwos¢ prowadzenia automatycznych notatek z badania podmio-
towego w czasie rzeczywistym na podstawie rozpoznawania mowy,
silnik rekomendacji lekdbw pomagajacy w doborze najlepszej me-
tody leczenia.
Analityk EKG, pomagajacy wykrywac¢ anomalie w odczycie elektro-
kardiogramu,
dostep do przettumaczonych, zweryfikowanych publikacji nauko-
wych w celu szybkiego znalezienia podobnych przypadkéw na
Swiecie oraz wdrozenia adekwatnego leczenia,
efektywna nauka do PES, dzieki testom generowanym w oparciu
o informacje z badania podmiotowego pacjenta,
bezpieczna, pozbawiona reklam sie¢ spotecznosciowa (knowled-
ge sourcing) i komunikator dla lekarzy,
wykresy, kokpity, zestawienia epidemiologiczne.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Medifai to przede wszystkim rozwigzanie dla lekarzy, ktére w inte-
ligentny ale i przystepny oraz dostepny sposdb ma wesprzec ich
w codziennej pracy. Pomagamy lekarzom zdobywac wiedze skutecz-
nie i szybko. Cato$¢ rozwiagzania w 80% buduje wiedza medyczna, po-
zostate 20% to algorytmy sztucznej inteligencji pozwalajace w fatwy
i przystepny sposob z tej wiedzy korzystac.

Caty projekt opiera sie o metodyke lean startup, zgodnie z ktéra uzyt-
kownik jest wigczony w caty proces powstawania juz na poczatkowym
etapie twoérczym, dla lepszego dopasowania funkcjonalnosci aplikacji
do biezacych potrzeb rynku. Jedna z funkcjonalnosci Medif.ai godng
uwagi jest bezpieczna sie¢ spofecznosciowa integrujaca lekarzy zaj-
mujacych sie podobnymi przypadkami klinicznymi na $wiecie oraz
oferujgca rozwigzanie zapewniajace przetamanie barier jezykowych,
dzieki automatycznemu ttumaczeniu tekstu w jezyku ojczystym. In-
nowacyjng funkcjonalnoscig jest takze mozliwos¢ efektywnej nauki
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Panatila

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig
(w trakcie rejestracji w momencie wypetniania ankiety)

do PES, co réwniez ma na celu promocje edukacji. Medif.ai ma réw-
niez dawac sygnat mtodym ludziom, ktérzy zastanawiajg sie nad swo-

% Ekspansja zagraniczna

ja sciezka kariery, ze warto pracowac¢ w medycynie, poniewaz beda
wspierane przez narzedzia, ktére mogg im poczuc sie pewnie w pracy
i zminimalizowac stres z nig zwigzany. Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
Naszym dtugoterminowym celem jest zmiana warunkéw pracy leka-  komercyjnie?

rzy w Polsce, zmiana paradygmatu leczenia na zarzagdzanie zdrowiem  Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

oraz zwiekszenie wynagrodzert medykéw dzieki oszczednosciom

uzyskanym poprzez synergie kosztowe dzieki produktom/aplikacjom  Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

typu SaaS w ekosystemie Medif.ai. Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy.
Czy macie juz opracowany model biznesowy? Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Tak. Lokalne regulacje prawne i procesy na $ciezce diagnostyczno-tera-

peutycznej. Koszt sprzedazy i marketingu.
Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Planowany jest model subskrypcji. Na chwile obecng rozwazany jest
pfatnik w postaci operatora/podmiotu medycznego.
Beda podejmowane starania wigczenia ptatnika publicznego. &
Uzytkownikiem koricowym w chwili obecnej jest lekarz, bez ograni- '
czen specjalizacji. Na dalszym etapie rozwoju projektu planowane jest /
dodanie funkcjonalnosci dla catego personelu medycznego, zaanga- \
zowanego w proces leczenia oraz narzedzia dla szpitali i firm farma- \
ceutycznych oraz aptek. \

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytucje Finansujace, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Budowa MVP.
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Piktorex

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.piktorex.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
0 - wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Brak mozliwosci osobistych spotkan z Klientami.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Telemedycyna, Tool IT - samodzielna apli-
kacja IT, Edukacja.

@ Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Piktogramy i software, i badania.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Klient, firma farmaceutyczna, apteki.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Uczelnie wyzsze.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Utrzymujemy sie sami.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Sprzedaz produktu.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikéw produktu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne)- Grecja.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE - gtéwnie Litwa, Wegry, Czechy, Stowadja.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Zainteresowanie produktem przez dany kraj.
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PolTiss

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.poltiss.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Wieksza uwaga dla projektow medycznych wsérdd inwestorow. Zmia-
na regut gry dostarcza tez wiecej mozliwosci na szukanie partneréow
biznesowych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu, ktéra posiada wy-
starczajgco funkcjonalnosdci, aby spemi¢ oczekiwania pierwszych
klientéw i zapewnic feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

PhotoBioCure - wstrzykiwalne biomateriaty do rekonstrukgji tkanek
miekkich. Po wstrzyknieciu materiat zmienia postac z lepkiej pasty
w elastyczne ciato state, metodg fotosieciowania z wykorzystaniem fa-
godnej dla zywych tkanek wigzki promieniowania UV. Ta cecha umoz-
liwia formowanie spersonalizowanego implantu polimerowego, tj.
dostosowanego wielkoscig do wielkosci defektu tkankowego, in situ
in vivo. Co bardzo istotne, materiat resorbuje w sposéb powolny po-
zwalajac na odtworzenie tkanek.

Aktualnie rozwijane jest zastosowanie PhotoBioCure w rekonstrukgji
przepuklin. Celem jest zastgpienie powszechnie wykorzystywanych
siatek, ktére w dtuzszej perspektywie czesto wywotuja efekty uboczne
np. chroniczny bol.
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Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie

istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych

rozwigzan na rynku?

PhotoBioCure rewolucjonizuje proces operowania przepuklin:

1. ptynny, wstrzykiwany materiat podawany jest w miejscu defektu
zabezpieczajac otwdr przepuklinowy,

2. pod wptywem bezpiecznego $wiatta UV materiat zamienia sie
w elastyczna fate,

3. materiat jest biozgodny i nie wymaga dodatkowego mocowania,

4. wodréznieniu od siatek syntetycznych, materiat tworzy rusztowa-
nie dla tkanek naturalnych i z czasem ulega bioresorpdiji.

Biorac pod uwage wysoki, siegajacy nawet 20% odsetek pacjentow

majacych powikfania krotko i dtugoterminowe po operacji przepukli-

ny, PhotoBioCure daje szanse na wiekszy komfort pacjentéw i lekarzy

przeprowadzajacych zabiegi.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Zakonczone zostaty badania przedkliniczne, ale aby wprowadzi¢ pro-
dukt na rynek nalezy przeprowadzi¢ badania first in man i badania kli-
niczne. Na dzien dzisiejszy spdtka dopuszcza rézne modele biznesowe
w zaleznosci od modeli wspétpracy zbudowanych z partnerami stra-
tegicznymi. Rozmowy trwaja.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, Prywatni Inwestorzy (osoby
fizyczne - Business Angels), Seedfunds.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



PolTiss

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Zaawansowanie procesu badan klinicznych.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

PolTiss od poczatku projektuje wyréb na rynek miedzynarodowy. Ak-
tualnie prowadzone rozmowy z partnerami z zagranicy.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Potencjat rynku, otwarto$¢ na nowe terapie, procedury dopuszcze-
niowe.
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Prodromus

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.prodromus.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Brak mozliwosci podrézowania i udziatu w miedzynarodowych tar-
gach, konferencjach i mozliwosci promogji. Brak mozliwosci spotkan
z klientami (szpitalami, lekarzami, fizjoterapeutami) i prezentacji sprze-
tu. Brak srodkéw na dziedzine rehabilitacji, szpitale wiekszo$¢ srodkéw
przeznaczono na walke z Covid19.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw
i dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Robotyka, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Prodrobot - zautomatyzowany trenazer chodu.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze urzadzenie jako jedyne na $wiecie posiada 5 rodzajow ¢wiczen
rehabilitacyjnych zgodnych ze wzorcem chodu. Nasze urzadzenie
w poréwnaniu do konkurencji nie uzywa biezni, co zwieksza ilos¢ pa-
cjentow, ktdrzy mogg z niego korzystac (osoby z ograniczeniami ob-
cigzenia na stawach skokowych).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Naszymi uzytkownikami sg pacjenci o szerokim spektrum ograniczen,
zwigzanymi z dysfunkcjg chodu, wadami postawy i dolnymi koriczyna-
mi. S3 to pacjenci pediatryczni o wzroécie 110-150 cm. Wkrétce pojawi
sie rowniez urzadzenie dla dorostych pacjentéw. Odbiorcami posredni-
mi sg operatorzy robota, tj. fizjoterapeuci, lekarze, rodzice/opiekunowie.
Klientem (tj. podmiotem, ktéry decyduje sie na zakup) sg szpitale i pla-
cowki publiczne, prywatne osrodki rehabilitacyjne, prywatne praktyki
fizjoterapeutyczne, osoby prywatne, firmy dystrybutorskie, fundacje.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, Inni inwestorzy (np. inwestorzy bran-
zowi), Wzrost organiczny (finansowanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtéw-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychod z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Popyt na urzadzenia robotyczne.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



ww.prokinetic.pl

Prokinetic system

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Aktualne potrzeby

cun3a

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozwdj produktu - nowe opracowanie graficzne instrukgji i opakowan.
Rozszerzenie obecnosci produktu w Polsce w regionie zachodniopo-
morskim, pomorskim.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Utrudnienie w prezentacji produktu oraz brak mozliwosci bezposred-
nich kontaktéw z klientami w zakfadach leczniczych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Produkujemy urzadzenie ,Balancer System” uzywane w Rehabilitacji
Ruchowej stuzgce do eliminacji leku przed upadkiem.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nie ma na rynku urzadzen, ktére adresujg problem ,Fear of Fall’, czyli
leku przed upadkiem. Adresujemy problem, ktérym dopiero zaczynaja
sie interesowac inne firmy, fizjoterapeuci oraz ubezpieczyciele. Meto-
dy leczenia poupadkowego, a szczegdlnie profilaktyki przeciwupad-
kowej zaczynaja by¢ coraz bardziej popularne, ze wzgledu na starzenie
sie spofeczeristwa oraz ze wzgledu na konsekwencje pandemii.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Zakupig nasz produkt instytucje medyczne. Ptatnos¢ jednorazowa,
w ratach lub leasingu ( mamy podpisang umowe z bankiem pozwa-
lajgcg naszym klientom ubiegac sie o leasing ). Cena urzadzenia jest
na tyle przystepna, ze wiekszos¢ klientéw zakupi je za gotéwke lub
w 3 ratach. Koncowy uzytkownik to fizjoterapeuta i pacjent.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Instytuty Badawcze.

‘: Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 500.000 zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy europejskich, Wzrost organiczny (finansowanie
z przychoddw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, ZEA, RPA, Norwegia/ Skandynawia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Na dzien dzisiejszy jestesmy na etapie realizowania grantéw wspoma-
gajacych przygotowanie do ekspansji.
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Proteo

Jednoosobowa dziatalno$¢ gospodarcza

ww.proteo.com.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?

W poréwnaniu do poprzedniego roku przede wszystkim rozwinelismy
sie technologicznie, poszerzylismy game produktow i mozliwosci per-
sonalizacji protezy koriczyny dolnej. Nasza firma zaczeta by¢ rowniez
coraz bardziej rozpoznawalna m.in. przez wiekszy nacisk na promocje
w mediach spotecznosciowych. Postawilismy tez duzy krok naprzéd
w kwestii wspdtpracy z partnerami zagranicznymi, co w przysztosci
by¢ moze pozwoli na skalowanie biznesu poza Polske. Dodatkowym
bonusem byt fakt, ze kolejny rok zakoriczylismy z wzrostem sprzeda-
zowym, co na pewno pomoze w dalszym rozwoju firmy i wdrazaniu
kolejnych innowacji.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Pandemia spowodowata, ze potozylismy jeszcze wiekszy nacisk na
kampanie internetowe oraz szerzenie $wiadomosci i przekazywanie
wiedzy pacjentom w internecie. Zwiekszylismy naktady na reklamy
na Facebooku oraz GoogleAds i przyniosto to zamierzone efekty. Do-
datkowo, zakoriczylismy poprzedni rok 2020 wzrostem przychodow,
rozwojem sieci kontaktow biznesowych w Polsce oraz za granicg oraz
zwiekszeniem sie naszych mozliwosci technologicznych. Nie mozna
jednak pominag¢ negatywnych konsekwencji — kazda informacja o
chorobie lub $mierci naszego pacjenta byfa dla nas bolesnym przezy-
ciem, a sama pandemia przyniosta miazdzace skutki globalne.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Rehabilitacja.
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".@:' Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Proteza koriczyny dolnej, lej protezowy koriczyny dolnej oraz cover
protezowy konczyny dolnej.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jako pierwsza firma w Polsce i jedna z kilku firm na Swiecie w petni
wdrozylismy technologie addytywne (druk 3D), modelowanie kom-
puterowe (CAD) oraz skan 3D do produkgji leja protezowego, czyli
najwazniejszego elementu protezy konczyny dolnej. Jestesmy row-
niez prawdopodobnie jedyng placéwka oferujaca pacjentom finanso-
wanie z srodkéw publicznych, ktéra catkowicie odeszta od technologii
konwencjonalnych. Gtownym problemem protetyki koriczyn dolnych
jest wiasnie tworzenie leja protezowego, to wiasnie ten element
protezy decyduje, czy pacjent czuje sie w protezie komfortowo. Jedli
lej protezowy bedzie Zle wykonany, zbyt ciezki lub nieodpowiednio
dopasowany to pacjent nie bedzie uzywat protezy i bedzie skazany
na wozek inwalidzki. Innowacyjne technologie pomagaja usprawnic¢
proces tworzenia leja protezowego, a takze dajg mozliwos¢ wiekszej
kontroli na kazdym etapie projektowania.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Naszym klientem jest kazdy pacjent po amputacji konczyny dolnej.
Dzieki kontraktowi z Narodowym Funduszem Zdrowia kazdy nasz
klient/pacjent w Polsce uzyskuje refundacje na proteze konczyny
dolnej, a dodatkowo moze starac sie jeszcze o $rodki z PFRON, ktore
ostatecznie powoduja, ze proteza moze by¢ w catosci sfinansowana z
srodkow publicznych. Oczywiscie pacjent w ramach ustugi komercyj-
nie moze ja sfinansowac samodzielnie lub dotozy¢ swdj wktad wiasny
do srodkéw publicznych kupujac jeszcze bardziej zaawansowang pro-
teze.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce
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Jednoosobowa dziatalnos¢ gospodarcza

\ )
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Firma jest utrzymywana z przychodéw.

Jakie macie zrddta finansowania?
Finansowanie z przychodéw (klienci).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Zysk.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Ukraina, Rosja.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
W kazdym kraju sg osoby amputowane, dlatego pod uwage bierzemy
mozliwos¢ wprowadzenia naszych produktéw na rynek.
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Quantum Innovations
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Spodtka z ograniczonag odpowiedzialnoscig

ww.quantuminnovations.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozpoczelismy realizacje drugiego projektu - nowe urzadzenie dla kar-
diochirurgii.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
4 - wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.
Opdznienie w przeprowadzaniu do$wiadczen na zwierzetach. Czasem
opd&znienia w dostawie odczynnikdw.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Urzadzenia do stosowania w czasie operacji kardiochirurgicznych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

System Heart Sense moze zastgpic elektrody skérne EKG w czasie ope-
racji serca - szybciej i dokfadniej wykrywa niedokrwienie serca.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt majg kupowac szpitale z oddziatami kardiochirurgii. Produkt
jest przeznaczony do wykorzystania w najczesciej wykonywanej ope-
racji serca na $wiecie - pomostowanie tetnic wiericowych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrddta finansowania?
VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Indie, Japonia, Australia i Nowa
Zelandia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Ochrona IP. Rozwiniete osrodki kardiochirurgiczne.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



RemmedVR

Spotka z ograniczonag odpowiedzialnoscig

ww.remmed.vision

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozwinelismy sprzedaz na rynku w Polsce oraz krajach Unii Europej-
skiej. Mamy statych klientdw korzystajgcych z naszej ustugi. Rozpocze-
lismy wdrozenie naszego rozwigzania w USA.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
8 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Z kwartatu na kwartat zanotowalismy 50% wzrost w sprzedazy nasze-
go rozwigzania oraz zwiekszone zainteresowanie terapig domowa.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, AR/VR, Edukacja.

".@.: Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Telemedyczna platforma do zdalnych ustug rehabilitacyjnych i dia-
gnostycznych w VR. Na zestaw terapeutyczny sktada sie: oprogramo-
wanie — zestaw angazujacych ¢wiczen wzrokowych w formie gier te-
rapeutycznych w VR, panel sterowania do zdalnego monitorowania,
kontroli postepdw i regulacji terapii, oraz sprzet — pierwszy i jedyny
na swiecie, certyfikowany medycznie headset VR, wyposazony w eye-
-tracking, 6DOF hand-tracking.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Dzieki rozwigzaniu RemmedVR rodzice nie muszg dojezdza¢ do gabi-
netu kilka razy w tygodniu, lekarze — po raz pierwszy w historii — moga
prowadzi¢ domowa terapie na podstawie obiektywnych danych,
a mtodzi pacjenci moga grac we wciggajace gry zamiast wykonywac
niezrozumiate ¢wiczenia.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Przewaga ustugi RemmedVR nad konkurencja: mozliwos¢ w petni
zdalnego leczenia wad wzroku, udostepnienie catego programu te-
rapeutycznego do uzytku domowego pod petng kontrolg terapeuty,
certyfikacja catego rozwigzania (sprzetu i oprogramowania), brak
kosztéw poczatkowych, ktére nalezy pokryc z gory — kliniki/terapeuci
ptaca tylko wtedy, gdy pacjent korzysta z terapii, kliniki nie ponosza
zadnych kosztow implementacji rozwigzania RemmedVR dzieki rozli-
czeniu abonamentowemu. Pacjenci korzystajacy z terapii codziennie
w domu wylecza sie 2—-4 razy szybciej, niz stosujac terapie stacjonarng
w klinice 1-2 razy w tygodniu. Terapia jest $rednio 2 razy taisza niz
standardowa terapia wzroku i 4 razy tansza, niz terapia Vivid Vision. Te-
rapeuci obstuza zdalnie 4-6 razy wiecej pacjentéw niz stacjonarnie,
zwiekszajac tym samym przychody.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

RemmedVR dostarcza system oraz zestaw do klientéw biznesowych
(B2B), docierajac obecnie do wyspecjalizowanych gabinetéw terapii
wzroku. W ten sposéb z produktu korzystaja w gtéwnej mierze oku-
lisci oraz ortoptysci (tzw. rehabilitanci wzroku). Caty proces przebiega
nastepujaco: placéwka medyczna zamiast leczy¢ pacjentéw w gabi-
necie, zamawia system dla pacjenta, kalibruje gogle zdalnie i ustawia
¢wiczenia w wirtualnej rzeczywistosci. W ten sposéb cata terapia moze
odbywac sie w domu, przy jednoczesnym zapewnieniu jej petnej sku-
tecznosci. Koszt catej ustugi dla kliniki odbywa sie na zasadzie abona-
mentu.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.

Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujace, Ak-
celeratory, Inkubatory.
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RemmedVR

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

] g Finanse 7

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
10 mln zt-20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, VC kra-
jowe, VC zagraniczne, Programy Inkubacyjne, Akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?

Tak, przeprowadzilismy pierwsze testy komercyjne w pilotazowych kli-
nikach w USA i rozpoczynamy komercjalizacje od 04.2021.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA, Indie.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Liczba specjalistow terapii widzenia oraz stopien technologicznego
Zaawansowania terapii.

1 5 é in Healthcare
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RESONNEZ®

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://resonnez.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
9 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Przez pandemie COVID-19 bylismy niejako zmuszeni zwrdci¢ sie w
strone rynku polskiego. Wczesniej bylismy zorientowani na zagranicz-
nych klientéw. Przeglad polskiego rynku radiologicznego sprawit, ze
szybko zauwazylismy nowe nisze, ktére z fatwoscia zajelismy.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Platforma internetowa (marketplace), Edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Tworzymy niezalezny portal radiologiapolska.pl. Jestesmy najprezniej
rozwijajaca sie spotecznosci lekarzy i elektroradiologdw skupiong wo-
kot radiologii. Szkolimy, taczymy i integrujemy srodowisko radiologicz-
ne i elektroradiologiczne, wykorzystujac do tego celu nowe media.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Tworzymy nowe przestrzenie do zacie$niania wspotpracy medykdw.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

®

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Platnos¢ jednorazowa, uzytkownikiem jest lekarz, elektroradiolog lub
student.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Uczelnie wyzsze.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Przychdéd oraz stale rosnaca liczba medykow zainteresowanych radio-
logig w naszej bazie.

@% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Bliskos¢ kulturowa.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.rsqtechnologies.com

RSQ Technologies

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Whptyw pandemii byt niewielki - najwiekszym minusem byta ograni-
czona dziatalnos¢ fizjoterapeutow w pewnym momencie.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Robotyka, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machi-
ne learning, AR/VR, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

RSQ Physio - aplikacja do prowadzenia dokumentacji medycznej dla
fizjoterapeutow.

RSQ Doctor - aplikacja do prowadzenia dokumentacji medycznej dla
lekarzy.

RSQ Clinic - aplikacja do prowadzenia administracji w placéwkach me-
dycznych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

RSQ Physio i RSQ Doctor skracajg czas potrzebny na uzupetnianie do-
kumentacji medycznej. Dane medyczne pacjentow przechowywane
sa W jednym z najbezpieczniejszych data center w Europie (beyond.pl).
Aplikacje sg na biezaco aktualizowane w stosunku do zmian prawnych
i administracyjnych. W ten sposéb zapewniamy uzytkownikom naszych
aplikacji catkowite bezpieczeristwo danych oraz pewnos¢, ze wypetniaja
dokumentacje medyczng zgodnie z obowiazujgcym prawem.
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experience health

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nabywcami naszych produktow sg fizjoterapeuci oraz lekarze, prowa-
dzacy zaréwno jednoosobowe gabinety jak i wieksze placowki leczni-
cze (naszym klientem jest Rehasport Clinic). Nasze produkty sg sprze-
dawane w modelu subskrypcyjnym (comiesiecznej optaty).

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, Prywat-
ni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), Prywatni inwestorzy
(osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA, Indie.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Przede wszystkim rozmiar rynku oraz jego zagospodarowanie.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Rytme

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.rytme.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 — wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
Na tym etapie pandemia nie ma wiekszego wptywu.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu, ktdra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Tool IT - samodzielna aplikacja IT.

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Aplikacja wspomagajgca pacjentdw w realizacji zalecen lekarskich
oraz modyfikacji stylu zycia.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Zaangazowanie zespotu medycznego, evidence based medicine, po-
taczenie edukacji z narzedziami do zastosowania zmiany.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt przeznaczony jest dla pacjentéw indywidualnych, oferta
bedzie tez skierowana do firm, ktére chciatby oferowac rozwigzanie
w formie benefitu dla pracownikéw oraz do korporacji medycznych,
ktére chcg wykorzystac rozwigzanie dla swoich pacjentéw.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Akceleratory, Inkubatory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
To jeszcze nie ten etap rozwoju produktu.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Produkt bedzie dostepny w wersjach jezykowych, otwarty dostep.
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Saventic Health

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.saventic.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozwinelismy nowe algorytmy, zwiekszona liczba wdrozen, generuje-
my przychody oraz uzupetilismy nasz model biznesowy, ktéry aktual-
nie odpowiada idealnie na zapotrzebowanie rynkowe.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Sektor ochrony zdrowia jest obecnie bardziej otwarty na wdrazanie
nowych technologii.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Pharma/Suplementy diety, Telemedycyna, Al/machine learning, Dane
medyczne, Badania laboratoryjne, Udzielanie swiadczen zdrowotnych
(profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Algorytmy sztucznej inteligencji wspierajace lekarzy w diagnostyce
choréb rzadkich.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.
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Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Koncentrujemy sie na rynku diagnostyki chordb rzadkich, podczas gdy
wiele firm, takich jak nasza, koncentruje sie na typowych chorobach,
takich jak niewydolnos¢ serca, cukrzyca czy onkologia. Zdecydowali-
smy sie na duzg specjalizacje. Nasi konkurenci w przestrzeni choréb
rzadkich koncentruja sie na systemie opartym na regufach, ktéry jest
mniej skuteczny, tj. ma nizsza czutos¢ i specyficznose. Nasz cel jestinny.
Po pierwsze, koncentrujemy sie na algorytmach sztucznej inteligengji
(uczenie nadzorowane) w oparciu o zbiory danych historycznych (pa-
cjenci z chorobami i bez). Po drugie, wykorzystujemy catg dokumen-
tacje medyczna pacjentow, czyli nie tylko objawy, ale takze badania,
laboratoryjne wyniki, wyniki diagnostyki obrazowej, przepisane leki,
choroby towarzyszace (cata dokumentacja medyczna).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Nasz model biznesowy opiera sie na dwdch typach klientéw: (i) swiad-
czeniodawcy zainteresowani wczesnym diagnozowaniem pacjentdw
z chorobami rzadkimi w celu zaoszczedzenia kosztéw, zaréwno tych
zwigzanych z diagnoza, jak i leczeniem (im wczedniej diagnoza, tym
tanisze leczenie), (i) firmach farmaceutycznych zainteresowanych two-
rzeniem nowych lekdw na choroby rzadkie oraz badaniami klinicznymi.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zroédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, VC krajowe, Wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Saventic Health

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba przeanalizowanych danych medycznych (pacjentow).

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
USA.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Forma finansowania ochrony zdrowia oraz nacisk na efektywnos¢
i 0szczednosci.
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SDS Optic

Spotka akcyjna

ww.sdsoptic.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
5 — wptyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Nastapity opdznienia w procesie badan klinicznych.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci, aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices.

".@:' Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Mikrosonda swiattowodowa do diagnostyki nowotwordw piersi.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wykonujemy badania w czasie rzeczywistym (in vivo). Wynik jest nu-
meryczny, brak pobierania tkanki nowotworowej.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Nie.
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Lifesaving Innovations

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytucje Badawcze, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, Prywat-
ni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?
Wielko$¢ rynku medycznego.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



SensDx

Spodtka akcyjna

ww.sensdx.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
Pandemia rozbita cze$¢ plandw oraz harmonogramy, a takze zmienita
rynek.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Szybkie testy diagnostyczne réznych biomarkeréw biatkowych.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Wyréznia nas trafnos¢, szybkosc i prostota obstugi.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.
Wykorzystujemy model Razor-Razorblade.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansu-
jace, Regulatorzy.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, Inni inwestorzy (np. inwestorzy
branzowi).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychoéd ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Plan i mozliwos¢ tatwiejszego wejscia na dany rynek przez uwarunko-
wania danego kraju.
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SiDLY

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://sidly.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?

Koronawirus spowodowat, ze branza medyczna jest bardziej chetna
do wdrazania rozwigzan cyfrowych, zdalnych. Dzieki tej zmianie roz-
winelismy mocno swojg obecnos$¢ w segmencie szpitalnym, gdzie
opaski wykorzystywane sg jako system przyzywowy, system do po-
gladowego mierzenia parametrow zyciowych. Rok 2020 to takze rok
otworzenia sie na rynek indywidualny i rozpoczecia bezposredniej
sprzedazy internetowej w segmencie B2C.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid-19 na twdj biznes.

Koronawirus spowodowat, ze branza medyczna jest bardziej chetna
do wdrazania rozwiazan cyfrowych, zdalnych. Kilka szpitali wykorzy-
stato nasze rozwigzanie aby usprawnic¢ opieke nad pacjentami.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Opaska telemedyczna oraz system telemedyczny do zdalnej opieki nad
uzytkownikami opaski. Oferujemy tez ustuge teleopieki - a wiec moni-
torowania uzytkownikdw opaski 24/7 przez ratownikdw w telecentrum.

Informacje o rozwigzaniu
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SioLY

hitech for your health

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Ustuga teleopieki swiadczona przez profesjonalny personel w telecen-
trum, certyfikacja, produkcja w Polsce, tadowanie indukcyjne.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-

jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Trzy segmenty w ktérych dziata SiDLY:

1. Rynek samorzadowy / instytucjonalny.
Samorzady lub fundacje kupujg opaski wraz z ustugg teleopieki do
opieki nad mieszkar\cami, seniorami lub innymi grupami oséb. Uzyt-
kownicy dostajg opaske, jesli zostang zakwalifikowani do programu.

2. Rynek szpitalny.
Szpitale kupuja opaski wraz z systemem telemedycznym (bez te-
leopieki) jako nowoczesny system przyzywowy, geolokalizacyjny
oraz pozwalajacy na pogladowe mierzenie funkgji zyciowych.

3. Rynekindywidualny.
Sprzedaz bezposrednia do klienta indywidualnego opaski wraz
z ustuga teleopieki. W ramach rozwoju tego segmentu nawigzuje-
my wspotprace z ubezpieczycielami, firmami oferujgcymi benefi-
ty pracownicze itp.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
10 mln zt-20 min zt.

Jakie macie zroédta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Prywatni inwestorzy (osoby prywatne), VC krajowe, przychody
ze sprzedazy.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



SiDLY

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Zwiekszenie przychodu a co za tym idzie- wiecej Klientdw.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychéd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy. @

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?

Dojrzatos¢ systemu zdrowia, znajomos¢ podobnych rozwigzan tele-
medycznych, zasobno$¢ typowego klienta, fatwos¢ w zaistnieniu na
rynku, wielkos¢ rynku.
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SmartCare.Network

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Dodanie do oferty nowego produktu: Kamizelki oscylacyjnej do dre-
nazu droég oddechowych.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 — wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.
Lockdowny spowodowaty problemy z dostawg podzespotéw do bu-
dowy urzadzen.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
System Monitorowania Niemowlat i Dzieci (termometr, SPO2 oraz sta-
Cja bazowa).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jako jedyni posiadamy system termometr oraz SP02 dla dzieci, ktére
tacza sie do dedykowanej bazy, co umozliwia przesytanie danych do
systemow zewnetrznych w szpitalach.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownikiem jest Pacjent. Pfaci Szpital. Ptatnos¢ jednorazowa plus
subskrypcja.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje
Szpitale.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Kraje znajdujace sie w UE.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Spotka z ograniczong odpowiedzialnosciag

ww.smarterdiagnostics.com

Smarter Diagnostics

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
3 - wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Brak jakichkolwiek wydarzen powoduje ograniczone mozliwosci ne-
tworkingu, co jest kluczowe na etapie rozwoju mtodego startupu
i pozyskiwania inwestorow oraz wczesnych klientdw. Liczylismy tez na
realizacje pilotazy badan przesiewowych w prewencji urazéw sciegna
Achillesa w oparciu o duze imprezy biegowe (np. maratony), ktére nie-
stety sie nie odbywaja.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢, nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientéw).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Al/machine learning, obrazowanie medyczne i radiologia.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

SmarterAchillesMRI - oprogramowanie Al do automatycznej oceny wy-
branych parametréw stanu $ciegna Achillesa w obrazowaniu Rezonan-
su Magnetycznego. Na podstawie prostej sekwencji obrazowej ocenia
w sposéb ustrukturyzowany morfologie sciegna i okalajgcych tkanek.
Mozewspieracradiologaw procesie opisubadaniaobrazowegosciegna
lubstawuskokowego, lubstanowi¢bazedoustugbadar przesiewowych
i monitorowania stanu zdrowia, a takze ilosciowej walidacji leczenia.
Oprogramowanie dziata w modelu SaaS i moze by¢ wedle potrzeb
klienta wdrozone w chmurze lub lokalnie.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Obecnie stosowana jest tylko subiektywna opisowa ocena radiologa
petnego (30-60 min) badania RM. Nasze rozwigzanie zapewnia auto-
matyczng, powtarzalng, ustrukturyzowang i ilosciowa ocene. Wyni-
ki badan pokazujg liczbowo odchylenie od normy oraz zapewniaja
poréwnywalnos¢. Dodatkowo skraca czas opisu badania w zakresie
oceny podstawowych parametréw morfologicznych $ciegna Achil-
lesa. Pozwala tez znaczaco skroci¢ czas akwizycji danych bazujac na
szybkiej sekwencji gradientowej T2* (~3-5 min akwizycji), co otwiera
mozliwosci badan przesiewowych i zwieksza dostepnos¢ badar RM.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Planujemy model wdrozenia zaktadajacy integracje oprogramowania
z istniejacymi platformami RIS/PACS czy Al Marketplace. Koricowym
odbiorcg s3 placowki obrazowe RM oraz pracownie teleradiologii.
Posrednio kliniki ortopedii i medycyny sportowej. Dwa gtéwne seg-
menty wdrozenia to radiologia i sport. W radiologii koncowym uzyt-
kownikiem jest lekarz radiolog wykonujacy opis badania RM $ciegna
Achillesa lub stawu skokowego. W sporcie koricowym odbiorcg ustugi
szybkiego badania z automatycznym raportowaniem jest konsument,
osoba zdrowa i aktywna fizycznie.

W wiekszosci planowanych modeli wdrozenia opfate za przetwo-
rzenie badania ponosi placéwka obrazowania medycznego lub
konsument korzystajacy z ustugi diagnostycznej lub przesiewowej.
Zaktadamy 5 strumieni finansowania:

W modelu badan przesiewowych B2B2C oferta dla konsumentéw
oparta jest o software SmD i aparature RM placéweki. Pfaci konsument,
spotka i placowka obrazowania dzielg przychod.

W modelu monitorowania sportowcéw zawodowych ustuga prze-
siewowg wzbogacona jest o warstwe analityczng. Oferta dla klubow
sportowych oparta jest o wspétprace SmD i placdwki obrazowej. Placi
klub sportowy, spdtka i placdwka obrazowania dzielg przychdéd.

W modelu narzedzia wsparcia radiologa jednostka sprzedazowg jest
wygenerowanie oceny pojedynczego badania. We wdrozeniu bez-
posrednim u klienta jest to relacja bezposrednia B2B. Paci placowka
obrazowania / klinika.

Analogicznie do pkt. 3). We wdrozZeniu za posrednictwem Al Market-
place jest to relacja posrednia B2B2B. Ptaci placowka obrazowania /
klinika, marketplace pobiera prowizje.
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Smarter Diagnostics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

W modelu wspdtpracy strategicznej z duzym dostawca rozwigzan ra-

diologicznych B2B2B bezposrednim klientem jest dostawca/integra- 7
tor. Koricowy klient - placdwka obrazowania/klinika pfaci dostawcy,
dostawca ptaci SmD w wybranym modelu.

Horyzontalnie do strumieni finansowania zaktadamy modele:
Pay-per-use, czyli optat za kazde przetworzone w modelu Saa$ bada-
nie obrazowe,

Subskrypcja, czyli mozliwos¢ wykupienia pakietéw ilosciowych lub
czasowych,

Licencje, czyli mozliwos¢ wytacznosci na wybrany fragment rynku.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 100.000 zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping) + $wiadczenia publiczne
(np. akceleracja).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Liczba badan przetworzonych w pilotazach i pozyskanych na potrze-
by Al.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy, Szwajcaria.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Otwarto$¢ na innowacje Al. Skala potrzeb (liczba wykonywanych ba-
dan vs. dostepnos¢ radiologow). tatwos¢ nawigzania kontaktow.
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SmartMedics

Spoditka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.smartmedics.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Przede wszystkim ekspansja zespotu, przeniesienie siedziby spétki do
miejsca z odpowiednig halg produkcyjng. W trakcje pandemii uzy-
skalismy kontrakt z globalnym liderem, ktéry produkuje urzadzenia
medyczne - umozliwito to dalszy rozwdj spotki i obecnie jestesmy ich
producentem kontraktowym.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Zaobserwowalismy znaczne zwigkszenie zainteresowania w obszarze
monitorowania pacjenta zdalnie, poprzez fakt, ze pacjent nie chce lub
nie moze przyjs¢ do szpitala osobiscie. Widzimy rosngce przekonanie,
ze konsultacja na zywo nie zawsze jest wymagana i istniejg rozwigza-
nia zdalne oraz telemedyczne, ktére utatwiajg diagnoze oraz zapew-
niajg oszczednos¢ czasu i pieniedzy dla pacjenta.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning, Dane medycz-
ne, Rehabilitacja.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Smart Medics

".@:' Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Innowacyjny system SmartMedics to efekt pracy zespotu mtodych
polskich naukowcow, inzynierdw i lekarzy, ekspertéw od spraw regu-
lacyjnych fgczacych doswiadczenie naukowe z praktycznym podej-
sciem wdrozeniowym w zakresie innowacji medycznych.

Produkt firmy to zestaw 18-odprowadzeniowego Patcha EKG zinte-
growanego z bezprzewodowym modutem EKG i dedykowang aplika-
cjg mobilng. Unikalny Patch zawiera w sobie wszystkie niezbedne do
wykonania EKG elektrody, co stanowi znaczace utatwienie przy wyko-
nywaniu jednego z najbardziej podstawowych i powszechnie stoso-
wanych badan medycznych. Jest to szczegdlnie istotne, biorac pod
uwage, ze jak pokazujg dane, jedynie 49% pielegniarek i 16% lekarzy
potrafi poprawnie wykona¢ badanie EKG.

Innowacja SmartMedics sprawia, ze dzieki zintegrowaniu wszystkich
elektrod w jeden Patch mozliwe jest proste i szybkie (okoto 15 sekund)
umieszczenie go na ciele pacjenta, przy jednoczesnym zmniejszeniu
ryzyka btednego rozmieszczenia elektrod. Produkt SmartMedics wy-
roznia kilka unikalnych funkcjonalnosci: catkowity brak kabli, transpa-
rentnos¢ dla promieni rentgenowskich, a takze wysoka rozciggliwos¢
- Co sprawia, ze jest to produkt unikalny w skali globalnej.

System elektrod SmartMedics docelowo moze by¢ takze wykorzysty-
wany do realizacji badan Holtera, czy préb wysitkowych (cardiac stress
test). Dodatkowo, w przysztosci system bedzie zintegrowany z mobilng
aplikacja, dzieki ktérej mozliwe bedzie state monitorowanie wynikdw
zdrowotnych oraz np. konsultacje z lekarzem online. System posiada
takze mozliwosci zastosowania w rozwigzaniach dla pacjentéw prze-
chodzacych rehabilitacje oraz telerehabilitacje kardiologiczna. Pacjent
po zawale nie bedzie musiat codziennie przez 2-3 tygodnie stawiac sie
w szpitalu (tak jest obecnie). Dzieki systemowi SmartMedics lekarz be-
dzie mégt wydawac zalecenia treningowe poprzez aplikacje i zdalnie
monitorowac postepy rehabilitacji.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Patch SmartMedics to rewolucja z perspektywy pacjenta. Po
pierwsze, brak kabli znaczaco zwiekszy komfort badania EKG,
a takze sprawi, ze elektrody nie beda sie przesuwa¢, bo beda
umieszczone w jednym Patchu. Pozwoli to zaréwno na komfor-

in Healthcare

169



SmartMedics

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

towe wykonanie badania EKG w szpitalu, jak réwniez codzien-
ng aktywnos$¢ np. przy badaniu Holtera lub telerehabilitacji kar-
diologicznej. To znaczaca przewaga nad istniejacg konkurencja.
Po drugie, technologia firmy SmartMedics nie powoduje zadnych
podraznien skory i jest catkowicie bezpieczna dla pacjenta, co jest
szczegolnie istotne przy noszeniu elektrody przez dtuzszy czas, np.
24 godziny. Technologia przygotowana przez SmartMedics pozwala
takze znaczaco zmniejszy¢ ryzyko zakazenia pacjenta podczas pobytu
w szpitalu. Wynika to z faktu, ze patch SmartMedics jest bezprzewodo-
wy, tymczasem tradycyjne EKG wykorzystuje wiele kabli, ktére sg no-
$nikiem bakterii, czesto powodujacych szpitalne zakazenia krzyzowe.
Co szczegdlnie istotne w kontekscie produktu SmartMedics, az 20%
atakéw serca nie jest mozliwych do wykrycia przy wykorzystaniu tra-
dycyjnego 12-odprowadzeniowego EKG. Zastosowanie na szeroka
skale systemu opartego o 18-odprowadzeniowe EKG znaczaco utatwi
procedure badania i w konsekwencji przyczyni sie do zwiekszenia wy-
krywalnosci potencjalnych zawatéw serca. Do tej pory na rynku nie
istniejg podobne rozwigzania, ktére umozliwiatyby jednoczesny zapis
wszystkich 18 odprowadzen.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Nie.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy, Instytuty Badawcze, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, Inni in-
westorzy (np. inwestorzy branzowi), VC zagraniczne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychdd ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Polska.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?
Gtownie popyt na nasze produkty oraz konkurencja na rynku (czym
mniej tym lepiej).
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://solvemed.ai

Solvemed Group

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Grupa Solvemed to firma zajmujaca sie oprogramowaniem jako sprze-
tem medycznym. Firma zostata stworzona z mysla o zdalnej wspdtpracy.
Cztonkowie naszego zespotu dziatajg na catym swiecie. Pandemia miata
dla nas jedng pozytywng strone - gdy $wiat znalazt sie w stanie blokady,
wszystkie formy dziatari zwigzanych z akceleracja, zbieraniem funduszy
i wsptpraca zostaty przeniesione do sieci. Nie musielismy by¢ fizycznie
obecni, aby mie¢ dostep do programoéw lub finansowania. Uwazamy
réwniez, ze praca w domu umozliwita wspotprace z profesjonalistami
wyposazonymi w mozliwosci techniczne, poniewaz mieli wiecej czasu
na wspotprace ze startupami. Nadal pracujemy online, szybko rozwijajac
zespot i firme. Covid uczynit to nowa normalnoscia!

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu, ktéra posiada wy-
starczajaco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klien-
téw i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, Al/machine learning.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Silnik Neuroscience Al.
Solvemed opracowuje neurobiologiczng sztuczng inteligencje specja-
lizujgca sie w odkrywaniu i analizie biomarkeréw ocznych, aby stwo-

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Solvemed
group

rzy¢ pierwsze na $wiecie narzedzie do diagnozowania, monitorowa-
nia i stratyfikacji pacjentéw neurodegeneracyjnych, ze szczegdlnym
naciskiem na chorobe Parkinsona. Koncentrujgc sie na dynamicznej
pupilometrii i mrugajacych danych wzorcowych, obecnie rozszerzamy
nasze repozytoria i analizy oparte na sztucznej inteligencji o inne bio-
markery wazne w neurologii i okulistyce, takie jak optyczna tomografia
koherentna, wrazliwo$¢ na kontrast, subtelne ruchy powiek, sledzenie
punktu spojrzenia, miedzy innymi.
Oprocz analizy wykorzystujacej sztuczng inteligencje udostepniamy
zbiér biomarkeréw ocznych poprzez digitalizacje standardowych na-
rzedzi okulistycznych, z gtéwnym naciskiem na pupilometrie. W ostat-
nim dziesiecioleciu Zrenometry staty sie uznanymi nieinwazyjnymi na-
rzedziami ilosciowymi, wspomagajacymi diagnostyke i postepowanie
kliniczne w szerokim zakresie schorzen klinicznych, zwtaszcza w neu-
rookulistyce. Najwiekszym wyzwaniem jest opracowanie:

a) obnizenie kosztéw i zwiekszenie szybkosci pomiaréw pupilome-
trycznych w celu umoZzliwienia gromadzenia danych na duzg ska-
le zduzg precyzja,

b) opracowanie czutych i specyficznych algorytmoéw przekfadaja-
cych dane liczbowe na istotne klinicznie spostrzezenia (nikt przed
nami nie wdrozyt Al do takich danych w kontekscie zaburzen neu-
rodegeneracyjnych).

Aby sprosta¢ tym wyzwaniom, opracowalismy wyspecjalizowang
aplikacje mobilng, ktéra stymuluje oczy pacjenta oraz przechwy-
tuje i przesyta wideo do naszej w petni zintegrowanej bazy danych
w chmurze i zapewnia wstepng analize w mniej niz minute. Filmy
z obojga oczu mozna zarejestrowad w jednym pomiarze za pomoca
tylnego lub przedniego aparatu telefonu. Gdy uzywana jest kame-
ra przednia, ekran telefonu moze by¢ uzywany do ciagtej stymulagji
i/ lub do wyswietlania dodatkowych wskazowek dla pacjenta i / lub
do dodatkowych typéw bodzcéw, takich jak rézne dtugosci fali $wiatta
i testy $ledzenia wzroku. Natomiast kamera tylna moze by¢ uzywana
w mniej znormalizowanych warunkach pomiarowych (np. poza klinikg
lub domem pacjenta), na przyktad na boisku pitkarskim w celu szyb-
kiego wykrywania wstrzasu mézgu.

Platforma badan klinicznych.

Oprocz naszych mozliwosci diagnostycznych i (zdalnego) monitoro-
wania, wykorzystujemy nasze zestawy danych biomarkeréw i zastrze-
zonga analize sztucznej inteligendji, aby wspierac kliniczne opracowy-
wanie nowych lekéw. Nasze przechwytywanie danych za pomoca
smartfondw i zintegrowana baza danych umozliwiaja nowatorskie
tryby badan, w tym gromadzenie danych w domu i monitorowa-
nie pacjentow. Co wiecej, nasze wczesne i dokfadne wykrywanie
PD zwieksza rekrutacje pacjentow do badan PD, podczas gdy nasze
biomarkery moga stuzyc¢ jako nowe znaczace punkty koricowe bada-
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Solvemed Group

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

nia. Co najwazniejsze, dzieki naszej analizie danych ocznych mozemy
podzieli¢ kohorty pacjentéw na straty w celu zidentyfikowania pod-
grup pacjentéw, ktérzy pozytywnie reagujg na terapie eksperymen-
talne, aby zmaksymalizowa¢ szanse na zatwierdzenie nowych lekéw.
W zwigzku z tym nasz system moze dziata¢ jako pomoc diagnostycz-
na, zapewniajac lekarzom spersonalizowane interwencje medyczne.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Rozlegte mozliwosci analityczne ML dla zastosowan stratyfikacji pacjen-
téw - wychodzimy poza diagnostyke i motoryzacje choréb, i zebralismy
najlepsze talenty ML i data science, a takze nawigzalismy relacje branzo-
we w celu opracowania mozliwosci analizy danych z badan klinicznych.
Zgtoszenie patentowe zabezpieczajace sposéb przetwarzania danych
pupilometrycznych dla schorzer uktadu cholinergicznego. Obecnie
jestesmy w trakcie skfadania dwdéch kolejnych patentdw dotyczacych
przechwytywania danych przez smartfony z nowych cyfrowych bio-
markeréw ocznych w neurologii.

Obszerne repozytoria danych oczu dzieki (wyfacznej) umowie o udostep-
nianiu danych z UCL Hospitals i umowie o udostepnianiu danych z Oxford
University. Zbiory danych obejmujg dane z pupilometrii z 7 lat oraz moz-
liwos¢ gromadzenia danych prospektywnych generowanych w ramach
codziennej praktyki klinicznej wspdtpracujacych neurookulistéw.
Ponadto, obecnie budujemy unikalng i obszerng baze danych okuli-
stycznych, faczacg miedzy innymi szereg biomarkerdw, odruch $wiatta
Zrenicy, optyczng koherentna tomografie, mruganie, wrazliwos¢ na
kontrast, subtelne ruchy powiek, ruchy punktéw spojrzenia.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Pracujemy nad tym.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), VC zagranicz-
ne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?

Tak.
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Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtéw-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Sytuacja geopolityczna sprzyjajaca rozwojowi MedTech i HealthAl,
dziatalnos¢ badawczo-rozwojowa i mozliwosci adaptacji technologii
systemu ochrony zdrowia w kraju, obecnos¢ czotowych klinicystow
i KOL w neurologii i neurookulistyce, rosnacy krajobraz finansowania
z obfitoscig dziafalnosci VC i PE, obecnos¢ ekosystemdw big pharma,
big tech, biotech i medtech dla szybkiego rozwoju produktow.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



StethoMe

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://stethome.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brate$ udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
W ciggu ostatniego roku firma StethoMe zmienita strategie skupiajac
sie gtéwnie na rynku B2C, dla ktérego oferowany jest produkt Stetho-
Me, wspomagajacy proces monitorowania choréb przewlektych ukia-
du oddechowego z naciskiem na kontrole zaostrzen astmy u dzieci.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
8 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid-19 na twdj biznes.

Epidemia Covid-19 niewatpliwie stanowi wyzwanie dla kazdego biz-
nesu jednak z uwagi na nasza specyfike, jako wyrobu medycznego
dziatajgcego w zakresie telemedycyny i zdalnego monitorowania,
a takze pulmonologii, Covid-19 przyczynit sie do zdecydowanego
zwiekszenia widocznosci Spoétki w oczach klientéw bezposrednich, a
takze $wiadczeniodawcodw czy strony publicznej.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning.

".@:' Informacje o rozwigzaniu

MIE
.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

StethoMe® to pierwszy system wykrywajacy nieprawidtowosci w uktadzie
oddechowym, ktéry opiera sie na medycznych algorytmach wspotpra-
cujgcych z bezprzewodowym stetoskopem oraz dedykowang aplikacja.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

() StethoMe’

Rozwigzanie stuzy do zdalnego monitorowania i prowadzenia pacjen-
téw z chorobami przewlektymi uktadu oddechowego ze szczegdlnym
uwzglednieniem populacji chorujacej na astme. Dzieki wykorzystaniu
unikalnych technologii zapewniajacych kontrole jakosci badania, Stetho-
Me® moze byc¢ uzywane przez pacjentéw w warunkach domowych. Ana-
lizowane parametry zmieniajg swoje wartosci w momencie wystapienia
lub zaostrzenia sie choroby Pofaczenie stetoskopu StethoMe® z algoryt-
mami Al umozliwia wykonanie badania ostuchowego, nagranie dzwie-
kow i ich dokfadng analize. Wynik badania generowany przez modut Al
w chmurze widoczny jest natychmiast dla pacjenta. Jednoczesnie catos¢
badania trafia do platformy gdzie moze przeanalizowac go lekarz.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Urzadzenie i algorytmy sztucznej inteligencji otrzymaty certyfikat me-
dyczny klasy lla w UE. Jest to obecnie jedyny certyfikowany system
z dedykowanymi algorytmami sztucznej inteligencji do diagnostyki
patologii uktadu oddechowego na $wiecie. Wartos¢ kliniczna potwier-
dzona zostata w licznych badaniach i publikacjach naukowych z zakre-
su medycyny i technologii. StethoMe Al pozwala o 29% precyzyjniej
wykrywac patologiczne dZzwieki powodowane przez infekcje uktadu
oddechowego, astme i tym podobne. System poprzez komplekso-
wos¢ pomiaréw jako jedyny pozwala na klasyfikacje zaostrzen astmy
zgodnie z wytycznymi GINA (Global Initiative for Asthma).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Rozwiazanie dedykowane jest do rynku klienta indywidualnego, ktéry
ma mozliwo$¢ nabycia rozwigzania StethoMe w modelu subskrypcyj-
nym na okres 12 miesiecy badZ 24 miesiecy. Klient moze samodzielnie
naby¢ rozwigzanie na stronie StethoMe. Rozwigzanie jest rowniez do-
stepne dla podmiotéw leczniczych i Swiadczeniodawcow.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Inwestorzy.
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StethoMe

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

\ '

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, Granty z funduszy europejskich, Pry-

watni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), VC krajowe, VC
zagraniczne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Spotka szykuje sie do dalszej komercjalizacji produktu w UE, rozpo-

czynajac od sprzedazy rozwigzania dla klientéw indywidualnych we
Francji, Wielkiej Brytanii i we Wtoszech.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Czestos¢ wystepowania astmy w populadji, status zaawansowania
rynku opieki zdrowotnej pod katem adopgji rozwigzan e-zdrowia, stan
rozwigzan prawnych w obszarze telemedycyny, model funkcjonowa-
nia i finansowania publicznych swiadczen opieki zdrowotnej.
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Sygnis Bio Technologies

Spotka z ograniczong odpowiedzialnosciag

ttps://sygnis.pl/bio/pl/homepagepl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozszerzenie oferty, powiekszenie zespotu, wzrost sprzedazy i obro-
téw, pozyskanie nowych partneréw biznesowych.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

Przeniesienie komunikadji z Klientami do sfery online, rozpoczecie cyklu
webinaréw, otwarcie sie nowych mozliwosci produkcyjnych, a takze no-
wych koncepcji na zapotrzebowanie produktowe w kraju i za granica.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, Medical devices, Robotyka, Al/machine learning, AR/
VR, sprzet laboratoryjny.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Sprzet laboratoryjny, sprzet biotechnologiczny, mikroskopia przy-
zyciowa, holotomografia, inzynieria tkankowa, izolacja egzosomdw,
oprogramowanie Al do obrazowania mikroskopowego.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Jestesmy jedynym dystrybutorem firmy Cellink na Europe Srodkowo-
-Wschodnig, posiadamy jeden z najbardziej rozwinietych parkéw ma-
szynowych do technologii addytywnych w Polsce, a takze bierzemy
udziat w czotowych projektach R&D w kraju.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Pfatnos¢ jednorazowa oraz opieka posprzedazowa. Koncowym uzyt-
kownikiem sg pracownicy laboratoriow.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujace, Inku-
batory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Firma jest samowystarczalna pod kgtem finansowym.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychdd ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Chiny.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Przede wszystkim potencjat sprzedazowy i prostota w logistyce.

in Healthcare

175



TakesCare

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.takes-care.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Telemedycyna pozostaje jednym z najszybciej rozwijajacych sie sek-
torow opieki zdrowotnej. Dzieki ,cyfrowym pacjentom’, ktérzy natu-
ralnie i komfortowo przyjeli mozliwos¢ kontaktu z lekarzami online,
a takze globalnej pandemii COVID-19, telemedycyna wzrosta gwat-
townie. Telemedycyna na poczatku byta biznesem Swiadczacym wy-
tacznie ustugi, oferujgc narzedzia do wideokonferencji dostosowane
do medycznych przypadkéw uzycia, ale zasadniczo poréwnywalne
z istniejacymi, ogdlnymi narzedziami do wideokonferencji w pakiecie
ze zintegrowanymi elektronicznymi kartami pacjentéw. Dla TakesCare
czas Covid-19 przynidst potwierdzenie stusznosci naszego podejscia
w obszarze wsparcia pacjentdw, wspdtpracy z partnerami i tworzonej
technologii. W naszej dziatalnosci stawiamy na element edukacyjny,
dlatego w tym zakresie na pewno Covid spowodowat, ze mielismy ufa-
twione zadanie. Z drugiej strony, na rynku pojawito sie duzo nowych
firm oferujacych podobne ustugi, ktorych jakos¢, pozostawia wiele do
zyczenia. Nie chcemy by¢ utozsamiani, z tzw.: fastfoodem ustug tele-
medycznych. Stawiamy na jakos¢ i profesjonalizm. W ujeciu bizneso-
wym mamy state miesieczne przychody, stale rosnaca baze klientow
indywidualnych, jak réwniez klientow biznesowych i partneréw. Tech-
nologicznie rozwijamy nasza platforme o nowe funkcjonalnosci, jak
rowniez ustugi integracyjne z innymi rozwigzaniami w tym szczegol-
nie z urzadzeniami telemedycznymi. Dlatego rok 2021 dla TakesCare
bedzie kolejnym logicznym krokiem integracji wyselekcjonowanego
zespotu lekarzy, ktorzy oferujg konsultacje bezposrednio przez platfor-
my telemedyczne, ktore beda adaptowac wertykalne zintegrowane
podejscie do opieki nad pacjentem obejmujace szereg dziatart na linii
pacjent- opiekun medyczny-specjalisci przed konsultacja online jak
i po jej zakorczeniu. Zapewniajac kompleksowe rozwigzania w kon-
kretnym wskazaniu pacjenta lub dla konkretnego problemu pacjenta.
To ostatnie jest tym, co nazywane jest jako pionowo zintegrowany mi-
cro dostawca lub w skrocie: VIMPRO. Przewaga takiego podejscia po-
lega na wykorzystaniu mocnych stron klasycznej telemedycyny, przy
jednoczesnym przeciwdziataniu stabosciom telemedycyny poprzez
pomysine dodawanie takich funkcji, jak terapia cyfrowa (DTx), opieka
koordynowana, zarzadzanie polityka lekowa w tym lekami na recepte
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(Rx), predefiniowane $ciezki dziatar monitorujacych i prewencyjnych
dla okreslonych grup choréb cywilizacyjnych.

Model VIMPRO ma duzy potencjat marzy w wyniku posiadania ca-
fego faricucha wartosci, w ktérym moga wptywac i optymalizowac
marze na kazdym etapie. Co wiecej, wbudowane mechanizmy zatrzy-
mywania pacjentéw, takie jak regularne kontrole lekarskie z ciagtym
dostosowywaniem leczenia pacjentéw lub ustugi abonamentowe
w zakresie dostarczania produktéw, skutkuja powtarzajacymi sie przy-
chodami i zwielokrotnionymi wartosciami zycia pacjenta. W natural-
ny sposob takie podejscie rozszerza mozliwosci dotarcia do klientow,
dla ktérych kluczowa jest mozliwo$¢ zapewnienie sobie i najblizszym
opieki zdalnej wspieranej przez technologie i dedykowanych opie-
kunéw medycznych. Automatyzacja proceséw, bedzie pozwala¢ na
wdrazanie ustug abonamentowych dostosowanych do okreslonych
grup pacjentow, w krétszym czasie i w rozsgdnej cenie. 2021 to be-
dzie rok dalszego szybkiego rozwoju startupdw, ktore to podejscie juz
majg w swojej ofercie i swojej technologii. Startupow, ktére wiedzg, jak
dotrze¢ do klienta korcowego i partneréw np. operatorow medycz-
nych, ubezpieczycieli, farmacji z ofertg spetniajacg ich oczekiwania.
Dtugoterminowo tylko podejscie VIMPRO wygra wyscig w medycynie
cyfrowej i jej odtamie jakim jest telemedycyna. W TakesCare dziatamy
w tym modelu juz od 2019 roku.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow
i dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace), Dane medyczne,
Udzielanie swiadczen zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, lecze-
nie) jako podmiot leczniczy, Edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Wirtualna opieka medyczna dedykowana dla Ciebie.

Pacjenci i pracownicy stuzby zdrowia otrzymujg w petni cyfrowa ustu-
ge wspdtpracy oraz wirtualng opieke profilaktyczng Jako marketplace
Health / InsurTech tworzymy silng pozycje i doswiadczenie pacjentdw.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



TakesCare

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Chcemy skupi¢ sie na skutecznej profilaktyce, diagnostyce i leczeniu
chorodb przewlektych, infekgji, a takze zdrowia psychicznego.
Troszczymy sie 0 pacjenta na kazdym etapie jego drogi do dobrego
zdrowia. Od umowienia wizyty, poprzez jej przeprowadzenie, otrzy-
manie diagnozy i recepty — do zarezerwowania i odbioru lekdw w ap-
tece, bez kolejki. Dzieki naszemu serwisowi mozliwy jest kontakt ze
specjalistg za pomoca wideokonferendji, czatu czy telefonu. Ponadto
w jednym, bezpiecznym miejscu gromadzona jest historia wizyt i za-
lecenia medyczne, ktére pozwalajg prowadzi¢ profilaktyke zdrowotng
i stale monitorowac stan zdrowia. Naszym flagowym produktem sg
pakiety opieki medycznej na ustugi dostepne wytgcznie online. Leka-
rzom zapewniamy wygodne rozwigzania stuzgce do prowadzenia wir-
tualnego gabinetu. W szybki i bezpieczny sposdb przeprowadzamy
integracje platformy telemedycznej z partnerami biznesowymi.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wyrdzniamy sie w:

1. Strategii dziatania na rynku - jakosci.

2. Model biznesowy - czas wprowadzenia nowych ustug na rynek.
3. Zaadresowanie potrzeb pacjentdw, sukces leczenia.

4. Technologia i funkcjonalnos¢.

Dostepnosci ustugi w modelu FFS i abonamentowym. Wyrdznia nas
przede wszystkim podejscie do opieki zdrowotnej na odlegtos¢ i ho-
listyczne patrzenie na proces dbania o zdrowie pacjentéw. Ustugi,
ktére oferujemy sg adresowane do pacjenta na kazdym etapie dbania
o zdrowie — od profilaktyki prozdrowotnej, przez leczenie i monitorowa-
nie stanu zdrowia, po utrzymanie jego wskaznikéw na odpowiednim
poziomie. Tworzac ustugi, kierujemy sie ich dostepnoscia dla kazdego,
w dowolnym miejscu i czasie, w jakim sie znajduje. Dzieki nowocze-
snym rozwigzaniom technicznym, jesteSmy w stanie w szybki i bez-
pieczny sposéb zaimplementowac nasze rozwiazania dla partneréw
biznesowych. Zwyczajowy czas integracji to 7 dni roboczych, w ktérych
dostarczamy w petni sprawny i gotowy do uzycia system. Dodatkowo
jako pierwsi wprowadzilismy w Polsce pakiety opieki medycznej online,
w ramach ktérych pacjent moze dowolnie skonfigurowac potrzebne
ustugi i jak z klockéw, zbudowac swdj plan na zdrowie. Nie jestesmy
kolejng platformga telemedyczna, dzieki ktérej mozna zdalnie przepro-
wadpzi¢ konsultacje z lekarzem. Dzieki mozliwosciom jakie daje nowo-
czesna technologia w medycynie, budujemy trwate relacje z pacjenta-
mi, ich rodzinami i dbamy o ich zdrowie 24h na dobe oferujac szeroki
wachlarz ustug medycznych. Obnizenie kosztéw po stronie pacjenta,
specjalisty, partnera o min 20%. Zwiekszenie efektywnosci bez utraty ja-
kosci min 30%, Obnizenie kosztow opieki abonamentowej o 15%.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Dziatamy w modelu B2B2C. Zrédtem przychodow firmy jest opfata za
Swiadczone ustugi powiekszona o prowizje pobierana od ustugi te-
lemedycznej przeprowadzonej na platformie w modelu abonamen-
towym i FFS, a takze pfatnos¢ za technologie wykorzystywanga przez
klientéw i partneréw biznesowych.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.

Ubezpieczyciele, Banki, Telco, Placéwki Medyczne, Firmy/Klienci Indy-
widualni.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki whasne zatozyciela (bootstrapping), Akceleratory, przychody ze
Swiadczonych ustug.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?

Przychody, poziom jakosci swiadczonych ustug, ilos¢ uzytkownikow,
ilos¢ partneréw, odnawialne ptatne subskrypcje, marzowosc.

é% Ekspansja zagraniczna
J

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy rozpocza¢ dziatania w 2021 r.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy, Azja, Ameryka $rodkowa i potudnio-
wa, Afryka, Indie, Azja, Hiszpania, Wtochy, Turcja.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Liczebnos¢, jezyk, dojrzatos¢ technologiczna, legislacja.
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Techmo

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://techmo.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw niejednoznaczny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Pandemia uswiadomita istote automatyzacji w biznesie, jednakze ze spad-
kiem obrotéw zmniejszyt sie udziat wydatkdw na innowacje u klienta.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Al/machine learning, Dane medyczne, Udzielanie swiadczen zdrowot-
nych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy, Pre-
diagnostyka, Analiza zdrowia, Analiza mowy.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Narzedzie do prediagnostyki chorob cywilizacyjnych na podstawie
analizy gfosu.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wysoka skutecznos¢ w rozpoznawaniu chorédb (do 85 procent), do-
Swiadczenie w dostarczaniu rozwigzan gtosowych (wiele udanych
wdrozen na rynku krajowym).

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Nie.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt w fazie produkgji, w zamierzeniu sprzedawany w elastycznym
modelu (optata licencyjna za miesiac lub opfata jednorazowa za duze
wdrozenie).

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Uczelnie, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, Wzrost organiczny (finansowa-
nie z przychodéw), Akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy, Hiszpania, Ameryka Potudniowa, Japonia.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Sukces w nabyciu klienta, skalowalnos¢.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Telemedicine

Solutions (Healthly)

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://healthly.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia spowodowata znaczacy wzrost zainteresowania teleme-
dycyng. Coraz wiecej podmiotéw medycznych, lekarzy i specjalistow
medycznych zaczyna wykorzystywac rozwigzania telemedyczne przy
procesie leczenia swoich pacjentéw. Zwieksza sie dzieki temu po-
wszechny dostep do ustug telemedycznych, ktére przed wybuchem
pandemii byty w naszym kraju niszowe. Jednocze$nie znaczaca czes¢
pacjentow zaczeta korzystac z rozwigzan telemedycznych. Przed wy-
buchem pandemii $wiadomos¢ pacjentéw o telemedycynie byta
znikoma, zwiaszcza w naszym kraju. Naszym produktem jest platfor-
ma faczaca pacjentdw z lekarzami i specjalistami medycznymi oraz
umozliwiajaca przeprowadzanie wideo-konsultacji. Znaczaco wzrosto
wiec zainteresowanie naszym produktem. Znaczaco zwiekszyta sie tez
konkurencja na rynku, co wymusito przy$pieszenie pracy nad naszym
rozwigzaniem. Finalnie udato nam sie wprowadzi¢ platforme na rynek
dopiero w lutym tego roku.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientow
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace).

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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@ Informacje o rozwiazaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Healthly to innowacyjne oprogramowanie umozliwiajgce specjalistom
medycznym prace w formie telekonsultacji, a pacjentom na znalezie-
nie i odbycie konsultacji bez koniecznosci wychodzenia zdomu. Nasza
platforma jest dostosowana zardwno dla lekarzy, psychoterapeutdw,
psychologdw, dietetykdw oraz fizjoterapeutdw, jak i pacjentéw w kaz-
dej grupie wiekowej.

Poprzez Healthly zapewniamy gwarancje pfatnosci dla kazdego spe-
cjalisty. Dodatkowa wartoscig dodang dla specjalisty jest mozliwosc
pozyskania nowego klienta poprzez nasza ustuge. Pofgczenia wyko-
nywane przez platforme sg w petni zaszyfrowane, dla zapewnienia
bezpieczenstwa obu stron, a przeptywajace dane znajduja sie tylko
i wytacznie na zabezpieczonych serwerach umiejscowionych w Unii
Europejskiej. Nie ingerujemy w stawki lekarzy, specjalistow lub placé-
wek, ani w ich dostepnosci na platformie.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?
Najwazniejsze przewagi konkurencyjne w wersji MVP:
Automatyzacja oraz gwarancja pfatnosci, dzieki wspodtpracy z Do-
tpay. Nasi klienci nie musza sami integrowac narzedzia do ptatno-
$ci ani obstugiwac dwoch rozwiazan - jednego do telekonsultacji,
a drugiego do ptatnosci.
System ocen oparty na rekomendacjach. Po kazdej wizycie pacjent
ma mozliwos¢ zarekomendowania lekarza, badZ specjaliste medycz-
nego. Lekarze i specjalisci z najwieksza iloscig polecen sg promowani
na platformie. Rezygnacja z standardowego systemu ocen w postaci
komentarzy i skali od 1 do 5 ma na celu uchronienie lekarzy i specjali-
stow medycznych przed nieuczciwymi ocenami, a pacjent nie bedzie
czut sie pokrzywdzony, gdy administrator usunie jego ocene.
System pfatnosci oparty na prowizji - w tym wypadku nasz klient
ponosi koszt korzystania z platformy, gdy sam zarabia. Dzieki temu
moze korzysta¢ z naszej platformy, jednoczesnie wspodtpracujac
Z innymi, nie zwigzujac sie z nami statymi optatami.
Narzedzie do wideorozmoéw bezposrednio na platformie optyma-
lizuje prace specjalisty medycznego oraz pozwala na skuteczniej-
sz forme kontaktu z pacjentem niz telefon czy czat.

in Healthcare

179



Telemedicine Solutions (Healthly)

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

W petnej wersji produktu przewidujemy dodanie réwniez dwoch in-

nowacyjnych funkcji:

- Kartoteka pacjenta - umozliwiajgca dostep do dokumentacji me-
dycznej dla pacjentéw na naszej platformie, bezposrednio z ich
konta oraz mozliwos¢ udostepniana swojej kartoteki lekarzom
i specjalistom na platformie.

Projekt z zakresu telediagnostyki, ktéry zwiekszy zakres mozliwych
do wykonania platformie ustug medycznych o monitoring pacjen-
téw oraz diagnostyke.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Aktualnie model biznesowy opiera sie na prowizji od konsultacji do-
konanych na platformie. Rejestracja na platformie jest bezpfatna dla
pacjentow, jak i lekarzy, specjalistbw medycznych oraz placowek
medycznych. Ptatnos¢ dla pacjentéw pojawia sie dopiero podczas
rezerwadcji wizyty. Natomiast prowizje pobieramy od ustalonej przez
lekarzy, specjalistow medycznych lub placdwki stawki za konsultacje.
Prowizja jest pobierana automatycznie podczas ptatnosci.

Wskaz instytucje, z ktéorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Akceleratory, Inkubatory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 500.000 zt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), Progra-
my Inkubacyjne.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychdd ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.
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é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wielkos¢ rynku telemedycznego oraz konkurencja na danym rynku.

N
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Telemedico

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

wa.telemedi.co

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twdj biznes?
9 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.
Istotnie zwiekszyto sie zapotrzebowanie na telemedycyne - kontakt zdalny
ze spedjalisty, aby bezpiecznie i szybko zabezpieczy¢ potrzeby zdrowotne.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Ustugi dietetyczne, Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning,
Dane medyczne, Badania laboratoryjne, Udzielanie $wiadczer zdrowot-
nych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Zdalne konsultacje lekarskie z lekarzami kilkudziesieciu specjalnosci
lekarskich 24 h/365.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Wiasny bardzo rozbudowany system platformy telemedycznej z wy-
godnymi funkcjonalnosciami dla uzytkownikéw tj. jak Al wspieraja-
ce decyzje terapeutyczne pacjentéw i lekarzy, obstuga globalna we
wszystkich strefach geograficznych, konsultacje w 10 jezykach, zinte-
growane urzadzenia medyczne do diagnostyki zdalnej pacjenta.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Gtownym Klientem sg Klienci firm ubezpieczeniowych w ramach po-
lis zdrowotnych, zyciowych, majatkowych, turystycznych, assistance.
Wspotpracujemy takze z firmami finansowymi i farmaceutycznymi
oraz szeroko rozumianym rynkiem ochrony zdrowia.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Szpitale, Instytucje Finansujace, Regulatorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Powyzej 20 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
VC krajowe, VC zagraniczne, Wzrost organiczny (finansowanie z przy-
chodow), Akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychdd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy, Rosja, Ukraina.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Legislacja, system ubezpieczer zdrowotnych.
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Tixon Care

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.tixoncare.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Duze zainteresowanie ustugami e-zdrowia. Zmiana dojrzatosci i goto-
woSCi pacjentdw na ustugi cyfrowe.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Pharma/Suplementy diety, Telemedycyna, Medical devices, Wearables
- nie wyroby medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Lekoster - Inteligentna platforma do monitorowania lekow w domu i
podrézy.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Unikalnos¢ Lekoster to kompleksowos$¢ w zakresie zarzgdzania i ochro-
ny lekéw w domu. Bedzie wsparciem postepujacego procesu cyfryza-
¢ji wdrazanej aktualnie w Polsce opieki farmaceutycznej, szczegdlnie
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w zakresie monitorowania oraz podnoszenia efektywnosci dawko-
wania lekdw. Lekoster pozwoli podnies¢ jakos¢ leczenia w domu.
Ograniczy problem spadku jakosci lekéw i ich niekorzystnego dziata-
nia, wynikajgcego z niewtasciwego przechowywania w niezgodnych
z wytycznymi warunkach jak m.in wysokie temperatury. Monitorowa-
nie dostepu do lekdéw podniesie bezpieczeristwo i ograniczy zatrucia
dzieci lekami oraz naduzywanie i uzaleznienia lekami u senioréw. Roz-
wigzanie pozwoli ograniczy¢ problem adherencji i polipragmazji.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Sprzedaz urzgdzen loT Lekoster w ramach pakietéw z partnerami B2B,
np. sieci apteczne, prywatne placéwki zdrowotne oraz samorzady, fir-
my ubezpieczeniowe.

Subskrypcja premium zautomatyzowanych funkcjonalnosci dla uzyt-
kownikéw np. opieki farmaceutycznej.

Ustugi teleopieki dofinansowane przez samorzady z Regionalnych
Programéw Operacyjnych oraz ubezpieczycieli - ustuga opieki seniora.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje
Uczelnie, Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
500.000 zt - 1 min zt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europejskich.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Tixon Care

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Wsparcie i dojrzatos¢ ustug e-zdrowia po COVID, szczegdlnie z za-
awansowanymi ustugami opieki farmaceutyczne;j.
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(Medyczna)

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://twojaopieka.org

TwojaOpieka.org

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia pozwolifa spoteczerstwu zauwazy¢ jak prywatna opieka
medyczna ze strony pielegniarek, potoznych czy opiekunéw medycz-
nych skutecznie uzupetnia niedobory w panstwowej ochronie zdro-
wia. Dzieki temu zaczeto szukac pomocy we wiasnym zakresie m.in.
przy pomocy naszego portalu.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace).

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Portal stuzacy do wyszukiwania pielegniarek/potoznych/opiekunéw
medycznych i fizjoterapeutdw w okolicy pacjenta, umozliwiajacy zapi-
sanie sie do nich na wizyte domowa, online lub w gabinecie.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Cechga nas wyrdzniajaca jest czynne wykonywanie zawodu pielegniarza w
domu pacjenta, znajomos¢ srodowiska opieki domowej w Polsce, a takze
zachowan pacjentéw i ich rodzin w poszukiwaniu opieki do domu. Po-
nadto, bedac cztonkiem spotecznosci pielegniarek mamy mozliwos¢ do-
tarcia do szerokiego grona specjalistéw, znajac ich potrzeby i oczekiwania.
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Spedjalisci (pielegniarki, potozne, opiekunowie medyczny lub fizjotera-
peuci) maja mozliwos¢ wykupienia subskrypcji, ktéra umozliwia ogto-
szenie sie na naszym portalu. Ponadto, istnieje mozliwos¢ wykupienia
pakietu plus, ktéry pozwala na wyréznienie danego specjalisty na li-
scie, ktérg widzi pacjent w wynikach wyszukiwania. Pacjent nie ponosi
zadnych kosztow korzystania z portalu.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Uczelnie, Instytuty Badawcze.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni komercyjnie i nie planujemy by¢.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



W trakcie tworzenia spo6tki z 0.0.

ttps://twojpsycholog.pl/

TwojPsycholog

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Pandemia przetozyfa sie niestety na znaczne pogorszenie stanu zdrowia
psychicznego catego spoteczenstwa. Lek przed zachorowaniem swoim
lub bliskich, niepewnos¢ co do zatrudnienia lub utrata pracy, poczucie
osamotnienia i odciecia od bliskich spowodowaty zwiekszong liczbe
kryzysow i zwiekszone wystepowanie zaburzer psychicznych, szczegol-
nie zaburzen lekowych. W rezultacie wiecej oséb poszukuje dostepu do
specjalistow zdrowia psychicznego, ktére nasz portal oferuje.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.

MVP (Minimum Viable Product - wersja produktu ktéra posiada wystar-
czajgco funkcjonalnosci aby spetni¢ oczekiwania pierwszych klientéw
i zapewni¢ feedback dla dalszego rozwoju produktu).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Platforma internetowa (marketplace).

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Marketplace - portal taczacy osoby poszukujagce pomocy psycholo-
gicznej ze specjalistami zdrowia psychicznego - psychologami, psy-
choterapeutami.

CRM - system do zarzadzania gabinetem psychologicznym dla pry-
watnych, jednoosobowych gabinetow oraz wiekszych osrodkéw psy-
chologicznych.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Pomoc psychologiczna nie tylko online - jak wiemy z przeprowadzo-
nych przez nas badan, ludzie nie sg chetni do terapii online. Cho¢ pan-
demia czasowo zmienia sytuacje, zardwno pacjenci, jak i terapeuci sil-
nie preferujg spotkania na miejscu. Wiekszos¢ konkurengiji silnie skupia
sie na psychoterapii online.

Optymalizacja pracy gabinetu - oprécz taczenia specjalistow zdrowia
psychicznego z pacjentami, kladziemy tez mocny nacisk na cyfryzacje
obszaru zdrowia psychicznego poprzez dostarczenie rozwigzania, ktd-
re pomaga efektywniej zarzadza¢ gabinetem psychologicznym.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Strong ptacaca jest u nas strona podazowa naszego marketplace'u -
psychologowie i osrodki psychologiczne. Ze wzgledu na to, Zze to oni
zyskuja najwiekszg wartos¢ - pozyskiwanie nowych pacjentéw oraz
optymalizacja pracy gabinetu - nasz model zakfada comiesieczna
optate subskrypcyjng (zalezng od wielkosci gabinetu), prowizje od
klienta pozyskanego przez platforme oraz marze od ptatnosci online.

Docelowo bedziemy rozszerza¢ oferte o ptatnosci ze strony pacjen-
téw, m.in. poprzez nisko pfatng, pierwsza konsultacje psychologiczna.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zroédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Prywatni inwestorzy (osoby
prywatne), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.
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TwojPsycholog

W trakcie tworzenia spotki z 0.0.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych L
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy. .

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Podejscie do psychoterapii i poziom rozwoju tych ustug w wybranym
kraju - stopien prywatyzacji obszaru, liczba specjalistéow.
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Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



uPacjenta

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://upacjenta.pl/

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Poszerzenie zakresu ustug, rebranding marki, zwiekszenie dostepno-
$ci ustug w kolejnych miastach, znaczny wzrost liczby pacjentéw oraz
wejsc na strone. W przeciggu roku 2020 zespdt powiekszyt sie z 40 do
140 osob.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twaj biznes.

COVID-19 miat duzy wptyw na dziafalnos¢ i rozwdj uPacjenta. Do
oferty wprowadzilismy m.in. testy na przeciwciata, testy antygenowe
oraz wymazy z drég oddechowych metodg RT-PCR. Powotalismy de-
dykowany zespdt, ktéry zabezpieczony m.in. w kombinezony ochrony
biologicznej, maseczki FFP3 oraz przytbice realizuje testy w kierunku
koronawirusa w domach pacjentéw. Od maja do grudnia wykonali-
smy 48 634 testy na COVID-19. Do naszej oferty dodalismy réwniez
realizacje testow na COVID-19 w siedzibach firm na terenie catej Polski.
W zesztym roku odwiedzilismy niespetna 400 podmiotéw biznesowych.
Wspdlnie z Laboratorium Diagnostyka zrealizowali$my takze 550 nieod-
ptatnych testéw na COVID-19 dla nauczycieli. Uruchomilismy réwniez
sklep wysytkowy, by méc dostarczac testy na terenie catej Polski.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientéw
i dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Platforma interne-
towa (marketplace), Badania laboratoryjne, Udzielanie swiadczen
zdrowotnych (profilaktyka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot
leczniczy.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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KIERUNEK ZDROWIE

@ Informacje o rozwiazaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Od samego poczatku nasza dziatalnos¢ opiera sie na domowych bada-
niach krwi, ktére uzytkownicy moga tatwo zamdéwic¢ pod dowolnie wska-
zany adres. Podczas sktadania zamodwienia pacjent samodzielnie wybiera
jakie badania chce wykona¢, ustala date i godzine, a takze miejsce po-
brania prébek. Moze takze zdecydowac, ktéry specjalista przeprowadzi
pobranie. To niezwykle wygodne i innowacyjne rozwigzanie sprawia, ze
nawet osoby, ktére na co dzier zmagaja sie z problemami z mobilnoscia
moga bez przeszkdd wykonywad regularne badania krwi. Z naszych ustug
chetnie korzystajg zardwno rodzice matych dzieci, osoby starsze, jak i za-
pracowani businessmani. Ustuga dostepna jest w 20 polskich miastach.
Poza domowymi badaniami krwi uPacjenta oferuje takze realizacje testéw
na COVID-19 w domach oraz w firmach. Co wazne, akcje profilaktyczne
oraz badania na koronawirusa w siedzibach firm wykonujemy na terenie
catej Polski. Niedawno uruchomilismy réwniez sklep wysytkowy, w ktérym
mozna kupic testy na COVID-19 z dostawa do domu.

Nieustannie poszerzamy naszg oferte i doktadamy wszelkich staran,
by system zamowien byt jak najbardziej elastyczny i przyjazny dla pa-
cjentow. Z tego wzgledu aktywnie inwestujemy w nowe technologie
i badania UX/UI, ktére przeprowadzamy we wspdtpracy z najlepszymi
specjalistami w branzy.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Przede wszystkim mamy innowacyjny model oparty o aplikacje,
w ramach ktérej pacjenci moga zamawiac ustugi, a specjalisci odczy-
tac je i zrealizowa¢, dzieki swojemu panelowi. To pozwala na szybsze
skalowanie. Jako jedyni umozliwiamy konsultacje wynikow online ze
specjalistami przez specjalnie stworzong do tego platforme. Sposréd
podmiotéw, funkcjonujacych w podobny sposéb uPacjenta dziata na
najwieksza skale, gdyz nasze ustugi realizujemy w ponad 20 polskich
miastach. Jako jedyny podmiot realizujemy badania na COVID-19 oraz
akcje profilaktyczne w siedzibach firm na terenie catej Polski.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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uPacjenta

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Model biznesowy to Two-Sided Marketplace z elementami e-com-
merce. Po jednej stronie platformy zbieramy chetnych do wykonywa-
nia ustug medycznych a po drugiej pacjentéw, ktérzy chca je zama-
wiac. Sprzedaz ustugi odbywa sie za pomocg strony www oraz infolinii.
W ofercie znajduje sie ponad tysigc badan laboratoryjnych, a takze kil-
kadziesigt pakietow indywidualnych oraz testy w kierunku COVID-19.
Koszt ustugi zalezy od wybranego badania i lokalizacji, do ktérej musi
dotrzec specjalista. Przedsiewziecie jest skalowalne, a przychody dyna-
micznie rosng proporcjonalnie z rozwojem samego startupu. Dwa lata
temu zatrudnilismy zaledwie kilka 0séb, teraz liczymy juz 140 pracow-
nikdw. W naszej strategii marketingowej bazujemy na rozwoju sieci
lojalnych klientéw i budowaniu swiadomosci ustugi wsrdd nowych.
Gtéwna grupa odbiorcéw to kobiety w cigzy, rodzice matych dzieci,
osoby starsze i ich opiekunowie, niepetnosprawni oraz zabiegani bu-
sinessmani. To osoby, ktére z réznych przyczyn majg ograniczong mo-
bilnos¢, bezpiecznie czujg sie domu lub nie majg czasu na realizacje
badan. Pacjenci za realizacje ustugi moga zaptacic¢ online lub gotédwka
w trakcie wizyty.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Firma rentowna samofinansujaca sie z przychodéw.

Jakie macie zrodta finansowania?
Wzrost organiczny (finansowanie z przychoddw), programy Inkubacyj-
ne, akceleratory.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Podobny rynek zdrowia jak w Polsce, czyli duzy odsetek wydatkow out
of pocket na sektor ochrony zdrowia, a szczegélnie na badania labo-
ratoryjne.
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upmedic

Dziata w ramach pacode sp. z o.0.

ttps://upmedic.io

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
8 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Lepsze zrozumienie korzysci jakie daje telemedycyna przez placoweki
medyczne. Znacznie wieksza swiadomos¢ tego jak dobrze ustruktury-
zowana dokumentacja medyczna utatwia diagnoze.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machine learning,
Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

llll@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Oprogramowanie optymalizujgce przeptywy informacji w placéwkach
medycznych oraz przyspieszajace tworzenie wysokiej jakosci doku-
mentacji medyczne).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasz system przechowuje opisy przebiegu choroby na poziomie po-
jedynczej obserwacji, co pozwala na poréwnywanie stanu pacjenta
miedzy badaniami, a takze wyszukiwanie kontekstowe. Stworzone
z lekarzami szablony dokumentacji przyspieszajag prace lekarza trzy-
krotnie.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Uzytkownik: lekarz, w niektérych przypadkach pacjent (przestanie do-
kumentacji, odpowiedz na ankiete przed badaniem), pfaci: placowka.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Akceleratory.

Finanse
2

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Ponizej 500.000 zt.

Jakie macie Zrédta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy europej-
skich, Wzrost organiczny (finansowanie z przychoddw).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane umowy komercyjne (np. dystrybucyjne).

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Niemcy, Kanada.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Liczba lekarzy, technologiczny poziom rozwoju systemu ochrony zdrowia.
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Value MED

Jednoosobowa dziatalnos$¢ gospodarcza

ww.valuemed.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
5 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Pandemia ograniczyta kontakty bezposrednie, co za tym idzie ograni-
czyta mozliwos¢ spotkan z potencjalnymi inwestorami.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
PoC (Proof of Concept - wersja produktu ktéra pokazuje jego wykonal-
nos¢. Nie spetnia jeszcze podstawowych wymagan klientow).

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Platforma interneto-
wa (marketplace), Dane medyczne, Edukacja.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Platforma spofecznosciowa dedykowana uczestnikom systemu ochro-
ny zdrowia oraz aplikacja do interdyscyplinarnych konsultacji specja-
listycznych. Value MED jest odpowiedzig na potrzeby: usprawnienia
przeptywu informacji, prowadzenia dyskusji, wymiany wiedzy w mysl
koncepcji value based healthcare, a takze lobbowania nowoczesnych
rozwigzan dla systemu ochrony zdrowia.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.
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Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Value MED to pionierskie rozwigzanie dostosowane do specyfiki polskie-
go rynku i jedyne zawierajgce wszystkie funkcjonalnosci w jednym miej-
scu, w tym daje:

Lekarzom, pielegniarkom i potoznym, przedstawicielom innych zawoddw
medycznych:
dostep do najwazniejszych informacji dot. sektora ochrony zdrowia w
jednym miejscu,
szybki dostep do bazy konferencji, warsztatow, zjazddw i innych wy-
darzen réznych organizatordw,
mozliwos¢ szybkiej konsultacji specjalistycznej i wymiane dokumen-
tadji trudnych przypadkéw medycznych w czasie rzeczywistym.

Biznesowi (medycyna, farmacja, technologie, prawo):
mozliwo$¢ lobbowania nowych rozwigzan i innowadji,
dostep do wszystkich uczestnikow systemu w jednym miejscu,
przestrzen do dialogu i kooperacji z lekarzami i naukowcami,
mozliwos¢ rekrutacji pracownikdw o wysokich kwalifikacjach.

Pozostatym uczestnikom systemu (pracownikom administracji, przedsta-
wicielom instytucji, uczelniom i studentom kierunkéw medycznych, orga-
nizadji pacjenckich i innym):

mozliwo$¢ budowania sieci kontaktéw,

mozliwo$¢ tworzenia oddolnych tredci i dialogu z pozostatymi uczest-

nikami rynku,

dostep do informadji branzowych, ogtoszer o prace, bazy wydarzen.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt dedykowany jest zaréwno dla uzytkownikéw indywidualnych,
ktérzy maja mozliwos¢ wyboru konta bezptatnego lub ptatnego konta
premium, jak i uzytkownikéw biznesowych (firmy, organizacje, instytu-
cje, media, firmy eventowe etc). Zrédfa przychodu: subskrybenci kont
premium, reklamodawcy, partnerzy biznesowi, pfatny dostep do apli-
kacji interdyscyplinarnych konsultacji specjalistycznych.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale, Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansu-
jace, Regulatorzy, Akceleratory, Inkubatory.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Value MED

Jednoosobowa dziatalnos¢ gospodarcza

\ "}
“ Finanse
W ==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Pozyskanie kapitatu na rozwdj.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Czechy, Stowacja, Wegry, Ukraina.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?

Model funkcjonowania systemu opieki zdrowotnej, a takze uwarunko-
wania kulturowe i potrzeba usprawnienia komunikacji miedzy uczest-
nikami systemul.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ww.vbionic.com

ww.tolka.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wpltyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Od strony funkcjonowania firmy wptyw jest niewielki. Udaje nam
sie na biezaco, bez wiekszych przeszkdd realizowad prace. Poniewaz
jednym z kluczowych naszych rozwigzan jest metoda zdalnego do-
starczania protez koriczyny gornej, pandemia jest dodatkowym argu-
mentem takiej, bezpiecznej procedury. Covid-19 spowodowat jednak
pewne problemy w faricuchu dostaw.

Informacje ogdlne o organizaciji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Biotechnologia, telemedycyna, medical devices, robotyka, Al/machine
learning, dane medyczne, edukacja.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Pracujemy nad zmiang w obszarze rozwigzan protetyki konczyny gor-

nej poprzez:

- relatywnie tanig proteze kosmetyczng TOLKA o mozliwosciach funk-
cjonalnych (wszystkie stawy ustawialne dzieki wewnetrznemu me-
chanizmowy). Jest to urzadzenie pasywne posiadajace certyfikat CE,

- robotyczng dtort TOLKA PRO o 11 stopniach swobody, precyzji
ustawienia kata palca do 1 stopnia, elektronice opartej na uktadzie
FPGA, wraz z kontrolerem hybrydowym - mioelektrycznym oraz
mowa sprzezonymi w aplikacji mobilnej,
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- wygodne leje protezowe przy uzyciu nowego rodzaju filamentu 3D,

- zdalny pobdr miary kikuta, modelowanie 3D i druk 3D leja prote-
zowego, rozbudowany i bardzo elastyczny system do nauki i po-
rownania réznych sieci neuronowych - jestesmy na dobrej drodze
do automatyzacji procesu produkcji lejow protezowych na pod-
stawie skanu w rezonansie magnetycznym MRI. Nauczylismy sie¢
rozpoznawac poszczegodlne tkanki na podstawie plikéw DICOM,
niezaleznie od uzytej aparatury. System niesie duzy potencjat
w innych obszarach zwigzanych z analiza obrazéw medycznych,
ale réwniez innych.

W perspektywie nie upatruje jednak przewagi konkurencyjnej

w ochronie patentowe]j rozwigzania technicznego. Proteza TOLKA

oraz TOLKA PRO nie beda podlegaty ochronie patentowej, zastrzezony

moze by¢ jednak wzér przemystowy.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrédznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

TOLKA PRO - to pierwsza proteza z 11 stopniami swobody, ma naj-
wiekszy potencjat mozliwosci manualnych, ze wzgledu na wieksze
mozliwosci wymaga jednak bardziej rozbudowanego sterowania
niz sygnaty mioelektryczne - stad hybryda z komendami gtosowymi
sprzezona w aplikacji mobilnej.

Leje protetyczne - zupetnie nowa metoda projektowania i produk-
cji - skan 3D, druk 3D, przy uzyciu bezpiecznych materiatéw. Leje
sq |zejsze, w przypadku uszkodzenia wystarczy wydrukowad nowy,
amate zmiany (nawodnienie, pora dnia, masa dziata, wzrost) moga by¢
regulowane zmiang modelu 3D bez koniecznosci wizyty (COVID19).
W przypadku informacji pozyskanych z MRl mamy lej oparty na da-
nych - wiemy, gdzie nie mozemy przytozy¢ nacisku (zyty), a gdzie jest
mozliwy wiekszy (ttuszcz).

Zdane dostarczanie catosci - nikt nie dostarcza protez prosto do domu,
bez koniecznosci wychodzenia z niego przez klienta.

Globalny zasieg - pilotazowo dostarczylismy 9 protez w strefe wojny,
zeby udowodni¢, ze skoro dotarty tam i s3 wygodne, mozemy dostar-
czy¢ je wszedzie - réwniez jako produkt majacy na celu wsparcie oséb
wykluczonych w obszarach biednych i pozbawionych dostepu do roz-
wigzan klasycznych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce
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Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Pracujemy dwutorowo nad rozbudowa sprzedazy funkcjonalnej prote-
zy kosmetycznej,plus’(jak jg nazywamy) w Polsce poprzez umacnianie
rozpoznawalnosci marki, dotarcie bezposrednie do klientéw, budowa-
nie wiedzy, ze proteze moznawymienic¢ czesciej, nizco 3 lata (dofinanso-
wanie NFZ, PFRON), kontakty z zakladami protetycznymi (oferta wspot-
pracy). Osobg odpowiedzialng za te dziatania jest osoba po amputadji.
Szukamy mozliwosci dostawy protez TOLKA w ramach projektu pomo-
cowego w obszary, gdzie bardzo wiele 0séb nie posiada szans na prote-
ze (mamy szacunki o 10 tys. 0s6b w pétnocnej Syrii). Skalowanie dosta-
wy to kwestia mozliwosci pozyskania finansowania na projekt (UNHCR,
UNOCHA, Polska Misja Medyczna, PCMP i inne organizacje pomocowe).
TOLKA ma pozwoli¢ na budowe sprzedazy, w drugim etapie, po za-
konczeniu prac i uzyskaniu certyfikacji robotycznej dtoni TOLKA PRO,
zaoferujemy upgrade.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Instytuty Badawcze, Regulatorzy.

\ )
“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?
Granty z funduszy krajowych, granty z funduszy europejskich, prywat-
ni inwestorzy (osoby prywatne).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Podpisane listy intencyjne.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Portugalia, Hiszpania, Grecja, Cypr, Turcja, Bliski Wschad,
a w kolejnych krokach Azja srodkowa i Afryka.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Decydujace sg brak dostepnosci oferowanych rozwigzan, duzy rynek
(liczba amputacji), mato rozwiniety lub ograniczony dla niektérych
sektor ochrony zdrowia.
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VR TierOne

Spotka jawna

ww.vrtierone.com

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Rozpoczelismy proces komercjalizacji naszego rozwigzania i sprzedali-
$my pierwsze urzadzenia.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 — wplyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Z jednej strony pandemia mocno nas ograniczyta. Wszelkie placowki me-
dyczne - nasi potencjalni klienci - zamknety sie na wszelkie kontakty han-
dlowe. Wiec dramat. Ale pojawita sie niespodziewana furtka. Szczescie w
nieszczesciu. Okazato sie, ze pacjenci, ktdrzy ciezko przechodzili COVID-19,
maja zaburzenia neurologiczne i potrzebujg wsparcia psychicznego. A na-
sze rozwigzanie terapeutyczne VR TierOne doskonale sie w tym sprawdza.
Rozpoczelismy wspdtprace z pierwszym w Polsce (i w Europie) oddziatem
dla ozdrowiencéw w szpitalu MSWIA w Gtuchotazach. | tak sie zaczeto. Te-
raz trwajg rozmowy z kolejnymi takimi placdwkami w Polsce.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Medical devices, AR/VR, Dane medyczne, Rehabilitacja.

Informacje o rozwigzaniu

IIII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Zaprojektowane przez nas rozwigzanie VR TierOne sktada sie z dwdch
czesci: urzadzenia medycznego i cyklu terapeutycznego. Urzadzenie
medyczne pozwala na przejscie do wykreowanego przez nas Wirtu-

in Healthcare

194

¥ VR TierOne

alnego Ogrodu Odrodzenia, petng immersje w Wirtualnej Rzeczywi-
stosci przeprowadzenie w tych optymalnych warunkach skutecznej
terapii.

Terapia ztozona z dwutygodniowego cyklu 8 sesji o dtugosci do 20
minut, stanowi czas udziatu pacjenta w terapeutycznej wirtualnej
opowiesci obfitujgcej w odpowiednie metafory, komunikaty i dobrane
zadania poprawiajace kondycje psychiczng pacjenta.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Zajmujemy sie strefg mentalng i mamy to udokumentowane wyni-
kami badan (evidence based solution). Zapewniamy wysoki poziom
immersji. Oferujemy urzadzenie medyczne wpasowane w proces re-
habilitacyjny.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jedli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Naszym klientem sg szpitalne oddziaty rehabilitacji neurologicznej,
kardiologicznej, pulmonologicznej, po-covidowej, kliniki rehabilita-
cyjne, domy starosci, domy opieki. Oferujemy zakup za gotéwke, raty,
leasing oraz model subskrypcyjny — ptatnosc za sesje.

Korcowym uzytkownikiem rozwiazania jest klient indywidualny — pa-
cjent, ktory leczy sie u naszych klientow.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
5minzt-10 min zt,

Jakie macie zZrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Granty z funduszy europejskich, Inni inwestorzy (np. inwestorzy
branzowi), Wzrost organiczny (finansowanie z przychodéw).

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



VR TierOne

Spotka jawna

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
llos¢ potencjalnych klientéw, zamoznos¢ klientéw, bliskos¢ kulturowa.
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Wandlee

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://wandlee.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Branza medyczna stata sie bardziej otwarta na poszukiwanie techno-
logicznych rozwigzan.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Sztuczna inteligencja zamiast recepdji.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Dokfadamy biometrie, aby scoringowac pacjentdéw do programoéw
przesiewowych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Naszym uzytkownikiem sg pacjenci, réwniez osoby starsze wykluczo-
ne cyfrowo.

Pfaci jednostka medyczna. Rozliczamy sie elastycznie, tylko za odebra-
ny telefon.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrddta finansowania?
VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychodd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Kraje Afryki Potnocnej.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Lista kontaktow.
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Warmaie

Spotka z ograniczonag odpowiedzialnosciag

ww.warmie.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia miafa bardzo duzy wptyw na przebieg zaplanowanych prac.
Nasze urzadzenie, w wersji sterylnej, docelowo ma stuzy¢ do monito-
rowania temperatury w okolicach ran pooperacyjnych i wykrywania
we wczesnej fazie standw zapalnych, w tym sepsy. W trakcie pandemii
okazato sie, ze jednym z gtéwnych symptomdw swiadczacych o zaka-
zeniu wirusem Covid19 jest wzrost temperatury ciata. Szybko podjeli-
smy decyzje o chwilowej zmianie kierunku rozwoju i przygotowaniu
czujnika w wersji niesterylnej z tatwym i wygodnym systemem moco-
wania. Przygotowanie wersji sterylnej trwatoby znacznie dtuzej.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning, Dane medyczne.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym produktem jest certyfikowany system do zdalnego i ciggte-
go monitorowania temperatury ciata - WARMIE. Sensor WARMIE jest
bezprzewodowym czujnikiem temperatury, zasilanym bateryjnie,
przeznaczonym do mierzenia i monitorowania temperatury ciata
cztowieka w sposodb ciggty. Mierzona wartos¢ temperatury jest prze-
sytana bezprzewodowo do zainstalowanej na smartfonie uzytkownika
aplikacji umozliwiajacej odczyt temperatury i rejestrowanie jej zmian.
Praca na baterii pozwala na ciggty monitoring temperatury przez wiele
tygodni. System posiada certyfikat wyrobu medycznego klasy Ilb, co

Informacje o rozwigzaniu

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

0znacza, iz mozna go stosowac u pacjentéw nieprzytomnych przeby-

wajacych na oddziatach intensywnej terapii.

Wiasciwosci sensora:

- dokfadnos¢: wyniki prezentowane moga by¢ do setnych czesci
stopnia, doktadnos¢ pomiarowa wynosi 0,3/0,4 stopni Celsjusza,

- inteligencja: algorytm medyczny rekalkuluje zmiany temperatury,
dla okreslonego miejsca mocowania sensora,

- bezpieczenstwo: czujnik wykonany jest z biomedycznych mate-
riatéw, elementy wykorzystane do produkcji posiadajg wymagane
certyfikaty,

- wygoda: czujnik montowany jest na wygodnej opasce, ktéra tatwo
sie zaktada i zdejmuje,

- maty rozmiar: czujnik ma wymiary: 3,2 cm x 2,5 cm x 0,7 cm,

- szybkos¢: aplikacja WARMIE24 potaczona z czujnikiem, wysyta po-
wiadomienia za kazdym razem, gdy zarejestruje znaczacy wzrost
temperatury,

- praca na baterii: Zywotno$¢ baterii sensora to ok. 4000 h w zalez-
nosci od czestosci potgczen czujnika z telefonem,

- otwartos¢ systemu: oprogramowanie sensora mozna integrowac
z innymi systemami (otwarte API).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze rozwigzanie wyrdznia doktadnos¢ pomiaru: 0,3/0,4 stopni Cel-
sjusza. Wygodny sposdb mocowania urzadzenia na ciele (wygodna
opaska, fatwo sie zdejmuje i zaktada). Aplikacja dziata w tle, czujnik
zapisuje dane (1000 zapiséw) nawet po rozigczeniu z aplikacja. Po
ponownym potaczeniu aplikacja synchronizuje wartosci temperatury.
Zywotnos¢ baterii naszego rozwigzania to ok. 4000 godzin (w zalezno-
$ci od czestotliwosci potaczen telefonu z czujnikiem czas pracy na ba-
terii moze ulec zmianie). Dodatkowo otwarto$¢ APl sensora pozwala
na integracje z innymi systemami.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Planujemy sprzedaz skierowanga do klienta indywidualnego, w ramach
pfatnosci jednorazowej, kupujacym jest rodzic, osoba dorosta, a uzyt-
kownikiem moga byc¢ dzieci (powyzej 3 roku zycia), dorodli.
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Kolejng grupa sa firmy chcace zintegrowac sie z naszym urzgdzeniem,
wigczajac je do swojego systemu. Ptatnikiem sg w tym przypadku fir-
my, uzytkownikami ich klienci.

Ostatnig grupg sa placowki medyczne, kupujacym bedg szpitale, uzyt-
kownikami pacjenci.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy, Indie.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Uzyskanie certyfikatu na sprzedaz w danym regionie (prawne). Pozy-
skanie przedstawiciela w danym regionie.
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Wellbee

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://wellbee.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
9 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Wellbee jest platforma, ktorej misjg jest usuwanie barier w dostepie do
psychoterapii, faczac klientdw z indywidualnie dobranymi terapeutami.
COVID spowodowat, ze zainteresowanie naszymi ustugami znacznie
wzrosto, gdyz osoby potrzebujace wsparcia psychologicznego maja
mozliwos¢ odbywania konsultacji wtedy, kiedy tego potrzebuja i gdzie-
kolwiek sg, co jest szczegodlnie istotne w kontekscie ograniczonych kon-
taktéw spotecznych i wprowadzanych lockdownéw. Jednoczesnie wie-
lu specjalistow przekonato sie, ze ustugi Swiadczone online w wiekszosci
przypadkdw sa réwnie skuteczne co ustugi Swiadczone offline.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace), Al/machine lear-
ning, Dane medyczne, Udzielanie $wiadczer zdrowotnych (profilakty-
ka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Platforma podnoszaca efektywnos¢ i dostepnos¢ psychoterapii z wy-

korzystaniem technologii wspierajacej lepsze dopasowanie Klienta do
danego specjalisty.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze procesy i rozwigzania pozwalajg na lepsze dopasowanie psy-
choterapeuty do danego Klienta i wyzwania, z ktérym sie mierzy.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

W przypadku Klientéw indywidualnych, Klient jest jednoczesnie pfat-
nikiem i uzytkownikiem. W przypadku rozwigzan dla firm pfatnikiem
jest firma (rézne modele rozliczenia: abonament, ptatnos¢ jednorazo-
wa za pakiety wizyt, co-payment), a koncowym uzytkownikiem roz-
wigzania sq pracownicy.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), Prywat-
ni inwestorzy (osoby prywatne), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba wizyt.
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Wellbee

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

é% Ekspansja zagraniczna
»

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie? \
Jestesmy w trakcie negocjadji z jedng z duzych miedzynarodowych -
firm, ktdra jest obecna w wielu krajach w regionie CEE na zapewnie- :

nie wsparcia psychicznego dla pracownikéw. Oceniamy, ze szanse na

podpisanie kontraktu sg duze. ‘

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Kraje regionu CEE i CIS.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?

1) Poziom rozwoju rynku w obszarze mental health,

2) Dostepnos¢ lokalnych specjalistéw o odpowiednich kwalifikacjach,
3) Obecnos¢ Klientéw biznesowych.

2 OO in Healthcare
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://wezwijdoktora.pl

Wezwijdoktora.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Dodanie nowego portalu internetowego, dodanie teleporad do ustug.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 — wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Wstrzymanie planéw rozwojowych, zmniejszenie dostepnosci lekarzy,
zmniejszenie zainteresowania ustugami.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Udzielanie $wiadczer zdrowotnych (profilaktyka, dia-
gnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy, Rehabilitacja.

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Wizyta domowa/ Portal internetowy.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Marka, ktorg stworzylismy, jest rozpoznawalna wsréd klientéw oraz po-
lecana przez lekarzy. Dostosowalismy nasz produkt do polskiego ryn-

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

(&wezwijdoktora.pl

ku, nie odtwarzamy $ciezek firm dziatajgcych na rynku rosyjskim czy
amerykanskim. Posiadamy wiele opcji umdw i wariantow wspdtpracy
z lekarzami, ktére pozwalajg nam w petni wykorzysta¢ czas pracy call
center oraz dyzurow lekarzy.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt kupuje pacjent, lekarz, firma ubezpieczeniowa, klinika - je-
stesmy zardwno wiascicielem platformy jak i podmiotem leczniczym.
Gdy klientem jest pacjent, dokonuje on pfatnosci jednorazowej, w dal-
szym rozwoju subskrybuje miesieczny pakiet ustug. Gdy klientem jest
lekarz, dostarczamy mu pacjentéw, zapewniamy kontakt z pacjentem,
obowiazuje wtedy umowa, a Wezwijdoktora.pl pobiera prowizje za
ustuge. Gdy klientem jest placéwka lub firma ubezpieczeniowa, jeste-
smy kontrahentem, podwykonawca ustug - wizyt domowych.
Uzytkownikiem ustugi jest wiec jednoczesnie pacjent oraz lekarz.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.
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Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie? \

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢. =
Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Kraje UE. ‘

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Warunki ekonomiczne mieszkaricédw, odlegtos¢ od granicy z Polska.
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Autorzy Raportu

Karolina Kornowska — koordynatorka Il edycji Rapor-
tu ,Top Disruptors in Healthcare” Pracuje w Okrego-
wym Sadzie Lekarskim Wielkopolskiej Izby Lekarskiej.
Project Manager Mtodych Menedzeréw Medycyny
przy Polskiej Federacji Szpitali. Studentka Il roku prawa
na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu.
Wspotpracowata przy organizacji konferencji,RODO w
sektorze medycznym — gdzie jestesmy, dokad zmierza-
my". Podczas letnich praktyk w Kancelarii DZP dziafata
w zespole Life Sciences, pracujgcym nad Kodeksem
Branzowym dla sektora ochrony zdrowia.

Jakub Witczak - student Il roku prawa na Uniwersy-
tecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. Zdobywat
doswiadczenie, pracujagc w kancelarii komorniczej
oraz radcowskiej, gdzie zajmowat sie biezaca obstuga
prawng podmiotéw branzowych. Jako cztonek Euro-
pejskiego Stowarzyszenia Studentéw Prawa zajmowat
sie organizacja Ogdlnopolskiego Walnego Zgroma-
dzenia Delegatéw ELSA Poland. Wspoétpracowat przy
organizacji konferencji, RODO w sektorze medycznym
- gdzie jestesmy, dokad zmierzamy”. Dziatat na rzecz
Samorzadu Studentéw Wydziatu Prawa i Administracji
Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza.

Lek. Wojciech Sierocki - lekarz, pasjonat medycyny
ratunkowej. Wspotzatozyciel startupow eMedica w Ke-
nii (branza telemedyczna), MedBridge (cyfrowe Sciezki
pacjenta), Data Lake (blockchain dla dawstwa danych
w medycynie) oraz firmy Omega Global (internacjo-
nalizacja innowacyjnych przedsiebiorstw). Forbes 25
under 25.

Anna Krawczyk - studentka Ill roku kierunku lekarskie-
go na Warszawskim Uniwersytecie Medycznym oraz Il
roku w Szkole Gtéwnej Handlowej w Warszawie. Koor-
dynator Narodowy ds. Edukacji Medycznej w Miedzy-
narodowym Stowarzyszeniu Studentéw Medycyny
IFMSA-Poland. Organizatorka konferencji TEDxXWUM.
Cztonek Zarzadu Studenckiego Towarzystwa Nauko-
wego Warszawskiego Uniwersytetu Medycznego.
Parlamentarzystka Parlamentu Mfodych RP. Aktorka
Teatru Magicznego dziatajgcego pod patronatem Fun-
dacji Ronalda McDonalda. Interesuje sie innowacjami
w Ochronie Zdrowia oraz debatami oksfordzkimi.

Lek. Ligia Kornowska - lekarz, dyrektor zarzadzaja-
ca Polskiej Federacji Szpitali, organizacji zrzeszajacej
najwieksza liczbe szpitali w Polsce. Propagatorka Al w
medycynie, liderka Koalicji Al w zdrowiu. Zatozycielka
i prezes Mitodych Menedzeréw Medycyny. Wyrézniona
na liscie Forbesa,25 under 25" w kategorii,Biznes’, wy-
rézniona na liscie 100 najbardziej wptywowych oséb
w ochronie zdrowia” 2019 i 2020. Byta CEO/dyrektor
kilku startupdw medycznych. Prelegentka i moderator
licznych konferencji sektora ochrony zdrowia o zasie-
gu krajowym i miedzynarodowym.

Urszula Szybowicz - Dyrektor Operacyjny Polskiej
Federacji Szpitali, Wiceprzewodniczaca zespotu Mtodzi
Menedzerowie Medycyny, Dyrektor Instytutu Zdrowia
i Spraw Spotecznych, absolwentka kierunku zdrowie
publiczne zarzadzanie w opiece zdrowotnej Uniwer-
sytetu Medycznego w Poznaniu. Z powodzeniem
wdraza najnowoczesniejsze systemy do zabezpie-
czen danych medycznych w podmiotach leczniczych,
uczestniczy w wielu projektach dot. innowadji na ryn-
ku ochrony zdrowia, rozwigzar chmurowych i innych
rozwigzan IT, a takze w projektach regulacji prawnych
dla sektora ochrony zdrowia. Koordynator projektéw
audytéw placowek ochrony zdrowia. Konsultantka
wielu podmiotéw prywatnych z zakresu marketingu
ustug zdrowotnych, a takze nowych kierunkéw roz-
woju i wykorzystania innowacji w sektorze healthcare.

Lek. Konrad Kosinski - lekarz, absolwent Warszaw-
skiego Uniwersytetu Medycznego, uczestnik licznych
stazy w klinikach uniwersyteckich m.in. w  Austrii,
Szwajcarii i Maroko. Koordynator i uczestnik wielu
miedzynarodowych konferencji medycznych, czto-
nek stowarzyszenia Mtodzi Menedzerowie Medycyny
przy Polskiej Federacji Szpitali. Z powodzeniem brat
czynny udziat w tworzeniu i rozwoju, a potem takze
w zarzadzaniu jednym z warszawskich podmiotéw
leczniczych. Zainteresowany okulistyka, tematyka za-
rzagdzania podmiotami leczniczymi i wdrazaniem oraz
rozwojem rozwigzan z zakresu Al w ochronie zdrowia.
Obecnie lekarz w Universitatsklinikum Sankt Polten w
Austrii.

\Wsparcie organizacyjne: Aleksandra Szczerbak
\Wsparcie merytoryczne: Jarostaw J. Fedorowski
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